
京北方信息技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                              编号：2025-002 

投资者关系活

动类别 

 特定对象调研         分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观 

 其他    电话会议   

活动参与人员 

被接待人员： 

长信基金 齐菲 东方证券 谢文超  

东吴基金 吴昌柏 东方睿石投资 唐谷军  

东吴证券 李康桥 富安达基金 孙绍冰  

国寿安保基金 张帆 国泰基金 智健  

国泰基金 陈异 国泰基金 郑浩  

国信证券 熊莉 国信证券 曾培淼  

国寿资产 朱丽江 国信证券 云梦泽  

海通证券 宋秋宏 华商基金 王云翥  

弘途投资 刘岚军 弘途投资 王焕正  

华安基金 翁启森 建信基金 刘克飞  

建信基金 许杰 建信基金 刘志威  

摩根基金 倪权生 磐厚动量（上海） 于昀田  

鹏华基金 杨飞 鹏华基金 李韵怡  

鹏华基金 甘洋科 鹏华基金 李悦  

平安资管 傅一帆 平安基金 李可颖  

融通基金 张鹏 上海明河投资 姜宇帆  

申万宏源 胡颖 首创证券 孙少艾  

泰信基金 吴秉韬 天弘基金 杜昊  

万家基金 汤佳玮 西部利得基金 刘文婷  

新华基金 王永明 信银理财 龙军  

兴业基金 廖欢欢 银华基金 同颖茜  

裕锦投资 黄东芋 银石投资 卢鹏  

阳光资管 王鹏 招银理财 李翘楚  

圆信永丰基金 钱嘉隆 中信建投证券 梁斌  

中信建投证券 曹世凯 中信建投证券 张敏  

中信证券 程伟庆 正圆私募基金 吴皓月  

中银基金 杨成 浙商证券 刘雯蜀  

 

 



公司接待人员： 

董事会秘书王潇先生 

行业产品部总经理耿晓明先生 

时间 2025 年 2 月 19 日-21 日 

地点 北京市 

形式 线上、线下会议 

交流内容及具

体问答记录 

一、银行 IT行业未来发展趋势、公司 AI相关业务发展现状及未来

展望情况介绍 

在数字化转型的大趋势下，银行业AI应用迎来快速发展阶段。随着各家大

模型的陆续开源，部署成本逐渐下降，银行对AI的需求呈现增长态势。公司自

2023年起便与部分银行客户就大模型业务进行接触，并开展相关共研、共建工

作。2024年，公司相继发布AI大模型服务平台、智能测试助手、智能资管业务

助理、企业知识助手等多款大模型系列产品。目前，公司重点在智能投顾、智能

风控、智能运维、智能办公以及智能客服等方面开展大模型应用研究及试用，

并已在部分银行实现落地。未来，公司将凭借在大型银行良好的卡位优势，从

纵向和横向两个维度发力，进一步覆盖更多银行场景和业务流程节点，同时尝

试拓展更加多元化的合作模式，并进一步向中小银行渗透，为客户提供更贴合

其业务需求的产品及解决方案。 

二、问答环节主要提问 

1、下游客户对 AI的需求情况如何？ 

回复：因银行对数据安全、隐私保护的要求极为严格，通常采用私有化部

署开源大模型的方式进行相关应用的探索工作。由于私有化部署具备一定的算

力门槛，客户出于成本等方面考量，基于自身情况进行相应部署。大型银行通

常采用集中的大平台提供算力；而中小型银行根据模型研发时间、训练时间和

算力投入等因素，可能选择缩小模型、减少算力并延长训练过程。公司作为布

局该领域较早的厂商，正与客户探索不同合作方式，如私有化部署结合软件应

用层集成开发调优等，未来将探索更为契合客户需求的解决方案。 

2、公司在 AI大模型产品方面有哪些探索和成果？在大模型应用方面有何

进展？ 

回复：公司自2023年起便与客户就大模型进行沟通交流，并持续开展相关

探索和尝试。2024年，公司陆续发布了AI大模型服务平台、智能测试助手、智

能资管业务助理、企业知识助手等多款大模型系列产品。公司正与客户在智能

投顾、智能风控、智能运维、智能办公以及智能客服等方面推进AI应用尝试，

已拥有部分落地使用案例。未来，公司将凭借在大型银行客户的卡位优势、与

银行长期且深入的合作关系，对银行业务体系深刻的理解，更好地把握客户的

实际需求，有针对性地开展相关业务，为客户提供更贴合其业务需求的解决方

案。 

3、公司在AI应用方面发展情况如何？ 

回复：在智能投顾领域，公司已与客户成功落地了私有化模型，该模型一

方面用于业务知识问答及合规，另一方面用于投研报告生成，此外还可应用于

投研简报制作和年报信息回答等场景。在智能信贷领域，主要为客户制作定价



报告和尽调报告，同时还可在客户内部做信贷知识问答。在智能客服领域，主

要进行话术推荐和生成以及外呼助手。在智能风控领域，已经与客户在反欺诈

业务领域有合作案例落地，模型上线之后经过公司一段时间的调优工作，识别

率相较人为识别有了显著提升，获得较高客户满意度。未来公司将进一步提升

与客户的合作力度，努力推动AI在具体业务场景的应用落地。 

4、公司在相关领域的优势有哪些？ 

回复：公司作为国内领先的数字化转型综合服务提供商，持续深耕金融科

技行业，已建立起稳固且多元的客户体系。公司拥有丰富的银行IT服务经验，能

够深刻理解客户业务体系并精准把握客户需求。当下，公司积极拥抱AI大模型

技术，加速探索相关应用落地，更好助力客户数智化转型。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

本次活动不涉及应披露重大信息 

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文档

等附件（如有，

可作为附件） 

无 

 

 


