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投资者关系活

动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 
恒江联合——周泽翊、国银资本——胡勇军、国诚投资——相健、创华投资

——李军辉、汇金投资——李绍武、个人投资者——张文豪、向干胜、李昂 

时间 2025 年 3 月 17 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 
公司董事会秘书孔亮先生、证券事务代表熊小菊女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

调研主要目的：了解行业状况、公司产品情况、技术情况、经营情况、发

展规划等。 

问题 1：公司焊接设备的产品品类有哪些？ 

公司逆变焊割设备包括逆变直流手工弧焊机、逆变氩弧焊机、逆变半自

动气体保护焊机、逆变等离子切割机等；焊接自动化系列产品包括焊接小车、

数字化焊接设备、高效焊接系统、机器人焊接系统集成及大型自动化焊接生

产线等。 

问题 2：公司焊接设备产品下游客户占比情况？ 

焊接技术作为装备制造业核心技术之一，其相关产品下游应用十分广

泛，包括军工、航空航天、船舶、压力容器、管道工程、石化工程、工程机

械、电力工程、建筑、钢结构、车辆制造、轨道交通、轻工及民用等行业。 

公司焊接设备产品的客户群主要集中于船舶、钢结构、家具、车辆、机

械、建筑施工、五金、装饰装潢、石油管道等行业。下游客户广泛且较为分



 

散，我们主要采用经销商销售模式，较少对终端用户直接销售，所以较难统

计下游行业的具体需求占比。 

问题 3：数字化焊机专用芯片在公司产品中的应用情况？ 

公司开发的数字化焊机专用芯片，集成、简化了相关电路，使产品性能

更好，成本相对更低，目前已经在公司多系列产品上成功应用。 

问题 4：公司焊接设备产品在海外的销售情况？ 

公司逆变焊割设备产品在海外销售主要采用经销商销售模式，目前在全

球 60 多个国家和地区拥有 100 余家经销商。公司逆变焊割设备产品在海外

销售占比约为 1/3，公司海外销售市场目前主要分布在东南亚、澳洲、中东、

俄罗斯等国家和地区，公司也在加大在美洲、欧洲等地区的业务开拓力度。 

问题 5：公司对外投资合作规划？ 

公司将持续利用在焊接行业多年积累的经验和市场资源，积极探索行业

内外可持续发展的新机遇，重点关注行业上下游大型标杆企业的战略合作机

会，继续探寻与焊接装备、智能制造、芯片研发、精密器件、工业机器人、

新能源、绿色低碳产业等领域的优质企业的对外投资、并购、产业合作的新

机会，为公司发展带来助力。 

问题 6：公司在焊接自动化方面的发展情况？ 

公司焊接自动化系列产品包括焊接小车、数字化焊接设备、高效焊接系

统、机器人焊接系统集成及大型自动化焊接生产线等。在焊接自动化/智能

制造方面，依托公司产品、技术、应用经验、系统集成和项目管理等方面的

优势，并通过整合各方资源，具备设计、建造大型机器人自动化焊接生产线

的能力，可以为客户设计定制具有智能化、高度自动化及柔性化的焊接生产

线。 

问题 7：公司产品技术及研发的相关情况？ 

公司是一家技术驱动型企业，持续的技术创新是公司的核心竞争优势；

公司在电力电子及变频、控制等方面有着深厚的技术积累，拥有 200 多项国

家专利。在焊接设备领域，公司拥有国际水准的、部分国际领先的技术，生



 

产的产品已经具备了国际竞争力。 

公司持续积极研发新技术、新产品，推动新产品面市和老产品升级。“天

工”芯片在瑞凌“焊匠”、锐龙“睿智”、小钢炮“金刚”等系列产品上成

功应用，瑞凌逆变焊机进入了“芯时代”。同时，以市场需求为导向不断进

行产品技术迭代，并开发激光焊等系列产品，进一步丰富公司产品线，满足

市场的多元化需求，提升公司的整体市场竞争力。 

问题 8：公司焊接设备销售模式及市场扩展策略？ 

公司焊接设备主要采用经销商销售模式，目前，公司国内的一级经销商

接近 400 家，二级经销商超过 2000 家；海外经销商数量 100 余家。 

公司也加强了数字化营销和线上销售，通过在抖音、快手、微信视频号

等平台上进行产品推广，上架电商专属产品，优化、丰富电商产品结构，提

升线上服务质量。同时，公司加强了焊接全品类产品布局，在销售渠道中进

行焊机、焊配、焊材等焊接全品类产品覆盖；积极参加行业展会，举办经销

商交流会，加强市场宣传和品牌推广，提高终端市场流量。 

问题 9：激光焊接发展情况？ 

激光焊和电弧焊各有优劣势，两者应用领域的侧重有所差异。目前来看，

在标准工件/薄板焊接方面激光焊接更有优势，在非标准工件/厚板焊接方面

弧焊更有优势，随着技术的发展，激光焊会侵占部分弧焊的市场，但无法完

全替代弧焊。 

公司有激光焊系列产品，目前销售拓展处于上升趋势。 

 

接待过程中，与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照《信息披露

事务管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。

没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深圳证券交易所要求签署

调研《承诺书》。                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                              

附件清单（如

有） 
无 

日期 2025 年 3 月 17 日 

 


