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广州抱抱数字技术股份有限公司 

董事会关于 2024 年度审计报告非标准审计意见的专项说明公告 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假

记载、误导性陈述或重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担

个别及连带法律责任。 

中兴华会计师事务所（特殊普通合伙）接受公司委托，对公司 2024 年

年度财务报表进行审计并出具了带与持续经营相关的重大不确定性段落的

无保留意见审计报告[中兴华审字（2025）第 011549 号]。 

董事会根据全国股转系统发布的《全国中小企业股份转让系统挂牌公司

信息披露规则》的规定，就上述非标准审计意见所涉及事项出具专项说明，

具体如下： 

 

一、审计报告持续经营重大不确定性段落涉及事项的内容 

“我们提醒财务报表使用者关注，如财务报表附注所述，抱抱数字技术

2018 年度、2019 年度、2020 年度、2021 年度、2022 年度、2023 年度（扣

除非经常性损益后归属于母公司股东净利润由盈利转为亏损）、2024 年发生

净亏损 1,645,569.94 元，连续七年亏损，且至 2024 年 12 月 31 日，抱抱数

字技术未分配利润为 -23,517,111.98 元。这些事项或情况，连同财务报表

附注中所示的其他事项，表明存在可能导致对抱抱数字技术持续经营能力产
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生重大疑虑的重大不确定性。该事项不影响已发表的审计意见。注册会计师

提醒财务报表使用者对上述事项予以关注。” 

 

二、注册会计师对该事项的基本意见 

根据《中国注册会计师审计准则第 1324 号——持续经营》第二十一条

规定，如果运用持续经营假设是适当的，但存在重大不确定性，且财务报表

对重大不确定性已作出充分披露，注册会计师应当发表无保留意见，并在审

计报告中增加以“与持续经营相关的重大不确定性”为标题的单独部分，

以:(一)提醒财务报表使用者关注财务报表附注中对本准则第十八条所述事

项的披露；(二) 说明这些事项或情况表明存在可能导致对被审计单位持续

经营能力产生重大疑虑的重大不确定性，并说明该事项并不影响发表的审计

意见。 

根据《中国注册会计师审计准则第 1503 号——在审计报告中增加强调

事项段和其他事项段》第九条规定，如果认为有必要提醒财务报表使用者关

注已在财务报表中列报或披露，且根据职业判断认为对财务报表使用者理解

财务报表至关重要的事项，在同时满足下列条件时，注册会计师应当在审计

报告中增加强调事项段：（一）按照《中国注册会计师审计准则第 1502 号—

—在审计报告中发表非保留意见》的规定，该事项不会导致注册会计师发表

非无保留意见。 

 

三、董事会对审计意见所涉及事项的说明 

截至 2024 年 12 月 31 日，广州抱抱数字技术股份有限公司（以下简称
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“公司”）经审计的合并财务报表未分配利润累计金额-23,517,111.98 元，

未弥补亏损-23,517,111.98 元，超过公司股本总额。主要原因为： 

1．受宏观经济影响，客户预算压缩，客户的合作关系的稳定性对公司

销售收入具有较大影响。 

2．公司尝试将发展重心偏向新媒体业务，虽然市场前景广阔，但公司

处于新业务初期，客户数量和规模较小，尚未形成盈利体系。 

鉴于上述原因，公司为保证经营稳定，提高自身持续经营能力，拟采取

的改善措施如下： 

1．将持续巩固经营管理层及业务骨干的稳定性，同时积极吸纳高水平

管理人员与业务精英，以管理和经营的双轮驱动，确保公司核心竞争力的持

续增强与人才队伍的稳健发展。 

2．确保会计核算、财务管理、风险控制等关键内部控制体系的高效运

行，积极构建现代企业管理模式，通过精细化管理实现开源节流，科学合理

地控制运营成本，为企业可持续发展奠定坚实基础。 

3．确保资金链条的顺畅运作，持续维护与供应商的良好商业信用关系，

确保资金流的健康稳定。同时，还将确保拥有充足多元的筹资渠道，以满足

新产品开发、市场拓展及必要投资的需求。 

4．公司拟于 2025 年将深度整合互联网业务模型与尖端数字化技术，以

人工智能与大数据分析为驱动，倾力打造一个创新性的互联网数字化营销生

态系统。依托自主研发的先进 AI模型，致力于向品牌合作伙伴提供全方位、

深度定制化的精准营销服务方案，助力品牌客户精准触达目标受众，实现高

效品牌声量放大与市场版图的快速扩张。 
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另外，经过多年的深耕细作，公司的互联网业务团队已熟练掌握各大主

流互联网平台的运营逻辑与盈利模式，具备将流量转化为商业价值的核心能

力。目前，互联网市场正处于高速发展阶段，市场需求持续增长，未来发展

潜力巨大。公司的盈利模式包括但不限于: 

1．数字化营销服务：借助 AI和大数据技术，为品牌方提供从创意策划、

内容制作到精准投放的一站式数字化营销服务，旨在最大化广告效能，驱动

品牌影响力的飞跃。 

2．知识付费与咨询服务：通过线上课程、线下培训以及企业定制化服

务，为互联网创业者和企业提供数字化转型、流量获取与变现、电商运营等

专业知识与策略咨询。 

3．产业数字化投资：聚焦传统产业数字化转型，以技术赋能和资本注

入的方式，与传统企业合作打造数字化电商平台和智能零售解决方案，助力

传统企业实现数字化升级。 

4．互联网电商平台运营：构建并运营线上购物商城，整合供应链资源，

为消费者打造一个集品质、便捷与个性化于一体的购物环境，重塑互联网购

物的全新体验。 

5．IP 孵化与数字化内容运营：签约并培育优质内容创作者，打造具有

影响力的个人 IP 和数字化内容资产。通过版权运营、内容衍生品开发、形

象授权等方式，实现数字化内容的商业价值最大化。 

6．软件开发与定制功能：为商家及企业量身打造高效、易用的软件系

统。通过人工智能、大数据、云计算等先进技术，涵盖从企业级应用、移动

APP 到小程序的全方位解决方案。这些软件不仅能够帮助企业优化内部管理
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流程，提升运营效率，还能增强客户互动体验，拓宽市场渠道。 

 

广州抱抱数字技术股份有限公司 

董事会 

2025 年 3 月 28 日 


