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北京中盈安信技术服务股份有限公司 

关于未弥补亏损超过实收股本总额的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、情况概述 

截至 2024 年 12 月 31 日，北京中盈安信技术服务股份有限公司（以下简称“中盈安信”）

合并财务报表未分配利润为 -171,730,947.10 元，公司未弥补亏损已超过实收股本总额。 

根据《公司法》、《公司章程》规定，公司未弥补的亏损达到实收股本总额的三分之一

时，应召开股东大会进行审议。公司第四届监事会第二次会议和第四届董事会第五次会议分

别审议通过了《未弥补亏损超过实收股本总额》的议案，并提请 2024年年度股东大会审议。 

二、经营情况 

截至 2024年 12月 31日，公司已连续多年亏损，公司 2016 - 2023年出现经营亏损的

原因已在公司前期公告中详细说明。以下着重分析 2024年度发生亏损的具体原因。 

公司 2024年度发生亏损的原因： 

1）外部经济环境不佳：宏观经济环境不景气，对公司业务产生了直接且显著的影响。

公司项目推进缓慢，验收周期延长，资金回笼速度放缓。同时，新签合同毛利较低，压缩了

利润空间，使得公司盈利能力受到严重制约。 

2）市场竞争加剧：更多原本不专注于公司市场领域的企业进入细分市场，导致市场竞

争愈发激烈。这些新进入的竞争对手凭借其独特的优势，瓜分了一部分市场份额，使得公司

在市场中的地位受到冲击，业务拓展难度加大。 

3）行业需求转变：随着智慧化、数字化理念的深入，行业客户需求发生了深刻转变。

信息化建设不再局限于传统的软件系统开发，而是朝着结合自动化、智能化、信息化一体的

综合能力建设方向发展。项目金额逐渐增大，对参建企业的资质能力、综合实力、企业规模
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要求更高。公司由于在某些方面的不足，承建项目的机会大大降低，商机减少，业务量下滑。 

4）内部管理成本上升激励政策成本：为激励核心团队，避免人员流失，保持团队士气，

公司给予核心团队奖金激励。这一举措虽有助于稳定人才队伍，但导致管理费用较往年有一

定增加，对公司利润造成了一定的侵蚀。 

5）市场投入增加：出于长久战略考虑，2024 年公司新增销售团队，并加大了在客户开

拓和市场推广方面的投入。虽然这些投入有助于提升公司的市场知名度和业务拓展能力，但

短期内销售费用的增加也对公司的盈利状况产生了不利影响。 

6）处置非盈利联营公司：2024 年基于公司长期战略聚焦及资源优化需求，公司对联营

企业的股权进行处置，本次处置损失对公司利润造成一定的侵蚀，未来年度将不再产生对应

投资损益。 

二、扭亏为盈的措施 

（一）核心平台产品打造 

根据公司总体经营战略，2024 年公司加快了核心产品的研发进程。围绕平台产品进行

后续应用功能的开发和完善，致力于实现平台产品与市场上其他产品的差异化优势，持续打

造产品的核心竞争力。目前，公司已成功验证了平台产品 2.0 版本，在验证项目中取得了明

显的效率提升。2025 年，公司将进一步加大研发投入，优化产品性能，确保平台产品在市

场上具有领先地位。 

（二）重点商机与客户管理 

2025 年，公司将继续加强对重点商机、重点客户的跟进，并维护好老客户的关系。推

行“平台 + 定制”模式，该模式的基础功能复用率≥70%，单体项目毛利率目标提升至 30% 

- 40%。在交付效率优化方面引入大模型技术，预计可提升开发效率，缩短项目周期 10% - 15%。

一方面，扩大平台产品在项目中的应用，缩短项目实施周期，提高项目交付效率，提升项目

毛利；另一方面，通过定制化服务与深度绑定，与行业内相关合作伙伴合作，共同推进平台

产品实现销售，增加公司的营收规模。通过提高项目交付效率、项目质量和服务能力等方面，

提升老客户的用户体验，增加新的商机机会和项目成交概率。 

（三）新业务盈利点拓展 

2025 年，公司将继续推广 SAAS 产品“在现场”及“巡线卫士”，设定销售额目标同比

增长 100%。采用行业 KOL 合作 + 数据驱动的精准投放的推广策略，并结合生态联盟结构与

区域性燃气行业协会共建行业解决方案库，共享客户资源，增加营收渠道。加大产品的销售
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力度，确保 2025 年销售额较 2024 年有较大幅度的增长。 

（四）品牌建设与市场推广 

2025 年公司将继续推进品牌建设，树立公司在资产数字化运营方向的行业领跑者形象。

加大未来对市场的营销投入，通过参加各种行业内有影响力的展会、项目交流会、项目论坛

等方式，提升公司在行业内的曝光度和影响力。同时，利用新媒体平台进行品牌宣传，扩大

品牌影响力，吸引更多潜在客户。 

（五）现金流管理 

一方面，继续加强项目回款管理，建立健全回款机制，加大催款力度，确保资金及时回

笼。另一方面，拓宽融资渠道，积极与银行、金融机构等合作，争取更多的融资支持，保证

公司现金流的稳定。 

（六）企业文化建设 

公司继续加强企业文化建设，营造积极向上、团结协作的工作氛围，增加员工归属感。

通过组织员工培训、团队活动等方式，提升员工的专业素质和团队凝聚力，保持公司核心团

队的稳定性，为公司稳健发展提供保障。 

 

 

四、备查文件目录 

《北京中盈安信技术服务股份有限公司第四届董事会第五次会议决议》 

《北京中盈安信技术服务股份有限公司第四届监事会第二次会议决议》 

 

 

特此公告。 

 

北京中盈安信技术服务股份有限公司 

董事会 

2025年 04月 08日 


