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证券代码：002496                      证券简称：辉丰股份 
 

江苏辉丰生物农业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-001  

 

 

投资者关系 

活动类别 

☑特定对象调研 

□媒体采访 

□新闻发布会 

□现场参观 

□其他 

□分析师会议 

□业绩说明会 

□路演活动 

参与人名称 

中信证券、工银理财有限责任公司、国寿养老、进门财经、太平洋资产

管理有限责任公司、上海汐泰投资管理有限公司、睿远基金管理有限公

司、中信期货有限公司、农银人寿保险股份有限公司、华泰柏瑞、天弘

基金管理有限公司、中信建投基金、中庚基金管理有限公司、进门财经 

时间 2025年4月 10日 

地点 电话会议 

上市公司 

参与人员姓名 

董事长 仲汉根先生 

董事、副总经理、财务负责人 周京先生 

副总经理、董事会秘书 孙永良先生 

投资者关系活动主要内容介绍 

一、在贸易战及脱钩的大趋势下，辉丰如何应对这样的挑战？ 

答：面对国际形势变化，辉丰将坚守主业，深耕农业，着眼农业内循环大产业，持续

进行技术创新与产业升级，以战略转型促进高质量发展。 

二、能否介绍一下公司转型发展的战略和方向？ 

答：辉丰与中化安道麦重组后，重新调整发展战略，新成立了生物农业板块，以“土壤

健康、作物健康、人类健康”为战略定位，以“两增两好抗重茬专家”为品牌定位，着力从作

物植保延伸到作物营养、土壤健康、两增两好及种子业务，研发新产品、新技术、新方

案，对标大田、果树、经作，形成全年全季全程解决方案，对标转色上色、果树黄化、连

作重茬等痛点形成系统性个性化解决方案，帮助农民解决难点痛点问题，帮助客户突破内

卷。转型后的辉丰赋能一个渠道（农资下乡渠道）进入四个赛道（作物植保、作物营养、

两增两好、土壤健康），逐鹿万亿市场份额。 
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三、请介绍辉丰从农化板块向生物农业板块转型的品牌基础和优势是什么？ 

答：自 1989 年成立以来，辉丰始终秉承着“坚守与创新”企业精神，以“保障粮食战略

安全”为己任，这种使命和担当驱动着辉丰上下求索，坚定不移持续深化转型发展。“辉丰”

品牌已服务中国农民 37 年，深深占领着中国农资人和农民朋友们的心智，是公司转型发

展的最大基础。2025 年中央一号文件《中共中央 国务院关于进一步深化农村改革扎实推

进乡村全面振兴的意见》、4 月 7 日中共中央、国务院印发的《加快建设农业强国规划

（2024-2035 年》，坚定了辉丰在低迷市场行情下深耕农业这一应为、可为的产业方向的

正确选择。 

四、请介绍辉丰从农化板块向生物农业板块转型的技术支撑及优势是什么？ 

答：经自主研发创新的高温高压裂解亚临界小分子技术为辉丰向生物农业转型提供了

技术支持，该技术彻底颠覆了传统有机肥和化学肥料的技术原理与路径，实现了小分子

化、有机化、增值化、无害化。添加辉丰 HFPP“一品多效”专利配方后，又实现 5.0 升级，

创造出“新品类、划时代、革命性”的能百旺®小分子功能肥这一生物刺激素类功能性有机药

肥，基于此项研究形成能百旺®小分子有机底肥、小分子有机追肥、小分子有机叶面肥及

小分子有机助剂等系列化产品，形成两增两好抗重茬底施+追施+叶喷全程解决方案。辉丰

与全国农业技术推广服务中心合作的能百旺“两增两好”抗重茬农技推广项目，策应了新质

生产力的推广应用新要求，满足了三农高质量发展的迫切需要。目前该技术已取得 23 项

专利，于 2024 年建成国内首套工业化、规模化、标准化生产线，并成功投产，引起业内

广泛关注和反响。 

五、请介绍辉丰从农化板块向生物农业板块，一个大渠道 4 个品类赛道转型的市场渠

道优势是什么？ 

答：“专注聚焦，扎根服务”是辉丰赋能渠道的传统优势，转型发展的辉丰将对市场渠

道赋予新的势能，随着新产品、新技术、新方案的研发，能百旺®两增两好抗重茬底施+追

施+叶喷全程方案同时解决了作物植保、作物营养、两增两好、土壤健康的问题，实现了

赋能渠道进入四个品类赛道，并在四个品类赛道上协同发展。 

六、请介绍亚临界小分子肥技术核心是什么？ 

答：亚临界高温高压裂解采用 200 度高温、20 个大气压，将动物源、植物源、矿物
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源的原料（畜禽粪污、农林秸秆等）通过反应釜，模拟地壳运动上亿年腐熟化过程，在

30-60 分钟内实现充分腐熟，全过程既完成了物理的“细“、又实现了化学的“小”和营养成份

的“全”。小分子技术完全区别于传统有机肥、化学肥料，小分子化、有机化、增值化、无

害化的技术先进性实现了“大肥特肥化，特肥大肥化，大肥有机化，种植养殖生态化”，完

成了万物生于土，万物归于土的自然循环，解决了碳氮比失衡、养分失衡（缺素与富营

养）、病原物累积问题，最终实现了土壤健康、作物健康、人类健康。 

七、请介绍亚临界小分子肥市场前景如何？ 

答：具体在市场应用上，能百旺®小分子功能肥实现了作物营养、土壤健康与作物植

保、种子业务在技术应用和市场渠道上相互协同和相互加持，形成了差异化的强劲市场竞

争力。辉丰股份高温高压裂解亚临界小分子技术的先进性、能百旺®小分子功能肥系列产

品的实效性也赢得了跨国公司的认可和青睐，富美时与辉丰股份已签订 OEM 贴牌定制合

作协议，巴斯夫、先正达、安道麦、中农立华等合作正在推进中。 

八、小分子肥发展和布局计划如何？ 

答：随着小分子功能肥应用技术和应用场景的成熟及市场需求的提高，辉丰股份正大

力提升产能和市场布局。辉丰股份通过子公司辉丰生物（上海）有限公司增资取得尚微生

态科技（漯河）有限公司 53.33%股权，成为该公司的控股股东。同时我们正在盐城大丰

与上海农场洽谈合作，加紧筹建第二个能百旺小分子功能肥生产基地。其他生产基地亦在

规划之中，以期实现就地取材、就地生产。 

九、小分子肥成本、毛利、销售计划如何？ 

答：小分子肥的成本主要由能耗、运营成本、装置折旧及原料（有机废弃物，成本有

限）等构成，随着产能、市场规模的不断扩大，小分子肥单位成本将显著下降，成本优势

得以实现，毛利率跟随稳步提升。2025 年已在山东、江苏、河南、云南、海南、新疆等十

七个重点省份全面开展推广应用与销售，预计 2025 年销售收入将达到 6000 万元左右，毛

利率约 50%左右，产销规模有望于三年内实现爆发式增长。 

十、辉丰深耕种业多年，近期资本市场对种业的关注度较高，请补充介绍一下种子业

务进展情况？ 

答：辉丰控股子公司江苏焦点富硒农业有限公司现是江苏省育繁推一体化企业、江苏
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省优秀企业，“绿色焦点”品牌已成为广大农户信赖的农业品牌。现已自主研发经审定水

稻、小麦品种 8 个，独家买断的小麦国审品种 7 个，另有两个品种处于试验及评定阶段，

有望今年通过审定，2024 年销售较上年实现翻倍增长。为充分发挥种子加工、仓储优势，

正投资新建循环式烘干设备、仓库及相关配套设施，有望今年年底建成达产。 

十一、请补充介绍一下生物农业板块转型下种子业务将如何获得协同发展？ 

答：生物农业板块转型架构下，江苏焦点富硒农业有限公司将在既有的品牌、产能、

品种优势的基础上，将种子业务和能百旺®小分子功能肥提质增产的优势结合，大力推广

种肥同播、种肥混播及水稻壮秧剂，让作物植保、作物营养、土壤健康、两增两好四个品

类赛道与种子业务实现多向协同和相互赋能。 

十二、请介绍一下辉丰石化氨氢新能源项目的进展情况。 

答：公司已与宝武清能公司、河南能源等签订了战略合作协议。宝武集团提出 2030

年实现 30%减碳目标，对氨氢资源有着巨大的需求。辉丰石化公司拟新建 4.5 万吨液氨低

温罐，预计投资 2 亿元，该项目已于 2024 年 7 月 30 日获大丰区项目备案审批，建成后

储、运、销（氨）、转（氢）能力将达 100 万吨。 

近日出台的《江苏省推动氢能产业高质量发展行动方案（2025-2030）》，首次允许

在非化工园区建设制氢加氢一体站。公司将依靠液氨转氢用氢一体站储备技术，把握氨氢

新能源下游应用场景和市场机会转型新能源赛道。2024 年 7 月 15 日，国家发展改革委、

国家能源局印发关于《煤电低碳化改造建设行动方案（2024-2027）》的通知提出要求，

通过绿氨掺烧，煤电机组改造后应具备 10%以上的绿氨能力，仅此将释放 3 亿吨绿氨需

求。 

十三、请介绍一下安道麦辉丰公司 2025 年预计业绩情况。 

答：预计安道麦辉丰（上海）公司 2025 年业绩持续稳定，安道麦辉丰（江苏）公司

业绩将在 2024 年探底的基础上大幅度提升，2025 年一季度已经实现扭亏增盈。 

十四、据公告显示，贵公司 2024 年扣除后营业收入有可能低于 3 亿元，请预计一下

2025 年的情况及措施。 

答：经会计师初步审计，公司 2024 年度扣除后营业收入存在低于 3 亿元的可能。截

至目前，公司 2024 年度报告审计工作仍在进行中，最终财务数据以公司正式披露的经审
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计后的 2024 年度报告为准。 

有了 2024 年的教训，公司在 2025 年将大力加强业务拓展，做大做强生物农业板块业

务，深挖农资电商业务潜力，协同促进种子业务；发力石化供应链板块；同时，根据产业

匹配积极关注产业链上下游并购重组项目机会，多措并举，全力提升公司营业收入。确保

不再出现类似情况。 
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