
股票代码：002578                 股票简称：闽发铝业 

 

福建省闽发铝业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2025-001 

投资者关系 

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员

姓名 

线上参与闽发铝业 2024 年度网上业绩说明会的投资者 

时间 2025年 04月 10日（星期四）下午 15:00-17:00 

地点 “闽发铝业投资者关系”微信小程序 

上市公司接 

待人员姓名 

总经理：黄长远先生 

财务总监：吴赵晶先生 

董事会秘书：杜长青先生 

独立董事：曾繁英女士 

投资者关系活动主要

内容介绍 

1、问：请问公司营收下降，未来有何针对性的改善措

施？ 

答：您好！公司将持续聚焦主营业务，深耕国内市场，

积极开拓海外市场，优化产品结构，推进设备升级改造，

提高产品质量，加强技术研发，努力增强公司综合竞争

力，以推进公司稳健可持续发展，感谢您的关注！ 

2、问：从行业竞争角度看，铝型材行业市场竞争激烈。

公司在成本控制、产品差异化等方面有哪些优势？ 

答：您好！在成本控制方面，公司通过集中采购、规模

化议价降低采购成本，并适当运用期货套期保值避免铝

价波动造成利润波动；在产品差异化方面，公司通过工



艺优化、设备升级改造和精细化管理，提升产品质量、

降低废品率、提高生产效率。同时公司严格控制应收账

款，保持充足的现金，增强公司抗风险能力，以在市场

竞争激烈的情况下稳健发展，感谢您的关注！ 

3、问：有没有具体的新产品或者新技术在研发中，预计

什么时候能投入市场，为公司带来新的业绩增长点？ 

答：您好！关于公司的研发项目或技术详见公司于巨潮

资讯网披露的《2024年年度报告》相关章节，公司主要

产品是建筑铝型材、工业铝型材和建筑铝模板的研发、

生产、销售，公司会以市场需求为导向，研发更多与现

有技术相契合的高附加值、具有成长性的产品，以提高

公司经营业绩，感谢您的关注！ 

4、问：请问贵公司本期财务报告中，盈利表现如何？谢

谢。 

答：您好！公司财务及盈利情况请查阅 2025年 4 月 3日

于巨潮资讯网披露的《2024年年度报告》，感谢您的关

注！ 

5、问：在市场需求下滑的情况下，公司有没有打算拓展

新的业务领域，降低对铝型材单一业务的依赖？ 

答：您好！公司将通过“技术升级+市场多元化”战略降

低对传统建筑铝型材业务的依赖，未来利润增长点将集

中在新能源汽车型材、光伏型材、轨道交通型材等领域，

同时依托技术研发和产能扩张提升综合竞争力。不过，

新业务的市场拓展效果仍需关注行业需求及政策风险

（如海外贸易壁垒）。感谢您的关注！ 

6、问：公司除了现有的 “铝锭 + 加工费” 定价模式，

是否有其他对冲措施或长期合作协议来稳定成本？ 

答：您好！公司作为铝合金型材的生产商，生产经营需

要使用大量的铝锭、铝棒，通过集中采购、规模化议价



降低采购成本，同时适当运用期货套期保值避免铝价波

动造成利润波动，感谢您的关注！ 

7、问：公司如何应对铝消费需求疲软、房地产行业低迷

及海外市场挑战，特别是是否有具体措施提升产品竞争

力和市场份额？ 

答：您好！公司将通过“技术升级+市场多元化”战略降

低对传统建筑铝型材业务的依赖，依托技术研发和新建

熔铸及挤压生产线提升产品综合竞争力。未来市场需求

增长点将集中在新能源汽车铝型材、光伏支架边框型

材、轨道交通型材等领域，公司将根据市场需求变动调

整策略以提升产品市场份额。同时依托“一带一路”相

关展会拓宽海外销售市场，特别是东南亚及南美的海外

市场份额。感谢您的关注！ 

8、问：请问贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪

些？谢谢。 

答：您好！公司要提高盈利增长因素：一要进行产品结

构升级，开发新产品以提高产品附加值，避开低端市场

的价格竞争，提高毛利率。同时加强技术研发投入，提

升专利数量，增强核心竞争力；二要进行市场多元化布

局，积极开拓海外市场，尤其是新兴市场，减少对国内

市场的依赖。同时发展细分市场，特别是高增长领域需

求，如新能源汽车型材、光伏型材、轨道交通型材等领

域，寻找新的增长点；三要持续进行精益化生产和可持

续发展生产，加强成本管控，进行技术设备改造，智能

升级，降低废品率与人工成本，提高生产效益。感谢您

的关注！ 

9、问：应收账款规模远超净利润，坏账准备计提是否充

分？公司将如何优化客户结构并加强回款效率？ 

答：您好！应收账款规模与营业收入和企业所处行业相



关，公司不断加强风险管理，加大货款催收力度，应收

账款期末余额比期初减少 1.86 亿元。坏账准备严格按

照会计准则要求计提。公司根据客户履约、资信等维度，

对客户进行分级管理，通过释放商业信用、签订长期框

架协议，锁定优质客户。对持续合作客户跟踪回款进度，

坚持对账，合理利用供应链票据、保理等工具加速资金

周转；对账龄较长的应收账款，成立专项催收团队制定

个性化回款方案。感谢您的关注！ 

10、问：在绿色建筑、新能源汽车等新兴领域的具体布

局如何？ 

答：您好！公司重视并积极践行可持续发展理念，积极

推动生产绿色化，公司多款产品获得绿色建材产品认证

证书，并荣获工业和信息化部颁发的“国家绿色工厂”

称号。公司建筑铝模板产品依托技术优势打造绿色施工

系统，建筑铝型材产品重点开发节能环保型产品，覆盖

大型门窗、幕墙装饰等多元化场景。新能源汽车型材领

域是铝型材行业未来发展方向之一，公司将根据市场需

求变动调整策略，加大相关产品技术研发，优化产品结

构，以提升市场份额，感谢您的关注！ 

11、问：能否请您介绍一下本期行业整体和行业内其他

主要企业的业绩表现？谢谢。 

答：您好！根据中国有色金属加工工业协会联合北京安

泰科信息股份有限公司统计，2024 年全国铝型材产量

2155 万吨，其中：建筑铝型材 985 万吨，比上年下降

19.9%；工业铝型材 1170 万吨，比上年增长 23.2%，工

业铝型材中建筑铝模板 30万吨，比上年下降 25%。同行

业上市公司兴发铝业、豪美新材、罗普斯金已发布 2024

年年度报告，请于巨潮资讯网查阅相关业绩情况，感谢

您的关注！ 



12、问：请问您如何看待行业未来的发展前景？谢谢。 

答：您好！铝型材行业正从“规模扩张”向“质量升级”

转变，政策驱动（如“双碳”目标）、技术突破和新兴

市场需求将成为核心增长动力。未来行业将进一步向高

端化、绿色化、集中化方向发展，具备技术壁垒和产业

链整合能力的企业将更具竞争力。感谢您的关注！ 

13、问：年报提及需优化产品结构，提升高附加值产品

（如光伏型材、轨道交通型材）占比，但研发投入不足

（2024 年仅拥有 148 项专利），未来如何平衡研发与盈

利压力？ 

答：您好！公司的盈利能力确实会影响研发投入节奏，

公司会综合考虑行业发展及市场需求，结合自身能力投

入研发，以确保产品的先进性和创新性，保持公司的可

持续发展，感谢您的关注！ 

14、问：计划深耕国内并开拓海外市场，尤其是应对美

国新的关税政策，是否会调整出口策略或布局新兴市场

（如东南亚）？ 

答：您好！2024年度，公司国外销售收入占营业收入为

7.58%，其中美国出口业务收入占营业收入不到万分之

一，美国的关税政策对公司的出口业务直接影响较小，

公司会适时调整出口策略，未来公司将重点开拓东南亚

及南美等海外市场，感谢您的关注！ 

附件清单（如有）  

日期 2025年 04月 10日 

 


