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陕西同力重工股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2025 年 4月 21日 

活动地点：线上交流会 

参会单位及人员：华源证券、汇添富基金、华泰柏瑞基金、中信建投基金、

兴业基金、创金合信基金、淳厚基金、农银人寿保险、千合资本、万和证券、民

生证券、开源证券、中泰证券、长江证券、华鑫证券、浙商证券、财信证券、联

储证券、山西证券、东北证券、中山证券、青岛中航赛维投资有限公司、上海新

传奇私募基金管理有限公司、上海宽远资产管理有限公司、鸿运私募基金管理(海

南)有限公司、上海滦海投资管理有限公司、洪顺资本、上海汇瑾资产管理有限

公司、海南贝盈私募基金管理有限公司、叶海睿德成都投资管理有限公司、陕西

趋势投资管理有限公司。 



上市公司接待人员：公司董事会秘书杨鹏先生。 

三、 投资者关系活动主要内容 

问题 1：2025 年公司费用管控方面有何举措？ 

回答：公司高度重视产品研发，在公司既定的“大型化、智能化、新能源”

产品战略指导下，针对研发费用，公司还是会持续增强研发投入强度；2025 年

财务预算报告中，研发费用继续保持较高增长；同时，公司严控销售费用、管理

费用、财务费用，提高运营效率，严控运营费用，同时不断加强应收账款的管控。

总之，公司研发方面全力支持，其他方面持续做好严格预算、落实管控。 

问题 2：公司全资子公司西安同力的业务定位是什么，是否把配件和维修的

业务全部由西安同力统一承接？ 

回答：西安同力在售后服务和总包服务方面有丰富的经验和优秀的团队，而

且多年经营下来，已经具备了独立承接售后服务和总包服务的能力和经验。2024

年公司收购了西安同力少数股权，西安同力完全变成公司全资子公司。未来，公

司售后服务和总包服务都将由西安同力承接，实现公司资源优化配置，加强后市

场服务能力建设和对客户的保障力度。 

问题 3：公司新加坡子公司海外市场拓展如何？ 

回答：2024年海外市场的拓展未达年初预期，究其原因是公司实现海外“走

出去”战略以来，对海外市场的估计依然存在不足，同时对海外市场的复杂性估

计不足，服务渠道、融资渠道拓展缓慢影响销售业务的推进和落地。成立新加坡

子公司，本身是布局海外市场重要的一环，目前新加坡公司成立了蒙古子公司和

印度尼西亚子公司，通过新加坡子公司大胆尝试开拓海外市场新模式、新渠道。

未来公司主要精力和资源聚焦海外市场，同时对新加坡子公司未来发展充满信

心。 

问题 4：2024 年海外市场的收入如何，当前海外市场的开发重点在哪些地

区？ 

回答：公司实施海外战略以来，已经投入了很多资源。然而，实际经营中也

是困难重重，主要是客户运营效率低，投资回收慢。目前，印度尼西亚、蒙古、

中亚、印度等都是公司在海外的主要目标市场，印度每年露天煤矿产量 10 亿吨，

跟国内相当，他们 90%都是露天煤矿，市场空间很大。公司对海外市场充满信心。 



问题 5：公司无人驾驶车型战略合伙伙伴易控智驾跻身公司前五大客户后，

为其定制的产品有哪些；他们下游客户有哪些？ 

回答：无人驾驶车型，公司已经完全实现了规模化生产，商业化投入应用以

来，得到了市场的高度认可和不少战略合作伙伴的青睐。截至 2024 年，无人驾

驶车型交付有 700多台，运营反馈的数据良好。随着规模化生产加强，公司对无

人驾驶车型的市场前景非常乐观。 

易控智驾采购产品，均为公司与其联合研发的大型化新能源无人驾驶产品，

单车运能大、效率高、能耗低，其下游客户全部是国内大型露天煤矿业主方。 

问题 6：目前，还与哪些智驾公司保持合作，合作的主要方式是什么？ 

回答：公司目前无人驾驶产品都是以合作方式定制化生产，不会自己独立去

面向市场。整车、无人系统的技术一直在快速迭代，公司作为深度参与方，专注

于线控底盘等技术的研发、生产。易控、博雷等合作伙伴都会继续合作。工信部

新规对智能驾驶提出了新的要求后，矿区和港口码头等应用场景会受益，国内成

熟以后也会向国外市场投放。新能源动力在国内目前已经成熟，但是国外推广难

度较大，主要是一些国家基础的充电设施很难保障。目前海外工作效率不高、人

员成本高、人工作业时间受限等因素制约，公司预估，海外无人驾驶车型的市场

前景很好。 

问题 7：宁德时代成为公司第三大供应商，是否意味着新能源的快速崛起? 

回答：公司预计，新能源车型会保持 30%以上的增长速度，但是要完全替代

传统燃油车还需要一段时间。一方面，目前传统燃油车不会那么快的被替代掉,

部分特定工况也会有一些增量的空间，但是增速很小；另一方面，新能源车的单

价和毛利率都会比油车高一些，基于此，公司产品结构逐渐调整以后，未来综合

毛利率还是会继续提升。宁德时代成为公司第三大供应商，也佐证了公司新能源

车型在市场的需求和认可度都是比较高；同时国家政策层面推动绿色矿山建设、

节能减排工作等都会积极推动和引导矿区新能源产品逐步替代传统燃油产品。 

问题 8：公司对换电车型的适用性和安全性如何评价，未来国内市场是否也

能推广换电车型，公司给力拓集团供货的体量有多大？ 

回答：目前来看，换电的模式在矿区并不是一个最优方案，一些小的金属矿

山车辆少换电模式可以尝试，但是一些大型露天煤矿，动辄 500台以上车辆，那



么换电模式下，对电池安全、防火防爆、局部电力负荷都有极高的要求，从而限

制换电车型的使用，充电方案相对均衡，未来随着电池密度的不断提升和充电速

度的提升，充电模式将更加经济适用。 

力拓集团作为全球最大的矿山运营公司之一，也积极致力于绿色矿山建设，

此次与公司合作主要基于公司产品极高的经济型和运营效率，同时公司大型化和

新能源加持下的新产品也符合对方的工况需求。未来公司将持续加强与全球知名

矿山运营公司的交流、沟通与合作，深入了解海外主流客户的诉求，提供适配产

品，让中国高端智能装备走向世界，让全球矿山开采更简单！ 

问题 9：UQ25 地下自卸车的客户都有哪些，未来的市场空间多大？ 

回答：地下自卸车，又叫坑道车，主要适用于巷道开采场景下物料运输。该

场景自身特点限制了车辆的大小，为保证通过性而牺牲大型化，该类车一般总重

20-40吨。基于此公司专门研发可以保证这类挖矿的安全性、尺寸也比较合适的

产品，这款车需要矿安认证，针对地下做好防闪爆、防火、防水、防尘、防冲击

等，公司经过多年研发以后，重新把这款产品改进提升，满足该类矿山客户的需

求。 

 

 

 

陕西同力重工股份有限公司  

董事会  

2025 年 4 月 22 日  
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