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捷福装备（武汉）股份有限公司 

公司未弥补亏损达实收股本总额三分之一的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 情况概述  

截至 2024 年 12 月 31 日，捷福装备（武汉）股份有限公司（以下简称“公 

司”、“捷福装备”）合并财务报表未分配利润累计金额为-69,537,611.62 元，

未弥补亏损 69,537,611.62 元，超过公司股本总额 49,700,000 元。依据《公司

法》和《公司章程》相关规定，公司未弥补的亏损超过实收股本总额的三分之一，

应召开股东大会进行审议。公司第四届董事会第十四次会议审议通过了《关于未

弥补亏损超过公司实收股本三分之一的议案》，并提请公司 2024 年年度股东大

会审议。 

 

二、 业绩亏损的原因 

报告期内，捷福装备超额完成 2024 年度收入预算指标，并表之后实现了盈

利。但因公司前期累计亏损数额较大，故截止 2024 年 12 月 31 日未弥补亏损金

额仍然较大。 

 

三、 拟采取的措施 

公司正在或计划采取以下措施或方案，改善公司的盈利能力和偿债能力，以

保证公司的持续经营能力，具体措施和方案如下：  

1. 讲好品牌故事，重回欧洲赛道；公司的产品技术和 GF 品牌源自意大利，

产品前身公司有着悠久的经营历史，在欧洲汽车焊接设备领域有着较高的市场声
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誉和品牌知名度，公司收购意大利前身公司后 GF 逐渐转变成本土化品牌，随着

国内竞争日益加剧，为了开拓市场蓝海，中企出海成了一股趋势，可是国内工业

品受制于知名度、渠道等限制，往往很难打开欧洲市场，公司产品本身就有欧洲

血统，占据了市场开拓的有利身位，公司计划在 2025 年进行相关市场策划工作，

面向欧洲客户讲述品牌归来的故事，争取在欧洲市场成为有力的产品参与者，由

于欧洲市场的产品毛利率普遍好于国内，可改善公司的盈利水平。 

2. 把握企业经营周期，推动企业基本面持续向好；公司 2024 年在销售规模

上逆势取得了可观的增长，同时有 2,900 多万元的销售合同流转至 2025 年，使

得公司对 2025 年经营规模再上台阶有了较大的底气，公司 2025 年第一季度新签

及上年结转合同金额 4,000 万元，相比 2024 年第一季度同口径 2,210 万元，增长

率为 81%，结合海外市场的项目信息，公司制定了 2025 年收入近 9,000 万元的

预算，随着国家陆续出台的包括金融、财税、行业等，拉动经济增长政策的出台，

公司完全具备顺势而为走出经营困境的内外部条件。 

3. 加强成本管控；面对焊钳产品日趋激烈的市场价格竞争，公司近几年起

在企业内部持续推进成本控制，在设计环节、采购环节、生产环节取得了管控成

本的显著成果，2025 年公司会巩固已取得的降成本成果，避免工作中出现反弹，

继续推进现有产品降成本工作，力求真正做到产品的“精耕细作”，同时公司会

不断完善机加中心的功能，提升 CNC 的加工效率，继续投入追加购置加工中心

设备，扩大产品部件的自产范围，提高整体的自产率，面对着“内卷化”严重的

市场环境，公司能通过有效的成本管控，依然保持做较强的市场竞争力。 

4.推动产品升级换代：公司以技术立足，不仅在原有产品上开展优化和降本

工作，同时持续进行新产品的研发和调试工作，公司的 100KVA 中频直流变压器

的研发、S1 低成本焊钳平台的研发已经完成，产品将陆续投入市场，MFDC5 系

列焊接控制器和控制柜的研发、东风日产体系焊钳和焊接控制柜的研发、气动铝

焊钳的联合研发、MFDC3-1200A/1600A 控制柜的研发等尚在进行过程中，这些

已取得的研发成果，以及待落实的研发成果会在以后的经营年度为公司经营提供

有力地支撑。 
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5. 抓住海外客户布局全球机会，大力开拓海外市场； 公司在全球市场有着

广泛的布局，是欧洲众多一线品牌主机厂的入围供应商， 2024 年取得了斯特兰

蒂斯集团摩洛哥项目、阿尔及亚利项目，这些项目的实施带动了公司 2024 年收

入规模的大幅增长，斯特兰蒂斯集团本次投资周期跨越时间长，公司 2025 年依

然存在较多的项目合作机会，同时公司将加大海外备件的供应力度，由于备件毛

利率普遍较高，从而能通过产品收入结构提升海外业务的盈利水平。 

6. 控制合作信用条件，防范资金回收风险；考虑到集成项目实施周期长，

占款较大的特点，公司明确了主动收缩汽车焊接集成业务的方向，未来集成业务

将根据具体项目的实施周期、回款条件、客户背景等因素审慎的选择性承接，公

司将坚持现金流作为业务承接的关键考量因素，签订的合同与客户约定的回款条

件大部分为预付 30%，发货前结清全款，后期公司会坚定不移地执行这样的信用

政策。 

7. 利用国家信贷政策宽松的时间窗口，拓宽融资渠道；与包括银行的金融机

构等加强合作，利用票据、应收账款等存量资产进行融资；进一步提高财务风险

应对能力，优化债务结构，引入中长期资金，保障公司项目资金需求。公司在

2025 年一季度已获得了武汉市农商行的 500 万元两年期贷款，同时新增了中国

银行的 500 万元三年期贷款，中长期资金的注入有效保障了公司未来较长时间的

经营需求。 

8. 依托控股股东和实际控制人对公司的支撑，解决公司持续亏损所面临的

资金短缺问题，公司控股股东和实际控制人承诺向公司继续无偿提供资金资助或

者有偿提供借款，有助于保障公司的经营活动正常开展。 

 

四、 备查文件目录 

（一）《捷福装备（武汉）股份有限公司第四届董事会第十四次会议决议》；  

（二）《捷福装备（武汉）股份有限公司二〇二四年度财务审计报告》。 

 

捷福装备（武汉）股份有限公司董事会  

2025 年 4 月 25 日 


