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 湖南九典制药股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-10 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            其他 

参与单位名称及

人员姓名 
线上参与公司 2024年度业绩说明会的全体投资者 

时间 2025 年 4月 25日下午 3:00-5:00 

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动 

上市公司接待人

员姓名 

董事、总经理：杨洋 

独立董事：阳秋林 

副总经理兼董事会秘书：曾蕾 

财务总监：熊英 

保荐代表人：江伟 

投资者关系活动

主要内容介绍 

主要采用解答投资者提问的方式进行，问题回复如下： 

1、为什么收入增长 17%，归母净利率才增长 0.08%？ 

回复：尊敬的投资者您好，2025 年一季度公司营业收入

同比增长 17.79%，归属于母公司净利润同比增长 0.08%，主

要系收到的与日常经营活动相关的政府补助较上期减少所致

（该补助属于非经常性损益）。2025 年一季度公司扣除非经

常性损益后的归母净利润同比增长 16.54%，与收入增幅基本

匹配。感谢您对公司的关注！ 

 

2、请问，贵公司在前段时间公布增持计划，可是至从公告以



 

后，贵公司才增持 500万元，股价从前期 28元多跌到现在的

十几元，迟迟不加大增持力度，是贵公司觉得现在的股价不

够低么？ 

回复：尊敬的投资者您好，公司股份回购计划目前正在

有序推进中。感谢您对公司的关注！ 

 

3、目前公司收入主要依赖药品制剂，部分主要产品收入占比

高，若竞争对手加大创新投入，公司如何应对？ 

回复：尊敬的投资者您好，公司将加大新产品开发及推

广力度，丰富产品品类，增强公司的盈利能力及抗风险能力。

感谢您对公司的关注！ 

 

4、高管您好。请问贵公司本期财务报告中，盈利表现如何？

谢谢。 

回复：尊敬的投资者您好，公司 2024年扣非归母净利润

同比增长 39.68%，2025 年一季度扣非归母净利润同比增长

16.54%。感谢您对公司的关注！ 

 

5、请问公司怎么看待友商产品上市后，洛索洛芬洛芬产品的

竞争格局？公司在这块的营销策论？公司今年外用贴剂的销

售目标？ 

回复：尊敬的投资者您好，对于竞品获批公司将积极应

对。在成本端，凭借完整的产业链布局，公司能够自主生产

原料药和关键辅料，确保产品质量的同时有效控制成本。在

销售端，公司已建立起全渠道覆盖体系，特别是院外市场，

已成为业绩增长的新引擎，公司计划继续加大投入，以期在

市场中占据更大份额。在研发端，公司始终保持对研发的高

投入，不断推陈出新，拓宽产品线。同时，公司将持续打造

“久悦”贴膏品牌，通过先发优势、渠道优势及成本优势等，



 

致力于在经皮给药领域深化影响力，进一步稳固行业领先地

位。感谢您对公司的关注！ 

 

6、公司计划逐步扩大全球业务，目前进展如何？ 

回复：尊敬的投资者您好，公司在国际市场已取得一定

进展。原料药方面，千万级原料药出口品种数增至 4 个，新

产品推广初见成效，铝碳酸镁、铝镁加得到拜耳等知名企业

认可，生物疫苗注射用辅料辛酸钠、麦芽糖开启海外商业化

合作，还参加多个国家国际展会、拜访客户并完成部分国家

客户审计，提升了品牌知名度和认可度。制剂海外销售也有

新突破，开发对接新客户近 50家，更年安胶囊成功出口，酮

洛芬凝胶在哥斯达黎加启动注册，奥硝唑片在厄瓜多尔更新

注册。此外，跨境电商顺利推进，完成香港典尚公司注册与

日本 Nutri Class商标的收购。感谢您对公司的关注！ 

 

7、公司在中药创新领域的持续投入带来了哪些具体成果？ 

回复：尊敬的投资者您好，2024 年，公司中药凝胶贴膏

剂消炎解痛巴布膏完成持有人变更，取得再注册批件，该产

品结合中医理论与现代透皮技术，中西药合用，用于多种关

节、肌肉酸痛等治疗。公司在研产品椒七麝凝胶贴膏为中药 1

类创新药，预计补充临床研究数据后再次申报，如顺利获批

将对公司经营产生积极影响。感谢您对公司的关注！ 

 

8、高管您好，请问贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪

些？谢谢 

回复：尊敬的投资者您好，公司未来盈利增长的主要驱

动因素可能有： 

1、核心产品持续放量及院外市场拓展：公司产品洛索洛

芬钠凝胶贴膏作为主力品种，近年来通过集采以价换量实现



 

销售数量快速增长。同时，公司正加大院外市场投入，通过

“久悦”品牌建设和渠道下沉，推动院外销售收入快速增长。 

2、储备产品梯队的商业化潜力：酮洛芬凝胶贴膏作为国

内首仿独家品种，2023 年底进入医保后，2024 年已开始贡献

增量。2024 年，公司取得了消炎解痛巴布膏的再注册批件。

此外，2025 年公司预计获批吲哚美辛凝胶贴膏、氟比洛芬凝

胶贴膏等 4 款贴膏产品，2026 年还将推出多款外用制剂，形

成丰富的产品矩阵以应对多样化需求。 

3、慢性疼痛市场的需求扩张：中国慢性疼痛患者超 3亿

人，老龄化加剧进一步推高需求，外用贴膏作为首选治疗方

式之一，市场规模持续增长。公司凭借技术壁垒和先发垄断

地位，有望持续受益于行业渗透率提升。 

4、研发投入与成本优势：公司研发费用率长期保持高位，

推动经皮给药技术突破及管线储备，同时通过“制剂+原料药

+药用辅料”的一体化布局实现成本控制。 

综上，公司通过核心产品放量、新产品梯队接力、院内

外渠道协同及技术壁垒构建，有望在慢性疼痛领域持续领跑，

驱动业绩稳健增长。感谢您对公司的关注！ 

 

9、高管您好，能否请您介绍一下本期行业整体和行业内其他

主要企业的业绩表现？谢谢。 

回复：尊敬的投资者您好，根据国家统计局发布的数据

显示，2024年 1-12月医药制造业规模以上工业企业实现营业

收入 25,298.50 亿元，与 2023 年持平，发生营业成本

14,729.60 亿元，同比增长 2.0%，实现利润总额 3,420.70 亿

元，同比下降 1.1%，医药行业面临成本压力与盈利挑战。其

他主要企业的业绩表现请参考其公司相关公告，感谢您对公

司的关注！ 

10、高管您好，请问您如何看待行业未来的发展前景？谢谢。 



 

回复：尊敬的投资者您好，医药行业作为民生刚需领域，

在人口老龄化趋势和居民健康意识持续提升的背景下，始终

保持着稳健的市场需求。虽然外部环境存在诸多不确定性，

但医药行业因其特殊的民生属性，展现出较强的抗风险能力

和长期发展韧性。 

当前行业竞争格局正在深度调整，具备真正创新能力和

精细化运营优势的企业将获得更多发展机遇。感谢您对公司

的关注！ 

附件清单 无 

日期 2025 年 4月 25日 

 

 

 


