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北京建工华创科技发展股份有限公司 

关于公司未弥补亏损超过实收股本总额的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记

载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个

别及连带法律责任。 

 

一、情况概述 

经中兴财光华会计师事务所（特殊普通合伙）审计，截止 2024 年 12 月 31

日，北京建工华创科技发展股份有限公司（以下简称“公司”）经审计合并报表

未分配利润-109,790,256.27元，实收股本总额为 50,521,989.00元，未弥补亏

损金额超过实收股本总额 59,268,267.27元，公司未弥补亏损已超过实收股本总

额。 

公司提醒财务报表使用者关注，如财务报表附注二、2 所述，公司 2024 年

发生净亏损 880.97 万元，累计亏损 10,979.03 万元，且于 2024 年 12 月 31 日，

公司流动负债高于流动资产 492.67 万元。这些事项或情况，表明存在可能导致

对公司持续经营能力产生重大疑虑的重大不确定性。针对上述可能导致对持续经

营假设产生疑虑的情况，司管理层制定了相应的应对计划，计划采取措施改善经

营状况。 

虽然上述事项不影响已发表的审计意见，但可能导致对持续经营能力产生疑

虑的重大事项或情况仍然存在不确定性。根据《公司法》和《公司章程》的规定，

公司第六届董事会第十一次会议审议通过《关于公司未弥补亏损超过实收股本总

额的议案》，并提请公司 2024年年度股东大会审议。 

二、亏损原因 

报告期内导致未弥补亏损金额超过实收股本总额的主要原因是投资收益损

失以及资产减值损失所致，但是公司目前在 2025年的营业收入较上年上涨 36%。
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公司子公司海南创蓝易筑装配式建筑技术有限公司自设立未盈利，于 2024 年破

产清算；同年，公司将持有的河北乡墅建筑技术有限公司的股权全部予以转让；

并且，公司对联营企业巴州华创乡墅建筑科技有限公司全额计提减值准备。 

公司对海南创蓝破产、转让河北乡墅股权、以及处置和巴州乡墅主要原因是

这些子公司自身管理经营不善，当地原材料成本高和当地消费水平低，产品市场

规模不足以覆盖产品与企业运营成本，故公司及时止损，对母公司未来经营计划

没有大的影响。 

三、拟采取的措施 

公司目前的装配式建筑技术体系已经获得多项发明专利，技术成果落地全国。

公司在技术不断完善、产品稳定的基础上开始在市场营销发力。2025年，公司将

紧紧抓住行业发展机遇，在装配式建筑领域和绿色能源光热产品领域积极拓展业

务，以创新驱动、市场导向为原则，实现公司业务的多元化和可持续发展。未来

公司拟采取的具体措施包括： 

（一）深耕自建房市场 

自建房市场一直是公司的传统优势领域，2025 年公司将持续加大在该领域

的投入和创新，我们的实施计划包括有： 

1. 产品创新：深入调研市场需求，结合不同地区的建筑风格和用户需求，研发

更具个性化、多样化的装配式建筑产品。 

2. 品牌推广：通过线上线下相结合的方式，加强品牌宣传。线上利用社交媒体

平台、公司官网等进行产品展示和案例分享；线下参加各类建筑展会、举办

产品推介会，提高品牌知名度和美誉度。 

3. 优化服务：建立完善的售前、售中、售后服务体系。售前为客户提供专业的

咨询和设计方案；售中严格把控施工质量和进度，定期向客户汇报工程进展；

售后建立快速响应机制，及时解决客户在使用过程中遇到的问题。 

4. 降低成本：目前农村自建房市场对价格非常敏感，但装配式建筑存在运输等

附加成本，公司将优化生产工艺及施工工艺以降低生产及施工成本，推出标

准户型，降低设计成本。 

（二）开拓装配式公共建筑市场 

公司产品在公共建筑市场已获得一定认知，2025 年将重点开拓学校、医院
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等公共建筑市场。公司计划开展： 

1. 市场调研：组建专业的市场调研团队，深入了解学校、医院等公共建筑的建

设标准、功能需求和采购流程。分析不同地区公共建筑市场的政策环境、竞

争态势，制定针对性的市场策略。 

2. 项目合作：积极与各地政府部门、教育机构、医疗机构建立合作关系。参与

公共建筑项目的招投标，展示公司在装配式建筑领域的技术实力和成功案例。 

3. 技术研发：针对公共建筑的特殊需求，开展技术研发。如在学校建筑中，研

发具有更好隔音效果的墙体材料，为师生创造安静的学习环境；在医院建筑

中，开发抗菌、抗病毒的建筑材料，满足医院的卫生要求。 

（三）开展装配式构件代加工业务 

公司拥有丰富的客户资源，但自身缺乏传统混凝土预制构件生产能力，将通

过委托加工的方式开展装配式构件代加工业务。 

（四）拓展出口业务 

目前公司已收到出口询单，2025年将积极拓展出口业务，除自有产品外，还

将寻找合作厂家共同出海。 

（四）拓展绿色能源光热产品领域的业务 

聚焦产业园绿能需求,随着绿色发展理念的深入推进，产业园对绿色能源的

需求日益增长，2025年公司将聚焦产业园的绿能需求，提供光热产品解决方案。

公司计划通过需求调研、方案制定、项目实施三个方向开展业务： 

1. 需求调研：与各大产业园管理方进行沟通交流，了解其能源消耗现状、未来

发展规划和对绿色能源的需求。分析不同产业园的行业特点和用能规律，为

定制个性化的光热产品解决方案提供依据。 

2. 方案定制：根据产业园的需求和实际情况，制定包括太阳能热水系统、太阳

能供暖系统、太阳能制冷系统等在内的光热产品解决方案。结合储能技术，

实现能源的稳定供应和高效利用。 

3. 项目实施：组建专业的项目实施团队，负责光热产品的安装、调试和售后服

务。在项目实施过程中，严格遵守相关的工程规范和安全标准，确保项目按

时、高质量完成。 

综上所述，公司计划在原有装配式建筑产品基础上延伸到建筑用能即绿色能
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源的产品与技术上。延伸后，产品和技术的完整性得到加强，在行业内将作为主

导，提升竞争能力，减少竞争对手。 

公司依据国家推动双碳发展的国策确定我们的市场方向，如低能耗装配式建

筑、可再生能源，这一领域的市场已在快速增长，决策与方向正确，并有技术和

能力获取一定的市场份额。如果国家总体经济环境不出现大的变化，按照我们目

前安排，预计在 2025年内扭亏为盈，3-4年可弥补历年亏损。 

四、备查文件目录 

经与会董事签字的公司《第六届董事会第十一次会议决议》 

 

北京建工华创科技发展股份有限公司 

董事会 

2025年 4月 29日 

 


