
 

 

证券代码：300682                                  证券简称：朗新集团 

 

朗新科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-03 

投资者关系

活动类别 
特定对象调研 

参与单位名

称及人员姓

名 

中金公司、长江证券、国盛证券、国泰海通证券、中信建投、

广发证券、中泰证券、天风证券、安信证券、民生证券、华西

证券、国投证券、华福证券、信达证券、国元证券、瑞银证券

等多家国内外券商及投资机构人员参加了本次沟通交流会，参

会人员共计 40 余人。 

时间 2025 年 4 月 29 日 15:00~18:00 

地点 朗新科技产业园 阶梯教室 

上市公司接

待人员姓名 

董事长 徐长军 

高级副总裁 邦道 CEO 翁朝伟 

副总裁 董事会秘书 王慎勇 

副总裁 新电途 CEO 王光星 

朗新 AI 研究院 院长 黄飞 

朗新资深战略研究员 陈珂宁 

投资者关系总监 王彬彬 

证券事务代表 王利 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

会议主要交流内容：  

1、朗新集团董事长徐长军介绍了公司未来的发展战略。 

2024 年度，公司坚定战略聚焦的决心，全面优化重组非核

心业务，完成了对电视机顶盒、数字城市、数字外贸、工业互

联网等非核心业务的剥离和重组。未来，公司聚焦能源数智



 

 

化、能源互联网双轮发展战略。 

中国乃至全球的能源产业正处在体制变革与技术变革的交

汇处。我国的能源转型催生了电力市场化改革和新型电力系

统，带来能源互联网的时代机遇。数字化、智能化和能源科技

的融合将会极大促进新型电力系统和能源互联网的发展。朗新

科技集团致力于成为一家 AI 驱动的领先的科技能源企业，构建

链接海量电力负荷用户和海量电力供给的能源互联网平台，以

AI 驱动开展高效、经济、绿色的能源运营与电力交易。 

公司在战略上不断聚焦、技术上不断创新、模式上不断迭

代，正在加速从业务驱动迈向 AI 驱动，从项目型迈向平台型，

从服务迈向运营，从能源科技迈向科技能源。公司将以 AI 技

术创新为驱动，以绿色发展为己任，持续深化 AI 在能源领域的

开发与应用，扩大能源互联网平台链接规模，推动电力服务向

更智能、更绿色的方向发展，用科技点亮美好生活。 

2、朗新集团董事会秘书王慎勇介绍公司 2025 年一季度的经营

进展。 

公司 2025 年 Q1 收入 6.67 亿，同比持平，扣除 2024 年 Q1

所包含的电视机顶盒等非核心业务的影响，收入同比增长约

10%。报告期内，公司毛利率达到 48%，同比明显提高，反应了

战略聚焦后，公司业务结构更加合理。净利润 337 万，同比增

长约 118%。 

能源数智化方面，结合新型电力系统建设和新能源入市等

业务热点，公司在 AI、采集负控、新能源管理、电力市场化等

业务领域全面开展业务部署并取得积极进展，因电网业务具有

较明显的季节性特征，公司能源数智化业务的收入和利润主要

体现在下半年。新型电力系统建设和 AI 技术应用将带来电网的

新一轮投资，公司的能源数智化业务基于全国市场布局、营销/

采集/负控/数据中台等完整的产品，发挥自身的 AI 技术应用优

势，正在构建新的业务成长曲线，将保持持续性、规模化发

展。 

能源互联网方面，“新电途”在继续夯实高质量运营业务

底盘的基础上，网络覆盖和用户数量持续增长，截至报告期

末，平台充电设备覆盖量超过 170 万，平台注册用户规模突破

2000 万。报告期内，虚拟电厂业务相关的光伏云平台新增接入

超过 10GW，平台累计连接光伏规模超过 35GW，并在集中式电站

代理交易方面取得突破；随着 AI 交易模型的持续应用，2025

年 Q1 公司的电力交易业务规模超过 7亿度，同比实现翻倍以上



 

 

增长。 

3、朗新集团高级副总裁翁朝伟介绍了公司能源互联网平台和电

力交易业务的发展情况 

电力是民生刚需，社会的总体用电需求将持续扩大，2025

年国家的电力市场化改革也在持续推进，《关于深化新能源上

网电价市场化改革促进新能源高质量发展的通知》，《关于完

善价格治理机制的意见》等重磅政策不断出台。电力市场提速

为平台化交易带来历史性机遇，朗新围绕场景、模型及数据 3

大维度打造电力 AI 交易的核心竞争力。 

朗新在生活缴费、聚合充电、分布式光伏等电力能源场景

构建平台并提供服务运营已有超过 10 年的历史，这些场景积累

了海量的电力用户和用电服务数据，随着电力市场化执行规则

的不断落地，公司可以快速启动场景用电服务用户向平台电力

交易用户的不断转化。 

今年以来，基于公司能源互联网平台丰富的电力服务场

景，公司正全力发展基于 AI 的平台化电力交易业务，通过帮助

用户降低购电成本，公司可分享获得基础收益，并探索虚拟电

厂、能源托管等增值业务，获取增值收益。目前，公司已在 11

个省开展电力交易业务，预计下半年随着新能源全面入市相关

执行规则的逐步落地，公司的电力交易业务将进入更快的增长

周期。 

未来，公司在生活缴费、聚合充电、分布式光伏等领域将

继续扩大电力用户的连接规模，同时拓展目的地充电、专用场

站充电、园区等新服务场景。借助物联网、大数据、AI 技术，

进行精准负荷预测及高效供需匹配，实现场景服务规模和价值

的持续提升，进而推动公司能源互联网平台电力交易规模的快

速增长，将为公司带来可持续增长的价值贡献。 

4、新电途 CEO 王光星介绍了公司新电途业务的发展情况和未来

预期 

经过多年实践，新电途业务已成为全国领先的聚合充电平

台，并步入高质量增长阶段。截至 2025 年 3 月底，平台注册用

户数突破 2000 万，月访问量超过 3亿，充电桩设备超 170 万，

为车主提供超全的充电网络和便捷的充电体验，为充电场站提

供更优的充电流量并实现更好的收益。通过“AI +大数据”技

术，新电途为运营商提供充电热力地图、城市配电网模型、场

站周边消费大数据模型等多维服务，助力运营商实现精准选

址、科学定价与精细化运营，上线“新电兔”AI 充电助手，为



 

 

电动汽车用户提供“找桩—充电—支付”全流程智能服务。同

时，新电途积极开拓生态合作领域，与新能源车企、货运、出

行、保险等行业建立广泛合作，构建起了多元化的业务生态体

系。 

随着电动汽车市场渗透率的不断提升，私家车已成为购车

主力，未来，公共充电市场规模仍会保持高速增长，其中私家

车在公共充电市场的占比将持续快速提高。2025 年，基于新电

途高质量运营的业务底盘，公司将持续扩大平台以私家车为主

的用户规模与充电量，战略联合支付宝车生活，发力私家车充

电场景。同时，公司将进一步扩大平台的充电网络覆盖范围，

覆盖三~五线城市充电市场，提升城市运营渗透率。另外，围绕

平台千万级的新能源车主用户，新电途正在开展充电保险、电

池健康监测等多种增值服务创新，联合生态伙伴实现数据价值

变现，创造新价值、分享新价值，进一步提升新电途平台的盈

利能力。 

附件清单

（如有） 

无 

日期 2025 年 4 月 29 日 

 


