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证券代码：300358                                   证券简称：楚天科技 

楚天科技股份有限公司 

                投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-003 

调研活动类别 

特定对象调研        □分析师会议 

媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

现场参观              其他 电话会议   

参与单位名称及

人员姓名 
参会名单详见附件 

时  间 2025 年 4 月 29 日 

地  点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

联席总裁兼财务总监：肖云红 

董事会秘书：黄玉婷 

 

 

 

 

 

 

 

交流活动内容 

 

 

 

 

 

 

 

主要关注的问题与回复如下： 

1、公司 2024 年及 2025 年一季度经营情况介绍。 

公司 2024 年实现营收 58.3 亿元，较上年同期下降 14.94%，

扣非净利润亏损 4.93 亿元。2024 年度营收下滑主要原因包括：

一方面，国内市场需求放缓，市场竞争异常激烈，为稳固市场份

额并拓展增量，公司对部分产品销售价格进行了适度调整；另一

方面，受客户需求端项目进程放缓影响，公司项目现场调试交付

进度延迟，进而导致营业收入规模下降。净利润下滑的主要原因

在于，公司为稳固市场规模、保持存量并拓展增量，对部分产品

销售价格进行了适度调整，导致综合毛利率下降。此外，公司对

资产进行了减值测试，由于低毛利率订单增多、原材料库龄延长，

导致计提的存货跌价准备大幅增加；同时，子公司 Romaco 集团及

楚天华通业绩下滑，其中对 Romaco 集团计提商誉减值

97,273,967.65 元，对楚天华通计提商誉减值 58,682,521.77 元，

多种因素共同导致报告期内出现亏损。 

2025 年一季度实现营收近 11 亿元，同比下降 22%，但因 2024

年 8 月以来，公司实施的系列降本增效措施显现，净利润亏损金

额有所缩窄。 
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2024 年下半年以来，公司为应对市场环境的变化，实施了系

列改善措施，如成本控制、提升效率、调整市场与营销策略、推

进内部资源整合、建设智能化和数字化制造体系等，从追求规模

转向规模与质量并重。2025 年公司会持续推进以上降本增效措

施，挖掘管理潜力，同时，继续加大国际市场开拓力度，提升本

部国际出口业务在公司业务中的占比，改善和提升经营成果。 

2、2024 年新签订单的情况怎么样？ 

公司本部出口业务新签订单较 2023 年显著增长，而国内新签

订单金额较 2023 年略有下降。总体来看，2024 年新签订单总金

额与 2023 年基本持平。 

2024 年上半年，受市场竞争影响，国内新签订单毛利率较低。

然而，自下半年起，公司通过战略调整，摒弃低价竞争策略，并

加大内部降本增效力度，从产品结构和内部供应链等多方面降低

成本，使得订单毛利率有所回升。2024 年本部出口业务新签订单

的毛利率维持在 40%以上。 

3、公司对于 2025 年净利润实现由亏转盈的时间预期？ 

公司全年的目标是实现扭亏为盈。目前，一季度仍处于亏损

状态，我们希望在半年度或三季度，通过持续提升经营效率和质

量等一系列举措，尽快达成扭亏为盈的目标。 

4、从 2024 年各个季度来看，订单毛利率具体变化？ 

2024 年上半年，国内新增订单的毛利率较低，但从下半年起

逐步回升。其主要原因：一方面，公司在下半年调整了部分市场

与营销策略，主动放弃了部分低毛利率的订单；另一方面，大幅

加强了内部降本增效的措施，通过优化产品结构和提升内部供应

链效率等方式有效降低了成本，进而促使毛利率显著提升。 

5、在中美关系变化、加征关税的国际关系背景下，对公司销售端

和供应链端的影响？  

从销售端来看，美国加征关税对公司整体影响甚微，出口至

美国的产品仅占公司整体营收的极小部分。美国对我国出口的制

药装备行业产品，主要集中于实验室相关设备及耗材。目前，这

一态势对公司而言是积极的，下游客户对耗材类产品的采购意愿

正逐步增强。 

从供应链端来看，公司直接进口的比重较低。一方面，近年
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来公司已投入资源进行部分核心部件及器件的自研，并实现了部

分自给。另一方面，公司亦可采用国内及其他进口品牌进行替代。 

6、公司 2024 年欧洲市场业务实现显著突破，后续欧洲业务的规

划与展望如何？ 

欧洲市场是公司近两年来重点开拓的区域之一。在产品策略

上，我们积极推广竞争力强、质量成熟、技术先进的产品，全力

打入欧洲市场；在渠道建设方面，公司在欧洲多个国家设立了 SSC

（销售服务中心），并实现了人员的本土化配置。同时，借助子

公司 Romaco 的渠道优势，拓展高端客户群体。通过与 Romaco 的

协同合作，我们在品牌影响力、技术创新和高质量制造方面取得

了显著进展。2024 年，欧洲市场的开拓成效显著，希望今年新增

订单量能保持较高增速。 

7、ROMACO 在 2024 年的经营情况如何？ 

Romaco 集团 2024 年营业收入 208,749,828.01 欧元，较上年

同期增长 1.26%，2024 年净利润 375,256.97 欧元，较上年同期下

降 91.08%。2024 年新增订单较 2023 年略有增长，但因交付效率

和供应链受俄乌冲突等影响，导致产品交付受影响，进而影响了

营收和盈利情况。目前，2025 年一季度形势不错，订单和交付情

况都有较大改善，公司有信心实现 2025 年预算目标。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2025 年 4 月 29 日 
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附件：本次电话会议参会信息表 

序号 公司 

1 Fidelity International 

2 安信证券资产管理有限公司 

3 北京金百镕投资管理有限公司 

4 创金合信基金管理有限公司 

5 东方证券股份有限公司 

6 工银安盛资产管理有限公司 

7 工银瑞信基金管理有限公司 

8 光大保德信基金管理有限公司 

9 国信证券 

10 海富通基金管理有限公司 

11 杭州荣泽石资产管理有限公司 

12 荷荷晴川私募证券投资基金 

13 华安证券 

14 华创证券 

15 华富基金管理有限公司 

16 华尚股权投资有限责任公司 

17 华夏基金 

18 汇添富基金管理股份有限公司 

19 嘉实基金管理有限公司 

20 交银施罗德基金管理有限公司 

21 九泰基金管理有限公司 

22 路博迈投资管理(上海)有限公司 

23 民生加银基金管理有限公司 

24 上海慎知资产管理合伙企业（有限合伙） 

25 深圳市创易资本管理有限公司 

26 深圳市尚诚资产管理有限责任公司 

27 苏银理财有限责任公司 

28 太平基金管理有限公司 

29 天风证券 

30 天和投资 
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序号 公司 

31 西部利得基金管理有限公司 

32 信达证券 

33 长江养老保险股份有限公司 

34 长信基金管理有限责任公司 

35 中国人保资产管理有限公司 

36 中欧基金管理有限公司 

37 中信保诚基金管理有限公司 

38 中信证券 

39 中银基金管理有限公司 

40 中邮基金 

41 中邮证券 
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