
 

 

证券代码： 300483                                证券简称：首华燃气 

首华燃气科技(上海)股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：20250429 

投资者关系活动

类别 

□√特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

玄元投资、盛世知己投资、纽富斯投资、混沌投资、宁泉投资、

东方资管、首创证券、中信资管、摩根基金、太平养老、汇添富、

交易施罗德、兴全基金、高熵资产、武汉仁和鼎钧投资、中信金

融资产、深圳兴海荣投资、瓦琉咨询、柏治资本、永赢基金、阳

光资管 

时间 2025 年 4 月 28 日、29 日 

地点 上海办公室现场及网络远程的方式召开特定对象调研交流会 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书、副总经理张骞 

投资者关系活动

主要内容介绍 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、公司年度报告以及一季报情况介绍 

（1）公司 2024 年年度及 2025 年第一季度的业绩情况 

公司 2024 年实现营业收入 15.46 亿元，天然气产量同比增

长 35%，主要依托于公司天然气产能建设以及 2024 年初收购永

和伟润带来的产销量增长。2024 年度，公司实现归母净利润约

亏损 7.1 亿元，主要原因为：一是受天然气销售价格下降，投融

资规模增加导致财务费用增加；二是对 2018 年收购控股子公司

中海沃邦形成的合同权益及商誉计提减值损失 8.2 亿元。2024 年

度，经营活动净现金流约 5.0 亿元，期末货币资金和理财约 16.3

亿元。 



 

 

2025 年第一季度营业收入实现 6.88 亿元，同比增长 156%；

天然气产量同比增长 129%，归母净利润 2,092.54 万元，同比、

环比均实现扭亏。2025 年一季度，经营活动净现金流约 4.1 亿元，

期末货币资金和理财约 19 亿元。 

（2）公司 2024 年年度及 2025 年第一季度的业务发展情况 

2024 年是公司触底反弹的一年，是产量、销量快速提升的

一年，也是公司产业链向外延伸非常关键的一年。2024 年度公

司天然气产量 4.69 亿立方米，较上年同期增长 35%；2024 年末

日产量 231 万立方米，较年初提升 115%。2024 年度，公司天然

气销售量 7.38 亿立方米，较上年同期增长 32%。在天然气售价

方面，公司 2024 年度天然气平均含税销售单价 2.37 元/立方米，

较上年同期下降 6.34%。 

2025 年第一季度，公司天然气产量同比增长 129%；叠加外

购气量同比增长 179%影响，公司 2025 年第一季度天然气销售量

同比增长 143%。 

2024 年石楼西区块各类井型共计投产 32 口井，完钻 35 口

深层煤层气水平井，新投产 22 口深层煤层气水平井，控产条件

下每口井平均初期产量达 6.5 万立方米/天。 

2024 年初公司完成永和伟润的收购，拓展天然气代输增压

业务，同时进一步提高公司天然气业务销售规模。永和伟润主营

天然气的增压、管输及销售，通过西气东输一线 88#阀室，实现

天然气上载西气东输一线，为上游气源方提供管输服务；依托临

近大宁吉县区块的气源优势，开展天然气销售业务。2024 年，

公司完成永和伟润 150 万立方米/日输气能力的扩建工程，日输

气能力由 150 万立方米提升到 300 万立方米，年输气能力达 10

亿立方米。2024 年的，永和伟润完成天然气管输量 4.2 亿立方米 

（3）公司 2025 年及以后的发展预期 

2025 年公司业务方面，将立足当前谋划未来，大力推进天

然气勘探开发，力争年末日产突破 320 万立方米。全年产量有望



 

 

超过 9 亿立方米；在 2025 年年末日产实现的基础上，2026 年全

年产量有望实现 12 亿立方米。 

基于永和伟润 300 万方的日输气能力，依托石楼西南部煤层

气公司大吉区块的上产，力争完成 7 亿立方米的输气量。 

经营方面，将持续开展降本增效行动，在技术方案、商务、

过程管理等方面，进一步降低开发成本。2025 年公司将优化融

资结构、降低财务费用，2024 年财务费用约 1.2 亿，比 2023 年

增长约 3500 万元。2025 年公司预计不会新增金融负债，并且力

争降低一部分融资利息成本，同时将有序稳妥的促进公司可转换

债券转股。 

2、2025年第一季度的销售情况及销售均价 

2025 年第一季度产销量同比提高 129%、143%，日产气量

基本在 230-250 万立方米运行，销售价格较 2024 年度单价 2.37

元略有提升。 

3、公司过去两年产量大幅提升，背后的原因是什么？是否

对应大额的资本开支？以及未来的可持续性？ 

公司产量的大幅提升主要原因分为两个方面： 

第一是直接原因，增加资本开支及投资规模，新建井和投产

井的增加带来的产量提升。 

第二是根本原因，就是资源基础，即区块内天然气资源开发

确定性、经济性。公司 2023 年起逐步确立以深层煤层气开发为

主，兼探致密气，综合立体开发的开发思路。公司在 2024 年 4

月及 2025 年 3 月完成煤层气新增探明地质储量 887.4 亿立方米，

为公司未来长期发展奠定了资源基础。 

在资本开支的保障方面，公司账面拥有充足的开发资金，同

时下游销售回款及时，充分保障公司上游的开发支出。 

4、公司生产成本的构成，主要是可变成本还是固定成本？

是否有下降的空间？ 

气井的建设投资端，2023 年以来，公司煤层气水平井单井



 

 

造价从 4000 万下降到到现在 3100 万左右，单井生命期累产约

5000-5500 万方，按照产量法折耗，大约 0.6 元/方。按 2024 年油

气资产折耗数据计算，2024 年单方折耗约 0.85 元，随着新井的

投产，总体单方折耗成本会进一步的降低。 

气井的生产运行端，主要包括生产作业费、人员工资、场站

设备等固定资产的折旧。随着 2025 年产量的提升，方气生产运

行成本将得到大幅的摊薄。 

5、公司资产减值测试的频率？ 

公司通常每年年末进行一次减值测试。 

6、2025年 3月新备案的储量报告对是否会新增公司账面无

形资产？ 

公司无形资产及商誉的产生主要来源于 2018 年收购天然气

子公司中海沃邦产生。储量的增加不会导致公司的无形资产账面

金额的增加。 

7、赣州海德投资合伙企业（有限合伙）持有的公司股份的

股权转让情况？ 

交易双方仍在积极推进上述协议转让事宜，目前仍需交易所

的合规性确认。 

8、2025年年末日产突破 320万立方米是保守估计么？是否

有望大幅超越？ 

2025 年末日产 320 万立方米是根据目前排产计划所得，若

在综合立体开发过程中遇到较好的致密砂岩气层，对提高年末日

产量将会有非常积极的作用。 

9、现阶段公司经营现金流比较充裕，是否会提高并购重组

的积极性？ 

公司对并购重组持开放态度，公司整体的投资方向还是依托

于现有产业，在天然气的产业链中，向上下游或者是消费终端进

行延伸，最大程度发挥公司的产业链优势。 

10、2024 年年度报告中提到已投产定向井的多层系立体开



 

 

发获得成功，2025 年老井的多层系立体开发是处于试点阶段，

还是有望放量？涉及这部分增量的资本开支是否比较小？ 

公司的多层系立体开发主要分为几个方向，一是煤层气多层

系立体开发，主要包括 4 号煤、5 号煤和 8 号煤；二是致密气老

井的挖潜，如石千峰、盒 4-盒 8、山 1 等层系的合采；三是煤层

气与致密气的合采。现阶段以实验为主，主要依托现有老井及探

井，不会涉及太大的资本开支。 

11、2024 年底公司设立山西首华绿动碳能源有限公司、山

西首华绿动环保科技有限公司，这两家公司的定位及目前的业务

进展。 

山西首华绿动碳能源有限公司主要定位开展煤层气开发过

程中的脱碳及相关产业链延伸业务。山西首华绿动环保科技有限

公司主要定位石楼西区块内电网、水管网的建设，可以保障我们

钻井、压裂及生产用电，以及压裂用水的供应。 

12、2024 年度公司有大额减值，但报表上仍存在较大的无

形资产，后续是否会对业绩有较大影响？ 

截至 2024 年末，账面无形资产价值约 16 亿，已计提无形资

产减值准备 6.43 亿元。系合并中海沃邦时根据中海沃邦与中石

油煤层气有限责任公司签订的相关合作协议经收益法评估得出

的一项可辨认的无形资产，并在整个受益期限内按产量法摊销计

入营业成本。2024 年末账面的商誉为收购永和伟润时产生，目

前该公司发展良好，不存在减值迹象。 

13、与其余同行业企业相比，公司的其他收益要显著偏低，

原因是？ 

诸如煤层气这类非常规气的开发，相关的其他收益主要为增

值税退税和清洁能源发展专项资金。增值税退税方面，因公司近

几年产建规模较大，进项大于销项，不需要缴纳增值税，未在其

他收益中体现。清洁能源发展专项资金方面，随着公司产量的提

升，公司预计符合相关要求，但取得专项资金的具体金额和时间



 

 

存在不确定性。 

14、全球关税冲突，对国内天然气的销售价格是否有影响，

以及对国内天然气销售价格进行一个展望。 

中国天然气进口占比约 40%，但是从美国进口的天然气仅占

总天然气进口量的 5%左右，关税冲突对国内天然气行业还没有

看到显著的影响。 

消费端，我国 2024 年天然气消费量 4200 多亿方，比 2023

年增长 8%，增速可观。2025 年根据预测也有 6%以上。消费结

构方面城市燃气与发电领域占比提升，消费结构向低碳化方向优

化。“双碳”目标下，天然气的地位还是不断被强化。 

供应端，我国天然气对外依存度大概在 40%，进口气价虽然

有一定的波动，但还是给国内自产气提供了一定的价格支撑。 

管道端，我国管网互联互通加速，2025 年预计新增天然气

管道超 2000 公里，有利于产气区的气量外输到需求较为旺盛的

地区。 

我们认为国内天然气价格相对进口天然气价格仍存在一定

优势，天然气价格即使下探也有限。 

15、公司上游的开采业务、中游的管输业务是如何与下游的

销售业务形成产业协同的？ 

第一，公司基于天然气上游的开采业务可以对区块的发展及

规划有更深刻清晰的认识，能够更早地发现相关产业链的投资机

会，同时敢于在区块周边进行管输等基础设施的投资，从而更有

利于开展下游的销售业务。第二，在天然气不易储存的特点下，

只有打开下游的销售渠道，才能不遗余力地进行上游的开发。第

三，上游开发及下游销售共同巩固了公司天然气的供应能力，有

助于公司获取需求量更高、价格更优的天然气客户。 

16、如果想提升利润，公司还有哪些方面可以完善？ 

一方面是产量端，公司产量的大幅提升，业绩情况会有比较

明显的改善；另一方面是成本端，深层煤层气的开发作为一种新



 

 

的领域，肩负增储上产，保障国家能源安全的重大使命，随着技

术的优化，实验成果的转化，未来成本下降是必然的趋势；同时，

公司在区块内开展电网、水网等基础设施建设，以期提高作业效

率、降低开发成本；最后是销售端，销售价格的变动对业绩弹性

的影响非常显著，公司会不遗余力地拓展天然气下游销售业务，

在产量提高、供应能力加强的支撑下，匹配价格更优的下游客户。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025-04-29 

 


