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广联航空工业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-001 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研        分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会           路演活动 

现场参观            其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

1、中泰证券：马梦泽 

2、易方达：胡文伯 

3、景顺长城：张雪薇 

4、轻云谷投资：张诗瑶 

5、泛桥创投：訾会平 

6、标朴投资：周明巍 

7、禹田资本：郭星岩 

8、长信基金：宁发俊 

9、万家基金：张黛翊 

10、上海利幄投资基金：向遥 

11、长信基金：刘曦明 

12、华泰自营：刘新宇 

13、上海曜川私募：刘天文 

14、国寿安保基金：高志鹏 

15、财通基金：吴帆 

16、汇丰晋信：胡连明 

17、上海宝弘资产管理有限公司：赵鹏 



18、上海岙夏投资：周志康 

19、左道投研：肖杰 

20、国君海通：朱寿荣 

21、上海链友资本：杨晋 

22、裘明资管：张超 

23、远希私募：高志强 

24、中财投资：杨旭 

25、山西证券：杨杰 

26、国泰海通：位洪明 

27、墨驰投资：刘猛 

28、上银基金：黄颢 

29、正心谷资本：孔德明 

30、聚鸣投资：惠博闻 

时间 2025 年 4 月 29 日 

地点 上海 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：毕恒恬先生 

证券事务专员：刘金昊女士 

 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、介绍会议基本情况 

刘金昊女士对公司基本情况进行介绍。 

二、交流互动环节 

交流的主要问题如下： 

1、毕总您好，请您介绍一下公司 2024年及 2025 年第一季

度的经营情况。 

答：报告期内，公司核心业务保持稳健运营态势，受益于

前瞻性产业布局优化及产品矩阵升级，市场渗透率持续提升，

2024 年度实现营业收入 10.48 亿，同比增长 41.64%，2025 年第

一季度实现营业收入 2.66 亿，同比增长 18.87%，主营业务收入

连续 3 年保持攀升。 

受科研投入增加、报告期产品结构变化、部分客户产品价



格调整、资产减值准备计提及信用减值损失增加等因素综合影

响，归属于上市公司股东的净利润、扣除非经常性损益后的净

利润出现阶段性亏损，2024 年度公司净利润为-4,897.54 万元。 

2、请问公司怎么看待国产大飞机的发展前景？ 

答：近两年国产大飞机凭借“国内大循环为主体、国内国

际双循环相互促进”的政策导向，充分发挥本土化设计优势与

成本竞争力，将持续释放配套产业需求，拉动我国航空工业配

套产业持续发展壮大。 

公司参与了国家批复的多个大型飞机研制项目，是 C919 大

型客机的零部件、成型工装供应商和 C929 货舱门等零部件及

中机身壁板组件装配生产线的供应商。2024 年公司在中国（上

海）自由贸易试验区临港新片区投资设立全资子公司“广联航

空工业（上海）有限公司”，牢牢把握国产大飞机行业发展机

遇，及时响应和满足下游客户日益增长的产品需求，充分利用

产业集群优势，进一步丰富航空工装及复合材料零部件产品类

别及应用领域，完善产品结构和产能区域布局，深化协同效应，

增强公司核心竞争力，助力国产大飞机产业集群发展。 

3、毕总您好，请您说一下 2024 年度公司净利润亏损的主

要原因，谢谢。 

答：2024 年公司核心业务保持稳健运营态势，受益于前瞻

性产业布局优化及产品矩阵升级，市场渗透率持续提升，然而，

受业务战略布局与市场环境的叠加影响，公司净利润指标呈现

阶段性亏损，主要源于以下原因： 

其一，2024 年度，为迅速满足客户对定制化产品的研发需

求，公司围绕两机专项、复合材料产品应用等核心业务领域持

续加大相关产品的研发投入，完成科研课题 11 项，研发投入

8,313.93 万元，同比增长 44.55%，重点投向新一代无人机整机

平台建设； 

其二，报告期内，产品构成发生战略性调整，新增航发工



装、无人机整机研发等业务，受区域内客户定制化预研订单影

响，导致生产成本阶段性大幅波动； 

其三，响应行业竞争格局变化，对战略客户实施阶梯定价

等策略，面对航空零部件产品需求变化，相应产品订单价格调

整，导致公司在航空零部件的盈利规模收窄。 

上述投入与调整系公司面向长远发展的主动作为，预计随

着新产能释放与技术成果转化，经营质量将进入持续改善通道。 

4、公司 2024 年度销售量和生产量增速较快的原因是什

么？ 

答：销售量与生产量的大幅增长，主要源于客户订单需求

的显著增加。公司密切对接航空工业集团、中国航发、中国商

飞、中国兵工、航天科技、航天科工下属多家主机厂、总装厂

及科研院所等客户需求，深入挖掘潜在客户需求，将市场拓展

成果转化为实际订单，持续优化产品性能与质量，不断提升客

户服务水平，增强客户粘性，订单量大幅增长。在此驱动下，

公司为满足客户交付需求，加大生产投入，提升产能，使生产

量与销售量的同步大幅提升。同时，主要是由于公司积极履行

客户订单交付进度，有效降低库存水平，巩固公司与客户的合

作关系，提升公司在行业内的口碑与市场竞争力。 

5、请问贵公司怎样看待降本增效，是否已经制定相关策

略？ 

答：公司密切关注行业政策变化及外部市场需求，加强生产

经营管理，稳固战略合作，持续推行并优化运营机制，提高设

备使用效率，拓展市场空间，发挥产能优势，全方位实现降本

增效。 

6、毕总您好，请问公司与哈尔滨工业大学成立的航空装备

产业技术研究院的战略定位是什么？ 

答：公司与哈尔滨工业大学成立的航空装备产业技术研究

院作为校级研究院，重点布局低空经济、智能制造装备、工业

机器人系统集成等战略性新兴领域，通过整合哈工大在航天新



材料、飞行器设计等领域的科研优势，与公司在大型航空工装

研发、复合材料制造等产业化能力，构建“基础研究-技术攻关

-成果转化”全链条创新体系，围绕智能产线开发等关键技术领

域，建立协同创新机制，培育新质生产力，推动产学研用深度

融合。 

7、领导您好，请您预测一下公司 2025 年业务增量方向会

在哪些方面？ 

答：公司持续加强生产销售管理，坚持以市场开拓为突破

点、以风险防控为着力点，多措并举深挖市场潜力。 

在航空航天零部件领域，公司已在沈阳、四川、西安等地布

局多个制造加工基地，构建起完备的生产体系，可高效响应客

户需求，为业务增量提供稳固基础。 

在无人机领域，公司将紧跟行业发展趋势，深度对接市场需

求，参与客户较多新型号产品的科研制造任务，全力配合新机

型研制过程中的技术攻关，相关科研任务的储备将为公司在相

关市场的可持续发展奠定了坚实基础，进一步巩固了公司在无

人机领域的竞争优势。 

在两机领域，公司在沈阳、西安等地已承制航空发动机零部

件业务，专注于航空发动机生产制造所需工装，如模具、量具、

夹具等，制造精度与加工难度高，市场需求较大；公司在燃气

轮机领域已实现从粗加工到燃机机匣成套制造装配的跨越，技

术壁垒高，市场需求较乐观。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 4 月 29 日 

 


