
证券代码：605088 证券简称：冠盛股份

债券代码：111011 债券简称：冠盛转债

温州市冠盛汽车零部件集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系活动类

别

特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 ☑业绩说明会

□新闻发布会 路演活动 □现场参观 ☑其他

参与单位名称及人

员姓名

申万菱信 杨绍华

保银 pinpoint 周一帆

中欧基金 钟鸣、伊群勇、李波

万家基金 王立晟、郑中天、张黛翊、刘洋、马泽儒

华泰资产保险 车育文

宁银理财 闫海、王梓合、徐云浩、杨崞

诺安基金 李顺帆

海富通 鲍扬、范庭芳

国联基金 孙志东

永赢基金 胡泽、沈平虹、李文宾、陈思远、王嘉玮

兴证全球基金 虞淼、厉之千、吴钰铮

摩根基金 陈雁冰、林桢

Brilliance 胡誉镜

海通资管 董山青

悟空投资 蔡晓生

南银理财 刘诚霖

工银瑞信 柯政

古曲私募 朱一木

鹤禧投资 李峥嵘

浙商证券 石凌宇

天风证券 王璐

海宸投资 季晨曦

世嘉控股 王俊杰

金友创智 左佳楠

民生加银 董士萱

中广云投资 李曙光

安联基金 吴迪

白犀私募 田思琦

中信保诚 孙浩中

西部利得 邹玲玲

海富通 李志

中广云投资 胡佳

上海信托 陆方

承珞投资 张国栋



兴证全球 陈玲

汇添富 李宁

汇添富 刘闯

富安达 路旭

浙商证券 王霆

申万菱信 娄周鑫

银河基金 王少南

浙商证券 姜守全

东证融汇 何利丽

混沌投资 王菁

中银国际 刘航

百年保险 许娟娟

浙商证券 王婧

磐耀资产 宁顺利

光大证券 苏晓珺

南华基金 章健

浙商证券 王鹏

瀛赐私募 刘庆

中天证券 周嘉亮

汇百川 武博文

甬兴证券 徐晓浩

西部利得 张向伟

中信资本 刘广旭

金友创智 于丹

中广云投资 施冰清

兴银基金 翁公羽

光大证券 江俊晨

瀛赐私募 黄昊

嘉合基金 卢雨涵

红土创新 张洋

远希私募基金 周文强

国鸣投资管理有限公司 张同鑫

长安财富资产管理有限公司 顾海蓉

瑞达基金 俞力杨

期货日报 王天书

上海证研投资管理有限公司 薛伟杰

南京金友私募基金管理有限公司 岳雨霏

东方财富证券研究所 周旭辉

耀康私募基金（杭州）有限公司 罗佶嘉

南土资产 郭思慧

道生投资 吴泉江

博普资产 章腾飞

观火投研 王赟

咏明资产 陈上



紫阁投资 段雨箫

富安达基金 路旭

中泰证券 戴辰珑

高鑫投资 田君

友邦保险 赵一路

晨燕资产 谢艳萍

时间

2025 年 04 月 01 日 11:30-12:30
2025 年 04 月 01 日 14:30-15:30
2025 年 04 月 01 日 16:00-17:00
2025 年 04 月 03 日 09:30-11:30
2025 年 04 月 03 日 14:30-15:30
2025 年 04 月 11 日 14:00-15:00
2025 年 04 月 15 日 09:00-11:00
2025 年 04 月 15 日 15:00-16:00
2025 年 04 月 16 日 09:00-11:00
2025 年 04 月 17 日 14:00-15:00
2025 年 04 月 22 日 09:00-10:00
2025 年 04 月 22 日 15:00-16:00
2025 年 04 月 24 日 14:00-15:00
2025 年 04 月 25 日 09:00-11:00
2025 年 04 月 28 日 15:00-16:00

地点 上海、线上

上市公司接待人员

姓名
丁蓓蓓、卢智伟

投资者关系活动主

要内容介绍

问题一：美国全面加征关税，对公司有何影响？

答：公司目前的市场分布较为多元化，2024 年度公司北美地区

收入占比 22.6%，来自美国单一国家的收入占比约 17.30%，公司对

美国单一市场依赖度不高，公司将通过与客户积极沟通，结合材料、

关税、市场行情等因素对产品销售价格进行综合调整，从而保持盈

利水平。因此本轮关税加征并不会对公司造成重大影响

问题二：请问公司固态电池下游的主要应用有哪些？

答：公司固态电池的下游应用场景包括工商业储能、户储、电

动船舶、电动机车以及通讯基站储能等。

问题三：固态电池业务稳定推进，温州工厂预计 25 年实现部

分投产，公司如何平衡现有业务与新业务的发展？

答：公司将以汽车后市场业务为基本盘，大力发展第二增长曲

线固态电池业务。

问题四：请问贵司与吉林东驰合作的固态电池项目进展如何，

中试线交付后，下一步的计划是什么？另外，固态电池项目如何为



公司带来新的增长点，特别是在储能和动力领域？还有在固态电池

项目的技术优势和市场定位是什么，如何与现有业务协同？

答：冠盛股份正在积极推进固态电池业务的产能建设和海外市

场布局。目前,公司在温州的厂房已经顺利封顶,预计今年年底可实

现部分投产,预计 2026 年年中达产。与此同时,公司正在同步推进海

外品牌注册和产品认证工作,重点针对欧盟主要国家。在客户对接方

面,冠盛股份已与欧盟、国内主要客户开展前期送样和测试工作,待

测试完成后,温州工厂将同步实现大批量投产。

固态电池厂房建设完成、设备入场后，将逐步实现客户交付工

作，为公司带来收入和利润的增长。

在技术层面，公司目前专注于聚合物路线，在其他路线上也有

技术研发积累。我们会利用公司在汽车零部件市场积累的市场经验、

供应链和海外渠道优势，大力推动固态电池的业务拓展。

问题五：除了固态电池业务，公司是否还有其他的新业务或多

元化发展计划？

答：公司已将固态电池战略定位为第二增长曲线，将来很长一

段时间内都将在发展主业的同时努力开拓电池业务，长时期都会聚

焦增长两极。

问题六：公司有研发机器人轴承的计划吗？

答：我们正在对轴承类产品的需求进行调研，公司目前具备生

产谐波减速器中的交叉滚子轴承的能力，该部件占谐波减速器价值

量约三分之一。公司轮毂轴承单元的生产工艺与交叉滚子轴承基本

一致，仅需少量设备更新即可实现生产。交叉滚子轴承属于机器人

消耗件，市场需求量大，目前公司与四川天链机器人股份有限公司

签署了《战略合作协议》，协议约定由公司负责建立机器人轴承专

用生产线，并根据天链机器人订单需求进行产能规划。

问题七：公司的海外业务收入占比超过 70%，但当前全球经济

形势复杂多变，公司将如何应对海外市场的不确定性，保持海外业

务的稳定增长？



答：公司在汽车后市场领域已经深耕 40 余年，已在海外 120

多个国家和地区构建了销售网络，未来应深化这一布局，继续保持

全球市场的均衡分布态势，公司在全球多地设有仓储基础设施，未

来会进一步完善全球供应链体系，与供应商和客户建立长期稳定的

合作关系，签订长期供应合同，加强对供应链的风险管理，建立风

险预警机制，实时关注全球政治、经济形势和自然灾害等因素对供

应链的影响。

问题八：未来在国内市场的发展目标和重点布局是什么？

答：冠盛很看好国内汽车后市场的发展,中国市场规模巨大,但

售后市场汽车底盘领域目前尚未进入更换需求爆发阶段,公司已经

进行了超前的战略布局,已在全国两百多个地级市都进行了分销网

络的规划和布局,并与途虎、开思、康众、快准等众多合作伙伴建立

了紧密的合作关系。

问题九：公司的现金流情况在 2024 年有一定波动，经营现金

流净额同比下降，请问是什么原因导致的？未来将如何改善现金流

状况，以确保公司的资金流动性？

答：主要是供应链采购规模的战略性扩张，以及对长期合作客

户的账期适当延长，导致经营活动净现金流同比略微下降；公司将

通过采用创新型供应商金融方式，以及提高营运效率来实现经营性

活动现金流的改善。

问题十：公司 2024 年度拟实施每 10 股派发现金红利 6 元的分

配方案，未来公司在股东回报方面有哪些长期规划和考虑？

答：公司将秉持让投资人有获得感的分红理念，综合考虑实际

经营情况和相关规则,综合评估选择合理的分红方案。

问题十一：2024 年公司总营收达 40.20 亿元，同比增长 26.41%，

请问增长的主要驱动因素有哪些业务板块或市场区域的贡献最为

突出？

答：按产品品类划分，传动轴总成同比增长 22.62%、等速万向

节同比增长 8.55%、轮毂轴承单元同比增长 27.39%、橡胶减震系列



同比增长 23.30%、转角模块同比增长 40.20%、其他系列产品同比增

长 66.04%。

按收入来源的区域划分，北美同比增长 41.75%、欧洲同比增长

14.01%、南美同比增长 19.15%、亚非同比增长 12.85%、国内同比增

长 78.47%。

问题十二：报告提到实施股权激励计划产生分期计提费用，这

一举措对公司当前和未来的成本结构、利润水平具体会产生怎样的

量化影响？

答：该举措有效稳定核心团队并为长期发展蓄能，也保障了未

来业绩的稳定增长。

问题十三：2024 年末公司资产总额达到 60.18 亿元，较上年末

增长 37.22%，请详细说明资产增长主要来自哪些方面

答：资产增长主要来自营业收入增长带来的应收账款、存货的

增加，以及加大对技术密集型无形资产及产能支撑型固定资产的战

略投入。

问题十四：欧洲地区营收占总营收约 36%，北美地区营收同比

增长 41.75%，请问公司在这些成熟市场将如何进一步巩固和拓展

市场份额？

答：公司根据汽车保有量及平均车龄在全球市场搭建智慧供应

链体系，优秀的全球仓网系统及分销团队保障了公司的本土化策略

持续推进。公司将一如既往地依托国内优秀供应链资源不断拓展新

的品类，以满足全球后市场对于复杂供应链能力以及一站式交付能

力的需求。

问题十五：国内市场营收同比劲增 78.47%，是否会加大在国内

的产能布局和市场推广投入？

答：中国是全球汽车保有量最大的国家，公司一直非常看好国

内市场，分销网络遍布各地级市，并与国内头部平台公司有深度合

作，中国平均车龄也在不断提升，预计很快将迎来汽车零部件售后

市场快速增长期。



问题十六：马来西亚建设的东南亚供应链中心已投产，这对公

司全球供应链体系的优化和成本控制带来了哪些具体成效？

答：马来西亚作为公司“全球买、全球卖”战略的第一步，成

功为公司开启了供应链多元化、全球化的大门，得益于全球供应链

资源的整合带来的效率提升，相信会在不远的将来为公司业绩增长

做出贡献。

问题十七：随着全球汽车行业向新能源转型，公司传统汽车零

部件业务面临哪些挑战，将如何进行业务转型和产品升级以适应行

业变革？

答：新能源汽车的快速发展使得传统燃油汽车的市场份额逐渐

下降，这直接导致了传统汽车零部件，比如发动机以及与之相关的

发动机零部件的市场需求减少。冠盛的主要产品为汽车底盘零部件，

这些产品与新能源汽车底盘零部件通用，并不会因为新能源汽车发

展而导致需求减少。

问题十八：公司在产品质量控制方面采取了哪些措施？

答：公司建成国家级 CNAS 实验室，同时拥有行业内先进的全自

动检测设备严把质量关，并参与了汽车后市场的国标制定，作为品

牌商，我们会一如既往地坚持对品质的极致追求。

问题十九：公司海外业务收入占比超 70%，北美和欧洲市场表

现突出，未来在新兴市场，如东南亚、南美等，有怎样的拓展计划

和预期目标？

答：未来在新兴市场，公司有明确的拓展计划和预期目标，主

要包括加强市场调研、优化产品策略、拓展销售渠道、提升品牌影

响力、完善供应链布局和关注政策法规方面，未来有望在新兴市场

国家取得进一步的业务拓展。

问题二十：公司在品牌建设方面有哪些举措？如何提升冠盛品

牌在全球市场的知名度和美誉度？

答：公司自有品牌占比约 44%，在品牌建设方面，公司始终坚

守品质至上、诚信经营的理念，精雕细琢产品，严格把控各环节。



公司已在全球建立 9个分销中心和 8 个商务中心，产品远销六大洲

120 余个国家和地区。还通过参加国内外汽配展会、电池技术交流

会，与全球客户和伙伴分享前沿产品解决方案与卓越智造技术。在

客户服务上，重新审视评估客户群体，根据特性制定战略合作方案，

扩展产品品类，加深价值链服务深度，从品牌商向全价值链综合服

务商转变。

问题二十一：在海外市场，公司如何应对不同国家和地区的贸

易政策和法规变化？

答：公司作为以出口为主的企业，密切关注国际政治和经济环

境的变化，采取前瞻性的战略布局，海外布局保持均衡态势，对单

一国家和市场不存在重大依赖。

问题二十二：公司对于 2025 年业绩的预期范围是？

答：在主业汽车后市场业务方面，公司营收增长一直表现较为

稳健。回顾过往，我们长期保持着平均 17%的复合增长率，这一数

据为我们预测未来的营收提供了重要参考。基于这一历史增长趋势

以及公司在市场拓展、产品优化等方面的持续投入，在未来一段时

间内，汽车后市场业务仍将延续良好的增长态势，为公司的整体营

收贡献坚实力量。而对于电池业务，目前合资公司冠盛东驰的半固

态磷酸铁锂电池建设项目正处于厂房建设阶段。随着厂房的逐步建

成以及后续设备调试、量产等工作的推进，电池业务有望在未来成

为公司新的营收增长点。

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，

严格按照有关制度规定，没有涉及应披露重大信息的情况。

附件清单（如有） 无


