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投资者关系活

动类别 

 

☐特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 √业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

☐其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

线上参与公司2024年度网上业绩说明会的投资者 

时间 2025年05月08日 15:30-17:00 

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动 

上市公司接待

人员姓名 

1、公司董事长：万世平 

2、公司董事,总经理：魏建刚 

3、公司董事,副总经理,董事会秘书兼财务总监：龚爱琴 

4、公司独立董事：朱旗 

5、保荐代表人：庄晨 

 

 

 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1.电动腔镜吻合器产品销售额同比增长 131.92%，成为重要业

绩增长点。请问该产品在技术和市场方面的竞争优势能持续多

久？ 

    答:尊敬的投资者，您好！2024年度公司积极推进产品的智

能化与自动化，电动腔镜吻合器销售同比增长131.92%。相较于



手动吻合器，电动吻合器操作简单，击发省力、省时，在提高

效率的同时具有更好的止血效果，降低医疗事故发生概率，切

割缝合组织的过程连续平稳，因此，电动腔镜吻合器优势明

显。第一代开放式吻合器和第二代腔镜吻合器均作为第II类医

疗器械进行管理，而第三代电动吻合器根据使用科室的不同，

分为第II类、第III类医疗器械进行管理，存在较高的技术壁

垒，国内多家企业在此领域布局。公司手动及电动腔镜吻合器

均已完成第II类、第III类医疗器械注册证的全覆盖，能够精准

覆盖临床多样化需求。未来，公司将进一步优化产品结构，重

点研发行业前瞻性的电动腔镜吻合器、超声刀、可吸收材料医

疗产品等，重点推进产品的智能化、自动化拓展，丰富公司产

品线，提升行业竞争力。感谢您的关注！ 

    2.从地域来看，公司在华北地区营收增长 30.11%，而在华

南、东北等地区却出现下滑。是什么因素导致的？公司针对不

同地区的市场策略有何调整计划？ 

    答:尊敬的投资者，您好！2024年度，公司华北地区营收增

长原因主要是京津冀“3+N”联盟带量采购政策的执行后，通过

集采协议推动区域市场覆盖，公司针对性开展重点客户开发，

新增客户资源，叠加市场拓展及客户需求增加的双重作用。未

来，公司将进一步深入分析政策环境、客户需求及竞争格局差

异，针对性调整资源配置，强化客户关系管理，提升区域品牌

渗透率。感谢您的关注！ 

    3.贵司目前布局合成生物领域做了哪些举措？ 

    答:尊敬的投资者，您好！公司在科技战略规划中加快布局

合成生物领域，快速推进重组人源化胶原蛋白、贻贝粘蛋白等

产品的研发；在战略重构规划中积极拓展合成生物领域。公司

于2025年3月与常州大学签署捐赠协议，联合开办“东星医疗—

合成生物学创新班”，公司向常州大学捐赠100万元，专项支持

合成生物学创新班建设发展。未来，东星医疗将通过设立奖学



金、校企共建实验室、联合攻关课题等方式，加速科研成果在

医疗场景的应用落地。感谢您对公司的关注！ 

    4.请问贵公司的商誉问题如何解决？ 

    答:尊敬的投资者，您好！公司对于商誉的改善方案主要是

通过不断丰富相关子公司的产品线，提高子公司业务可持续发

展的源动力，积极发挥与子公司间的协调作用，进行优势互

补。同时，公司将针对商誉减值风险点进行重点关注和定期评

估。感谢您的关注！ 

    5.随着医疗器械行业竞争加剧，公司如何进一步提升品牌

知名度和市场认可度？在品牌建设方面有哪些具体的举措和投

入？ 

    答:尊敬的投资者您好，公司一贯致力于打造优质品牌，通

过产品创新与优化服务不断提高市场占有率。未来公司将在以

下几方面进行品牌建设：一、加强产品创新与质量管控，通过

与知名院校、知名医疗机构合作，推进产学研一体化建设，加

快现有产品的更新迭代，加速合成生物等新领域新产品的研

发，扩充现有产品矩阵，完善现有质量管理体系，为医疗机构

及患者提供新质医疗器械；二、拓展市场渠道，差异化市场管

理，通过数据分析和4P管理模型，结合市场调研情况，对现有

客户进行客户类别的细分，对不同组别的客户制定差异化的营

销策略。成立战略客户服务部，针对重点客户和大客户进行专

门客户关系管理和重点服务；三、加强品牌宣传，通过参加海

内外展会、积极参与医疗媒体会议及活动提升品牌知名度；

四、强化服务体系建设投入；五、加大社会责任投入，如捐赠

医疗器械、支持医疗公益事业等，树立良好的品牌形象。感谢

您的关注！ 

    6.请问公司2024年度有哪些新的技术突破或新的创新产

品？ 

    答:尊敬的投资者，您好！公司坚持以市场为导向，新研发



的电动肛肠套扎器、超声刀刀具、一次性组织闭合夹均已获得

医疗器械注册证，已上市实现销售，扩充了现有的产品矩阵。

同时，公司手动及电动腔镜吻合器均已完成二类证和三类证的

全覆盖，精准覆盖临床多样化需求。公司将积极推进医工结合

与产学研融合，在研发上紧扣市场需求，以顺应智能化与自动

化发展趋势。感谢您的关注！ 

    7.请问公司的应收账款是属于私人还是医院？针对应收账

款有哪些改进方案？ 

    答:尊敬的投资者，您好！公司的应收账款客户主要为下游

吻合器厂商、医院及医疗器械经销商，公司与相关客户的业务

合作时间较长，并建立了以资金风险控制为核心的财务管理制

度，对客户的信用账期进行有效管理，公司将根据相关规定对

应收账款进行管理。感谢您的关注！ 

    8.请问是否有措施计划尽快恢复吻合公司形象正常股价？ 

    答:尊敬的投资者，您好！公司将持续深化投资者关系，通

过多种方式与广大投资者建立良好的沟通机制，多角度、全方

位地向投资者展现公司的生产经营情况；优化股东回报，严格

遵循《上市公司监管指引第3号—上市公司现金分红》《股东分

红回报规划》等相关规定，动态评估分红回购组合方案的可行

性，强化创新投入与股东回报的协同效应，保障全体股东共享

公司经营成果；加强公司的市值管理工作，完善公司价值创造

体系，实现公司内在价值与市值的有机统一。2025年，公司董

事会将紧密围绕“医疗新质生产力培育”战略主线，重点推进

治理架构与战略发展双轮驱动，持续增强公司核心竞争力和价

值创造能力，以高质量发展成果回馈广大投资者。感谢您的关

注！ 

关于本次活动

是否涉及应 

披露重大信息

的说明 

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。 



附件清单（如

有） 
 

日期 2025年05月08日 

 


