
 

 

2025 年 5 月 8 日投资者关系活动记录表 

编号：2025-02 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       √业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       □电话会议 

√其他：2024年度业绩说明会 

参与单位名称  

及人员姓名 
网络直播，面向所有投资者 

时间 2025年 5月 8日 (周四) 下午 15:00-16:00 

地点 全景网（https://rs.p5w.net/） 

公司接待人员 

姓名 

董事长陆宏达，董事兼总裁何伟成，董事兼董事会秘书王婕，财务总监郑崖民，独

立董事谭光荣、独立董事冀志斌、保荐代表人廖妍华、保荐代表人叶强 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

问题一：领导，您好！我来自四川大决策 麻烦介绍一下公司的 AI眼镜布局情况？ 

答：公司布局了多款 AI眼镜，在声学部件和电池部件等核心部件方面，拥有相关

专利。在 2025 年公司已根据客户的订单指引布局了 AI 眼镜相关产线，将合理安

排生产计划。 

问题二：公司的期间费用在 2024年大幅增长，主要是员工成本的增长，请问是什

么原因？ 



答：公司近两年开拓了新的产品品类、新客户以及新基地，配套投入大量人员资源。

此外，公司还重点推进原有大客户业务转型，实现更多零部件到整机的开拓。员工

成本增加是战略布局的配套资源投入。 

问题三：高管您好，请问贵公司本期财务报告中，盈利表现如何？ 谢谢。 

答：2024 年度，公司实现营业总收入 790,134.29万元，同比增加 33.17%，归属于

上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润 19,860.66 万元，同比增加 21.81%。

非经常性损益差异来自于投资收益同比减少约 11,147.50 万元，主要是上年同期

因参股公司广州锂宝控股子公司宜宾锂宝增资扩股，引起广州锂宝对宜宾锂宝丧

失控制权而确认投资收益，公司对广州锂宝进行权益法核算相应确认该项投资收

益，本期无。 

问题四：高管您好，请问贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪些？谢谢。 

答：公司一直沿用大客户战略，积极拓展与行业头部客户合作，实现成为其核心供

应商。公司的竞争优势突出表现在客户资源、技术研发、垂直整合能力等方面。 

公司未来将重点突破两大类客户：一是消费电子类公司，其兼备渠道与品牌优势，

看好其未来产品的放量；二是国内外大模型客户，未来智能终端的竞争力很大程度

上取决于模型能力，看好大模型客户的竞争优势。 

问题五：请公司领导介绍一下在手订单情况，以及二季度、全年盈利预测情况 

答：公司的经营业绩请关注后续披露的定期报告，谢谢关注。 

问题六：高管您好，能否请您介绍一下本期行业整体和行业内其他主要企业的业绩

表现？ 谢谢。 

答：同行业经营情况您可以关注各家公司的定期报告。 

问题七：高管您好，请问您如何看待行业未来的发展前景？ 谢谢。 

答：音响电声类业务有宽广的应用场景、巨大的行业发展空间，随着 5G、物联

网、人工智能等技术快速发展，电声行业产品和技术不断突破，新功能不断开

发，新应用场景不断拓展，消费电声行业将迎来良好的发展机遇。 



其余问题请投资者登陆全景网：国光电器股份有限公司 2024年度业绩说明会专题

（https://rs.p5w.net/html/146293.shtml）参阅。 

附件清单 无 

日期 2025年 5月 8日 

 


