
 

 

证券代码： 301395                             证券简称：仁信新材 

惠州仁信新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-001 

投资者关系活动

类别 

 

√ 特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他  

参与单位名称及

人员姓名 

创华投资 李军辉 

远东宏信有限公司 翁烨丹 

桂粤（深圳）产业合作发展有限公司 胡继伟 钟土旺 

广东省上市公司研究会 曾文 

时间 2025 年 5 月 9 日 (周五)  10:30~12:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
1、副总经理、董事会秘书 李广袤 

2、证券事务代表 朱少鹏 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1. 公司基本情况介绍 

公司是主要从事聚苯乙烯高分子新材料的研发、生产和销售

的国家高新技术企业，并被工信部认定为第四批国家级专精特新

“小巨人”企业。公司主要产品聚苯乙烯广泛应用于电子电器、

光学显示、玩具、日用塑料制品、包装、建材、医疗器械等领域，

行业市场化程度较高。 

公司主要生产 GPPS（通用级聚苯乙烯）与 HIPS（高抗冲聚苯

乙烯）。 

在 GPPS 领域，除持续向日用品及包装等传统终端客户提供

PS 普通料树脂外，还重点为下游光学显示、光学照明等光学级高

端应用领域提供具备高透光、抗黄变和加工性能突出的扩散板 PS

专用料和导光板 PS专用料。公司自 2020年开始向下游美的、海

尔、奥马等大型冰箱家电企业供应 PS 冰箱透明内件专用料，近



 

 

三年该牌号产品的销售量稳步提升。 

在 HIPS领域，公司 2024 年以 HIPS普通料为主，主要应用于

家用电器、医疗用品及日用品等领域；公司在 2024 年下半年推

出高光泽壳体 HIPS 专用料，主要应用于家用电器领域，并且在

2024 年第四季度通过美的、四川长虹等国内头部家用电器厂家的

产品验证。 

2025 年公司在加强推广高光泽壳体 HIPS 专用料的基础上，

同时加速耐低温板材 HIPS 专用料的推出，同时提高在新能源汽

车、医疗设备、电子载带及食品包装等领域的竞争力，并在前期

已经形成了技术储备。 

2. 公司聚苯新材料一体化项目进展如何？  

公司已于 2025年初成功竞拍获得大亚湾石化区中东区 20.24

万平米三类工业用地，为公司实施聚苯新材料一体化项目奠定了

坚实的战略基础。在此基础上，2025年公司将积极推进聚苯新材

料一体化项目的落地实施，尽早开工、尽早投产，解决“卡脖子”

的原材料供应问题，进一步完善公司所处行业产业链，扩展公司

产品维度，提高公司抗风险能力及盈利能力。 

3. 公司的竞争优势是什么？  

（1） 公司具备独特的产品配方研发能力，持续的设备工艺改

进能力，截至 2024年底公司已经取得了 13项核心产品

配方（其中 2项已经取得发明专利，2项发明专利申请

中，其余 9项因涉及保密配方未公开申请专利）、9项专

有技术及 30项设备工艺技术实用新型专利，是行业内少

数能够提供“多品种、多牌号、多方向领域”的 PS专业

化生产企业； 

（2） 公司产品质量优势显著，主要物性指标超出行业平均水

平，专用料具备较强的技术壁垒； 



 

 

（3） 公司原料成本具备相对明显的价格优势，低库存长约采

购模式能够较好地降低原料价格波动风险； 

（4） 公司产能先发优势明显，中高端牌号供给能力相对突

出，三期年产 18万吨将于 2025年上半年投产，届时公

司总备案产能将超过 48万吨，考虑装置的操作弹性后，

公司将具备最大 56万吨的年生产能力； 

（5） 公司客户质量及长期合作的大客户数量持续增加，有助

于公司制定生产计划和原料采购计划，降低经营风险，

下游客户包括美的、长虹、奥马、海尔、海信、苏州三

鑫、TCL、康冠等知名企业或其配套的供应商； 

（6） 公司地理区位优势突出，距离公司下游客户相对较近，

且产业协同空间发展潜力巨大。 

4. 请介绍公司高光高抗冲聚苯乙烯产品情况？  

公司在 2024年下半年推出高光泽壳体 HIPS专用料，主要应

用于家用电器领域，并且在 2024 年第四季度通过美的、四川长

虹等国内头部家用电器厂家的产品验证。 

5. 请介绍公司现金流情况？  

在供应端，公司与主要供应商中海壳牌建立长期合作协议，

确定每年苯乙烯供应量，以隔墙供货方式供应苯乙烯，同时约定

公司以银行承兑汇票进行部分货款支付，节省现金流。 

在客户端，除对少部分采购量较大、资金实力雄厚、信用较

好、合作期限较长的客户给予一定的信用期限，公司对其他大部

分客户采取先款后货的销售政策，在保证公司现金流充裕的同

时，一定程度规避了坏账、呆账。 

6. 公司有无开拓海外市场？ 

公司高度重视国际化发展战略，目前正积极推进海外市场布

局规划。公司将开展系统性市场调研，全面评估目标区域的政策

环境、市场需求及竞争格局，同时为支撑海外业务拓展工作，公



 

 

司正在加强人才梯队建设，通过招聘计划引进具备相关海外运营

经验的专业人才。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 5 月 9 日 

 


