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山西壶化集团股份有限公司投资者关系活动记录表 
                                                             编号：2025-005 

投资者关系活动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 

融通基金：陈泽伟 

富国基金：沈衡 

华创证券：陈俊新 

时间 2025年 5月 9日 

地点 公司会议室 

形式 线上调研 

上市公司接待人员 董事会秘书、证券事务代表 

交流内容及具体问答

记录 

1、简要介绍下公司基本情况？ 

公司主要产品为工业雷管、炸药、起爆具，广泛应用

于矿山开采、交通建设、水利水电、建筑拆除、石油勘探、

国防工程等领域。报告期内，公司拥有 1个雷管生产基地、

6个炸药生产基地，产品种类齐全，能够极大满足市场多

样化需求。 

公司全资子公司壶化爆破，具有工程爆破和矿山工程

施工总承包双一级资质，长期服务于矿产资源开采，公路、

铁路、水利水电等基础设施建设，业务覆盖工程爆破领域

“穿、爆、采、运”一体化服务全流程，具备爆破作业项

目的设计、施工、安全评估和安全监理能力。 

公司全资子公司壶化进出口，专业从事民爆产品及相

关原材料的进出口业务，出口蒙古、缅甸、澳大利亚、津

巴布韦等 20余个国家和地区。 

军工领域，拥有“军工四证”，开展军用电雷管、军

用电子雷管、TNT药块等军用产品的科研、生产和销售；

公司电子雷管、工业电雷管、导爆管雷管、胶状乳化炸药

已广泛用于国防工程；参股了成都飞亚航空、航天科工火

箭、重庆新承航锐等国内优秀军工企业，军工产业布局不



断深化。 

2、简要介绍下公司所处行业基本情况？ 

公司所处行业为民爆行业，即民用爆破器材，包括工

业雷管、工业炸药等产品，广泛应用于矿山开采、冶金、

交通、水利、电力和建筑等领域，尤其在基础工业、重要

的大型基础设施建设中具有不可替代的作用。 

2025 年一季度，民爆行业总体运行情况稳中向好，

工业炸药产量小幅增长，行业利润继续保持增长态势，但

增幅放缓。 

1-3月份，民爆生产企业累计完成生产、销售总值分

别为 81.40亿元和 79.17 亿元，同比分别下降 1.14%、增

长 0.79%；累计实现主营业务收入 83.39亿元，同比下降

0.82%；累计实现利税总额 17.82亿元，同比增长 13.24%；

累计实现利润总额 13.13 亿元，同比增长 23.03%；累计

实现爆破服务收入 72.41 亿元，同比增长 35.52%。 

一季度，民爆生产企业工业炸药累计产量为 89.98万

吨，同比增加 1.50%；累计销量为 88.87万吨，同比增加

1.07%。工业雷管累计产量为 1.27亿发，同比减少 5.20%；

工业雷管累计销量为 1.28 亿发，同比增加 5.41%。从工

业雷管品种产量看，电子雷管累计产量为 1.17 亿发，同

比减少 3.25%；工业电雷管累计产量为 0.01 亿发，同比

减少 84.02%；导爆管雷管累计产量为 0.09亿发，同比增

加 62.27%。 

全国工业炸药产量呈正增长的地区有 15个，其中：

大连、湖南、甘肃、西藏、宁夏和新疆 6个地区炸药产量

同比增幅超过 15%；其余 14个省份炸药产量有不同程度

下降，其中：青海、河北、江苏和陕西 4个地区产量同比

降幅超过 20%。 

3、请问公司一季度经营情况如何？原因是什么？ 

公司 2025 年第一季度归属于上市公司股东的净利润

为 2,342 万元、较上年同期增长 70.44%，归属于上市公



司股东的扣除非经常性损益的净利润为 2,240万元、较上

年同期增长 413.56%，主要原因是山西省内市场逐步恢复，

出口和省外市场增幅较大，业务订单明显放量，特别是起

爆具销量同比增长 464%。 

4、公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪些？ 

2025 年是“十四五”规划的收官之年，公司将重点

实现以下工作目标： 

雷管：3条自动化装配生产线达产达效，数码电子雷 

管产能全部释放；雷管销售力争前三。 

炸药：混装产能挺进新疆，力争销完全部产能。 

出口：充分发挥蒙古通道和海外基地作用，持续扩大

出口份额，提升出口业绩。 

爆破：坚定不移当好集团西进战略排头兵，发挥矿山

施工总承包一级资质，以智能爆破实验室为支撑，力争承

揽 1—2 个大型一体化矿山工程，成为集团利润的重要增

长点。 

军工：提升技术水平，打通军民双向技术交流渠道，

承接好军品配套，服务好国防工程；加强与军工高等院校

和科研院所合作，力争实现军工科研项目落地。 

5、如何看待行业未来的发展前景？ 

民爆行业未来发展前景较为广阔，具有以下发展趋势

和积极因素： 

1、政策推动产业升级。 

企业整合加速：这将提升产业集中度，优化行业竞争

格局，龙头企业通过并购重组扩大规模，增强市场竞争力

和议价能力。 

产品结构优化：持续压减包装型工业炸药许可产能，

提升现场混装炸药许可产能占比，炸药产品结构不断升

级。同时，电子雷管替代政策成效显著，有利于行业技术

升级和产品质量提升。 

2、市场需求稳定增长。 



国内需求方面：矿山开采是民爆产品的主要应用领域

之一，有色金属价格呈走高趋势，刺激了矿山开采需求，

进而拉动民爆行业发展。此外，国内基础设施建设仍在持

续推进，如新疆的煤炭基地建设、西 藏的铜矿开发及铁

路水电项目、江西的浙赣粤运河项目等，都将为民爆行业

带来大量需求。 

海外需求方面：全球民爆市场规模约为国内市场三

倍，“一带一路”倡议推动中国企业“出海”投资，民爆

企业跟随矿企参与沿线国家的矿山开采爆破服务，在非

洲、南美、东南亚等市场积极布局，海外市场空间广阔。 

3、技术创新驱动发展。 

智能化产品成为民爆行业的主流趋势，物联网、大数

据和人工智能等技术的应用将不断提升民爆行业的智能

化水平。通过引入先进的传感器、控制系统和数据分析技

术，民爆产品能够实现更精确的控制和监测，提高生产效

率和安全性，推动行业转型升级。 

4、行业盈利能力较强。 

民爆行业因产品的高危属性，受到多部门严格监管，

具备生产许可、销售许可和工程资质三重认证壁垒，外来

者难以进入，行业整体盈利能力较强，头部企业的炸药毛

利率较高，财务指标表现优于基建行业平均水平，良好的

盈利状况有助于企业持续投入研发和扩大生产，促进行业

发展。 

当然，民爆行业也面临一些挑战，但总体而言，在政

策引导、市场需求和技术创新等多因素的推动下，民爆行

业未来发展前景向好。 

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明 

本次交流会不涉及公司未披露信息和敏感信息。 

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件） 

无 

 


