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上海美农生物科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                               编号：2025-01 

投资者关系 

活动类别 

 

 特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观             电话会议 

其他（请文字说明其他活动内容）  

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券、华创证券、国海证券、国开证券、国泰君安、

浙商资管、广发证券、中信建投、和常私募、景骁私募、

久奇传播、复利私募、九炁私募、海富通基金、旭芽私募

基金、长城基金、光大保德信基金等 

时间 2025 年 5 月 13 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：张维娓 

乐陵美农总经理：肖伟伟 

国际营销中心负责人：呼延凌郡 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次活动主要交流内容如下： 

 

1、公司在海外的市场开拓情况以及对今年海外业务增速

的预期？ 

答： 

公司坚持国际化战略，实施“走出去、请进来”的国际市

场开发策略，通过参加国际畜牧展会、经销商赋能、市场

拜访、客户来访以及技术论坛等国际营销活动，在国际市

场树立了良好的美农品牌形象和声誉，并不断扩大公司在

国际市场的版图。截至 2024 年末，公司已在越南、俄罗



斯、泰国、缅甸、菲律宾、日本、韩国、巴基斯坦、孟加

拉、埃及、约旦、土耳其、巴西等 40 来个国家及地区建

立了销售网络。 

公司依托前瞻性全球布局，重点突破“一带一路”沿线国

家市场，通过本土化运营网络建设与技术创新输出，构建

起显著的先发优势。公司 2024 年国际市场业务收入同比

增长超过 25%，继续保持快速增长的态势。未来，公司将

持续加大国际市场的投入，不断扩大国际市场版图，提升

公司在国际市场的影响力和市场地位。 

 

2、公司在海外市场开拓上的核心竞争优势是什么？ 

答： 

公司“出海”早、基础好，通过 20 余年的国际市场开发

探索沉淀，已逐步建立起了自己独有的品牌形象和覆盖全

球四十来个国家及地区的销售网络。公司拥有一支高素

质、专业化的国际化团队，采取“综合服务伙伴”的合作

模式，向海外经销商和客户提供包括全过程、全方面、全

顾客个性化服务，公司不仅提供产品，还整合全球资源更

好助力经销商伙伴和客户的事业发展，该合作模式帮助公

司在海外市场建立差异化优势、增强品牌价值。同时，公

司大力投入开展客户参访/拜访、全球展会、论坛/研讨会

等“走出去，请进来”活动，不断在国际市场树立了良好

的美农品牌形象和声誉，进一步扩大国际市场版图，提升

公司在国际市场的影响力和市场地位。 

 

3、公司投资在建的年产 10 万吨的玉米蛋白精加工项目的

未来发展前景如何？ 

答： 

我国是饲料蛋白资源严重短缺的国家，且主要的饲料蛋白



原料高度依赖进口，提升现有蛋白资源的利用效率对缓解

饲料蛋白资源短缺具有战略意义。2023 年，农业农村部办

公厅制定了《饲用豆粕减量替代三年行动方案》，方案提

出“技术路径上从供需两端发力，推进提效、开源、调结

构等措施的应用，多措并举促节粮”。 

公司本次投资项目规划的玉米蛋白精加工系列产品是以

我国自有的、利用效率未有效发挥的、以玉米生产淀粉产

生的副产物为原料，经过酶水解、浓缩、干燥后获得的产

品，是对饲料领域蛋白产品的品类补充。本次投资项目依

托公司酶解技术平台，充分利用当地供应商优质的玉米副

产品的供应优势，进行玉米蛋白精加工产品的规模化生

产。较常规玉米蛋白饲料，玉米酶解蛋白产品可提升玉米

蛋白中蛋白质和能量的可利用率，实现营养和功能的双提

升，对缓解国内饲料蛋白资源紧缺的现状具有重要意义，

符合国家产业政策。 

本次投资项目的实施将拓宽公司的产品线，优化公司的产

品结构，能够进一步落实猪、水产、家禽、反刍等并重的

产品战略，避免下游应用饲料种类单一所带来的市场波动

风险。同时，通过实现玉米蛋白精加工相关产品的产业化，

形成覆盖面较广、相关性较强、技术及功能相辅相成的产

品组合，提升市场占有率，拓展新的收入利润增长点，巩

固公司在国内饲料酶解蛋白领域的竞争优势，增强盈利能

力，创造更大的商业价值。 

 

4、公司年产 10 万吨的玉米蛋白精加工项目的建设进度以

及对公司业绩的影响如何？ 

答： 

公司年产10万吨的玉米蛋白精加工项目在山东乐陵实施，

前期，公司已经先后取得了不动产权证书、环评批复、建



筑工程施工许可证等。该项目分期建设，目前，项目建设

工作正在有序推进中，一期工程有望在 2025 年建成投产。

待该项目全部建成、完全达产后，每年预计将提供 10 万

吨的玉米蛋白精加工产品，包括玉米酶解蛋白粉、玉米浓

缩蛋白粉、玉米蛋白粉等，能够进一步落实猪、水产、家

禽、反刍等并重的产品战略，避免下游应用饲料种类单一

所带来的市场波动风险。同时，形成覆盖面较广、相关性

较强、技术及功能相辅相成的产品组合，提升市场占有率，

拓展新的收入利润增长点。 

 

5、公司年产 10 万吨的玉米蛋白精加工项目的系列产品主

要目标客户群体是哪些？ 

答： 

公司通过利用酶解生物技术，提升玉米蛋白精加工产品中

蛋白质和能量的可利用率，使蛋白质的消化、吸收、转化

和沉积的效率得到大幅改善，显著提高玉米蛋白的营养价

值。同时，玉米蛋白中还含有多种小分子活性物质如色素

类、黄酮类、小分子肽等，也能通过酶解释放，进一步增

加玉米蛋白的功能价值。营养和功能的双提升，充分挖掘

发挥玉米蛋白的利用价值和效率，使酶解玉米蛋白具备了

大规模使用的可能。公司玉米蛋白精加工项目的系列产品

将主要应用于家禽、水产等养殖领域，实现公司客户主体

从猪品类向水产和家禽进一步拓展，增强公司整体市场竞

争力。 

 

6、公司境内外市场业务各自发展情况如何？ 

答： 

公司坚持“深耕国内、突破海外”的市场战略。从 2024

年年度情况来看，公司境外业务收入占比超过 38%，较上



年同期增长 25.24%；公司境内业务收入相比上年同期来

看，存在短期承压。未来，公司在国内市场将持续优化客

户结构和产品结构，提升公司在境内市场的经营质量，同

时，公司仍将重点沿着“一带一路”加大国际市场开发力

度，推动新产品上市，不断扩大国际市场版图，提升公司

在国际市场的影响力和市场地位。 

 

7、公司目前的市场和客户分布情况是怎样的？ 

答： 

公司坚持“深耕国内、突破海外”的市场战略，目前，公

司主要客户包括饲料生产企业、养殖企业和经销商，客户

遍及全国 20 多个省、市、自治区，并在越南、俄罗斯、

泰国、缅甸、菲律宾、日本、韩国、巴基斯坦、孟加拉、

埃及、约旦、土耳其、巴西等 40 来个国家及地区建立了

销售网络，公司代表客户包括海大集团、新希望、通威股

份、天康生物、禾丰股份、立华股份、播恩集团、牧原股

份、中粮家佳康、双胞胎、东方希望、桂林力源等知名饲

料生产及养殖企业。 

 

8、公司各主要产品的增速如何？ 

答： 

公司主要产品有功能性饲料添加剂、营养性饲料添加剂和

酶解蛋白饲料原料，从 2024 年的财务数据看，其营收占

比分别是 60.93%、19.97%和 12.84%，其中，功能性饲料

添加剂营收同比增长 6.77%，营养性饲料添加剂营收同比

增长 9.81%。公司将坚持“分种分品，全程营养”产品战

略，持续投入研发，不断优化产品线、开发新产品、拓宽

产品应用领域。 

 



9、公司 2025 年各类产品布局情况如何？ 

答： 

2025 年，公司的经营关键词是“产品力、领导力、执行力”，

以“产品力创新突破、领导力战略引领、执行力高效运营”

三力协同发展推动公司主营业务成长。公司多年坚持“分

种分品、全程营养”的产品战略，2025 年，公司将聚焦猪

和反刍、突破家禽、布局水产，持续加大研发投入和产品

与技术创新，推出更多高价值的产品和解决方案，实现多

种类、多品类的高质量发展。 

公司在猪用产品领域已经形成规模优势，将采取“渗透战

略”，为客户创造更大价值；将反刍用产品作为增长的第

二曲线，在奶牛、肉牛羊领域全面发力，加大反刍动物用

营养性饲料添加剂、调味剂及诱食物质等产品的研发与市

场投入；突破家禽用产品，加大家禽产品研发投入和营销

渠道建设，提升家禽营销能力，以标杆区域、标杆客户为

突破，带动市场的全面发展；在水产等动物用产品领域继

续布局，增加团队人员、开发新产品并优化产品线、布局

核心市场和客户，树立标杆，培育市场和客户，推动业务

成长。公司年产 10 万吨的玉米蛋白精加工项目一期工程

有望在 2025 年建成投产，届时，相关新产品陆续上市将

进一步丰富公司产品线，成为公司新的业绩增长点。 

 

风险提示：本次调研信息中如涉及对外部环境判断、

公司发展战略、未来计划等描述，不构成公司对投资者的

实质承诺，敬请广大投资者理性投资，注意投资风险。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 5 月 13 日 

 


