
 

证券代码：300087                                 证券简称：荃银高科 

安徽荃银高科种业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2025-003 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ☑业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
参与公司 2024 年度业绩网上说明会的投资者 

时间 2025 年 5 月 15 日 15：00-17：00 

地点 “约调研”微信小程序 

上市公司接待人

员姓名 

副董事长兼总经理：张琴女士 

财务总监、董事会秘书：张庆一先生 

独立董事：黄长玲先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司于2025年5月15日（星期四）15:00-17:00召开了2024

年度业绩网上说明会，本次说明会通过网络远程的方式在“约

调研”微信小程序举行。业绩说明会主要内容如下： 

1、请问营收上涨但净利下降的原因？ 

您好！2024年度受国内审定品种增加、同质化程度高、竞

争加剧等因素影响，公司种子业务整体毛利率有所下降；公司

加大科研投入，且经营管理费用同比增加；公司基于谨慎性原

则，根据会计政策及会计估计计提应收款项信用减值准备、存

货跌价准备等。谢谢！ 

    2、公司种子业务整体毛利率下降，在国内审定品种增加、

竞争加剧的背景下，有哪些措施提升种子业务毛利率？ 



 

    您好，公司将通过优化产品结构，聚焦差异化优势品种，

推动品种升级迭代；强化成本管控，提升生产效率；加强知识

产权保护力度与维权打假工作；持续强化品牌管理，增强客户

粘性等措施，实现毛利率的改善。谢谢！ 

3、公司本期盈利水平如何？ 

您好，2024年度公司实现营业收入47.09亿元；归属于上

市公司股东的净利润1.14亿元，公司种业收入和销量实现稳步

上升。谢谢！ 

    4、会议开始了吗 没有声音 

    您好，本次业绩说明会采用网络远程的方式举行。谢谢！ 

    5、公司的年报被出具了保留意见，想请公司说明一下，

同时请问公司后续如何处理？ 

    您好，公司认为审计意见中涉及的销售酒粮业务所产生的

应收款项的账面价值是准确的，净额法确认收入和按账龄计提

坏账准备是合理的；公司认为存货账面价值是准确的，根据种

子的库龄计提了相应比例的存货跌价准备是合理的。 公司将

针对销售酒粮业务产生的应收款项采取积极措施追讨，力争未

来2年左右的时间收回账款。此外，公司针对涉及的玉米种子

库存，基于推广品种的优异特性，通过采取控制货源、市场秩

序维护、维权打假、多渠道宣传等多种措施来保障未来2年左

右全部实现销售。谢谢！ 

     6、公司之后的盈利有什么增长点？ 

    您好！2025年，公司将继续狠抓科研自主创新与科企合作，

加快选育品质满足市场的多样性需求，同时完善良种基地布

局，确保产能满足公司发展需求，加大市场营销力度，积极围

绕与种业相关的下游产业链业务积极布局，持续拓展海外业务

等。公司将多措并举，巩固优势区域，深挖营销公司潜力，培

育销售增长新区域，实现渠道增量。谢谢！ 

    7、水稻种子销售收入增长5.67%，玉米种子销售收入增



 

长20.43% ，未来这两大核心种子业务的增长目标分别是多

少，将采取什么策略实现？ 

    您好，在水稻种子方面，公司南方研究院稳步推进晚稻品

种试验，北方研究院积极开展常规粳稻和杂交水稻新品种选

育；并加大在长江上游及华南区域开发力度，拓展水稻业务新

的增长点；积极布局海外水稻市场，公司愿景是成为全球杂交

水稻产业创新的引领者。 此外，公司玉米种子产业覆盖了黄

淮海、西北、西南、东北等国内主产区，助力玉米种子产业发

展。在生物育种领域，积极开展生物育种技术方面研发与合作，

储备相关资源。力争在十四五末，实现玉米种子销售收入进入

全国前三强。谢谢！ 

    8、你们行业本期整体业绩怎么样？你们跟其他公司比如

何？ 

    您好！受粮价低迷、种子库存较高、竞争加剧等因素影响，

种业企业利润空间被挤压，种业行业盈利水平下降，公司与行

业趋势一致。谢谢！ 

    9、海外业务销售各类农作物种子大幅增长，海外市场拓

展方面，下一个重点目标区域是哪里，计划如何进一步打开市

场？ 

    您好，公司一是紧跟国家“一带一路”倡议，巩固公司在东

南亚、南亚、非洲等市场优势的基础上，拓展中亚市场建设海

外研发基地。二是加快开展海外本土化育种，培育适合海外区

域市场需求的品种。三是开展海外制种，降低生产成本及风险。

四是积极开展海外农场建设、农业技术服务等项目。推动公司

整体竞争力再上一个新台阶。谢谢！ 

    10、行业以后的发展前景怎样？ 

    您好！近年来支持种业发展的政策体系、法律法规制度体

系日益完善，推动着我国种业在种质资源保护利用能力、种业

创新能力、种业竞争能力、供种保障能力和依法治理能力等方



 

面取得了长足进步。我国种业企业扶优扶强效果明显，种业创

新进入活跃期，特色作物种业进入发展快通道，生物育种产业

化加快推进，生产基地建设提质升级，市场环境得到进一步净

化。但我国种业的自主创新能力还不能完全适应现代化农业强

国建设需要，还需从夯实创新基础、提高创新适应性、增强创

新协同力等方面入手，进一步提升种业自主创新能力。未来种

业将朝着更高质量、更具创新力的方向持续迈进。谢谢！ 

    11、25年一季度归母净利润同比下降87.62%，扣非净利

润为负，公司认为主要影响因素是什么，二季度有信心扭转这

种不利局面吗，具体举措有哪些？ 

    您好，公司将积极应对市场挑战。一、加强研发创新，优

化产品结构，打造高附加值品种；二、全链条成本管控，提高

市场竞争力；三、实施差异化市场策略，提升服务水平；四是

加强品牌化与知识产权保护。五、加大海外走出去力度，拓展

海外发展空间。谢谢！ 

    12、种业行业竞争激烈，公司计划怎样通过加强产业链整

合提高市场竞争力，有没有具体的并购或合作目标？ 

    您好，公司积极加强与科研机构、高校的合作，提高自主

创新能力，加快优良品种的选育进程；完善种子生产加工体系，

建立稳定的制种基地，确保种子的产量和质量。同时，加强市

场营销和服务网络建设，了解农户、种植大户、农业合作社需

求，提供优质的售后服务，提高品牌知名度和客户忠诚度。此

外，并购或与同行业的其他种业公司合作，实现资源共享、优

势互补，扩大企业规模和市场份额。谢谢！ 

    13、公司与中国农科院合作布局转基因玉米研发，目前已

审定或初审5个转基因玉米新品种，转基因玉米商业化推广的

时间表是怎样的，对公司业绩贡献预期如何？ 

    您好，公司有序推进生物育种产业化应用，并与大北农、

中国农科院、先正达等合作，在转基因玉米研发方面加快布局。



 

此外，“一种创制广谱抗病转基因玉米的方法”获国家专利授

权，系国内首个广谱抗病玉米专利，通过该专利选育的品种对

玉米穗腐病、南方锈病、小斑病等真菌性病害具有广谱抗性，

对于抗多种病害的玉米优良品种的选育具有重大的应用推广

价值；目前，公司已审定或初审转基因玉米新品种5个。公司

在保持常规育种优势的前提下，多角度积极积累生物技术方面

的资源，进一步做大做强。谢谢！ 

    14、公司在全国17个省市布局经营主体，后续在销售网络

优化上有什么计划，如何进一步提高渠道效率和市场覆盖深

度？ 

    您好，公司积极通过多元化销售渠道促进种子销售。如除

传统农资经销商外，搭建线上销售平台，如电商网站、社交媒

体店铺等，拓宽销售范围；与农业合作社、种植大户建立长期

合作关系，提供定制化种子供应方案，实现互利共赢；在各地

区设立示范田，直观展示种子种植效果，组织农户现场观摩，

增强其购买信心；为农户提供种植技术培训、田间管理指导等

增值服务，以优质服务促进种子销售，进一步提高渠道效率和

市场覆盖深度。谢谢！ 

    15、订单粮食、青贮饲料业务2024年增速最快，营收增长

44.22%，后续会加大在这两个领域的资源投入吗，有怎样的

发展规划？ 

    您好，荃银高科充分发挥产业带动优势，坚持以种业为核

心，围绕产业振兴、乡村振兴，实施“品种+品牌+资本”经营模

式，推进种粮一体化发展。公司将通过稳步推进上述业务，持

续带动各类种子销售，进一步提升荃银高科在市场及产业链企

业中的品牌影响力。谢谢！ 

附件清单（如有）  

日期 2025 年 5 月 15 日 

 


