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深圳市首航新能源股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：20250522 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访     □业绩说明会 

□新闻发布会   □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

中金国际季枫、国联民生梁丰铄、华创证券盛炜、民生证券

李佳、国海证券严语韬、长江证券王耀、中泰证券赵宇鹏、

长城证券吴念、浙商证券陈明雨等 19名投资者 

时间 2025年 5月 22日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书 龚书玄 

证券事务代表 丁雪萍 

投资者关系高级经理 李志英 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、2024年及 2025 年第一季度经营情况 

（一）2024年度经营情况 

2024年度，受全球光伏市场需求波动、行业竞争加剧等

多重因素影响，公司营业收入呈现阶段性调整，全年实现营

业收入 27.11亿元，同比下降 27.58%，归属于母公司的净利

润 2.58亿，同比下降 24%。为应对市场变化，公司通过优化

业务结构、强化费用管控，盈利能力得到有效提升，2024年

综合毛利率达到 35.73%，较去年同期提升 4.22 个百分点。 

（二）2025年第一季度经营情况 

2025 年第一季度公司营业收入 6.54 亿元，环比下降

1.55%，实现归属于母公司净利润约5248万元，环比增长27%。 

 

二、2025年行业发展展望 



在全球能源转型和“碳达峰、碳中和”战略目标的推动

下，光伏及储能行业将保持快速增长的态势。根据第三方机

构预测，欧洲市场在经历去库存周期后，2025年需求将逐步

回暖，整体市场将保持增长，但增速有所放缓。随着逆变器

厂商积极开拓新兴市场、持续优化产品以适配当地市场，非

洲、中东和亚洲等地新兴市场有望在 2025年维持增长态势。 

 

三、主要问题及回复 

（一）请介绍下公司的业务结构。 

2024年，公司境外业务收入占整体收入约 80%，境内收

入约占 20%。境外市场中，意大利和波兰为公司的主要销售

国。 

（二）公司产品的毛利率是否发生变化？变化主要是由

什么引起的？ 

2024 年公司的并网逆变器毛利率约 31%，同比提升 2.8

个百分点，储能逆变器的毛利率约 45%，同比小幅下降 2 个

百分点，毛利率的变化主要是由于销售产品结构的变化引起

的。2024年储能电池毛利率约 38%，同比提升 12 个百分点，

主要是由于公司持续推进成本优化。 

（三）公司如何看待 2025年的整体业务情况？ 

公司将在继续巩固、强化已有的优势业务外，持续积极

拓展光伏逆变器地面电站业务、工商业储能及集中式储能业

务以及新兴市场业务。根据目前了解到的市场与客户需求情

况，2025年公司的整体收入预计将保持稳中有升。 

（四）欧洲市场的价格竞争情况如何？ 

在欧洲市场，公司专注于提升产品竞争力和优化客户服

务体验，而非单纯参与低效价格竞争。通过持续的产品创新

和本土化的售后服务体系，公司不断巩固差异化竞争优势、

提升产品及服务的附加值，与合作伙伴建立持久互信的合作



关系，帮助客户实现更优的长期回报。 

（五）新兴市场的主要产品是什么？公司在新兴市场有

什么拓展计划？ 

新兴市场主要以户用场景为主。公司针对新兴市场当地

的电网条件和使用场景，推出高性价比的离并网逆变器等贴

合当地市场需求的产品及解决方案。 

（六）公司的储能业务拓展情况如何？ 

储能市场的增长主要受市场需求、政策及储能产品经济

性提升的推动。公司的储能业务在欧洲市场有着较强的竞争

优势，根据第三方市场数据，2025年欧洲的工商储、大储的

市场需求将保持快速增长的态势。 

公司的储能系统解决方案已覆盖了户用、工商业及地面

集中式的全场景。同时，公司已组建了专业的营销团队，并

在持续完善全球服务支持体系，为拓展全球储能市场奠定了

坚实基础。 

（七）在当前的行业周期下，公司如何调整经营策略？ 

2025年，公司将在确保业务发展的前提下，持续优化销

售、管理及研发费用，实现运营效率的稳步提升。 

（八）上市后，公司有何发展规划？ 

在市场方面，公司将继续深化全球化战略，在巩固目前

优势市场的同时，积极拓展德法、日韩、中东、南美、亚太

等市场，通过海外布局、完善本地化服务体系，不断提升竞

争力。 

在产品方面，公司将持续保持较高的研发投入，通过技

术迭代和产品创新，打造满足市场需求的全场景光储系统解

决方案，同时持续进行成本优化，提升产品竞争力。 

此外，公司还将积极探索 AI、大数据等新兴技术的应用，

持续优化光储系统能效与运营效率，为客户创造更低的用电

成本与更高的投资收益。 



从长期来看，公司将围绕“电力电子+应用”、“光储+

场景”开展技术、产品和业务方面的探索，拓展新的增长点。 

附件清单（如有）  

日期 2025年 5月 22日 

 


