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富奥汽车零部件股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2025-06 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

√现场参观  

□其他 

活动参与人员 国联民生证券、国富人寿、渤海人寿、北京人寿 

时间 2025年 5月 26日 14:00-15:30 

地点 一汽东机工减振器有限公司 

形式 参观、座谈 

上市公司接待人

员姓名 

富奥汽车零部件股份有限公司： 

董事会秘书：张宁 

规划发展部部长：何旭 

财务控制部（董事会办公室）副部长：刘畅 

市场营销部（海外事业部）营销信息业务主任：冯沙 

财务控制部（董事会办公室）证券事务代表：刘岩 

财务控制部（董事会办公室）综合事务主管：沈相君 

一汽东机工减振器有限公司： 

减振器平台总经理：王鸣宇 

财务控制部部长：柴壮 

富奥智能转向系统（长春）有限公司： 

副总经理：刘柱 

一汽光洋转向装置有限公司： 

项目管理部部长：李博 

交流内容及具体

问答记录 

1、问：请介绍一下公司 2024 年和 2025 年第一季度经营

情况？ 
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答：2024 年合并口径收入 161 亿元，较同期 155 亿元增

加 6 亿元；利润总额 9.4 亿元，较同期增加 2.2 亿元，增幅

超过 30%；得益于公司低成本战略工作不断深化，毛利率同比

提升 1 个百分点，销售利润率提升 1.2 个百分点。2025 年 1

—3月实现收入 35.6亿元，较同期 36.9亿元减少 1.3亿元，

降幅 3.4%；2025 年 1—3 月实现利润总额 2 亿元，归母净利

1.6 亿元，均较同期基本持平；毛利率 11.1%，同期 9.9%，提

升 1.2个百分点，销售利润率提升 0.2个百分点。 

2、问：目前客户结构还相对集中，外部客户拓展情况如

何？ 

答：公司高度重视外部市场开发工作，“十四五”以来，

公司以强化自主研发，深化低成本战略为依托，以提升外部

市场收入为目标，在国内自主品牌，新势力等客户开发方面

取得了卓越的成果。外部市场收入占比由“十三五”之初的

14%大幅提升至 30%，其中电控减振器等产品外销收入大幅增

加。2024年，公司在比亚迪、赛力斯、蔚来汽车、小鹏汽车、

宁德时代、零跑汽车等新能源优质市场领域取得了大量订单，

并进一步丰富了吉利、奇瑞、长安等国内大型整车集团的产

品线，成功开发了斯堪尼亚等高端重卡龙头企业。2024 年，

全年新增订单 307 项，其中外部市场订单 142 项，外部订单

收入占比达到 48%；新能源类订单占比超过 80%，覆盖底盘、

热管理、智能网联、泵类等多个产品系列。 

3、问：请介绍一下公司减振器平台情况？ 

答：减振器平台是国内领先的悬架减振系统供应商，电

控减振器产品覆盖赛力斯旗下多款车型，同时为红旗、吉利、

奇瑞、长安汽车、小鹏汽车等众多整车企业配套，2024 年电

控减振器收入同比增长 5 倍，实现电控减振器市场占有率行

业领先，稳居行业头部企业。提前布局空气弹簧产品，实现

新产品的完全自主开发，并凭借过硬的产品质量与技术优势，
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顺利获得客户订单，为后续发展开拓了新的增长路径，持续

巩固其在悬架减振系统市场的优势地位。 

4、问：是否看好电控减振器增长趋势？ 

答：电控减振器作为汽车悬挂系统的核心智能化部件，

通过传感器实时监测路况和车身状态，结合算法快速调节阻

尼力或悬架高度，显著提升车辆操控性、舒适性和安全性。

伴随自动驾驶技术的持续突破和新能源汽车的高速发展，车

辆对底盘系统的智能化、集成化要求日益严苛。自动驾驶需

要更稳定的车身姿态以保障传感器感知精度，而新能源汽车

因电池布局带来的重量变化，对悬挂系统的适配性和动态响

应提出了更高标准。在此背景下，电控减振器的智能化调节

优势愈发凸显。目前，电控减振器已成为豪华品牌车型的主

流配置，在提升产品竞争力方面发挥关键作用。并且，随着

技术成本的逐步降低和市场需求的驱动，其应用范围正加速

向中高端车型渗透。从长远来看，受益于汽车智能化升级趋

势和市场渗透率的持续提升，电控减振器市场规模有望保持

高速增长态势。 

5、问：成立智能悬架、智能转向两家合资公司的背景和

目的？ 

答：富奥股份公司与一汽股权公司合资成立富奥智能悬

架、富奥智能转向公司，在战略上具有重要意义，一是推动

产品电动化转型升级与自主研发能力建设。聚焦智能悬架、

智能转向领域，整合双方资源与技术优势，构建自主可控的

核心技术体系，提升产品竞争力。二是，助力富奥“大底盘”

战略落地。通过合资公司的运营，实现市场渠道、制造能力

与研发资源的深度整合与高效协同，形成从研发设计到生产

制造、市场推广的全链条优势，为富奥智能化底盘业务的长

远发展奠定坚实基础。 

6、问：公司转向产品情况？ 
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答：公司 C-EPS、DP-EPS 产品持续获得国内新能源品牌

车型订单；冗余 R-EPS 产品完成样件开发，并通过客户试验

认可。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

否 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件） 

无 

 


