
证券代码：002956                                            证券简称：西麦食品 

桂林西麦食品股份有限公司投资者关系活动记录表 

投资者关系

活动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会 

□新闻发布会        □路演活动 

☑现场参观          □其他（线上交流会）    

参与单位名

称及人员 

深交所投资者服务部、申万宏源证券组织的投资者“走进上市公司”一行个人

投资者 33人 

时间 2025 年 5 月 27 日 14：30-16：00 

地点  广西贺州西麦生物食品有限公司 

形式 线下 

上市公司 

接待人员 
证券事务代表：何剑萍    

投资者关系

活动主要内

容介绍 

公司工作人员带领投资者参观公司展厅、部分生产车间，讲解企业发展历程、

核心业务，主要产品。向投资者介绍公司近年来的整体发展情况和未来发展规

划，并就投资者关注的问题进行了交流。 

 

Q1：2025 年一季度公司营收和利润增长主要来自于哪些方面？ 

A1：春节在一季度，是传统的销售旺季：1、电商一季度增速较高。一季度电

商的增长主要来自于传统电商平台，传统电商平台盈利能力高于兴趣电商平

台，传统电商平台的增长提速，有助于公司的整体盈利能力提升。2、从品类

看，燕麦+过去几年持续高速增长，一季度仍然保持较高的增速，已出现一些

体量较大的大单品。 

 

Q2：去年以来公司毛利略有下滑的原因，未来成本控制会有哪些举措？ 

A2：公司 25 年一季度毛利率与上年同期基本持平，公司将积极通过优化供应

链管理、提高采购效率等方式来减轻成本压力。同时，公司也将努力通过产品

创新和市场拓展，增强公司的竞争力和盈利能力。 



 

Q3：公司有哪些新产品开发？ 

A3：第一，燕麦+复合类的产品，公司会持续进行产品更新迭代。目前从数据

上看较符合公司预期，燕麦+过去几年持续保持了比较高的增长，从销售数据

看也是市场的趋势，消费者端比较认可该发展方向。第二，大健康类、口服液

类的产品，公司会持续推新，比如药食同源和中式养生方向。第三，休闲品类，

公司希望赋予燕麦食品更多的休闲属性，开拓更多的休闲渠道。 

 

Q4：线上平台价格偏低是否会对线下造成冲击？ 

A4：2024 年度，公司线上业务同比增长 17%的同时线下业务同比增长 14%，

公司不定期在线下进行试吃、促销等活动以促进销售的增长。 

 

Q5：公司是否考虑开拓主要原料来源？ 

A5：公司正在推动原粮供应链的多元化，以应对进口原粮价格上涨和汇率波

动带来的挑战。首先，公司在国内扩大了原料基地，在张北原料基地的基础上

扩展了呼伦贝尔原料基地；其次，公司正在积极引入其他国家的燕麦资源，以

实现原粮来源的多元化。 

 

Q6：公司的海外业务做得怎么样？ 

A6：目前，公司海外业务仍处于探索、培育阶段，公司设立海外业务部，以

国际西麦（SEAMILD）与威廉姆斯食阁（WILLIAMS’PANTRY）品牌积极

参与国际知名的食品展览会，开拓海外客户。未来，公司将继续拓展海外市场，

增加海外销售渠道和销售规模。 

附件清单 无 

日期 2025-5-28 

 


