
南方电网综合能源股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-004

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

其他（华泰证券策略会）

活动参与人员 参加华泰证券策略会的投资者

时间 2025 年 6 月 5 日

地点 上海

形式 现场会议

上市公司接待人

员姓名

董事会工作部：程国辉、任嫣然

交流内容及具体

回答记录

1.请问公司在储能相关业务开展上与南方电网另外两家

上市公司有什么区别？

答：根据南网储能及南网科技公司对外发布的有关公告，

南网储能主要开展抽水蓄能、调峰水电和新型储能业务的开

发、投资、建设、运营及相关技术服务，南网科技主要开展储

能系统技术服务及相关智能设备制造。而南网能源公司作为综

合能源服务商，主要是将储能作为向客户提供一揽子综合能源

解决方案的一项技术集成措施，为客户能源使用提供咨询、设

计、投资、建设、及运营维护等一站式综合能源服务。

2.请问 136 号文对公司的影响主要有哪些？

答：对于“136 号文”提到的推动新能源上网电量全面进

入电力市场，对公司存量项目来说，短期内电价仍与各省现行



电价衔接，不会造成大的影响，并且经初步统计 2024 年公司

450 多个节能降碳项目平均消纳率超过 75%，由用户消纳部分

电量的电价不受影响。对于公司新开发的新能源项目，一方面

因新能源全面入市在未来短期内可能导致上网电价波动，从而

影响公司项目收益率；另一方面，高消纳率项目的竞争愈发激

烈，公司需要加大市场开发力度获取优质的项目资源。

下一步，公司一是将进一步优化投资策略，加强投资项目

审核，适时调整资产持有策略，重点布局南方五省区域、长三

角、京津冀、成渝、国家中心城市等投资经济环境较好用电负

荷较高的客户实施新能源项目；二是积极主动提升市场交易能

力，做好“交易全周期发电预测”，建立适应新能源高波动特

性的高频市场交易能力；三是拓展代理用户市场化售电、绿电

绿证等增值服务。

3.请问公司在 2024 年工业节能和建筑节能项目毛利率同

比均有所下降，请问是什么原因？

答：公司工业节能业务毛利率下降主要是因为 2024 年上

半年分布式光伏节能服务项目受华南地区天气、辐照水平下降

等影响，导致发电利用小时数同比减少；建筑节能业务毛利率

下降主要是受个别节能项目节电量减少、项目改造成本增加等

因素影响。

4.公司组建的北京工作组主要开展了哪些工作？

答：公司紧抓发展新机遇，组建北京工作组全面支撑国管

局全国节约型机关创建行动，为 20 多个中央国家机关、部委

提供高端节能咨询服务，与国家国防科工局、国家林草局、中



国武警特警学院签订节能服务合同，相关工作获得商务部、国

管局、国资委认可，为公司建筑节能业务发展开拓了新的领域

和空间。

5.公司对未来发展有什么具体规划？

答：公司根据业务发展实际，基于对综合能源业务发展规

律的认识和把握，积极谋划推动公司战略发展转型，通过核心

竞争力培育和核心能力打造推动公司高质量发展。主要包括以

下方面：

一是加快向“多能协同+高端服务”拓展。公司将优化核

心业务布局，服务海量且快速增长的新能源项目主体和源荷互

动用户、绿色低碳建筑和园区，在积极增加持有优质项目资产

的同时，实施综合能源服务业务倍增计划。拓展代理用户市场

化售电、绿电绿证等增值服务。全面提升咨询规划、设计、工

程建设和运营全链条服务能力。

二是做大做强节能降碳业务。实施节能业务倍增计划，实

施以国家部委和大型央国企集团节能项目全过程、高质量综合

标杆示范为重点的“珠峰行动”，推动节能降碳业务快速规模

化实施，成为支柱式业务增长极。

三是打造科技创新型企业。发挥公司多样化业务和场景优

势，组建科技研发中心培育合作平台，打造科技创新拳头产品，

探索开展定制化生产合作，从强团队、建平台、强支撑、重实

战等维度，推动业务数字化、运营监控智能化、客户服务优质

化，打造科技创新与成果转化应用的重要阵地。

四是深化改革创新。公司将深入实施改革提升行动，深入



推进市场化经营机制。加快组织机构和业务模式变革。积极推

动系列中长期激励改革，稳妥有序推进业务整合和管理转型。

五是强化市值管理。公司将坚持长期价值主义提升市值管

理成效，统筹开展持有资产的结构优化，在策略上更加突出投

资收益、良好现金流。推动实施高质量资产、股权并购整合，

用好股票回购机制，加大分红力度，提高分红比例。持续加强

与市场沟通，充分听取市场意见。

6.请问公司 2025 年的投资预算是多少？具体主要投向哪

些领域？

答：公司 2025 年投资预计超过 30 亿元。公司当前大力推

动业务向“多能协同+高端服务”拓展，加快向综合能源服务

商转型。根据这一目标，公司 2025 年拟投向建筑节能等高端

节能服务业务方向约 10 亿元；拟投向工业节能业务方向约 20

亿元。在此基础上，公司将根据战略部署和年度总体安排，持

续优化业务布局，加大市场开拓力度，不断拓展业务发展空间。

7.请问公司未来的分红规划是怎样的？

答：我们认为随着公司业务转型的逐步完成和盈利能力的

不断提升，我们有信心在未来实现更高水平的分红。未来，公

司将致力于平衡业务转型的资金需求与股东回报，我们将通过

优化资金结构、提高资金使用效率等措施，降低业务转型对分

红政策的影响。在分红政策的制定上，我们将充分考虑公司的

盈利能力、现金流状况、业务发展需求以及股东回报期望等因

素。我们将努力实施更加积极的利润分配政策，合理提高分红

比例，推动一年多次分红，给予股东合理的投资回报。



关于本次活动是
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