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苏州天华新能源科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                    编号：2025-002 

投资者关系活

动类别 

特定对象调研        分析师会议 

媒体采访            业绩说明会 

新闻发布会          路演活动 

现场参观  

其他  

参与单位名称

及人员姓名 

长江证券 王筱茜、肖百桓、周相君；泉果基金 张诠；中银资管 王

瑾；永赢基金 郑州杰；兴全基金 刘洋；振兴嘉杰 陈鑫；国海富

兰克林 覃晶晶；海富通基金 蒋旭杰；易方达基金 胡天乐；浦银

安盛 凌亚亮；中意资产 张珈玮；华夏基金 石开；长城基金 任柯

宇；银河证券 刘兰程；瀛赐基金 黄昊；懿胜资产 李跃；创金合

信基金 黄超 

时间 2025年 6月 5日  

地点 宜宾市天宜锂业科创有限公司成都分公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 
裴振华（董事长）、陆建平（副董事长）、王 珣（董事会秘书） 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

Q1：请问公司对上游锂矿资源如何布局？  

答：公司始终密切关注优质的锂矿资源，在全球范围内遴选优

质锂矿，配备专业的地质、采矿、选矿、建设、运营等技术团队，

专注海外自主运营项目开发工作。公司以包销、控股、参股等形式

与巴西、刚果（金）、尼日利亚、津巴布韦、澳大利亚等国的锂矿

紧密合作。逐步增加自有矿区的资源供给，提升优质锂精矿资源的

自给率，形成稳定供应链。 

Q2：公司目前的锂盐产能有多少？  

答：公司布局四川宜宾、四川眉山和江西宜春三大生产基地，

其中宜宾基地拥有年产 7.5 万吨电池级氢氧化锂产能；眉山基地拥

有年产 6 万吨电池级氢氧化锂产能；宜春基地拥有年产 3 万吨电池



级碳酸锂产能；并且子公司四川天华在原有生产线不变的情况下，

柔性改造一条年产 3 万吨电池级氢氧化锂的生产线，可根据市场需

求转化为年产 2.65 万吨电池级碳酸锂产能。 

Q3：目前锂盐材料的行情持续降低，公司有什么应对措施？  

答：在目前的行情形势下，公司会持续采取有效措施提升经营

效率并管控成本。（1）市场方面：持续拓展优质客户，增强与客户

间的业务粘性，采取固定价格锁定部分长协订单；（2）资源方面：

增加自有矿的供给率，降低锂精矿原料成本；（3）内控方面：建立

“集团-事业部-基地”三级精益改善机制，推行六西格玛管理，提升

公司整体运营效率。 

Q4：公司子公司宜春盛源拍卖获得的锂矿进展如何？  

答：宜春盛源于今年 3 月份已取得由宜春市自然资源局颁发的

江西省奉新县金子峰—宜丰县左家里矿区陶瓷土（含锂）矿《采矿

许可证》，后续将积极按照公司计划推进矿产资源的开采。 

Q5：公司未来对锂矿资源有哪些规划？ 

答：公司将进一步推进相关锂矿项目的投产工作，并积极布局

海内外优质锂矿资源，重点加强在尼日利亚、刚果（金）等地区的

自有锂矿资源的布局，强化锂精矿资源的自给能力，提升供应链韧

性，通过稳定产能和保障原材料供应，为公司的持续发展提供有力

支撑。 

Q6：请问公司在固态电池领域的研发进展如何？  

答：公司积极关注固态电池技术发展，并根据公司业务战略定

位，以集团研究院为载体，通过与高校及研究院所开展技术合作，

进行硫化物固态电解质及低成本超纯硫化锂、富锂锰基与尖晶石镍

锰酸锂等材料体系的研发工作。目前，已经形成工艺包及核心专利

申请，部分样品已送客户测试并获得合格的评价结果。 

Q7：公司在尖晶石镍锰酸锂正极材料方向研究进展如何？ 

答：公司尖晶石镍锰酸锂材料功率性能好，是现有正极材料中

单位瓦时成本最低的材料之一，是下一代高比能量电池低成本方案

的正极材料选择。目前公司的尖晶石镍锰酸锂正极材料已给多家客



户送样，并取得较好的验证结果。 

Q8：公司未来在研发创新方面有哪些布局？ 

答：公司已投入专项研发资源，主攻：（1）固态电池用富锂锰

基与尖晶石镍锰酸锂等正极材料的前沿领域相关技术；（2）医疗器

械产品业务领域的医用 CT 球管与陡脉冲治疗仪产品技术，实现技

术突破，加速国产替代；（3）液流电池、氢燃料电池和电解水制氢

领域的核心材料离子交换膜产品的技术，加速膜与膜过程科技成果

转化。公司将进一步强化以上领域核心专利的布局，形成技术壁垒，

为公司的长期发展提供有力保障。 

Q9：公司在锂电材料市场拓展方面有哪些措施？ 

答：公司已与国内外多家头部整车企业、动力电池制造企业、主流

锂电池正极材料生产企业建立了长期稳定的合作关系，积累形成稳

固的客户资源及产品销售渠道。同时，公司通过多种途径保障下游

订单连续性，不断开拓新的业务领域和市场空间，实现增量业务营

收增长，提高产品的市场竞争力。 

附件清单（如

有） 
无 

 


