
深圳市骏鼎达新材料股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：20250609 

投资者关系活动

类别 

☑ 特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访         □业绩说明会 

□新闻发布会       □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
永赢基金 1 人 

时间 2025 年 6 月 9 日 15:00-15:40 

地点 
深圳市宝安区沙井街道民主西部工业园E区 2栋骏鼎达公司

三楼会议室通过通讯方式进行交流 

上市公司接待人

员姓名 

财务负责人 肖睿 

董事、董事会秘书 刘亚琴 

证券事务专员 肖荣贵 

投资者关系活动

主要内容介绍 

问答环节 

问题 1：请介绍一下公司在 2024 年年报中提及的低空经济

（如：低空飞行汽车、无人机等）、人形机器人等新兴领域

的进展情况 

答：公司在功能性高分子材料保护套管领域的技术储备与场

景化应用能力，能够契合低空经济、人形机器人、飞行汽车

等新兴产业的部分需求，如人形机器人方面，其内部线束保

护是关键，需满足高精度、耐弯折等的需求，如为农业无人

机泵阀管路提供轻量化、抗农药侵蚀保护套，如为飞行汽车

提供抗震耐磨解决方案等，目前相关产品处于早期沟通定制

方案、研发设计阶段，公司将聚焦相关行业标杆企业，深入

研究其产品需求，积极探索公司产品的适配应用，拓宽产品

应用场景，为企业未来业绩增长奠定坚实基础，具体情况请



持续关注公司披露的公告，上述相关在研领域项目具有一定

的不确定性，不对公司业绩产生重大影响，敬请广大投资者

注意投资风险。感谢关注！ 

 

问题 2：公司产品功能在前述新兴领域的与汽车行业的产品

是否存在差异？ 

答：公司主营产品为功能性保护套管等，可以为线束系统、

流体管路等提供安全防护等，不同的应用领域有不同的安全

防护需求，公司提供的产品功能会有所差别，具体取决于下

游客户的应用需求。 

 

问题 3：公司在产业链条上是对接主机厂直接供货吗？ 

答：公司在产业链条中一般作为二级供应商，对接一级供应

商供货。另外，部分主机厂也会直接通过旗下采购中心向功

能性保护套管厂商采购。 

 

问题 4：请说明一下公司 2024 年来自通讯电子、轨道交通

和工程机械行业的收入是否有增长？ 

答：2024 年，公司持续加大市场开拓力度，公司产品主要应

用领域：汽车、通讯电子、轨道交通和工程机械行业的收入

均持续增加。 

 

问题 5：请问公司的销售收入主要系来自汽车行业的客户收

入增长吗？      

答：2024 年，公司来源于汽车行业客户的销售收入为 5.67

亿元，占公司的营业收入比重为 65.60%，同比增长 42.51%，

其中来自新能源汽车行业客户的营业收入 2.6 亿元，同比增

长 72.61%。 

 

问题 6：请介绍一下公司现有的主要生产基地和面积情况。 

答：目前较大生产基地为东莞骏鼎达、江门骏鼎达、苏州骏



鼎达，这三个生产基地的运营面积合计约 11.5 万平方米。公

司还在深圳、武汉、重庆、墨西哥设有生产基地，单个基地

的面积相对较小。 

 

问题 7：请介绍下医疗行业市场开拓情况。 

答：医疗行业是公司近年来重点拓展的新兴市场之一，该行

业有广阔的市场前景，公司专注于该行业的精密医疗导管设

计，研发以及导管加工和组装，向下游客户提供医疗导管等，

公司全资子公司江门骏鼎达已通过医疗器械质量管理体系

认证，并已建有十万级无尘车间、万级洁净车间。2024 年来

自医疗领域的营收近 300 万元，较 2023 年有增长，目前该

市场仍处于培育阶段，来自该领域的收入占比较低，对公司

经营尚无重大影响。 

 

问题 8：请问公司未来的产能增加计划有哪些？ 

答：主要包括正在实施的募投项目生产功能性保护材料华东

总部项目将依据订单情况考虑购置设备、提高生产效率等方

式提升产能，此外，公司子公司东莞骏鼎达正在实施的骏鼎

达功能性保护材料生产建设项目和拟投资设立摩洛哥子公

司均为产能扩产项目。 

 

问题 9：请介绍摩洛哥子公司最新筹建进度和预计投资金额。 

答：公司已完成投资设立摩洛哥子公司的境外投资备案 ODI

手续，摩洛哥公司尚未完成注册，也暂没有完成施工设计等

工作，预计总投资金额为不超过 1 亿元人民币（含）。 

 

问题 10：请介绍墨西哥子公司的情况。 

答：墨西哥子公司去年 11 月已投入运营，目前正处于产能

爬坡期，公司正在积极开拓北美区域客户进行场地验证、墨

西哥子公司生产所需原材料现地化采购开发等工作。 

 



问题 11：请问第一大客户的销售金额和占比 

答：2024 年公司第一大客户的销售金额为 154,242,728.25 元，

占年度销售总额比例为 17.84%。 

 

问题 12：请问来自美国的收入占比是多少？ 

答：2024 年，公司在美国区域的销售收入为 50,918,781.73 

元，占主营业务收入的比重为 5.91%。 

 

问题 13：请问公司研发人员数量及占比，另外请介绍一下

研发人员的分工情况。 

答：公司积极引进高端人才，截至 2024 年 12 月 31 日，公

司有研发人员 110 人，占公司员工总人数的 11.5%，公司设

置了专门的研发部门，根据职能及分工不同具体包括材料

组、产品及项目组、工艺组、实验室等。 

 

本记录表如有涉及未来的计划、业绩预计、业绩估计等方面

的前瞻性陈述内容，均不构成本公司对投资者的实质承诺，

投资者及相关人士对此应保持足够的风险认识，并且应当理

解计划、预计、估计与承诺之间的差异。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 6 月 9 日 
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