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投资者关系活动

类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

其他  

参与单位名称及

人员姓名 

长城证券 王泽雷 

长城证券 谢斯尘 

东亚前海证券 胡智元 

时间 2025 年 6月 10日 

地点 现场调研 

上市公司接待人

员姓名 
董事会秘书  李林立 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、公司自我行业定位如何？ 

答：公司专业从事高端装备关键铸件的研发、生产及销售，是

一家具有自主研发和创新能力的高新技术企业。公司深耕铸造

行业三十余年，始终坚持“弘扬工匠精神，引领绿色智造”的

公司使命，努力打造全球高端装备领域的一流企业。公司是目

前国内为数不多的同时掌握高性能球墨铸铁和铸铝核心技术

的铸件生产企业，公司坚持“铸铁+铸铝”的多元化发展模式，

涉及风电设备、电力设备、医疗器械等多个领域。 

 

2、公司对后续产能的规划如何？ 

答：公司目前正在建设“年产 3万吨高端装备关键件精密加工



制造项目”，预计今年三季度会有部分设备安装到位，陆续会

投入生产。但产能问题也会根据行业变化、市场发展及客户订

单情况进行适当调整和优化。公司会加大国内外增量客户的开

发力度，努力提升公司的产销水平。 

公司将持续聚焦主业，以客户需求为导向，密切跟进行业发展

方向，灵活调整策略，适时扩大公司产品辐射范围，在夯实主

营业务的基础上，持续整合客户资源、供应链优势，为客户、

股东和社会持续创造价值，实现共创共赢。 

 

3、公司风电领域国内主要客户较为集中，国内客户今年的出

货节奏如何？ 

答：由于近几年风电行业竞争激烈，公司一直在不断优化订单

和客户，风电部件领域公司在国内的主要客户是金风科技和东

方电气等。上半年风电行业受政策的有利影响，公司一季度的

销售收入同比有较大增长。公司看好今年风电行业的发展机遇

期，积极努力地把握有利的市场环境！ 

 

4、公司风电领域海外销售的出货节奏如何？ 

答：海外客户主要是多年合作的长期合作伙伴，订单稳定性较

高，海外客户的订单计划性较强，订单量历年来保持较为平稳

发展。海外风电市场的发展趋势较好，公司高度重视海外客户

的业务合作，积极把握海外客户和海外市场的业务机会。 

 

5、公司泵阀和医疗器械领域客户主要有哪些？后续规划是维

持现有客户，还是拓展新客户？ 

答：公司泵阀领域的主要客户为格兰富等；医疗器械领域的主

要客户为西门子医疗、东软医疗等。公司既要重点维护存量客

户的合作关系，同时也会加大增量新客户的开发力度，努力提

升公司的经营业绩，以回馈广大股东和投资者。 



附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 6月 10日 

 


