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证券代码：301306                                   证券简称：西测测试 

 

西安西测测试技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-004 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

□现场参观□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

兴业证券：董昕瑞； 

申万宏源证券：王珂； 

国泰君安资管：赵展成； 

国都证券：王义； 

华商基金：张晓； 

鹏华基金：萧嘉倩。 

时间 2025 年 6 月 10 日（星期二）10:30-11:30 

地点 西安市高新区西太路 526 号公司会议室 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书：乔宏元 

证券事务代表：刘娜 

投资者关系活动

主要内容介绍 

公司董事会秘书乔宏元先生就投资者关注的问题进行了

沟通与交流，主要问答情况如下： 

1、请介绍一下公司基本情况。 

公司是一家从事军用装备和民用飞机产品检验检测的第

三方检验检测服务机构，为客户提供环境与可靠性试验、电子

元器件检测筛选、电磁兼容性试验、同时开展检测设备的销售

以及电装业务。公司是军用装备和民用飞机机载设备检测项目

较为齐全的第三方检验检测机构，具备集技术支持、检验检测、

标准起草、方案咨询为一体的服务能力。近年来承担了多种型

号航空、航天以及民用飞机产品的检测试验、电装任务。 

公司具备从元器件筛选、电装、环境与可靠性试验、电磁

兼容性试验为一体的“一站式”服务能力，借助公司建立的品
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牌公信力不断挖掘客户需求，持续获得新的业务。 

2、请介绍一下公司“一站式”服务能力模式。 

为了借助公司建立的品牌公信力不断挖掘客户需求，持续

获得新的业务，保持公司的不断持续壮大发展，公司投资建立

了行业先进的电装线，建立从元器件筛选、电装、环境与可靠

性试验、电磁兼容性试验为一体的“一站式”服务能力，为客

户提供高可靠、高效率、低成本的新的服务模式。 

公司的电装业务在子公司吉通力展开。电装是指按照硬件

设计资料，通过一定的技术手段将电子元器件、印刷电路板、

结构件、导线、连接器等部件组合成实现设计功能的完整产品。

公司已具备提供元器件采购，PCBA 焊接、装配、测试、技术

支持等全方位服务能力。 

在构建电装业务的服务能力后，基于公司服务军工客户的

经验及能力，可以打通电装、元器件检测筛选、环境与可靠性

试验以及电磁兼容性试验的服务链条，真正实现公司从元器件

级别到系统级别的“一站式”服务能力。 

3、公司接连在北京和武汉布局实验室的背景及未来规划

是什么？ 

北京市作为中国的政治、文化和国际交往中心，同时也是

重要的军工科研和生产基地之一。北京汇聚了大量国家级军工

科研机构，如中国航天科技集团、中国航天科工集团、中国电

子科技集团等下属的多家研究院所。在北京设立检测基地，业

务可以有效辐射至整个华北地区。 

湖北省武汉市作为中国重要的工业基地和科教中心，军工

行业（国防科技工业）发展历史悠久、体系完备，是国家重要

的国防科研生产基地之一。武汉市聚集了一批国家级军工集团

下属的重点企业和科研院所，涵盖航空航天、船舶制造、电子

信息、兵器工业等领域，尤其是中国船舶在武汉市拥有多个重

要的研究所。此外，湖北省武汉市作为中国重要的交通枢纽，
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交通便利，在武汉市建立检测基地，业务可以顺利辐射至整个

华中地区。 

北京及武汉实验室的主要业务仍为环境与可靠性试验及

电磁兼容性试验。截至目前，公司初步完成检验检测业务全国

性布局，以西安总部为核心，业务逐步辐射至成都、北京、武

汉等军工企业重镇，实现区域间的业务互补和协同发展，从而

提高公司整体市场覆盖范围和服务响应速度。同时，母公司及

各子公司共同开发客户，共享客户资源，为客户提供更全面、

更便捷的“一站式”服务，提高客户满意度和忠诚度，促进公

司整体业务的持续增长。 

4、公司 2024 年度业绩亏损的原因是什么？ 

2024 年公司对标市场持续投入及前瞻性布局，但产能释

放存在时间差。为把握高可靠性产品检测市场机遇，公司本年

度持续进行检测能力建设，因相关资质认证周期较长，叠加下

游客户验证流程严格，导致当期产能利用率不足，规模效应尚

未显现；同时，公司持续强化人才梯队建设，优化管理团队结

构，引进高级管理人员，人力成本阶段性上升。另外，新设子

公司北京西测及武汉西测处于运营爬坡期，协同效应尚未充分

显现。 

5、电装业务一直亏损，请问公司开展该业务的目的是什

么？ 

为更好服务客户，公司自 2021 年投资并开展电装业务。

电装业务属于 PCB 制造业务的下游环节，具体系指依据设计

方案将无源器件、有源器件、接插件等电子元器件通过插装、

表面贴装、微组装等方式装焊在 PCB 上，电装业务实现电子

电气的互联，并通过功能及可靠性测试，形成模块、整机或系

统。 

原有业务模式下，公司只为客户提供检验检测、元器件筛

选等方面的服务，客户将电装业务委托给其他供应商。在构建
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电装业务的服务能力后，基于公司服务军工客户的经验及能

力，公司可以打通电装、元器件检测筛选、环境与可靠性试验

以及电磁兼容性试验的全服务链条，真正实现公司从元器件级

别到系统级别的服务能力。 

电装业务是公司重要的业务板块，是“一站式”服务模式

的重要一环，但受供应商导入及承接业务特点的影响，目前多

集中在民品业务及军品业务的小批试产阶段，该行业需要投入

大量设备，属于重资产及人员密集型行业，需达到一定规模才

能弥补人工成本、折旧摊销费用等固定成本，实现盈利。 

6、公司对商业航天等业务有何预期及布局？ 

公司积极布局商业航天等相关领域的检测服务。2024 年

政府工作报告明确提出“以科技创新引领现代化产业体系建

设，加快形成新质生产力”的首位任务，巩固扩大新能源汽车、

信息通讯等产业优势。打造生物制造、商业航天、新材料、低

空经济等新增长引擎。全国多地相继制定商业航天发展规划，

部署一批重大项目，加快完善产业布局。中国航空航天市场发

展迅速，在国防现代化、卫星互联网基建及低空经济爆发的三

重驱动下，商业航天领域成为全球增长最快的航天经济体之

一，相关的检测领域将受益于上游的产业发展，带来巨大的市

场机遇。 

公司经过十余年的积累，在航空、航天军工产品等环境与

可靠性试验检测服务能力及技术能力大幅提升，特别是面向商

业航天方面的热真空等实验能力、卫星载荷试验服务能力快速

提升，发展势头良好，服务竞争力不断提高；同时，公司大幅

增加电磁兼容性试验服务能力建设，引进先进设备、培养积累

的人才，知名度逐步扩大；电装业务生产效率逐步提升、人员

团队逐步壮大，继续以航空航天客户为核心方向，正在落地部

分批产任务，随着设备利用率的提高，业绩将不断改善；公司

基本完成西安、成都、北京、武汉等地全国布局的落地，资质
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建设、服务能力逐步提升，将有效提高公司市场占有率，有利

于助推公司做大做强。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 6 月 10 日 

 


