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四川南联环资科技股份有限公司对《关于对四川南联环资

科技股份有限公司的年报问询函》的回复 

全国中小企业股份转让系统有限责任公司挂牌公司管理一部： 

四川南联环资科技股份有限公司（以下简称“南联环资”“公司”）于 2025 年

5 月 14 日收到全国中小企业股份转让系统有限责任公司挂牌公司管理一部下发

的《关于对四川南联环资科技股份有限公司的年报问询函》(公司一部年报问询

函【2025】第 014 号)(以下简称“《问询函》”)。要求公司就年报中相关事项做出

书面说明。公司对相关问题进行了认真分析、核查，现就《问询函》中的问题逐

项回复如下： 

1、关于应收账款 

你公司 2024 年实现营业收入 119,119,745.52 元，同比增长 20.30%，公司应

收账款期末余额为 64,683,916.42 元，较期初增长 31.03%。公司前五大客户销售

占比 61.18%，应收账款余额前五名合计占应收账款年末余额的 45.08%，应收账

款余额前五名中仅“客户四”属于销售前五大客户；应收账款年末余额第一名“客

户六”期末余额 10,017,950.20 元，应收账款年末余额第三名“客户七”期末余额

5,282,871.35 元；前五大客户中，“客户五”本年销售收入为 5,362,219.91 元，但未

进入应收账款期末余额前五名，由此推断前述“客户六”、“客户七”应收账款余额

中部分账龄超过一年。 

问题（1）：结合主要客户销售合同的主要条款及信用期安排，说明 2024 年

末应收账款余额增长幅度高于营业收入增长幅度的原因及合理性，是否存在放宽

信用期刺激收入增长的情形，收入确认时点是否准确； 

公司回复： 

①披露的客户前五大有误，修改后的公司前五大客户如下表： 

序号 客户 销售金额 年度销售占比 是否存在关联关系 

1 客户一 24,069,688.56 20.21% 否 

2 客户二 11,532,072.84 9.68% 否 

3 客户三 9,438,124.54 7.92% 否 

4 客户四 7,182,517.55 6.03% 否 

5 客户五 6,985,816.76 5.86% 否 

合计 59,208,220.25 49.70%  
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应收账款期末余额前五名如下表： 

客户 年末余额 占应收账款年末余额合计数的比例（%） 计提的坏账准备 

客户六 10,017,950.20 15.49 1,000,462.27 

客户四 5,972,882.69 9.23 298,644.13 

客户五 5,282,871.35 8.17 264,143.57 

客户七 4,093,196.80 6.33 204,659.84 

客户八 3,791,263.50 5.86 283,571.05 

合计 29,158,164.54 45.08 2,051,480.86 

综上述表格，应收账款余额前五名中，有“客户四”和“客户五”属于销售

前五大客户，其中“客户六”和“客户八”的应收账款余额中部分账龄超过一年。 

②公司 2024 年主要客户销售合同的主要条款及信用期安排如下表： 

客户 主要条款 信用期 

客户一 采购压裂用石英砂 

发货次月 10 日前，按每月实际到货合格产

品开具发票；客户在收到本公司开具的增

值税专票 60 个工作日内支付 

客户二 采购水洗石英砂 月结 90 天 

客户三 采购烘干二氧化硅砂 按月结算，货到票到 15 日内支付 

客户四 返排液水池沉砂回收再加工 
按月结算，提交结算证明并开具发票后 30

日内支付 

客户五 采购石英砂、磁尾砂、钾长石等 交货当月完结后 60 日内支付 

报告期内，公司的信用政策未发生重大变化，公司对不同级别客户制定的授

信标准如下表： 

客户评级 评级标准 信用期 

A 级客户 

①双方业务合作时间 1 年以上；②客户资信

好；③采购量大并采购可持续；④主要采购

公司的主打业务产品或高毛利产品。 

账期设定为 150 天-240 天 

B 级客户 

①双方业务合作时间 3 个月以上；②客户资

信良好；③客户市场有一定需求量，但是在

我公司采购量不大，采购可持续；④生产型

行业新客户。 

账期设定为 90 天-150 天 

C 级客户 
①主要采购公司副产品、滞销产品、研发生

产的次品；②新进行业客户。 
账期设定为 240 天以上 

D 级客户 客户需求量少，采购量小且采购不持续。 
无账期，执行款到发货或

货到付款政策 

综上述表格，报告期内公司信用政策未发生重大变化，公司 2024 年主要客

户销售合同约定的信用期在 15 日-90 日内，且主要客户均不属于需求量少，采购

量小的 D 级客户，均未超过公司制定的授信标准，不存在放宽信用期刺激收入



 

 3 / 23 

 

增长的情形。 

③公司 2024 年度营业收入、期末应收账款余额变动情况如下： 

项目 2024 年 12 月 31 日 2023 年 12 月 31 日 变动金额 变动率 

营业收入 119,119,745.52 99,016,733.86 20,103,011.66 20.30% 

应收账款余额 64,683,916.42 49,364,820.19 15,319,096.23 31.03% 

其中：一年以内应

收账款 
43,287,629.58 32,992,975.32 10,294,654.26 31.20% 

其中：1-2 年（含 2

年）应收账款 
15,614,259.28 10,070,227.69 5,544,031.59 55.05% 

由上表所示，公司 2024 年度营业收入相较上年增加 20,103,011.66 元，增长

幅度为 20.30%，应收账款余额相较年初增加 15,319,096.23 元，增长幅度为 31.0

3%（其中一年以内应收账款余额相较年初增加 10,294,654.26 元，增长幅度为 3

1.20%），应收账款增加余额主要为一年以内，且营业收入增加金额大于一年以内

应收账款增加金额，但营业收入增长幅度低于应收账款余额增长幅度，主要系“客

户四”和“客户五”等客户的营业收入发生在第四季度，以及 2024 年度部分客

户未及时回款。如：“客户四”为国有控股企业，客户内部付款审批流程较长，

回款不及时，但其应收账款余额仍在账期内；“客户六”所采购产品供于石油开

采，工程期较长，付款进度审核较长，造成回款不及时。期后“客户四”和“客

户六”均有陆续回款，不存在不能回款的信用风险，公司报告期内应收账款余额

前五名的期后回款情况详见问题 1、（2）回复。综上公司 2024 年末应收账款余

额增长幅度高于营业收入增长幅度具备合理性。 

④公司收入确认时点为：a 销售包运费产品时，以客户处过磅单或取得客户

签署的发运单后确认销售商品收入；b 销售客户自提的产品时，在取得客户签署

的过磅单或其他转移产品所有权凭证后确认销售商品收入。收入确认时点准确。 

问题（2）说明期未应收账款前五名客户的合作背景、首次合作的时间、客

户成立时间、客户资信情况、应收账款形成时间、具体账龄构成、合同约定的信

用账期、逾期金额、期后回款情况等，说明应收账款余额前五名与前五大客户差

异较大的原因及合理性，是否存在与新增客户合作且交易金额较大的情况；账龄

超过一年的交易是否存在合同履约方面的重大争议，是否存在退货风险，与之相

关的收入确认是否准确； 
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公司回复： 

①期未应收账款前五名客户的合作背景、首次合作的时间、客户成立时间、

客户资信情况如下表： 

客户 
客户成立时

间 

首次合作时

间 
合作背景 资信情况 

客户六 
2016 年 9 月

6 日 
2022 年 商务洽谈 

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况 

客户四 
2013 年 12 月

2 日 
2024 年 招投标中标 国有控股，信誉及资信情况良好 

客户五 
2003 年 3 月

19 日 
2023 年 

商务洽谈，

持续合作 

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况 

客户七 
2019 年 5 月

9 日 
2024 年 商务洽谈 

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况 

客户八 
1999 年 6 月

15 日 
2021 年 

商务洽谈，

持续合作 

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况 

②截止 2024 年 12 月 31 日，公司应收账款余额前五名的账龄分布、逾期金

额、期后回款金额等情况如下表： 

客户 应收账款形成时间 
应收账款年末余额 合同约定

信用期 
逾期金额 期后回款金额 

1 年以内 1-2 年 

客户六 

2024 年 6 月 形 成

26,655.00 元；2023 年

2 月形成 9,991,295.20

元 

26,655.00 9,991,295.20 180 天 9,991,295.20 4,590,000.00 

客户四 2024 年 10、11 月形成 5,972,882.69  30 天 5,972,882.69 1,480,923.69 

客户五 2024 年 11、12 月形成 5,282,871.35  60 天  5,282,871.35 

客户七 2024 年 5 月形成 4,093,196.80  现结 4,093,196.80 4,000,000.00 

客户八 

2024 年 形 成

1,911,106.00 元；2023

年 下 半 年 形 成

1,880,157.50 元 

1,911,106.00 1,880,157.50 现结 3,791,263.50 2,694,370.00 

③公司 2024 年主要客户中“客户一”、“客户二”和“客户三”为公司长期

合作客户，因回款较为及时，故未进入报告期应收账款余额前五名。公司 2024

年主要客户中仅“客户四”为报告期内新增，该客户为本公司通过招投标中标获

取，为国有控股公司，信用风险较小。 

④公司应收账款前五名中“客户六”和“客户八”账龄超过一年，因市场环

境差及客户内部付款审核进度较长等原因造成回款不及时，但不存在履约方面的

重大争议，报告期期后“客户六”已回款 4,590,000.00 元，“客户八”已回款
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2,694,370.00 元，不存在退货风险，与之相关的收入确认准确。 

⑤公司 2024 年积极投标，受邀竞标，取得了一些新的突破。存在新增客户

合作且交易金额较大的单位主要为：油气行业客户，央企下属公司或者地方国企

下属公司。“客户四”（中石油下属公司），2024 年度营业收入金额 7,182,517.55

元，2024 年年末应收账款余额 5,972,882.69 元；“客户九”（中石化下属公司），

2024 年度营业收入金额 5,362,219.81 元，2024 年年末应收账款余额 3,320,593.5

元；“客户十”（贵州国资下属公司），2024 年度营业收入金额 2,950,141.59 元，

2024 年年末应收账款余额 3,333,660.00 元（含税金额）。 

⑥账龄超过一年的交易，主要是因为行业竞争加剧，市场环境较弱，双方或

者多方互相谅解，后续继续加强合作，保持良好关系。不存在合同履约方面的重

大争议，不存在退货风险，与之相关的收入确认准确。 

请年审会计师结合已采取的审计程序和已获取的审计证据，就销售收入、应

收账款余额的真实性发表明确意见。 

年审会计师回复： 

1、核查程序 

（1）访谈公司销售人员，了解公司的销售政策、信用政策以及与销售相关的

内部控制，基于了解的内部控制情况，对销售与收款执行穿行测试和控制测试，

以评价管理层与销售、收款相关的内部控制制度的设计合理性和运行有效性。 

（2）检查主要客户的销售合同，识别与商品控制权转移的相关合同条款，评

价公司收入确认的会计政策是否符合企业会计准则的规定。将合同约定信用期与

公司信用政策对比，确认是否存在放宽信用期的情况。 

（3）获取公司销售台账，与账面数据进行比对，并抽取部分收入交易样本，

检查其销售合同、发货单、过磅单、物流单据、签收单、销售发票、销售回款情

况等支持性资料，评价收入确认的真实性和准确性。 

（4）通过公开渠道查询主要客户的工商信息，对应收账款账龄较长以及逾期

的主要客户登记状态、资信状况等情况进行分析。 

（5）对重要客户的销售收入发生额、应收账款余额进行函证。 

（6）检查资产负债表日前后收入确认情况，评价相关收入是否已确认于恰当

的会计年度。 

（7）检查应收账款的期后回款情况。 
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2、核查意见 

经核查，我们认为公司报告期内收入确认政策符合企业会计准则的相关规定，

收入确认金额真实、准确。报告期内公司信用政策未发生重大变化，未发现放宽

信用期刺激收入增长的情形，应收账款余额真实、准确。 

2、关于预付款项 

报告期末，你公司预付账款余额为 28,977,705.60 元，其中 1 年以上预付款

余额 11,932,093.40 元，占比 41.18%；其中前五名供应商的期末余额为

21,474,906.95 元，占比 74.12%。根据预付账款前五名披露情况：（1）预付账款

年末余额前五名仅“供应商二”属于前五大供应商。（2）你公司在关联方应收应

付款项披露，你公司向重庆蒋陶石英砂有限公司（以下简称“蒋陶石英砂”）预

付金额为 4,274,378.16 元，与预付账款附注中披露的“供应商七”金额一致，蒋

陶石英砂为你公司持股 3%的其他权益工具投资，你公司投资成本为 168,000.00

元，由于蒋陶石英砂连年亏损，你公司已对其他权益工具投资全额计提减值损失。

（3）报告期内，你公司向第五大供应商“供应商五”采购金额 1,591,770.13 元，

你公司预付账款年末余额第二名“供应商六”、第三名“供应商七”、第四名“供

应商八”均超过“供应商五”今年的采购金额，由此推断，上述预付款张中部分

账龄已超过一年。 

报告期末，你公司其他非流动资产中预付款项余额 12,000,000.00 元，性质

均为预付款项，你公司未披露具体交易对手方和账龄情况。 

请你公司： 

问题（1）：说明预付账款余额前五名与前五大供应商差异较大的原因及合理

性，按期末余额补充列示预付款前二十名对象的情况，包括但不限于金额及账龄

构成、预付具体内容、是否存在关联关系或潜在关联关系等，并结合合同主要内

容，说明预付款项是否与合同约定付款方式、付款时点相符，说明预付款项长期

未结算是否符合商业惯例； 

公司回复： 

①披露的供应商前五大有误，修改后的公司前五大供应商如下表： 

序号 供应商 采购金额 年度采购占比 是否存在关联关

系 

1 供应商一 56,025,277.22 38.51% 否 

2 供应商二 23,890,089.00 16.42% 否 
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序号 供应商 采购金额 年度采购占比 是否存在关联关

系 

3 供应商三 14,856,724.25 10.21% 否 

4 供应商四 8,937,287.95 6.14% 否 

5 供应商五 4,153,956.32 2.86% 否 

合计 107,863,334.74 74.15%  

预付账款期末余额前五名如下表： 

供应商 年末余额 
占预付账款年末余额合计数

的比例（%） 

供应商三 8,078,712.95 27.88% 

供应商六 5,588,989.58 19.29% 

供应商七 4,274,378.16 14.75% 

供应商八 2,435,950.64 8.41% 

供应商九 1,096,875.42 3.79% 

合计 21,474,906.75 74.12% 

预付账款年末余额前五名中仅第一名（即“供应商三”）属于前五大供应商，

系因公司采购模式改变，从向原材料供应商采购转为向供应链公司采购，采购机

制为供应链公司替采购方垫付资金向原材料供应商采购货物，采购方按约定账期

在收货后的一定日期内向供应链公司支付货款，与供应链公司的往来余额期末在

应付账款科目体现，故预付账款余额前五名与前五大供应商存在差异。 

预付账款期末余额第一名为供应链公司，但期末余额仍在预付款项体现，系

因依据项目不同、材料运抵目的地不同，部分采购订单仍需预付货款。第二名至

第五名的预付账款余额为以前年度预付的货款及物流费，采购模式改变导致预付

款未及时消耗完毕，公司计划当原供应商能够满足公司需求、报价低于供应链公

司报价时，会将预付款用于继续向原供应商采购，故未将预付账款立即收回，而

是按照生产、资金需求逐步收回预付资金，2025 年 1-4 月，公司已收回预付资金

9,863,367.74 元。
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②预付款前二十名对象详细情况详见下表： 

序号 单位名称 期末余额 
期末余额账龄 占期末预付账款

总金额的比 
款项性质 

是否为关联方/潜

在关联关系 1 年以内 1-2 年 2-3 年 

1 供应商三 8,078,712.95 8,078,712.95   27.88% 货款 否 

2 供应商六 5,588,989.58 3,291,183.31 2,297,806.27  19.29% 货款 否 

3 供应商七 4,274,378.16 1,010,000.00 3,264,378.16  14.75% 货款 否 

4 供应商八 2,435,950.64 30,000.00 2,209,232.88 196,717.76 8.41% 货款 否 

5 供应商九 1,096,875.42 50,000.00 570,000.00 476,875.42 3.79% 运输费 否 

6 供应商十 988,659.05 300,000.00 688,659.05  3.41% 货款 否 

7 供应商十一 862,223.57 862,223.57   2.98% 货款 否 

8 供应商十二 755,448.87 755,448.87   2.61% 物流费 否 

9 供应商十三 621,633.98  621,633.98  2.15% 货款 否 

10 供应商十四 583,000.00 583,000.00   2.01% 货款 否 

11 供应商十五 560,000.00 560,000.00   1.93% 货款 否 

12 供应商十六 508,622.34  508,622.34  1.76% 物流费 否 

13 供应商十七 439,840.35 50,000.00 389,840.35  1.52% 货款 否 

14 供应商十八 278,000.00 278,000.00   0.96% 燃气费 否 

15 供应商十九 221,750.82   221,750.82 0.77% 货款 否 

16 供应商二十 199,304.00 70,000.00 129,304.00  0.69% 货款 否 

17 供应商二十一 150,000.00 150,000.00   0.52% 服务费 否 

18 供应商二十二 106,470.49 106,470.49   0.37% 物流费 否 

19 供应商二十三 99,477.16  99,477.16  0.34% 货款 否 

20 供应商二十四 85,000.00   85,000.00 0.29% 货款 否 

合计 27,934,337.38 16,175,039.19 10,778,954.19 980,344.00 96.40%   
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（续上表） 

序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点 

是否长

期未结

算 

长期未结算原因 

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉 

1 供应商三 8,078,712.95 

合同约定的付款方式为收货后付款，具体为“货物验收合

格后，购销双方在《对账单》上签字盖章，并在盖签盖

之日起 60 日内支付全额货款”，但因原材料市场价格波

动大，为了及时锁定高质量低价格货源，公司会提前支

付货款。 

否  否 

2 供应商六 5,588,989.58 合同约定购买方预付货款，实际以结算清单数量为准。 是 

子公司的销售业务量减少，采购量

减少，预付货款未及时消耗。期后

已将预付该供应商的货款全部收

回。 

否 

3 供应商七 4,274,378.16 预付货款，按验收合格数量进行结算。 是 

子公司重庆南联的销售业务量减

少，采购量减少，预付货款未及时

消耗。期后已将预付该供应商的货

款全部收回。 

否 

4 供应商八 2,435,950.64 

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票”。运

输由购方负责白提。销方提供发运单和产品检验报告。

每月对账日期为当月最后一天，经双方确认无误后，销

方应于 5 个工作日内向购方开具 13%的增值税专用发

票。购方在收到发票挂账 30 个工作日内以电汇、银行承

兑汇票(6 个月)或商业承兑方式(3 个月)支付货款，如遇

节假日可顺延，销方逾期未提供全额发票的，购方有权

延期付款至发票开具之日起。电汇、银行承兑汇票(6 个

月)或商业承兑方式(3 个月)支付比例原则上按 20%、

30%、50%处理。 

是 

1、公司业务量于近两年大幅度下

降导致购货需求减少，预付货款未

继续消耗。2、子公司一直以来未

进行生产运作，经营方式为采购原

料销售给母公司，由母公司对外销

售，目前母公司转型为由运输链进

行集中采购，故该类供应商预付搁

置未继续进行有效消耗。 

否 
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序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点 

是否长

期未结

算 

长期未结算原因 

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉 

5 供应商九 1,096,875.42 

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票后支付

运费”。公司预付运费系为获取运费优惠及保障运输服

务，承运方资金风险降低，可降低运费报价，从而节省

运输成本。同时，提前支付运费可确保物流公司优先安

排货物运输，保障服务质量和运输时效，避免因运费纠

纷影响货物发送。 

是 

1、公司更换物流供应商，转为使

用可垫付资金的物流平台，向原供

应商采购的业务量减少导致预付运

费未使用完毕。 

2、因物流平台有部分运输目的地

无法送达，如果原物流商服务能够

满足运输需求或报价低于物流平台

报价，会将预付款用于继续采购服

务。 

否 

6 供应商十 988,659.05 

合同约定确认收货后付款（“当月数量经双方确认无误

后，销售方开具销售发票，购方支付货款”），为了及时

锁定高质量低价格货源，公司会提前支付货款。 

是 

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。 

否 

7 供应商十一 862,223.57 

合同约定确认收货后付款（“当月数量经双方确认无误

后，销售方开具销售发票，购方支付货款”），但因原材

料市场价格波动大，为了及时锁定高质量低价格货源，

公司会提前支付货款。 

否  否 

8 供应商十二 755,448.87 

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票后支付

运费”。公司预付运费系为获取运费优惠及保障运输服

务，承运方资金风险降低，可降低运费报价，从而节省

运输成本。同时，提前支付运费可确保物流公司优先安

排货物运输，保障服务质量和运输时效，避免因运费纠

纷影响货物发送。 

否  否 
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序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点 

是否长

期未结

算 

长期未结算原因 

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉 

9 供应商十三 621,633.98 

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票”。运

输由购方负责白提。销方提供发运单和产品检验报告。

每月对账日期为当月最后一天，经双方确认无误后，销

方应于 5 个工作日内向购方开具 13%的增值税专用发

票。购方在收到发票挂账 30 个工作日内以电汇、银行承

兑汇票(6 个月)或商业承兑方式(3 个月)支付货款，如遇

节假日可顺延，销方逾期未提供全额发票的，购方有权

延期付款至发票开具之日起。电汇、银行承兑汇票(6 个

月)或商业承兑方式(3 个月)支付比例原则上按 20%、

30%、50%处理。 

是 

1、公司业务量于近两年大幅度下

降导致购货需求减少，预付货款未

继续消耗。2、青川南联一直以来

未进行生产运作，经营方式为采购

原料销售给四川南联，由四川南联

对外销售，四川南联现在转型为由

运输链进行集中采购，故该类供应

商预付搁置未继续进行有效消耗。 

否 

10 供应商十四 583,000.00 
合同约定的付款方式为先款后货，提货时分次付清材料

款 
否  否 

11 供应商十五 560,000.00 
合同约定的付款方式为先款后货，提货时分次付清材料

款 
否  否 

12 供应商十六 508,622.34 

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票后支付

运费”。公司预付运费系为获取运费优惠及保障运输服

务，承运方资金风险降低，可降低运费报价，从而节省

运输成本。同时，提前支付运费可确保物流公司优先安

排货物运输，保障服务质量和运输时效，避免因运费纠

纷影响货物发送。 

是 

1、公司更换物流供应商，转为使

用可垫付资金的物流平台，向原供

应商采购的业务量减少导致预付运

费未使用完毕。2、因物流平台有

部分运输目的地无法送达，公司仍

有向原物流商采购运输服务的计

划，如果原物流商服务能够满足运

输需求或报价低于物流平台报价，

会将预付款用于继续采购服务。 

否 
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序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点 

是否长

期未结

算 

长期未结算原因 

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉 

13 供应商十七 439,840.35 

合同约定的付款方式为：月结 60 天，即购方在交货当月

完结并收到销方开具的增值税发票，购方通过银行承兑

汇票方式结清其全部应付货款。 

是 

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。 

否 

14 供应商十八 278,000.00 合同约定的付款方式为先款后货，提货时分次付清材料款 否  否 

15 供应商十九 221,750.82 

每月对账日期为当月最后一天，经双方确认无误后，销

方开具增值税专用发票，购方在收到发票后 30 个工作日

内以支付货款。 

是 

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。 

否 

16 供应商二十 199,304.00 

合同约定的对账方式为水洗石英砂送货每满一千吨双方

以传真或微信方式核对确认数量，按确认的数量结算货

款。磁尾砂采取月结方式，次月 5 日前双方以传真或微

信方式核对确认数量。双方确认数量后销方开具 1%的

增值税专用发票，购方收到发票后 15 天内通过银行电汇

转账结清其该笔应付货款。若款项未付清，销方有权停

止供货并不承担责任。 

是 

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。 

否 

17 供应商二十一 150,000.00 投标保证金 否  否 

18 供应商二十二 106,470.49 
合同约定根据平台要求，在发货时将发货订金存入账

户，在实际承运人进行收货确认前将运费存入账户。 
否  否 

19 供应商二十三 99,477.16 

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票”。运

输由购方负责。销方将《发货单》及《化学分析报告

单》给购方运输人。每月对账日期为 25 日，经双方确认

无误后，销方应于 5 个工作日内向购方开具 13%的增值

税专用发票。购方在收到发票挂账 30 个工作日内以银行

是 

1、公司业务量于近两年大幅度下

降导致购货需求减少，预付货款未

继续消耗。2、青川南联一直以来

未进行生产运作，经营方式为采购

原料销售给四川南联，由四川南联

否 
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序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点 

是否长

期未结

算 

长期未结算原因 

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉 

承兑汇票或商业承兑方式支付货款，如遇节假日可顺

延，销方逾期未提供全额发票的，购方有权延期付款至

发票开具之日起。 

对外销售，四川南联现在转型为由

运输链进行集中采购，故该类供应

商预付搁置未继续进行有效消耗。 

20 供应商二十四 85,000.00 
购方在交货当月完结并收到销方开具的增值税发票后，

结清其全部应付货款。 
是 

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。 

否 

合计 27,934,337.38     

综上表格所述，预付款项期末账龄在一年以上的余额合计 11,932,093.40 元，占合计余额的比为 41.48%，主要系因采购模式转变导

致未及时消耗的预付货款、物流费，该部分余额期后已收回 9,863,367.74 元，长期未结算的预付款项余额具备商业实质，不存在资金占

用的情况。



 

 14 / 23 

 

问题（2）：说明预付对象是否存在长期亏损、已被纳入失信被执行人、被大

量起诉等异常情况，账龄超过一年的交易是否存在合同履约方面的重大争议，预

付账款减值计提是否充分； 

公司回复： 

在公共平台上未查询到预付对象财务报表等相关信息，无法确定是否存在长

期亏损。 

经在公共平台上查询，预付款前二十名对象均未被纳入失信被执行人，无被

大量起诉等异常情况。 

账龄超过一年的预付账款余额的款项性质主要为货款及物流费，因公司采购

模式转变，向原材料供应商直接采购原材料的数量减少，导致预付货款未及时消

耗，不存在合同履约方面的重大争议。 

未发现供应商存在信用风险迹象，故未对预付账款计提减值。 

问题（3）：说明预付蒋陶石英砂款项的具体业务背景，是否具有商业实质，

是否存在关联方变相占用公司资金； 

公司回复： 

自公司 2018 年布局重庆区域市场以来，公司通过资源锁定与战略投资深化

本地化布局：2022 年 7 月以全资子公司对重庆蒋陶石英砂有限公司持股 3%并预

付资金锁定其矿山资源及产品优先供应权，依托该企业产能及区位优势，降低页

岩气压裂石英砂支撑剂的生产成本及面向川渝核心气田（中石油、中石化主采区）

的物流成本，构建区域市场竞争壁垒，同时该合作基于市场化条款设计，预付款

项与资源采购规模匹配且有矿权抵押，具备明确商业实质，为未来多年重庆页岩

气开发市场的原料保障与业务拓展奠定战略基础。具有商业实质，不存在关联方

变相占用公司资金。 

问题（4）：说明其他非流动资产-预付款项形成的具体情况，包括但不限于交

易情景、交易时间、交易对手、采购标的、定价公允性、期后到货情况，交易对

手方的成立时间、交易对手方是否与公司存在关联关系等，将其与预付账款分别

列示的原因。 

公司回复： 

①交易介绍：2024 年 5 月 30 日，重庆南联环资石英砂有限责任公司（以下

简称“重庆南联”）与重庆蒋陶石英砂有限公司（以下简称“蒋陶石英砂”）签订
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《股权转让协议》，蒋陶石英砂将其 60%的股权及采矿权（采矿权证号

“C5001182009127120046347”，采矿权有效期自 2023 年 9 月 8 日至 2024 年 9 月

7 日）转让给重庆南联，依据采矿权价值评估报告，采矿权评估价值 4039.08 万

元，双方协商后确定交易价格为 1600 万人民币。合同约定支付方式为预付款支

付，2024 年 12 月，重庆南联通过商业承兑汇票支付蒋陶石英砂 1200 万元人民

币。 

协议约定“采矿权延期申请成功办结，且公司完成工商变更登记手续之日为

股权交割日”。目前采矿权延期申请手续尚未办结，故尚未完成股权交割及采矿

权变更登记，《股权转让协议》中约定蒋陶石英砂需在 2025 年 9 月 30 日之前办

结采矿权延期申请，若未能按期办结，应在 2025 年 12 月 31 日之前将乙方已支

付的预付款全额退还给重庆南联。 

②蒋陶石英砂基本情况：公司成立于 2012 年 4 月 27 日，注册地址为重庆市

永川区南大街办事处代家店村龙头山村民小组，法定代表人为张敏，注册资本为

人民币 400 万元，经营范围为：许可项目：玻璃用石英岩露天开采(依法须经批

准的项目，经相关部门批准后方可开展经营活动，具体经营项目以相关部门批准

文件或许可证件为准)一般项目：石英砂加工、销售。(除依法须经批准的项目外，

凭营业执照依法自主开展经营活动)。 

截至《股权转让协议》签署之日，蒋陶石英砂股权结构为张敏持有公司 77%

的股权，出资额为人民币 308 万元；其他股东持有公司 23%的股权。 

经查，重庆南联与蒋陶石英砂不存在关联关系； 

③报告期末，将与蒋陶石英砂的往来款按照款项性质划分，股权采购款在其

他非流动资产科目列示，预付货款在预付账款科目列示。 

请年审会计师结合已采取的审计程序和已获取的审计证据，就预付账款的

真实性、会计处理的准确性、是否具有商业实质、是否构成变相资金占用发表明

确意见。 

年审会计师回复： 

1、核查程序 

（1）获取公司预付账款账龄明细表，比较当年度及以前年度预付账款的构

成、账龄，分析预付账款变动情况及合理性。 

（2）查阅预付账款涉及主要供应商的采购合同、检查合同约定的结算条款。 
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（3）核查款项性质、检查银行付款，对预付账款的发生额进行核实。 

（4）对重要预付账款余额执行函证程序，验证预付款项和采购额的真实性

和准确性。 

（5）检查期后收回的预付账款并分析其合理性；检查预付账款期后结转情

况。 

（6）检查预付款项前五大的工商信息、经营范围等，确定是否与实际采购

业务相关联，是否具备商业实质。 

2、核查意见 

基于已采取的审计程序和已获取的审计证据，我们认为期末预付账款余额是

真实的，相关会计处理符合《企业会计准则》的规定。公司报告期内预付款项具

有真实交易背景和商业实质，不存在预付对象非经营性资金占用的情形。 

3、关于潜在关联关系 

经查询公开数据，你公司客户绵阳市啸威商贸有限公司与子公司青川县南联

环资科技有限责任公司对外公开邮箱为同一邮箱；客户醴陵市丰源矿产品有限公

司与子公司湖南南联环资科技有限责任公司对外公开邮箱为同一邮箱。 

你公司 2021 年末、2022 年末对绵阳市啸威商贸有限公司应收账款余额分别

为 7,875,800.00 元、4,613,521.80 元；于 2020 年末对醴陵市丰源矿产品有限公司

应收账款期末余额 2,795,720.00 元。 

报告期内，你公司向实控人曾伟拆入资金 36,822,200.00 元，偿还资金

36,839,200.00 元。 

请你公司： 

问题（1）：说明上述主体与公司子公司登记同一邮箱的原因，从实质重于形

式的角度出发是否存在关联关系，是否应认定为你公司关联方，你公司 2023 年

度、2024 年度是否与上述主体开展交易，是否存在资金往来，交易是否具有商业

实质、定价是否公允。 

公司回复： 

青川县南联环资科技有限责任公司对外公开邮箱系我司负责工商年报申报

人员严女士个人邮箱，针对绵阳市啸威商贸有限公司与青川县南联环资科技有限

责任公司对外公开邮箱一致的问题，我司第一时间询问了公司员工严女士，并联

系对接了绵阳市啸威商贸有限公司负责人，通过了解核实情况如下：2022 年绵
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阳市啸威商贸有限公司在申报企业工商年报时，因申报业务不熟咨询了我司青川

县南联环资科技有限责任公司负责工商年报申报的严女士，由于邮箱是必填项，

在辅导他们工商年报时，在申报的资料上使用了她的邮箱暂存，当时已告知绵阳

市啸威商贸有限公司上传了年报时需更正为自己的邮箱号，因绵阳市啸威商贸有

限公司办事人员疏忽事后几年一直没有更改过来，为此，我司已要求绵阳市啸威

商贸有限公司在本年度的工商年报申请中做更正，同时对相关人员做出了批评与

要求。 

湖南南联环资科技有限责任公司外公开邮箱系我司负责工商年报申报人员

顾先生的个人邮箱，针对醴陵市丰源矿产品有限公司与子公司湖南南联环资科技

有限责任公司对外公开邮箱一致的问题，我司第一时间询问了公司员工顾先生，

并联系对接了醴陵市丰源矿产品有限公司负责人，通过了解核实情况如下：湖南

南联环资科技有限责任公司负责工商年报申报人员顾先生在入职本公司之前曾

经任职于醴陵市丰源矿产品有限公司、醴陵旗滨硅业有限公司（上市公司旗滨集

团全资子公司）等公司，其于 2020 年下半年从醴陵旗滨硅业有限公司离职后加

入湖南南联，醴陵市丰源矿产品有限公司在 2021 年变更联络员后，因工作疏漏

未及时更新工商登记信息，导致后续工商年检对外公开邮箱信息出现偏差。对此，

我司已主动对接联系醴陵市丰源矿产品有限公司负责人，要求在本年度的工商年

报申请中做更正。 

上述情况事实清楚，不构成以此为依据做出双方为关联方的判断，事实上我

司与上述两家公司存在因业务需要形成了购销合作关系，公司 2021 年末、2022

年末对绵阳市啸威商贸有限公司应收账款余额分别为 7,875,800.00 元、

4,613,521.80 元；2020 年末对醴陵市丰源矿产品有限公司应收账款期末余额

2,795,720.00 元属于正常业务，双方在业务合作过程中，定价合理，业务形态合

规。2023 年至 2025 年，公司与绵阳市啸威商贸有限公司仍有业务往来，绵阳市

啸威商贸有限公司利用自身的渠道关系主要承担了公司部分产品的销售，公司在

产品定价上和其他客户保持的一致公允水平。 

问题（2）：说明与实控人之间资金拆借的具体情况，包括相关资金用途、归

还情况、计息公允性，向实控人借款的必要性，借款利率相比同期向独立第三方

借款利率的差异及合理性，说明上述拆借资金的资金来源，是否存在资金体外循

环的情形。 
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公司回复： 

针对报告期内，公司向实控人曾伟拆入资金 36,822,200.00 元，偿还资金

36,839,200.00 元的系正常的财务资助。此事项作为一项议案已通过了 2024 年年

度股东大会。该笔资金拆借属于无息借款，已在年度股东大会议案中做了明确。 

2024 年，因经济形势下行，公司的经营性现金流受回款账期长、融资租赁业

务体态等因素的影响极度紧张，在应对银行贷款到期、阶段性应付账款支付等时

点上出现的公司账面现金余额不足的情况下，只有向实控人曾伟拆解资金来应对

这些问题，以确保公司的生产经营为此正常。报告期内，公司先后向实控人曾伟

拆入资金 36,822,200.00 元，偿还资金 36,839,200.00 元相关明细如下： 

序号 时间 金额（单位：元） 备注 

1 2024.1 6,017,000.00  拆入 

2 2024.2 2,850,000.00  拆入 

3 2024.3 - 拆入 

4 2024.4 1,500,000.00  拆入 

5 2024.5 6,299,800.00  拆入 

6 2024.6 100,000.00  拆入 

7 2024.7 1,180,000.00  拆入 

8 2024.8 1,096,000.00  拆入 

9 2024.9 1,650,000.00  拆入 

10 2024.1 4,345,000.00  拆入 

11 2024.11 5,771,000.00  拆入 

12 2024.12 6,013,400.00  拆入 

13 2024.1 1,187,330.16  偿还 

14 2024.2 4,409,630.16  偿还 

15 2024.3 395,080.16  偿还 

16 2024.4 4,210,130.16  偿还 

17 2024.5 3,012,130.16  偿还 

18 2024.6 576,130.16  偿还 

19 2024.7 1,429,630.16  偿还 

20 2024.8 727,000.00  偿还 

21 2024.9 2,097,105.70  偿还 

22 2024.1 5,786,210.48  偿还 

23 2024.11 1,044,109.60  偿还 

24 2024.12 11,964,713.10  偿还 

经过与实控人交流核实了解，实控人拆解给公司的资金主要来自源于实控人

夫妇的个人贷款，亲朋好友的借款，所有借款来源有据可查，不存在资金体外循

环的情形。 
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请年审会计师结合已采取的审计程序和已获取的审计证据，就问题（1）（2）

发表明确意见。 

年审会计师回复： 

1、核查程序 

（1）通过公开渠道查询新增客户的工商登记信息、董监高情况、经营范围

等，检查是否与公司存在潜在关联关系。 

（2）对上述主体与公司的交易情况进行细节测试，确定交易的真实性。 

（3）询问向实控人资金拆入的原因，对报告期内的拆入、归还资金进行银

行流水核查。 

2、核查意见 

经核查，我们认为上述主体与公司不存在潜在关联关系，未发现存在资金体

外循环的情形。 

4、关于存货 

你公司近两年年报披露，2022 年末、2023 年末、2024 年末，你公司存货余

额分别为 21,577,582.66 元、35,494,824.61 元、46,534,422.24 元，主要为原材料

和库存商品，各期末增幅分别 64.50%、31.10%；各期末存货跌价准备余额分别

为 311,768.70 元、311,768.70 元、 

519,590.52 元，跌价计提比例分别为 1.44%、0.88%、1.12%。 

问题（1）：区分不同产品类型说明存货的主要构成、库龄、期后结转或销售

情况，结合在手订单情况、采购生产周期、备货政策等，说明库存商品、原材料

余额增长较快的原因及合理性； 

公司回复： 

各报告期期末，发行人存货明细构成如下： 

项目 
2024 年年末 

账面价值 

2023 年年末 

账面价值 

2022 年年末 

账面价值 

24 年变动

率（%） 

23 年变动

率（%） 

原材料 5,495,517.33 12,372,315.09 4,888,519.05 -55.58% 153.09% 

低值易耗品 1,654,404.77 1,282,012.17 2,746,733.13 29.05% -53.33% 

库存商品 38,704,340.51 19,302,334.14 13,942,330.48 100.52% 38.44% 

在产品 680,159.63 2,538,163.21  -73.20%  

合计 46,534,422.24 35,494,824.61 21,577,582.66 31.10% 64.50% 
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2024 年末，公司产品分类、库龄、存货跌价准备情况、期后销售/结转情况如下： 

存货分类 明细名称 期末余额 
2024年末计提存货跌

价准备余额 

存货坏账准备计提比

例 

库龄  

一年以内 一至两年 期后销售/结转情况 

原材料 原材料 1 2,978,432.34   2,978,432.34  4,310,767.49 

原材料 原材料 2 2,222,569.06   2,222,569.06  2,444,261.75 

原材料 原材料 3 12,340.54   12,340.54  12,340.46 

原材料 原材料 4 119,469.53   119,469.53  619,845.08 

原材料 原材料 5 158,442.07   158,442.07  1,193,841.25 

原材料 原材料 6 19.33    19.33  

原材料 原材料 7 4,244.46    4,244.46  

低值易耗品  1,654,404.77   1,420,578.02 233,826.75 785,675.33 

库存商品 产品 1 222,507.59   222,507.59  1,730,086.93 

库存商品 产品 2 85,342.93   85,342.93  9,050.71 

库存商品 产品 3 419,755.25   419,755.25  42,133.93 

库存商品 产品 4 647,716.14   647,716.14  7,153.25 

库存商品 产品 5 5,299,939.68   5,299,939.68  149,514.23 

库存商品 产品 6 726,044.99   726,044.99  673,770.58 

库存商品 产品 7 8,030,515.19   8,030,515.19  1,655,657.52 

库存商品 产品 8 7,352,817.83   7,352,817.83  421,618.88 

库存商品 产品 9 10,167.28   10,167.28  10,167.28 

库存商品 产品 10 7,296,537.76   5,994,942.73 1,301,595.03 3,990,751.38 

库存商品 产品 11 38,453.25    38,453.25 38,453.25 

库存商品 产品 12 127,489.49   127,489.49  49,014.70 

库存商品 产品 13 357,995.58   357,995.58  2,932,858.11 
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库存商品 产品 14 24,292.30    24,292.30 241,314.77 

库存商品 产品 15 23,661.91   23,661.91  23,661.91 

库存商品 产品 16 55,007.96   55,007.96  23,662.91 

库存商品 产品 17 1,915,982.09   1,915,982.09  2,489,029.83 

库存商品 产品 18 4,530.45   4,530.45  4,530.45 

库存商品 产品 19 560,310.73   560,310.73  560,310.73 

库存商品 产品 20 450,088.78   450,088.78  460,097.88 

库存商品 产品 21 70,571.22 63,904.85 90.55%  70,571.22  

库存商品 产品 22 354,853.10   354,853.10   

库存商品 产品 23 243,120.00 143,916.97 59.20%  243,120.00  

库存商品 半成品 1 523,347.12 311,768.70 59.57% 523,347.12  311,578.43 

库存商品 半成品 2 1,467,840.48   1,467,840.48  3,163,440.61 

库存商品 半成品 3 6,013.27   6,013.27  6,013.27 

库存商品 半成品 4 631,178.74   631,178.74  631,178.74 

库存商品 半成品 5 115,152.67   115,152.67  115,152.67 

库存商品 半成品 6 779,772.29   779,772.29  779,772.29 

库存商品 半成品 7 862,363.65    862,363.65 685,679.29 

库存商品 半成品 8 970.8    970.80 970.80 

在产品  680,159.63   680,159.63  680,159.63 

合计  46,534,422.25 519,590.52  43,754,965.46 2,779,456.79 31,253,516.32 
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报告期末，公司存货主要由原材料、库存商品、低值易耗品、在产品构成，

余额分别为 549.55 万元、3,870.43 万元、165.44 万元、68.02 万元，库龄一年以

内的 94.03%，一至两年的 5.97%。原材料较期初减少 55.58%，库存商品较期初

增加 103.81%，期末存货金额增加的主要原因为公司订单增加，提前备货导致库

存商品金额增加。 

2024 年 8 月，公司新中标大额订单，因备货库存要求在 120 天以上，采购

生产周期约为 7-15 天，公司开始大量生产备货，造成原材料库存减少，库存商

品库存增加。其中 9 月至 12 月成品入库数量的比重占全年合计数量的 49.53%，

各月成品入库数量明细如下： 

月份 成品入库数量 占全年合计数的比 

2024.1 34,681.51 6.79% 

2024.2 27,509.45 5.38% 

2024.3 48,420.96 9.48% 

2024.4 46,178.96 9.04% 

2024.5 38,346.07 7.50% 

2024.6 31,965.18 6.26% 

2024.7 14,847.83 2.91% 

2024.8 15,963.29 3.12% 

2024.9 58,478.19 11.44% 

2024.10 49,830.28 9.75% 

2024.11 64,959.48 12.71% 

2024.12 79,813.70 15.62% 

合计 510,994.90 100.00% 

综上，公司报告期存货结构变化与订单增加情况相匹配。问题（2）：结合存

货跌价准备计提的具体政策，区分不同产品类型说明公司存货跌价准备的计提比

例及充分性，与同行业可比公司是否存在较大差异。 

公司回复： 

存货跌价准备计提比例详见上述表格。 

公司根据期末存货库存情况，对原材料、库存商品、半成品进行跌价测试，

期末结存的库存商品，按照有销售订单与无销售订单两种情况分类，有销售单价

的按照销售订单价格做减值测试计提减值准备，无销售订单的按照销售市场均价

做减值测试，减值测试后计提相应减值准备，结存库存商品期后逐步销售出货，

期后销售价格与减值测试时预测销售价格基本一致，未出现重大减值迹象，减值

准备计提充分。 
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关于对四川南联环资科技股份有限公司

2024年年报问询函的回复

全国中小企业股份转让系统有限责任公司挂牌公司管理一部：

四川南联环资科技股份有限公司（以下简称“南联环资”“公司”）于 2025 年 5 月 14

日收到全国中小企业股份转让系统有限责任公司挂牌公司管理一部下发的《关于对四川南联

环资科技股份有限公司的年报问询函》(公司一部年报问询函【2025】第 014号)(以下简称“《问

询函》”)。要求公司就年报中相关事项做出书面说明。公司对相关问题进行了认真分析、核

查，现就《问询函》中的问题逐项回复如下：

1、关于应收账款

你公司 2024年实现营业收入 119,119,745.52元，同比增长 20.30%，公司应收账款期末

余额为 64,683,916.42元，较期初增长 31.03%。公司前五大客户销售占比 61.18%，应收账款

余额前五名合计占应收账款年末余额的 45.08%，应收账款余额前五名中仅“客户四”属于销

售前五大客户；应收账款年末余额第一名“客户六”期末余额 10,017,950.20元，应收账款年

末余额第三名“客户七”期末余额 5,282,871.35元；前五大客户中，“客户五”本年销售收入为

5,362,219.91元，但未进入应收账款期末余额前五名，由此推断前述“客户六”、“客户七”应

收账款余额中部分账龄超过一年。

问题（1）：结合主要客户销售合同的主要条款及信用期安排，说明 2024年末应收账款

余额增长幅度高于营业收入增长幅度的原因及合理性，是否存在放宽信用期刺激收入增长的

情形，收入确认时点是否准确；

公司回复：

①披露的客户前五大有误，修改后的公司前五大客户如下表：

序号 客户 销售金额 年度销售占比 是否存在关联关系

1 客户一 24,069,688.56 20.21% 否

2 客户二 11,532,072.84 9.68% 否

3 客户三 9,438,124.54 7.92% 否

4 客户四 7,182,517.55 6.03% 否

5 客户五 6,985,816.76 5.86% 否
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序号 客户 销售金额 年度销售占比 是否存在关联关系

合计 59,208,220.25 49.70%

应收账款期末余额前五名如下表：

客户 年末余额
占应收账款年末余额

合计数的比例（%）
计提的坏账准备

客户六 10,017,950.20 15.49 1,000,462.27

客户四 5,972,882.69 9.23 298,644.13

客户五 5,282,871.35 8.17 264,143.57

客户七 4,093,196.80 6.33 204,659.84

客户八 3,791,263.50 5.86 283,571.05

合计 29,158,164.54 45.08 2,051,480.86

综上述表格，应收账款余额前五名中，有“客户四”和“客户五”属于销售前五大客户，

其中“客户六”和“客户八”的应收账款余额中部分账龄超过一年。

②公司 2024年主要客户销售合同的主要条款及信用期安排如下表：

客户 主要条款 信用期

客户一 采购压裂用石英砂

发货次月 10日前，按每月实际到货合

格产品开具发票；客户在收到本公司开

具的增值税专票 60个工作日内支付

客户二 采购水洗石英砂 月结 90天

客户三 采购烘干二氧化硅砂 按月结算，货到票到 15日内支付

客户四 返排液水池沉砂回收再加工
按月结算，提交结算证明并开具发票后

30日内支付

客户五 采购石英砂、磁尾砂、钾长石等 交货当月完结后 60日内支付

报告期内，公司的信用政策未发生重大变化，公司对不同级别客户制定的授信标准如下

表：

客户评级 评级标准 信用期

A级客户

①双方业务合作时间 1年以上；②客户资信好；

③采购量大并采购可持续；④主要采购公司的

主打业务产品或高毛利产品。

账期设定为 150天-240天

B级客户

①双方业务合作时间 3个月以上；②客户资信

良好；③客户市场有一定需求量，但是在我公

司采购量不大，采购可持续；④生产型行业新

客户。

账期设定为 90天-150天

C级客户
①主要采购公司副产品、滞销产品、研发生产

的次品；②新进行业客户。
账期设定为 240天以上



3 / 24

客户评级 评级标准 信用期

D级客户 客户需求量少，采购量小且采购不持续。
无账期，执行款到发货或货

到付款政策

综上述表格，报告期内公司信用政策未发生重大变化，公司 2024年主要客户销售合同

约定的信用期在 15日-90 日内，且主要客户均不属于需求量少，采购量小的 D级客户，均

未超过公司制定的授信标准，不存在放宽信用期刺激收入增长的情形。

③公司 2024年度营业收入、期末应收账款余额变动情况如下：

项目 2024年 12月 31日 2023年 12月 31日 变动金额 变动率

营业收入 119,119,745.52 99,016,733.86 20,103,011.66 20.30%

应收账款余额 64,683,916.42 49,364,820.19 15,319,096.23 31.03%

其中：一年以内应收

账款
43,287,629.58 32,992,975.32 10,294,654.26 31.20%

其中：1-2年（含 2
年）应收账款

15,614,259.28 10,070,227.69 5,544,031.59 55.05%

由上表所示，公司 2024 年度营业收入相较上年增加 20,103,011.66 元，增长幅度为 20.

30%，应收账款余额相较年初增加 15,319,096.23 元，增长幅度为 31.03%（其中一年以内应

收账款余额相较年初增加 10,294,654.26 元，增长幅度为 31.20%），应收账款增加余额主要

为一年以内，且营业收入增加金额大于一年以内应收账款增加金额，但营业收入增长幅度低

于应收账款余额增长幅度，主要系“客户四”和“客户五”等客户的营业收入发生在第四季

度，以及 2024年度部分客户未及时回款。如：“客户四”为国有控股企业，客户内部付款审

批流程较长，回款不及时，但其应收账款余额仍在账期内；“客户六”所采购产品供于石油

开采，工程期较长，付款进度审核较长，造成回款不及时。期后“客户四”和“客户六”均

有陆续回款，不存在不能回款的信用风险，公司报告期内应收账款余额前五名的期后回款情

况详见问题 1、（2）回复。综上公司 2024年末应收账款余额增长幅度高于营业收入增长幅

度具备合理性。

④公司收入确认时点为：a销售包运费产品时，以客户处过磅单或取得客户签署的发运

单后确认销售商品收入；b销售客户自提的产品时，在取得客户签署的过磅单或其他转移产

品所有权凭证后确认销售商品收入。收入确认时点准确。

问题（2）说明期未应收账款前五名客户的合作背景、首次合作的时间、客户成立时间、
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客户资信情况、应收账款形成时间、具体账龄构成、合同约定的信用账期、逾期金额、期后

回款情况等，说明应收账款余额前五名与前五大客户差异较大的原因及合理性，是否存在与

新增客户合作且交易金额较大的情况；账龄超过一年的交易是否存在合同履约方面的重大争

议，是否存在退货风险，与之相关的收入确认是否准确；

公司回复：

①期未应收账款前五名客户的合作背景、首次合作的时间、客户成立时间、客户资信情

况如下表：

客户
客户成立时

间
首次合作时间 合作背景 资信情况

客户六
2016年 9月 6

日
2022年 商务洽谈

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况

客户四
2013年 12月

2日
2024年 招投标中标 国有控股，信誉及资信情况良好

客户五
2003年 3月

19日
2023年

商务洽谈，

持续合作

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况

客户七
2019年 5月 9

日
2024年 商务洽谈

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况

客户八
1999年 6月

15日
2021年

商务洽谈，

持续合作

信誉及资信情况良好，无证据表明

其发生经营困难或财务恶化情况

②截止 2024年 12月 31日，公司应收账款余额前五名的账龄分布、逾期金额、期后回

款金额等情况如下表：

客户 应收账款形成时间
应收账款年末余额 合同约定

信用期
逾期金额 期后回款金额

1年以内 1-2 年

客户六

2024 年 6 月 形 成

26,655.00元；2023年
2 月形成 9,991,295.20
元

26,655.00 9,991,295.20 180天 9,991,295.20 4,590,000.00

客户四 2024年 10、11月形成 5,972,882.69 30天 5,972,882.69 1,480,923.69

客户五 2024年 11、12月形成 5,282,871.35 60天 5,282,871.35

客户七 2024年 5月形成 4,093,196.80 现结 4,093,196.80 4,000,000.00

客户八

2024 年 形 成

1,911,106.00元；2023
年 下 半 年 形 成

1,880,157.50元

1,911,106.00 1,880,157.50 现结 3,791,263.50 2,694,370.00

③公司 2024年主要客户中“客户一”、“客户二”和“客户三”为公司长期合作客户，
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因回款较为及时，故未进入报告期应收账款余额前五名。公司 2024年主要客户中仅“客户

四”为报告期内新增，该客户为本公司通过招投标中标获取，为国有控股公司，信用风险较

小。

④公司应收账款前五名中“客户六”和“客户八”账龄超过一年，因市场环境差及客户

内部付款审核进度较长等原因造成回款不及时，但不存在履约方面的重大争议，报告期期后

“客户六”已回款 4,590,000.00元，“客户八”已回款 2,694,370.00元，不存在退货风险，与

之相关的收入确认准确。

⑤公司 2024年积极投标，受邀竞标，取得了一些新的突破。存在新增客户合作且交易

金额较大的单位主要为：油气行业客户，央企下属公司或者地方国企下属公司。“客户四”

（中石油下属公司），2024 年度营业收入金额 7,182,517.55 元，2024 年年末应收账款余额

5,972,882.69元；“客户九”（中石化下属公司），2024年度营业收入金额 5,362,219.81元，2024

年年末应收账款余额 3,320,593.5元；“客户十”（贵州国资下属公司），2024年度营业收入金

额 2,950,141.59元，2024年年末应收账款余额 3,333,660.00元（含税金额）。

⑥账龄超过一年的交易，主要是因为行业竞争加剧，市场环境较弱，双方或者多方互相

谅解，后续继续加强合作，保持良好关系。不存在合同履约方面的重大争议，不存在退货风

险，与之相关的收入确认准确。

请年审会计师结合已采取的审计程序和已获取的审计证据，就销售收入、应收账款余额

的真实性发表明确意见。

年审会计师回复：

1、核查程序

（1）访谈公司销售人员，了解公司的销售政策、信用政策以及与销售相关的内部控制，

基于了解的内部控制情况，对销售与收款执行穿行测试和控制测试，以评价管理层与销售、

收款相关的内部控制制度的设计合理性和运行有效性。

（2）检查主要客户的销售合同，识别与商品控制权转移的相关合同条款，评价公司收入

确认的会计政策是否符合企业会计准则的规定。将合同约定信用期与公司信用政策对比，确

认是否存在放宽信用期的情况。

（3）获取公司销售台账，与账面数据进行比对，并抽取部分收入交易样本，检查其销售

合同、发货单、过磅单、物流单据、签收单、销售发票、销售回款情况等支持性资料，评价

收入确认的真实性和准确性。
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（4）通过公开渠道查询主要客户的工商信息，对应收账款账龄较长以及逾期的主要客户

登记状态、资信状况等情况进行分析。

（5）对重要客户的销售收入发生额、应收账款余额进行函证。

（6）检查资产负债表日前后收入确认情况，评价相关收入是否已确认于恰当的会计年度。

（7）检查应收账款的期后回款情况。

2、核查意见

经核查，我们认为公司报告期内收入确认政策符合企业会计准则的相关规定，收入确认

金额真实、准确。报告期内公司信用政策未发生重大变化，未发现放宽信用期刺激收入增长

的情形，应收账款余额真实、准确。

2、关于预付款项

报告期末，你公司预付账款余额为 28,977,705.60 元，其中 1 年以上预付款余额

11,932,093.40 元，占比 41.18%；其中前五名供应商的期末余额为 21,474,906.95 元，占比

74.12%。根据预付账款前五名披露情况：（1）预付账款年末余额前五名仅“供应商二”属

于前五大供应商。（2）你公司在关联方应收应付款项披露，你公司向重庆蒋陶石英砂有限公

司（以下简称“蒋陶石英砂”）预付金额为 4,274,378.16元，与预付账款附注中披露的“供

应商七”金额一致，蒋陶石英砂为你公司持股 3%的其他权益工具投资，你公司投资成本为

168,000.00元，由于蒋陶石英砂连年亏损，你公司已对其他权益工具投资全额计提减值损失。

（3）报告期内，你公司向第五大供应商“供应商五”采购金额 1,591,770.13元，你公司预

付账款年末余额第二名“供应商六”、第三名“供应商七”、第四名“供应商八”均超过“供

应商五”今年的采购金额，由此推断，上述预付款张中部分账龄已超过一年。

报告期末，你公司其他非流动资产中预付款项余额 12,000,000.00元，性质均为预付款

项，你公司未披露具体交易对手方和账龄情况。

请你公司：

问题（1）：说明预付账款余额前五名与前五大供应商差异较大的原因及合理性，按期末

余额补充列示预付款前二十名对象的情况，包括但不限于金额及账龄构成、预付具体内容、

是否存在关联关系或潜在关联关系等，并结合合同主要内容，说明预付款项是否与合同约定

付款方式、付款时点相符，说明预付款项长期未结算是否符合商业惯例；

公司回复：

①披露的供应商前五大有误，修改后的公司前五大供应商如下表：
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序号 供应商 采购金额 年度采购占比 是否存在关联关系

1 供应商一 56,025,277.22 38.51% 否

2 供应商二 23,890,089.00 16.42% 否

3 供应商三 14,856,724.25 10.21% 否

4 供应商四 8,937,287.95 6.14% 否

5 供应商五 4,153,956.32 2.86% 否

合计 107,863,334.74 74.15%

预付账款期末余额前五名如下表：

供应商 年末余额
占预付账款年末余额合计数的

比例（%）

供应商三 8,078,712.95 27.88%

供应商六 5,588,989.58 19.29%

供应商七 4,274,378.16 14.75%

供应商八 2,435,950.64 8.41%

供应商九 1,096,875.42 3.79%

合计 21,474,906.75 74.12%

预付账款年末余额前五名中仅第一名（即“供应商三”）属于前五大供应商，系因公司

采购模式改变，从向原材料供应商采购转为向供应链公司采购，采购机制为供应链公司替采

购方垫付资金向原材料供应商采购货物，采购方按约定账期在收货后的一定日期内向供应链

公司支付货款，与供应链公司的往来余额期末在应付账款科目体现，故预付账款余额前五名

与前五大供应商存在差异。

预付账款期末余额第一名为供应链公司，但期末余额仍在预付款项体现，系因依据项目

不同、材料运抵目的地不同，部分采购订单仍需预付货款。第二名至第五名的预付账款余额

为以前年度预付的货款及物流费，采购模式改变导致预付款未及时消耗完毕，公司计划当原

供应商能够满足公司需求、报价低于供应链公司报价时，会将预付款用于继续向原供应商采

购，故未将预付账款立即收回，而是按照生产、资金需求逐步收回预付资金，2025 年 1-4

月，公司已收回预付资金 9,863,367.74元。
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②预付款前二十名对象详细情况详见下表：

序号 单位名称 期末余额
期末余额账龄 占期末预付账款

总金额的比
款项性质

是否为关联方/潜
在关联关系1年以内 1-2年 2-3年

1 供应商三 8,078,712.95 8,078,712.95 27.88% 货款 否

2 供应商六 5,588,989.58 3,291,183.31 2,297,806.27 19.29% 货款 否

3 供应商七 4,274,378.16 1,010,000.00 3,264,378.16 14.75% 货款 否

4 供应商八 2,435,950.64 30,000.00 2,209,232.88 196,717.76 8.41% 货款 否

5 供应商九 1,096,875.42 50,000.00 570,000.00 476,875.42 3.79% 运输费 否

6 供应商十 988,659.05 300,000.00 688,659.05 3.41% 货款 否

7 供应商十一 862,223.57 862,223.57 2.98% 货款 否

8 供应商十二 755,448.87 755,448.87 2.61% 物流费 否

9 供应商十三 621,633.98 621,633.98 2.15% 货款 否

10 供应商十四 583,000.00 583,000.00 2.01% 货款 否

11 供应商十五 560,000.00 560,000.00 1.93% 货款 否

12 供应商十六 508,622.34 508,622.34 1.76% 物流费 否

13 供应商十七 439,840.35 50,000.00 389,840.35 1.52% 货款 否

14 供应商十八 278,000.00 278,000.00 0.96% 燃气费 否

15 供应商十九 221,750.82 221,750.82 0.77% 货款 否

16 供应商二十 199,304.00 70,000.00 129,304.00 0.69% 货款 否

17 供应商二十一 150,000.00 150,000.00 0.52% 服务费 否

18 供应商二十二 106,470.49 106,470.49 0.37% 物流费 否

19 供应商二十三 99,477.16 99,477.16 0.34% 货款 否

20 供应商二十四 85,000.00 85,000.00 0.29% 货款 否
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序号 单位名称 期末余额
期末余额账龄 占期末预付账款

总金额的比
款项性质

是否为关联方/潜
在关联关系1年以内 1-2年 2-3年

合计 27,934,337.38 16,175,039.19 10,778,954.19 980,344.00 96.40%

（续上表）

序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点

是否长

期未结

算

长期未结算原因

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉

1 供应商三 8,078,712.95

合同约定的付款方式为收货后付款，具体为“货物验收合

格后，购销双方在《对账单》上签字盖章，并在盖签盖之

日起 60日内支付全额货款”，但因原材料市场价格波动

大，为了及时锁定高质量低价格货源，公司会提前支付货

款。

否 否

2 供应商六 5,588,989.58 合同约定购买方预付货款，实际以结算清单数量为准。 是

子公司的销售业务量减少，采购量

减少，预付货款未及时消耗。期后

已将预付该供应商的货款全部收

回。

否

3 供应商七 4,274,378.16 预付货款，按验收合格数量进行结算。 是

子公司重庆南联的销售业务量减

少，采购量减少，预付货款未及时

消耗。期后已将预付该供应商的货

款全部收回。

否

4 供应商八 2,435,950.64

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票”。运输

由购方负责白提。销方提供发运单和产品检验报告。每月

对账日期为当月最后一天，经双方确认无误后，销方应于

5个工作日内向购方开具 13%的增值税专用发票。购方在

收到发票挂账 30个工作日内以电汇、银行承兑汇票(6个

是

1、公司业务量于近两年大幅度下降

导致购货需求减少，预付货款未继

续消耗。2、子公司一直以来未进行

生产运作，经营方式为采购原料销

售给母公司，由母公司对外销售，

否
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序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点

是否长

期未结

算

长期未结算原因

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉

月)或商业承兑方式(3个月)支付货款，如遇节假日可顺

延，销方逾期未提供全额发票的，购方有权延期付款至发

票开具之日起。电汇、银行承兑汇票(6个月)或商业承兑

方式(3个月)支付比例原则上按 20%、30%、50%处理。

目前母公司转型为由运输链进行集

中采购，故该类供应商预付搁置未

继续进行有效消耗。

5 供应商九 1,096,875.42

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票后支付

运费”。公司预付运费系为获取运费优惠及保障运输服务，

承运方资金风险降低，可降低运费报价，从而节省运输成

本。同时，提前支付运费可确保物流公司优先安排货物运

输，保障服务质量和运输时效，避免因运费纠纷影响货物

发送。

是

1、公司更换物流供应商，转为使用

可垫付资金的物流平台，向原供应

商采购的业务量减少导致预付运费

未使用完毕。

2、因物流平台有部分运输目的地无

法送达，如果原物流商服务能够满

足运输需求或报价低于物流平台报

价，会将预付款用于继续采购服务。

否

6 供应商十 988,659.05
合同约定确认收货后付款（“当月数量经双方确认无误后，

销售方开具销售发票，购方支付货款”），为了及时锁定

高质量低价格货源，公司会提前支付货款。

是

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。

否

7 供应商十一 862,223.57

合同约定确认收货后付款（“当月数量经双方确认无误后，

销售方开具销售发票，购方支付货款”），但因原材料市

场价格波动大，为了及时锁定高质量低价格货源，公司会

提前支付货款。

否 否

8 供应商十二 755,448.87
合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票后支付

运费”。公司预付运费系为获取运费优惠及保障运输服务，

承运方资金风险降低，可降低运费报价，从而节省运输成

否 否
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序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点

是否长

期未结

算

长期未结算原因

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉

本。同时，提前支付运费可确保物流公司优先安排货物运

输，保障服务质量和运输时效，避免因运费纠纷影响货物

发送。

9 供应商十三 621,633.98

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票”。运输

由购方负责白提。销方提供发运单和产品检验报告。每月

对账日期为当月最后一天，经双方确认无误后，销方应于

5个工作日内向购方开具 13%的增值税专用发票。购方在

收到发票挂账 30个工作日内以电汇、银行承兑汇票(6个
月)或商业承兑方式(3个月)支付货款，如遇节假日可顺

延，销方逾期未提供全额发票的，购方有权延期付款至发

票开具之日起。电汇、银行承兑汇票(6个月)或商业承兑

方式(3个月)支付比例原则上按 20%、30%、50%处理。

是

1、公司业务量于近两年大幅度下降

导致购货需求减少，预付货款未继

续消耗。2、青川南联一直以来未进

行生产运作，经营方式为采购原料

销售给四川南联，由四川南联对外

销售，四川南联现在转型为由运输

链进行集中采购，故该类供应商预

付搁置未继续进行有效消耗。

否

10 供应商十四 583,000.00 合同约定的付款方式为先款后货，提货时分次付清材料款 否 否

11 供应商十五 560,000.00 合同约定的付款方式为先款后货，提货时分次付清材料款 否 否

12 供应商十六 508,622.34

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票后支付

运费”。公司预付运费系为获取运费优惠及保障运输服务，

承运方资金风险降低，可降低运费报价，从而节省运输成

本。同时，提前支付运费可确保物流公司优先安排货物运

输，保障服务质量和运输时效，避免因运费纠纷影响货物

发送。

是

1、公司更换物流供应商，转为使用

可垫付资金的物流平台，向原供应

商采购的业务量减少导致预付运费

未使用完毕。2、因物流平台有部分

运输目的地无法送达，公司仍有向

原物流商采购运输服务的计划，如

果原物流商服务能够满足运输需求

或报价低于物流平台报价，会将预

付款用于继续采购服务。

否
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序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点

是否长

期未结

算

长期未结算原因

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉

13 供应商十七 439,840.35
合同约定的付款方式为：月结 60天，即购方在交货当月

完结并收到销方开具的增值税发票，购方通过银行承兑汇

票方式结清其全部应付货款。

是

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。

否

14 供应商十八 278,000.00 合同约定的付款方式为先款后货，提货时分次付清材料款 否 否

15 供应商十九 221,750.82
每月对账日期为当月最后一天，经双方确认无误后，销方

开具增值税专用发票，购方在收到发票后 30个工作日内

以支付货款。

是

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。

否

16 供应商二十 199,304.00

合同约定的对账方式为水洗石英砂送货每满一千吨双方

以传真或微信方式核对确认数量，按确认的数量结算货

款。磁尾砂采取月结方式，次月 5日前双方以传真或微信

方式核对确认数量。双方确认数量后销方开具 1%的增值

税专用发票，购方收到发票后 15天内通过银行电汇转账

结清其该笔应付货款。若款项未付清，销方有权停止供货

并不承担责任。

是

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。

否

17 供应商二十一 150,000.00 投标保证金 否 否

18 供应商二十二 106,470.49
合同约定根据平台要求，在发货时将发货订金存入账户，

在实际承运人进行收货确认前将运费存入账户。
否 否

19 供应商二十三 99,477.16

合同约定的付款方式为“每月对账结算并开具发票”。运输

由购方负责。销方将《发货单》及《化学分析报告单》给

购方运输人。每月对账日期为 25日，经双方确认无误后，

销方应于 5个工作日内向购方开具 13%的增值税专用发

是

1、公司业务量于近两年大幅度下降

导致购货需求减少，预付货款未继

续消耗。2、青川南联一直以来未进

行生产运作，经营方式为采购原料

否



13 / 24

序号 单位名称 期末余额 合同约定付款方式、付款时点

是否长

期未结

算

长期未结算原因

是否被纳入失

信被执行人或

被大量起诉

票。购方在收到发票挂账 30个工作日内以银行承兑汇票

或商业承兑方式支付货款，如遇节假日可顺延，销方逾期

未提供全额发票的，购方有权延期付款至发票开具之日

起。

销售给四川南联，由四川南联对外

销售，四川南联现在转型为由运输

链进行集中采购，故该类供应商预

付搁置未继续进行有效消耗。

20 供应商二十四 85,000.00
购方在交货当月完结并收到销方开具的增值税发票后，结

清其全部应付货款。
是

因本期采购方式改变，主用向可垫

付货款的供应链公司采购物资，向

供应商直接采购的原材料数量减

少，导致预付货款有结余。

否

合计 27,934,337.38

综上表格所述，预付款项期末账龄在一年以上的余额合计 11,932,093.40元，占合计余额的比为 41.48%，主要系因采购模式转变导致未及时消耗的预

付货款、物流费，该部分余额期后已收回 9,863,367.74元，长期未结算的预付款项余额具备商业实质，不存在资金占用的情况。
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问题（2）：说明预付对象是否存在长期亏损、已被纳入失信被执行人、被大量起诉等异

常情况，账龄超过一年的交易是否存在合同履约方面的重大争议，预付账款减值计提是否充

分；

公司回复：

在公共平台上未查询到预付对象财务报表等相关信息，无法确定是否存在长期亏损。

经在公共平台上查询，预付款前二十名对象均未被纳入失信被执行人，无被大量起诉等

异常情况。

账龄超过一年的预付账款余额的款项性质主要为货款及物流费，因公司采购模式转变，

向原材料供应商直接采购原材料的数量减少，导致预付货款未及时消耗，不存在合同履约方

面的重大争议。

未发现供应商存在信用风险迹象，故未对预付账款计提减值。

问题（3）：说明预付蒋陶石英砂款项的具体业务背景，是否具有商业实质，是否存在关

联方变相占用公司资金；

公司回复：

自公司 2018年布局重庆区域市场以来，公司通过资源锁定与战略投资深化本地化布局：

2022年 7月以全资子公司对重庆蒋陶石英砂有限公司持股 3%并预付资金锁定其矿山资源及

产品优先供应权，依托该企业产能及区位优势，降低页岩气压裂石英砂支撑剂的生产成本及

面向川渝核心气田（中石油、中石化主采区）的物流成本，构建区域市场竞争壁垒，同时该

合作基于市场化条款设计，预付款项与资源采购规模匹配且有矿权抵押，具备明确商业实质，

为未来多年重庆页岩气开发市场的原料保障与业务拓展奠定战略基础。具有商业实质，不存

在关联方变相占用公司资金。

问题（4）：说明其他非流动资产-预付款项形成的具体情况，包括但不限于交易情景、

交易时间、交易对手、采购标的、定价公允性、期后到货情况，交易对手方的成立时间、交

易对手方是否与公司存在关联关系等，将其与预付账款分别列示的原因。

公司回复：

①交易介绍：2024年 5月 30日，重庆南联环资石英砂有限责任公司（以下简称“重庆

南联”）与重庆蒋陶石英砂有限公司（以下简称“蒋陶石英砂”）签订《股权转让协议》，蒋

陶石英砂将其 60%的股权及采矿权（采矿权证号“C5001182009127120046347”，采矿权有
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效期自 2023年 9月 8日至 2024年 9月 7日）转让给重庆南联，依据采矿权价值评估报告，

采矿权评估价值 4039.08万元，双方协商后确定交易价格为 1600万人民币。合同约定支付

方式为预付款支付，2024年 12月，重庆南联通过商业承兑汇票支付蒋陶石英砂 1200万元

人民币。

协议约定“采矿权延期申请成功办结，且公司完成工商变更登记手续之日为股权交割日”。

目前采矿权延期申请手续尚未办结，故尚未完成股权交割及采矿权变更登记，《股权转让协

议》中约定蒋陶石英砂需在 2025年 9月 30日之前办结采矿权延期申请，若未能按期办结，

应在 2025年 12月 31日之前将乙方已支付的预付款全额退还给重庆南联。

②蒋陶石英砂基本情况：公司成立于 2012年 4月 27日，注册地址为重庆市永川区南大

街办事处代家店村龙头山村民小组，法定代表人为张敏，注册资本为人民币 400万元，经营

范围为：许可项目：玻璃用石英岩露天开采(依法须经批准的项目，经相关部门批准后方可

开展经营活动，具体经营项目以相关部门批准文件或许可证件为准)一般项目：石英砂加工、

销售。(除依法须经批准的项目外，凭营业执照依法自主开展经营活动)。

截至《股权转让协议》签署之日，蒋陶石英砂股权结构为张敏持有公司 77%的股权，

出资额为人民币 308万元；其他股东持有公司 23%的股权。

经查，重庆南联与蒋陶石英砂不存在关联关系；

③报告期末，将与蒋陶石英砂的往来款按照款项性质划分，股权采购款在其他非流动资

产科目列示，预付货款在预付账款科目列示。

请年审会计师结合已采取的审计程序和已获取的审计证据，就预付账款的真实性、会

计处理的准确性、是否具有商业实质、是否构成变相资金占用发表明确意见。

年审会计师回复：

1、核查程序

（1）获取公司预付账款账龄明细表，比较当年度及以前年度预付账款的构成、账龄，

分析预付账款变动情况及合理性。

（2）查阅预付账款涉及主要供应商的采购合同、检查合同约定的结算条款。

（3）核查款项性质、检查银行付款，对预付账款的发生额进行核实。

（4）对重要预付账款余额执行函证程序，验证预付款项和采购额的真实性和准确性。

（5）检查期后收回的预付账款并分析其合理性；检查预付账款期后结转情况。

（6）检查预付款项前五大的工商信息、经营范围等，确定是否与实际采购业务相关联，
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是否具备商业实质。

2、核查意见

基于已采取的审计程序和已获取的审计证据，我们认为期末预付账款余额是真实的，相

关会计处理符合《企业会计准则》的规定。公司报告期内预付款项具有真实交易背景和商业

实质，不存在预付对象非经营性资金占用的情形。

3、关于潜在关联关系

经查询公开数据，你公司客户绵阳市啸威商贸有限公司与子公司青川县南联环资科技有

限责任公司对外公开邮箱为同一邮箱；客户醴陵市丰源矿产品有限公司与子公司湖南南联环

资科技有限责任公司对外公开邮箱为同一邮箱。

你公司 2021 年末、2022 年末对绵阳市啸威商贸有限公司应收账款余额分别为

7,875,800.00元、4,613,521.80元；于 2020年末对醴陵市丰源矿产品有限公司应收账款期末

余额 2,795,720.00元。

报告期内，你公司向实控人曾伟拆入资金 36,822,200.00元，偿还资金 36,839,200.00元。

请你公司：

问题（1）：说明上述主体与公司子公司登记同一邮箱的原因，从实质重于形式的角度出

发是否存在关联关系，是否应认定为你公司关联方，你公司 2023年度、2024年度是否与上

述主体开展交易，是否存在资金往来，交易是否具有商业实质、定价是否公允。

公司回复：

青川县南联环资科技有限责任公司对外公开邮箱系我司负责工商年报申报人员严女士

个人邮箱，针对绵阳市啸威商贸有限公司与青川县南联环资科技有限责任公司对外公开邮箱

一致的问题，我司第一时间询问了公司员工严女士，并联系对接了绵阳市啸威商贸有限公司

负责人，通过了解核实情况如下：2022年绵阳市啸威商贸有限公司在申报企业工商年报时，

因申报业务不熟咨询了我司青川县南联环资科技有限责任公司负责工商年报申报的严女士，

由于邮箱是必填项，在辅导他们工商年报时，在申报的资料上使用了她的邮箱暂存，当时已

告知绵阳市啸威商贸有限公司上传了年报时需更正为自己的邮箱号，因绵阳市啸威商贸有限

公司办事人员疏忽事后几年一直没有更改过来，为此，我司已要求绵阳市啸威商贸有限公司

在本年度的工商年报申请中做更正，同时对相关人员做出了批评与要求。

湖南南联环资科技有限责任公司外公开邮箱系我司负责工商年报申报人员顾先生的个

人邮箱，针对醴陵市丰源矿产品有限公司与子公司湖南南联环资科技有限责任公司对外公开
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邮箱一致的问题，我司第一时间询问了公司员工顾先生，并联系对接了醴陵市丰源矿产品有

限公司负责人，通过了解核实情况如下：湖南南联环资科技有限责任公司负责工商年报申报

人员顾先生在入职本公司之前曾经任职于醴陵市丰源矿产品有限公司、醴陵旗滨硅业有限公

司（上市公司旗滨集团全资子公司）等公司，其于 2020年下半年从醴陵旗滨硅业有限公司

离职后加入湖南南联，醴陵市丰源矿产品有限公司在 2021年变更联络员后，因工作疏漏未

及时更新工商登记信息，导致后续工商年检对外公开邮箱信息出现偏差。对此，我司已主动

对接联系醴陵市丰源矿产品有限公司负责人，要求在本年度的工商年报申请中做更正。

上述情况事实清楚，不构成以此为依据做出双方为关联方的判断，事实上我司与上述两

家公司存在因业务需要形成了购销合作关系，公司 2021年末、2022年末对绵阳市啸威商贸

有限公司应收账款余额分别为 7,875,800.00元、4,613,521.80元；2020年末对醴陵市丰源矿

产品有限公司应收账款期末余额 2,795,720.00元属于正常业务，双方在业务合作过程中，定

价合理，业务形态合规。2023年至 2025年，公司与绵阳市啸威商贸有限公司仍有业务往来，

绵阳市啸威商贸有限公司利用自身的渠道关系主要承担了公司部分产品的销售，公司在产品

定价上和其他客户保持的一致公允水平。

问题（2）：说明与实控人之间资金拆借的具体情况，包括相关资金用途、归还情况、计

息公允性，向实控人借款的必要性，借款利率相比同期向独立第三方借款利率的差异及合理

性，说明上述拆借资金的资金来源，是否存在资金体外循环的情形。

公司回复：

针对报告期内，公司向实控人曾伟拆入资金 36,822,200.00元，偿还资金 36,839,200.00

元的系正常的财务资助。此事项作为一项议案已通过了 2024年年度股东大会。该笔资金拆

借属于无息借款，已在年度股东大会议案中做了明确。

2024年，因经济形势下行，公司的经营性现金流受回款账期长、融资租赁业务体态等

因素的影响极度紧张，在应对银行贷款到期、阶段性应付账款支付等时点上出现的公司账面

现金余额不足的情况下，只有向实控人曾伟拆解资金来应对这些问题，以确保公司的生产经

营为此正常。报告期内，公司先后向实控人曾伟拆入资金 36,822,200.00 元，偿还资金

36,839,200.00元相关明细如下：

序号 时间 金额（单位：元） 备注

1 2024.1 6,017,000.00 拆入

2 2024.2 2,850,000.00 拆入

3 2024.3 - 拆入
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序号 时间 金额（单位：元） 备注

4 2024.4 1,500,000.00 拆入

5 2024.5 6,299,800.00 拆入

6 2024.6 100,000.00 拆入

7 2024.7 1,180,000.00 拆入

8 2024.8 1,096,000.00 拆入

9 2024.9 1,650,000.00 拆入

10 2024.1 4,345,000.00 拆入

11 2024.11 5,771,000.00 拆入

12 2024.12 6,013,400.00 拆入

13 2024.1 1,187,330.16 偿还

14 2024.2 4,409,630.16 偿还

15 2024.3 395,080.16 偿还

16 2024.4 4,210,130.16 偿还

17 2024.5 3,012,130.16 偿还

18 2024.6 576,130.16 偿还

19 2024.7 1,429,630.16 偿还

20 2024.8 727,000.00 偿还

21 2024.9 2,097,105.70 偿还

22 2024.1 5,786,210.48 偿还

23 2024.11 1,044,109.60 偿还

24 2024.12 11,964,713.10 偿还

经过与实控人交流核实了解，实控人拆解给公司的资金主要来自源于实控人夫妇的个人

贷款，亲朋好友的借款，所有借款来源有据可查，不存在资金体外循环的情形。

请年审会计师结合已采取的审计程序和已获取的审计证据，就问题（1）（2）发表明确

意见。

年审会计师回复：

1、核查程序

（1）通过公开渠道查询新增客户的工商登记信息、董监高情况、经营范围等，检查是

否与公司存在潜在关联关系。

（2）对上述主体与公司的交易情况进行细节测试，确定交易的真实性。

（3）询问向实控人资金拆入的原因，对报告期内的拆入、归还资金进行银行流水核查。

2、核查意见

经核查，我们认为上述主体与公司不存在潜在关联关系，未发现存在资金体外循环的情
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形。

4、关于存货

你公司近两年年报披露，2022 年末、2023 年末、2024 年末，你公司存货余额分别为

21,577,582.66元、35,494,824.61元、46,534,422.24元，主要为原材料和库存商品，各期末增

幅分别 64.50%、31.10%；各期末存货跌价准备余额分别为 311,768.70元、311,768.70元、

519,590.52元，跌价计提比例分别为 1.44%、0.88%、1.12%。

问题（1）：区分不同产品类型说明存货的主要构成、库龄、期后结转或销售情况，结合

在手订单情况、采购生产周期、备货政策等，说明库存商品、原材料余额增长较快的原因及

合理性；

公司回复：

各报告期期末，发行人存货明细构成如下：

项目
2024年年末

账面价值

2023年年末

账面价值

2022年年末

账面价值

24年变动

率（%）

23年变动

率（%）

原材料 5,495,517.33 12,372,315.09 4,888,519.05 -55.58% 153.09%

低值易耗品 1,654,404.77 1,282,012.17 2,746,733.13 29.05% -53.33%

库存商品 38,704,340.51 19,302,334.14 13,942,330.48 100.52% 38.44%

在产品 680,159.63 2,538,163.21 -73.20%

合计 46,534,422.24 35,494,824.61 21,577,582.66 31.10% 64.50%
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2024年末，公司产品分类、库龄、存货跌价准备情况、期后销售/结转情况如下：

存货分类 明细名称 期末余额
2024年末计提存货跌价

准备余额
存货坏账准备计提比例

库龄

一年以内 一至两年 期后销售/结转情况

原材料 原材料 1 2,978,432.34 2,978,432.34 4,310,767.49
原材料 原材料 2 2,222,569.06 2,222,569.06 2,444,261.75
原材料 原材料 3 12,340.54 12,340.54 12,340.46
原材料 原材料 4 119,469.53 119,469.53 619,845.08
原材料 原材料 5 158,442.07 158,442.07 1,193,841.25
原材料 原材料 6 19.33 19.33
原材料 原材料 7 4,244.46 4,244.46

低值易耗品 1,654,404.77 1,420,578.02 233,826.75 785,675.33
库存商品 产品 1 222,507.59 222,507.59 1,730,086.93
库存商品 产品 2 85,342.93 85,342.93 9,050.71
库存商品 产品 3 419,755.25 419,755.25 42,133.93
库存商品 产品 4 647,716.14 647,716.14 7,153.25
库存商品 产品 5 5,299,939.68 5,299,939.68 149,514.23
库存商品 产品 6 726,044.99 726,044.99 673,770.58
库存商品 产品 7 8,030,515.19 8,030,515.19 1,655,657.52
库存商品 产品 8 7,352,817.83 7,352,817.83 421,618.88
库存商品 产品 9 10,167.28 10,167.28 10,167.28
库存商品 产品 10 7,296,537.76 5,994,942.73 1,301,595.03 3,990,751.38
库存商品 产品 11 38,453.25 38,453.25 38,453.25
库存商品 产品 12 127,489.49 127,489.49 49,014.70
库存商品 产品 13 357,995.58 357,995.58 2,932,858.11
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存货分类 明细名称 期末余额
2024年末计提存货跌价

准备余额
存货坏账准备计提比例

库龄

一年以内 一至两年 期后销售/结转情况

库存商品 产品 14 24,292.30 24,292.30 241,314.77
库存商品 产品 15 23,661.91 23,661.91 23,661.91
库存商品 产品 16 55,007.96 55,007.96 23,662.91
库存商品 产品 17 1,915,982.09 1,915,982.09 2,489,029.83
库存商品 产品 18 4,530.45 4,530.45 4,530.45
库存商品 产品 19 560,310.73 560,310.73 560,310.73
库存商品 产品 20 450,088.78 450,088.78 460,097.88
库存商品 产品 21 70,571.22 63,904.85 90.55% 70,571.22
库存商品 产品 22 354,853.10 354,853.10
库存商品 产品 23 243,120.00 143,916.97 59.20% 243,120.00
库存商品 半成品 1 523,347.12 311,768.70 59.57% 523,347.12 311,578.43
库存商品 半成品 2 1,467,840.48 1,467,840.48 3,163,440.61
库存商品 半成品 3 6,013.27 6,013.27 6,013.27
库存商品 半成品 4 631,178.74 631,178.74 631,178.74
库存商品 半成品 5 115,152.67 115,152.67 115,152.67
库存商品 半成品 6 779,772.29 779,772.29 779,772.29
库存商品 半成品 7 862,363.65 862,363.65 685,679.29
库存商品 半成品 8 970.8 970.80 970.80
在产品 680,159.63 680,159.63 680,159.63
合计 46,534,422.25 519,590.52 43,754,965.46 2,779,456.79 31,253,516.32
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报告期末，公司存货主要由原材料、库存商品、低值易耗品、在产品构成，余额分别为

549.55万元、3,870.43万元、165.44万元、68.02万元，库龄一年以内的 94.03%，一至两年

的 5.97%。原材料较期初减少 55.58%，库存商品较期初增加 103.81%，期末存货金额增加的

主要原因为公司订单增加，提前备货导致库存商品金额增加。

2024年 8 月，公司新中标大额订单，因备货库存要求在 120天以上，采购生产周期约

为 7-15天，公司开始大量生产备货，造成原材料库存减少，库存商品库存增加。其中 9月

至 12月成品入库数量的比重占全年合计数量的 49.53%，各月成品入库数量明细如下：

月份 成品入库数量 占全年合计数的比

2024.1 34,681.51 6.79%
2024.2 27,509.45 5.38%
2024.3 48,420.96 9.48%
2024.4 46,178.96 9.04%
2024.5 38,346.07 7.50%
2024.6 31,965.18 6.26%
2024.7 14,847.83 2.91%
2024.8 15,963.29 3.12%
2024.9 58,478.19 11.44%
2024.10 49,830.28 9.75%
2024.11 64,959.48 12.71%
2024.12 79,813.70 15.62%
合计 510,994.90 100.00%

综上，公司报告期存货结构变化与订单增加情况相匹配。问题（2）：结合存货跌价准备

计提的具体政策，区分不同产品类型说明公司存货跌价准备的计提比例及充分性，与同行业

可比公司是否存在较大差异。

公司回复：

存货跌价准备计提比例详见上述表格。

公司根据期末存货库存情况，对原材料、库存商品、半成品进行跌价测试，期末结存的

库存商品，按照有销售订单与无销售订单两种情况分类，有销售单价的按照销售订单价格做

减值测试计提减值准备，无销售订单的按照销售市场均价做减值测试，减值测试后计提相应

减值准备，结存库存商品期后逐步销售出货，期后销售价格与减值测试时预测销售价格基本

一致，未出现重大减值迹象，减值准备计提充分。

同行业存货跌价准备计提比例如下所示：

公司名称 期末存货余额 存货跌价准备
存货跌价准

备计提比例
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公司名称 期末存货余额 存货跌价准备
存货跌价准

备计提比例

江苏太平洋石英股份有限公司 1,014,564,122.77 29,855,494.79 2.94%

重庆长江造型材料（集团）股份有

限公司
214,705,302.77 3,708,503.03 1.73%

安徽壹石通材料科技股份有限公司 161,921,010.70 4,016,680.50 2.48%

攀枝花秉扬科技股份有限公司 296,631,853.68 2,297,382.33 0.77%

同行业平均存货跌价准备的计提比例约为 1.98%，公司存货跌价准备的计提比例为

1.12%，与同行业平均水平相比较低，系因公司产品销售为“以销定产”模式，不会大批量

形成库存积压，存货跌价及积压风险较低。

请年审会计师结合已采取的审计程序和已获取的审计证据，就存货真实性、跌价准备

计提充分性发表明确意见。

年审会计师回复：

1、核查程序：

（1）获取公司存货明细表，了解并分析公司目前存货构成、产品类型及库龄情况。

（2）获取公司期末在手订单明细，将在手订单与期末存货明细比对。

（3）执行监盘程序，关注存货数量与账面记录是否相符，是否存在毁损、陈旧、过时等

情况。

（4）检查公司存货跌价准备计提政策，评价管理层关于存货跌价准备计提方法的合理性；

（5）复核公司存货跌价准备测算过程并执行重新计算程序。

（6）与同行业的存货跌价准备计提比例进行对比分析是否存在较大差异。

2、核查意见

经核查，公司存货变动主要系受产品需求影响进行的备货导致，变动合理，期末存货跌

价计提充分，公司存货真实、准确。
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本页无正文，为《关于对四川南联环资科技股份有限公司 2024 年年报问询函的回复》

之盖章页

中审众环会计师事务所（特殊普通合伙）

2025 年 5 月 26 日
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