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湖南三德科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2025-007 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

现场参观  

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

东方财富证券周喆；国投瑞银基金贺明之、李研蓉、朴虹睿、

冯新月；汇添富基金郑磊； 

国泰君安证券于歆；友邦人寿丁戈； 

东方财富证券周旭辉；创富启航张人亮；喻德安；谢红；刘

焕煊。 

（以上排名不分先后） 

时间 2025 年 6 月 24 日、6 月 27 日 

地点 公司会议室、产品体验中心 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理兼董事会秘书唐芳东 

证券事务代表邓意欣 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司基本情况 

公司创立于 1993 年，现有分析仪器、无人化智能装备两个产

品群以及衍生于前述两个产品群的运维等技术服务三个业务板块。

公司产品主要用于煤炭质量指标的分析检测与智能化管理，可延展

应用到焦炭、生物质、固危废、水泥黑生料等固态可燃物质。煤炭

是全球第二大能源及全球性大宗商品，发热量、工业分析成分、元

素含量、物理特性等质量指标是其交易、应用过程中必不可少的基

础参数，公司产品的分析数据为上述行业内工业企业生产所用原料

或燃料的交易定价、生产运行、科学利用、碳计量等提供依据，在



公平贸易、减耗增效、节能环保和安全生产方面发挥着重要作用。

下游客户涵盖火电、煤炭、冶金、化工、建材、固危废、检测、科

研等行业领域。 

目前，公司在煤炭检测用仪器设备和无人化智能装备领域积累

了突出的竞争优势，是该细分市场的头部企业、唯一的 A 股上市

公司。公司聚焦细分市场，深耕“仪器”+“自动化”领域、持续

推进“纵延”和“横拓”发展战略。现有的无人化智能装备业务即

公司“纵延”战略的成功示例，2024 年其营业收入历史性超过分析

仪器，第二增长曲线正式确立。 

二、问答环节 

1、公司 2024 年分析仪器收入下降的原因是什么？今年分析仪

器产品市场需求展望如何？ 

答：公司 2024 年分析仪器收入下降的主要原因系：（1）在煤

炭检测数智化升级改造背景下，下游客户新建项目（特别是煤电项

目）选择“一步到位”采购无人化智能装备产品的比例提升，由此

导致：①公司配套集成的外购仪器（如火电企业的水分析仪器、油

分析仪器，统计归为“分析仪器”产品线）减少；②客户对煤质分

析仪器的需求转化为无人化验系统，相应收入计入公司无人化智能

装备业务线。（2）受行业需求萎缩影响，控股子公司三德环保营收

同比下降，其销售产品主要为分析仪器。 

公司分析仪器市场需求主要来自于存量客户的更新换代。公司

存量客户基数庞大，煤电企业只是其中的构成部分，因此，虽然的

燃煤数智化升级改造在煤电行业已经成势、且有向其他行业外溢的

趋势，但从数量占比来说，采用传统人工检测的存量客户依然占据

多数，为公司分析仪器的需求提供坚实的需求基础。此外，经历连

续的行业性需求下降，公司对 2025 年三德环保营收企稳后的增长

持审慎乐观态度。基于此，综合来看，公司对于分析仪器市场需求

的展望持审慎乐观的态度。 

此外，数智化升级改造并未实际减少公司产品的需求，只是该



等产品由无人化验系统替代，且该等替代非等量替代、而为增量替

代（从公司产品分类中的“分析仪器”切换至“无人化智能装备”）。

由于配套集成外购仪器总体营收占比很低且毛利率相对不高，该等

产品收入的减少，对公司分析仪器的营收、净利润影响有限。 

2、公司无人化智能装备这两年放量的驱动因素是什么？与火

电厂盈利情况、政策有无关联关系？ 

答：无论是分析仪器还是无人化智能装备，客户购买公司产品

的目的不是产品本身，而是需要通过使用产品有效甚至高效获取客

观、真实、准确的煤质数据，以作为交易结算的依据以及指导煤炭

安全、经济、环保利用。近年来，随着中国人口结构的变化、相关

产品技术的进步和发展以及能源数智化转型的政策指引，数智化转

型升级成为以煤电为代表的公司下游客户行业的发展趋势。公司的

无人化智能装备经过十余年、基于客户需求和应用场景的迭代升

级，逐步确立竞争优势。在此背景下，公司无人化智能装备的营收

呈现出持续的成长性。公司认为，电厂盈利的改善和政策的指引有

助于无人化智能装备的市场推广与需求释放，但相关产品的放量与

其并无必然的对应关系。 

3、无人化智能装备在下游行业的渗透率如何？ 

答：无人化智能装备的渗透率因客户所处下游行业而异，相对

来说，煤电领域渗透率高一些，其他非煤电行业如煤炭（开采/销售

/储运）、冶金（钢铁/铝业）、化工、水泥、检测等行业领域多在试

点或局部应用阶段。煤电行业中，由于以国家能源集团、中国华电

集团为代表的我国五大发电集团在燃料数智化管控方面的的投资

相对积极，相关产品的渗透率高于其他区域或地方性煤电公司。总

的来说，燃煤检测与管理的数智化在煤电行业已经成势，且呈现出

自全国性电力集团向区域性/地方性电力公司传递的趋势。 

4、无人化智能装备产品线的毛利率如何？从是否存在提升空

间？长远来看，有望向分析仪器看齐吗? 

答：近年来，随着无人化智能装备订单和收入规模增大，该产



品线的规模效应逐步显现，其毛利率保持在 40%上下。基于在手订

单充足以及交付逐步常态化，公司预计无人化智能装备产品线的毛

利率存在一定上升空间，但由于产品构成、属性的不同，该产品线

的毛利率预期难以达到分析仪器的水平（超过 60%）。 

5、公司目前无人化智能装备订单是存量改造还是新建项目更

多？无人化智能装备后续的成长性如何？ 

答：根据 2024 年公司新签订单的统计，目前公司无人化智能

装备订单大部分（接近 60%）来自于存量电厂的智能化改造升级项

目，但新建项目产生的订单需求占比呈现逐年递增的趋势。基于存

量项目的渗透率尚有相当大的上升空间、近几年新建煤电项目数量

较多，公司认为无人化智能装备业务的成长性具有可持续性，并对

其未来前景持乐观态度。 

三、参观公司产品体验中心 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2025 年 6 月 27 日 

 


