
证券代码：300969 证券简称：恒帅股份 

宁波恒帅股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-016 

投资者关系活动类

别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访          □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

其他（电话会议） 

参与单位名称及人

员姓名 

泰康资产：陈玮璇；国盛证券：江莹、丁逸朦；华泰证券：张

硕、郭春麟；富国基金：蒲梦洁、朱少醒、孙权； 

时间 2025年 07月 1日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事会秘书：廖维明 

 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、与调研人员就以下几方面内容进行了讨论与沟通： 

问题一：请问公司运营情况及业务结构，后续的一些业务方向

是什么？ 

答：2024 年，公司主营业务收入为 95,051.02 万元，公司

的核心业务主要为清洗业务与电机业务。其中，清洗业务的收

入占比为 46.3%，电机业务收入占比为 45.6%，其他业务收入

占比为 8.1%。 

公司将积极布局车用主动安全及舒适配套的电机系列产

品、工业自动化及人形机器人应用端的电机系列产品、智能驾

驶主动感知清洗系统、新能源汽车热管理系统，依赖新技术、



新产品的开发，全面提升公司综合实力，努力把公司营造成为

一家技术领先、品质卓越、服务优秀的车用电机技术解决方案

的供应商。 

问题二：请问新能源车在配置方面为什么会注重消费件和外观

件？公司电机产品成本竞争态势如何？ 

答：在新能源汽车领域，较多部件所具备的独特外观设计

以及新型实用功能，对潜在购车者而言具有强大的吸引力。以

隐形门把手、电动尾门等产品为例，随着其在市场上的渗透率

不断提升，它们不大容易出现市场需求萎缩的情况。相反，由

于其在提升车辆整体吸引力方面的重要作用，市场需求有望持

续保持稳定甚至增长。 

在电机销售方面，与 2024 年相比，今年上半年电机的销

售均价变动幅度不大。这主要是因为当前电机价格已经处于相

对较低的水平。行业内一般不会出现恶性价格竞争的情况。这

种相对稳定的价格态势，有助于市场的健康发展，保障了电机

销售市场的有序运行。 

问题三：公司传统清洗业务板块持续承压，在新客户开拓方面

有何规划？ 

答：公司坚持稳健经营理念，始终将应收账款风险管控置

于重要位置，公司从源头把控应收账款风险，在项目及客户选

择上，公司秉持谨慎态度，控制长账期业务的整体规模。 

公司会持续拓展客户群体，与新兴势力客户维持着稳定且

良好的合作关系，进一步挖掘市场潜力、提升业务份额。同时，

我们仍会严格实施管控措施，确保公司业务始终沿着稳健、可

持续的轨道前行，在激烈的市场竞争中行稳致远。 

问题四：请问 ADAS 主动感知清洗系统产能情况? 

答：公司将根据相关定点情况，安排投产进度陆续配置气

液混合式清洗系统 25 万套/年的产能，部分产能会投放于泰国

生产，具体的产能布局，会根据客户的需求计划进行调整，以



实现地域生产布局的优化和市场响应的提速。 

问题五：请问关于机器人相关的业务能介绍一下吗？ 

答：在机器人业务领域，公司电机开发方面起步相对较晚。

公司在有针对性的与部分海外客户开展交流，基于自身的技术

方案，自制了部分样件，已与部分客户完成实物样件交流，但

尚需针对客户的特殊要求作定制化匹配。另外，公司今年计划

加速国内客户拓展，摸排主流主机厂策略，并参加一些行业展

会，展示我们在人形机器人领域取得的阶段性技术成果，期望

通过多元化的方式，开拓新市场与新客户，以获得客户的认可

与期待。 

问题六：请问公司谐波磁场电机可以满足机器人上的电机的一

些需求吗？有哪些优势？ 

答：公司自主研发的谐波磁场电机技术,具有功率密度高、

体积小、材料成本更节约、电磁干扰少、轴电流腐蚀减少、电

机寿命提升等优势。上述技术特点将为公司未来的定制化方案

提供技术优势。机器人产业目前存在较大机遇，相关产业机会

有望为公司打开全新的增量空间，成为公司未来第三大增长曲

线。 

问题七：公司年降压力如何？ 

答：整车企业对零部件企业每年都会有年降要求，公司现

有合作的客户基本属于行业龙头，与客户的定价体系已成熟稳

定，整体年降幅度处于合理正常水平。但汽车行业竞争加剧，

整车厂商持续的价格调整策略将对上游供应链形成传导效应，

公司将通过不断的技术工艺创新、降本增效、提升内部管理等

措施来消化年降影响。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2025年 07月 01日 
 


