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贵州百灵企业集团制药股份有限公司投资者关系活动记录表 

  编号：2025-003 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 
王令仪潘泼涛宋世杰许旭文邹戈陆春凤蔡文 韩圣洁 

时间 2025年 7月 4日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长：姜伟总经理：牛民 

副总经理：陈培财务总监：李红星 

证券事务代表：陈智 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、公司营销改革情况？ 

答：公司为优化营销模式，提升销售执行力，2022 年起

启动了 9省区的直营制改革试点，并取得了显著成效，改革地

区销售利润实现了稳步增长。目前，公司直营制改革已累计完

成 15 个省份，有序推进营销模式改革将为公司未来提升销售

效率和盈利能力起到积极作用。 

营销模式改革改变了以往单纯考核增长率的方式，引入人

均效能、店均效能等考核任务项，合理制定考核指标，充分调

动各级销售人员积极性，未来通过适时推进股权激励计划等方

式，使广大员工获益与公司发展相契合，使得个人的收入从原

本的财产性收入转变为依托于上市公司平台而衍生出的资产

性收入。同时坚持以利润为首要导向，优化品种结构和价格体

系，推进大品种培育工作，渠道上深耕全国性重点客户 NKA、



区域大型连锁 LKA、诊疗板块等作为业绩增长的引擎，实现销

量与利润的双增长。 

2、公司销售费用为什么那么多？怎么降低销售费用率？ 

答：公司对销售费用率的优化是长期持续的工作，主要通

过以下几方面： 

一是公司将继续深化营销体系改革，逐步增加覆盖范围，

逐步从大包模式改为直营模式，目前，公司直营制改革已累计

完成 15 个省份，今年公司还会持续推动营销体制改革，其中

各区域的销售费用率达标情况将是考核指标之一。 

   二是公司已成立市场监管部，把各个分公司和办事处的商

务活动和财务进行有效的垂直监管，深度参与费用管控、商业

谈判等环节。 

三是通过对管理模式、销售模式、奖励机制的优化和完善，

对公司的销售人员人均指标提出新的考核要求，对直营分公司

加强预算制考核，对部分品种采取渠道优化的政策以降低销售

费用，充分调动各级销售人员积极性，通过适时推进股权激励

计划等方式，使广大员工获益与公司发展相契合。 

3、糖宁通络进展情况？ 

答：糖宁通络 3期临床研究工作正在按照临床方案正常推进，

患者已在陆续入组，公司研发项目取得阶段性进展后，公司将

会及时的履行信息披露义务。 

4、公司偿付能力是否能够应对资金状况？是否存在短期偿付

问题？ 

答：公司与多家银行保持着长期稳定的合作关系，公司摘

帽之后，金融机构对公司的信用评级也将得到上调，结合公司

经营情况、资产负债结构、资产运用效率等因素，公司不存在

偿付能力不足的问题。公司未来也将持续优化资产负债结构，

提高资金利用率，保持长期稳定的发展。 

5、公司控股股东质押股份用途是什么？ 



答：截至目前，董事长姜伟持有公司 245,346,284 股股份，

占公司总股本的 17.55%，其中 100%处于质押状态。姜伟先生

现股份质押融资用途为投资运营的非上市公司产业及偿还其

股票质押式回购交易负债，不用于满足上市公司生产经营相关

需求,其质押的股份不负担业绩补偿义务。目前姜伟先生负债

总额已得到大幅度降低，资信状况良好，具备相应的资金偿还

能力，由此产生的质押风险在可控范围之内。姜伟先生目前不

存在平仓风险或被强制平仓的情形，后续如出现平仓风险，将

采取提前购回、补充质押等措施进行应对。 

6、公司研发费用资本化比例大的原因？ 

答：公司对研发费用的管理是严格按照相关会计准则的要

求，根据研发项目进展情况进行账务处理的，年报相关数据都

是经过会计师事务所审计的。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025年 7月 4日 
 


