
 

 

证券代码：301081                                 证券简称：严牌股份 

浙江严牌过滤技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-002 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

顾一格 国泰海通证券 

黄和清 汇添富基金 

余丹妮华商基金 

李广胜 嘉实基金 

汤思懿 民生加银基金 

李度 中信证券资管 

时间 2025 年 7 月 9 日（周三）下午 14:30~16:00 

地点 北京子公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 
副总经理、董事会秘书 范悦 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司所在行业的竞争格局，公司的市占率情况如何？ 

答：海外过滤材料市场中，欧美等发达国家的大型先进过滤材料生产

企业，在过滤材料行业经营时间较长，拥有行业先进的技术工艺和丰富的

市场经验，在过滤材料行业的竞争中优势明显。 

我国过滤材料市场需求广阔，但过滤材料生产企业起步相对较晚，行

业内中小企业较多，国外大型过滤材料企业以及其在国内设立的分支机

构，在国内市场具备较强的竞争力。经过多年的发展，少部分在技术、人

才和市场等方面具备实力的我国本土企业逐步发展成为实力较强的大型

过滤材料企业，具备提供适应多种复杂工况环境的系列产品和为大型客户

提供全方位服务的能力，与国外大型滤料企业展开竞争，并带动我国滤料

行业逐步向区域集中度高、产业集群化的方向发展。 



 

 

过滤材料虽本身价值占下游客户整体生产经营成本的比重较低，但却

能够对客户生产经营产生较大影响，甚至导致停工停产而带来较大经济损

失，因此下游客户对过滤材料的质量、性能、稳定性等要求较高。中小型

企业资金、技术实力相对不足，持续研发投入和产品创新能力较弱，面临

严峻的竞争形势；而行业内在规模、资金、技术、工艺、产品质量等方面

有优势的企业发展迅速，凭借其对于客户需求的个性化研究，对产品技术

和生产工艺的不断挖掘，在行业内树立了良好的口碑和品牌影响力，优势

企业的进一步发展亦有利于行业的进一步整合，行业集中度有望提高。 

公司经过多年的发展，在国内外市场积累了一批稳定的客户，在机织

滤料和针刺无纺滤料领域有一定市场地位。 

2、介绍公司下游行业以及定价模式 

答：公司过滤材料产品下游应用较为广泛，客户涉及燃煤发电、水泥、

钢铁、化工、采矿、垃圾焚烧、食品、污水处理、金属等多个行业。定价

模式上，由于过滤材料对于有环保或过滤需求的客户而言不可或缺且须定

期更换，过滤材料的价值相对设备投入较低但对设备性能及过滤效果起关

键作用，因此大部分客户首要注重过滤材料的质量而后再考虑价格。在此

背景下，公司采用“生产成本+合理毛利”的定价政策，针对不同品类型

号的产品，根据其原材料价格等成本要素以及市场竞争情况等制定包含合

理毛利的基准价格，围绕基准价格、根据竞争对手情况、工艺技术含量高

低、客户的实际情况等，适当调整销售价格。 

3、公司产品的使用替换周期？公司产品的交货周期？ 

答：最终用户使用方面，除尘滤袋通常 3 年左右更换，机织产品的使

用寿命则通常短于除尘袋产品，一般污废水过滤产品使用周期约在 3-6 个

月左右，用于生产过滤的机织产品使用寿命 10 余天至 1 年以上不等。 

通常签订订单到发货的时间大概 30 天之内，金额较大的项目通常在

45-60 天；对于备货生产产品，从签订订单到发货的时间通常较短，一般

在 1-2 天。 

4、公司的海外收入主要来自哪些国家？海外发展规划？ 

答：公司客户遍布美国、巴西、德国、西班牙、南非、马来西亚、英

国、加拿大等多个国家。 



 

 

海外市场方面，公司将继续以子公司美国中大西洋为中心维护北美市

场，并通过在欧洲的经销商或与欧洲企业战略合作的模式深度挖掘欧洲市

场。同时，利用自身的产品质量优势以及与欧美滤料生产厂家相比的价格

优势进一步开拓东南亚市场。公司将继续加强海外营销网络和营销团队的

建设，深化与海外客户的沟通，及时获取海外客户的需求，进一步提升公

司在海外的销售。此外，公司已签署收购 TTL 及 TTL 管理公司的收购协

议，未来将进一步进行资源整合，完善公司的全球化战略布局。 

5、公司现有产能和产能利用率情况？可转债募投项目的投产节奏？ 

答：目前公司机织滤布、针刺无纺布产品的产能利用率在 74%左右，

高性能纤维及复合材料产品的产能利用率约 86.38%，公司整体产能利用

率大致处于正常水平。机织滤布、针刺无纺布产品产能利用率略低的原因，

主要系公司 2024 年下半年新增机织和无纺生产设备较多，新设备尚在磨

合期，处于产能爬坡阶段，实际产量会小于理论产能，因而拉低整体产能

利用率，目前产能利用率符合公司实际经营情况。 

可转债募投项目计划 2026 年底竣工投产。可转债募投项目“高性能

过滤材料智能化产业项目”的建设，将使公司高性能产品产能的进一步扩

大，主营业务产品品类将更加齐全，进一步提升公司在环保过滤行业的核

心竞争力；同时，将进一步增强公司对大型客户和有综合需求的集团客户

的服务能力，提升公司与国内外大型同业企业竞争的综合实力；另一方面，

通过购置一批自动化、智能化程度较高的设备，推动公司在生产和管理方

面的智能化、信息化升级，进而促进公司生产效率提升和业务高效持续发

展。 

6、公司收购 TTL 的考虑？ 

答：公司在十多年前已开始海外市场的布局，2024 年度公司来自境

外的营业收入为 29,024.39 万元人民币，占公司总营业收入的三分之一以

上。为进一步完善全球化战略布局，提高公司产品在欧美市场的占有率，

实现公司欧美市场本地化销售及服务的目的，公司对收购海外优质品牌企

业有迫切需求。 

TTL 品牌创立于 1838 年，总部位于德国勒拉赫，在纺织解决方案领

域已有超过 185 年历史，长期专注产业用纺织品，为过滤、洗衣及其他产



 

 

业用纺织品领域的 B2B 客户开发无纺材料，客户数量超 300 个，多为成

熟的中型家族企业，与多数客户保持多年甚至数十年业务关系，特别是在

洗衣用纺织品领域具有一定的竞争力。 

未来收购 TTL 交易完成后，公司将着力发展洗衣用纺织品业务领域，

并将整合标的公司的销售团队及其全球客户资源，有助于双方各自产品进

一步推广到对方的优势市场，增强全球市场竞争优势。另外，本次收购有

利于公司实现欧美等国家地区的本地化服务，以专业的技术和服务，快速

响应全球客户需求。 

7、公司未来的增长点来自哪些方面？ 

答：一方面，随着公司 IPO 募投项目结项以及可转债募投项目的建

设，公司产能持续爬坡，已初步解决产能不足的问题，未来公司将继续以

国内市场与海外市场并重的模式进行客户维护和市场开拓，更有针对性、

更有效的进行产品的推广，并为客户提供更专业化的服务，积极促使产能

消化和销售增长，同时进一步挖掘新兴领域市场需求，从而进一步提升盈

利能力。 

另一方面，公司在充分利用公司现有优势的基础上，加大研发投入、

完善研发体系，充分挖掘潜在的市场需求、将市场调研的反馈有效传递至

研发部门，以确保产品开发与市场需求衔接更加紧密；同时加强人才梯队

建设，为公司建立多层次、多专业的人才梯队，打造高素质人才团队夯实

基础，为公司未来发展赋能。 

此外，公司积极优化产业布局，向产业上游延伸，设立子公司从事原

材料的研发生产和销售，在保障公司原材料供应和产品质量稳定的同时降

低产品成本；2024 年 10 月，公司战略投资浙江永祥合成材料有限公司，

取得后者 17.65%股权，浙江永祥合成材料有限公司主要从事超纤皮革研

发、生产和销售；2025 年 1 月，公司通过设立控股子公司浙江严捷新材

料有限公司，收购浙江天台捷融新材料有限公司的经营性资产业务，进入

消费品用滤网与高通气性材料领域；2025 年 6 月，公司签署收购协议收

购德国 TTL100%权益，完善公司的全球化战略布局。目前，公司产业链

延伸格局初步形成，后续将成为公司业绩新的增长点。 

8、公司控股股东持续增持是什么原因？ 



 

 

答：基于控股股东和实际控制人对公司未来持续稳定发展的坚定信心

及对公司长期投资价值的认可，同时为提振投资者信心，切实维护中小股

东利益和市场稳定，促进公司持续、稳定、健康的发展。 

9、今年 6 月公司可转债满足强赎条件，公司没有强赎是基于什么考虑？ 

答：主要考虑到“严牌转债”自 2025 年 1 月 16 日开始转股，转股时

间相对较短，结合当前的市场情况及公司自身实际情况，为保护“严牌转

债”持有人利益，公司董事会决定本次不行使“严牌转债”的提前赎回权

利。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 7 月 9 日 

 


