
证券代码：688690                          证券简称：纳微科技 

苏州纳微科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-007 

投资者关系活

动类别 

 特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 □现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容）：  

调研机构 

招商证券、中金基金、长江证券、光大资管、太平基金、人保养老、华泰

保兴基金、德邦基金、高毅资产、长城财富资管、银岳投资、永赢基金、

附加值投资、六禾投资、圆信永丰基金、和谐汇一资管等 

时间 2025年 7月 10日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书、财务总监 赵顺先生 

证券事务代表 马佳荟女士 

证券事务专员 魏骁先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

公司接待人员与投资者就投资者关心的经营管理、产品研发、市场拓

展等内容进行了交流，沟通主要内容与公告、定期报告、业绩预告内容一

致，部分延伸探讨内容如下： 

 

1、公司 2025年半年度填料业务的增长原因？ 

答：在小分子应用方向，近两年因 GLP-1 类多肽药物市场的爆发，国

内外药企持续加大投入推进新药研发和产能建设，相关色谱填料产品的收

入增长明显，驱动公司小分子业务的快速增长。 

在大分子应用方向，早期阶段的研发需求暂未看到明显的回升，三期

放大应用项目和商业化药物变更项目，支撑了大分子应用方向的业绩稳定

恢复。 

 

2、大分子业务恢复的原因？ 

答：抗体类新药项目是目前国产填料替代进口产品的主要应用领域，

市场竞争日趋激烈，公司持续加大研发投入，聚焦重磅产品的迭代创新，

2024 年公司推出的第三代软胶亲和产品，产品性能明显提升，增强了抗

体应用方向的竞争能力。在营销端，公司优化组织体系，实施战略客户营

销策略，加强客户工艺服务能力，在关键项目上力争赢得订单。近几年，

国产填料持续导入应用，国产替代趋势不断增强，三期放大项目及已上市

药物的商业化变更项目不断积累，逐渐开始有填料更换的复购订单。公司

重视和加快海外市场布局，完善海外营销体系，加强海外销售力量，提升

填料产品导入海外客户的应用机会。通过以上多方面的努力，推动了大分

子业务恢复增长。 

 

3、二季度归母净利率比一季度环比提升的原因？ 

答：公司核心业务色谱填料业务的毛利率较高，填料业务占公司营收

的比重达到 60%左右，填料业务增速的提升，改善了公司的整体盈利水



平。 

 

4、收购两家仪器公司的协同性体现在哪里？ 

答：在生物医药工艺端，赛谱仪器的蛋白纯化仪和公司的填料产品配

套使用，为生物医药领域客户提供工艺开发服务，实现公司产品线从色谱

填料/层析介质、色谱柱到蛋白纯化设备的延伸，进一步完善业务和产品

布局，在客户拓展和市场销售过程中可实现较好的协同效应。 

在分析检测领域，结合纳谱分析公司完整的液相色谱柱产品，对标国

际巨头的业务模式，公司收购了福立仪器。通过液相色谱仪产品的市场导

入，可以带动分析色谱柱耗材产品的持续应用业务。 

赛谱仪器的蛋白纯化仪与福立仪器的气相、液相色谱仪，都是围绕色

谱技术的应用，两家仪器公司与公司在核心技术、客户资源和渠道资源方

面的积累与共享，增强公司全产业链覆盖和服务能力，收购两家仪器公

司，符合公司构建色谱技术平台的战略。 

 

5、公司应对国内“内卷”竞争的策略？ 

答：公司致力于打造从色谱填料、色谱柱、蛋白纯化仪到液相色谱仪

/气相色谱仪的整体色谱技术平台，为客户提供更有价值的整体解决方

案，避免卷入单一的产品价格恶性竞争中。当前阶段，公司在色谱填料核

心业务的发展策略是针对 3+2（多肽、双抗、血制品、疫苗、小核酸）市

场，以重磅产品技术创新、产品质量提升提供有竞争优势和高稳定性的产

品，保持存量市场份额，抓住增量市场的增长机会，具体措施方面包括研

发资源聚焦于关键重磅产品的性能提升，提升研发效率与创新能力，跨部

门协同提质增效，发扬工匠精神提升质量体系等。公司重视和加快海外市

场布局，完善海外营销体系，加强海外销售力量，提升海外销售团队的直

销能力，增加与战略合作伙伴的合作。 

 

 


