
陕西华达科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
 

编号：投关2025-010 

投资者关系活动类

别 

特定对象调研 分析师会议 

媒体采访 □业绩说明会 

新闻发布会 □路演活动 

现场参观 

其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人

员姓名 

华泰证券 李竞涵 

华泰证券 苗雨菲 

华泰证券 王兴 

富国基金 孙彬 

富国基金 李可伦 

富国基金 李响 

富国基金 徐鸿博 

深圳创富兆业金融管理有限公司 刘姝仪 

华福证券 杨若愚 

国泰海通 杨天昊 

银河基金 金寿鹏 

银华基金 梅思寒 

建信基金 王睿 

泓德基金 刘运昌 

上海明溪资产管理有限公司 宋月明 

上海明溪资产管理有限公司 卢建为 

上海明溪资产管理有限公司 李兴宇 

广发基金 马英皓 

东北证券张梓娴 

浙商证券 陈晨 



华夏基金 张千洋 

华夏久盈 谢达成 

民森投资 王旷辰 

温氏投资 黎明 

华商基金 刘静远 

鸿竹资产 费征帅 

时间 2025年7月9日、2025年7月10日、2025年7月11日 

地点 陕西华达会议室 

上市公司接待人员

姓名 
董事会秘书 宋晓敏 

投资者关系活动主

要内容介绍 

1.公司对2025年的预期如何？ 

答：公司商业航天在手订单正在加快交付，无人机方向已

形成批量供货，公司将不断拓展战略新兴领域，以应对防务领

域需求的阶段性波动。在民品业务板块，公司也将持续发力，

与重点客户紧密协作，深度挖掘合作潜能，不断拓宽合作领域。

同时，公司坚持降本增效、精益管理，不断提升内部运营效率。 

2.公司在航天和防务领域有何优势？ 

答：公司最早配套航天领域可追溯到东方红卫星，有丰厚

的技术积淀和项目履历。同时，公司加大科技创新投入，结合

自身在航天领域、防务领域的技术优势，积极发挥与通讯领域

龙头合作积累的成本控制优势，提升交付能力，巩固公司市场

竞争优势，逐步由单一元器件供应商向系统化解决方案提供商

迈进。 

3.公司是否受益于军工信息化？ 

答：随着制造业信息化、智能化水平的进一步提高，连接

器在通讯、国防军工、高端装备制造领域的应用比例会进一步

提高，未来市场空间将持续扩大。公司将持续推动工艺创新和

智能制造，加大产品研发投入，扩大公司的市场份额，推动公

司的持续经营。 



4.随着商业航天产业需求释放，公司如何提高自身的产业保

障能力？ 

答：公司坚持围绕市场和客户需求，优化资源配置，强化

生产过程控制，坚持“质量”“进度”双提升。通过强化合同履约管

理，优化管理流程，有效缩短产品生产周期，提高交付速度。

同时，公司积极做好产能储备，加快募投项目实施，通过智能

化、工序自动化、新工艺等措施，多措并举，进一步提高产业

保障能力，以满足后续市场需要。 

 

交流过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并

严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的

真实、准确、完整、及时、公平。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025年7月11日 

 


