
 

 

山东威高血液净化制品股份有限公司投资者关系活动记录表 

证券代码：603014          证券简称：威高血净          编号：2025-001 

投资者关系活

动类别 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

中金医药、兆信基金、拾贝投资、交银施罗德、银华基金、

云阳宜品、涌津投资、华夏资管、易米基金、CPE 源峰等 10

家机构投资者 

时间 2025年 7月 11日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员姓名 
董事会秘书王婷婷女士、财务总监张金刚先生 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、集采后公司销量是否提高？市占率有什么变化？三鑫医

疗、山外山等作为可比公司集采放量，是否挤占了公司的市

场空间？ 

答：自 2024 年 6 月 1 日以来，公司对比集采前后的销售情

况，根据管理统计，公司主要产品出厂价下降 15%左右，销

量上升则超过 20%，基本达到了以价换量的效果。在集采规

则下，淘汰的主要是成本控制不好的厂商，例如部分原先市

占率较高的外资厂商等，在集采过程中或主动或被动的退出

竞争，释放了比较大量的市场空间。 

2、如果参考费森尤斯的发展，从器械开始转为服务为主，公

司未来的发展布局如何？ 

答：短期内，公司没有拓展透析服务业务的计划。 

3、公司透析器和管路市占率都是市场第一，未来增长是否来

自市占率的持续提高？ 

答：在目前 1/3 左右的市占率水平基础上，公司透析器和管



 

 

路的增长引擎还来自治疗渗透率的持续提高，发达国家

ESRD患者治疗渗透率是中国的 2、3倍，同时随着国家县域

透析中心建设和老旧透析设备以旧换新等政策的推动，公司

未来增长的动力主要来自整体市场空间的扩容。 

4、公司招股书披露了关于研发第 4、5、6代透析器产品，能

否具体介绍？ 

答：公司透析器上市一代产品、研发一代产品、储备一代产

品。公司一直致力于提高透析效果，不断在膜材上持续改进。

公司拥有生物医用膜的核心技术，以提高生物相容性、毒素

清除率等产品性能为研发目标。通过不断研发迭代，公司透

析器产品的性能逐步提高，通过差异化的产品系列、同系列

里更好的透析效果维持产品的毛利率水平。 

5、公司管路产品主要有何竞争优势？ 

答：公司管路产品以自产为主，具备管路的自主研发体系。

公司管路产品未来的改善空间在于生产的自动化，管路是柔

性材料，自动化、工业机器人与之匹配难度较高，自动化率

的提高会持续改善产品盈利空间。公司在管路生产自动化率

提升方面投入大量精力，走在行业内自动化率的最前列。公

司自多年前就开始了产线研发改进，目前已经做到了全套生

产线研发、生产、组装全部自主。相比采购进口产线，公司

成本下降明显，效率提升显著。 

6、10 万人以上县增加透析中心的政策对整个市场来说设备

的增量能有多少？ 

答：自去年出台透析设备以旧换新政策以来，透析设备的市

场增量较为明显。考虑到广东、浙江、山东等东部沿海地区

县域已配备有一定数量透析中心，而中西部地区区域覆盖范

围大，未来新增透析中心可能以西部地区为重点。公司将持

续密切关注各地新增透析中心情况，积极开拓业务机会。 

7、公司在出海方面有什么计划？是否有海外并购计划？ 



 

 

答：公司海外业务发展较快，在透析器、管路等产品国内市

占率第一的基础上，重点布局海外市场。目前公司已经在深

圳建有国际业务中心，产品在东南亚、南美等地增速很快。

例如，公司重点布局东南亚市场，通过医疗教育可以提升当

地治疗渗透率，改善当地患者的治疗条件，公司认为海外未

来有广阔的市场机会。 

8、公司海外有收并购的计划吗？ 

答：公司一直在观察行业情况，未来看是否有合适的机会。 

9、公司对于血透、腹透业务的未来增长预期？ 

答：血透在国内经过多年发展，整个行业处于比较稳定的增

长态势，公司作为行业头部，血透业务增速目标高于行业平

均水平。腹膜透析进入中国市场较晚，患者基数较小，目前

在 15%左右，但行业增速高于血透。公司 2024 年腹透业务

增速在 30%以上，预期未来增速仍维持在较高水平。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2025年 7月 11日 

 


