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北汽蓝谷新能源科技股份有限公司 

2025年7月14日投资者关系活动记录表 

         编号：2025-003 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研 ■分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会 □新闻发布会    

■路演活动  ■现场参观  □其他（） 

参与单位 

名称 

长江汽车、东北证券、东吴汽车、西部证券、华西证券、天风证券、长城财

富、招商信诺、华安资产、新华基金、国寿养老、国融自营、银华基金、博

时基金、中信保诚、兴全基金、华泰柏瑞、长江养老、华泰资产、海富通 

时间 2025年7月14日 

地点 公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书：乔元华 

证券事务代表：董骁 

资本市场管理主管：王亚楠 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

问题一：公司all in享界的具体举措是什么？ 

答：北汽蓝谷正通过五大维度全面推进享界品牌建设： 

1.组织架构升级，战略优先级提升。成立享界事业部，明确“双品牌

（享界+极狐）、双模式（HI+智选）”战略，与华为深度共建智能汽车生

态。对于享界品牌打造，北汽集团和北汽蓝谷主要领导亲力亲为,提升战略

执行效能。 

2.资源倾斜，保障品质与交付。引入麦格纳、奔驰制造标准，享界超级

工厂已储备充足产能，确保订单高效交付（沈腾、黄轩等明星推荐助力热度

持续）。 

3.研发聚焦，技术协同发力。享界品牌研发资金为第一优先级，每月超

1200名工程师与华为驻场团队深度协作，支撑产品快速迭代。 

4.加密渠道网络，专网与集团资源联动。年内计划建成数十家享界专网

用户中心，重点覆盖1-3线城市；同步调动北汽集团渠道资源，加速鸿蒙智

行生态扩容。 

5.品牌共创，强化市场声量。联合华为打造“享界品牌之夜”等IP活

动，近百人金牌销售团队专项赋能，多维提升品牌认知。 



北汽蓝谷将持续深化与华为合作，年内推出多款享界新车型，以规模化

产品矩阵驱动销量增长，坚定实现品牌向上突破。 

问题二：请问北汽蓝谷在财务业绩提升方面有什么举措和目标？ 

答：公司高度重视盈利能力，在三年跃升战略下制定了严格的盈利改善

目标与路线，具体如下： 

1.销售上量。以规模效应作为降本增效的基础，通过产品矩阵拓展、渠

道优化等一系上量举措，夯实盈利改善根基。 

2.结构优化。提升盈利能力高的产品及海外高毛利市场销售占比，加速

极狐国际化认证，推进海外市场布局，争取尽快扩大海外销量贡献。 

3.多维度降本。成本是公司的“一把手工程”，公司今年正在逐步落实

降本举措，严控材料成本、管理和营销费用等，在保障研发总体投入基础上

提高研发效率，同时推进零部件自制比例。 

4.构建全方位盈利生态。除整车销售主业外，公司正通过技术输出、后

市场服务体系构建等多元业务布局，持续拓展盈利增长点。 

问题三：请问极狐后续的车型规划和上市节奏？ 

答：公司针对在售产品会有持续的产品升级和迭代，部分产品后续会推

出增程车型，扩大产品线覆盖细分市场。同时，极狐规划多款全新重磅产品

车型，进入更多的细分市场，扩大品牌销量。目前在规划的车型包括大型

MPV、全新中型轿车、全新中型SUV、大型SUV等，具备纯电和增程双动力，

未来这些产品将陆续推出，进一步丰富产品矩阵，持续扩大销售规模。 

问题四：公司与小马智行合作的 Robotaxi 车型进展？ 

答：北汽新能源与小马智行基于极狐阿尔法T5车型平台和小马智行第七

代自动驾驶软硬件系统技术，合作研发全无人Robotaxi车型，包括自动驾驶

车规级套件研发、车型生产、底盘冗余安全设计、座舱体验创新等方面合作

创新，打造L4级别车规级研发及生产的产业标杆，目前开发工作正在按照计

划推进。 

问题五：公司在海外市场的规划和布局？ 

答：公司正在加大海外市场拓展力度，力争海外销量实现阶梯式大幅度

放量增长。产品方面，8月底前推进极狐在售5款车型的海外认证。渠道方

面，截至目前已签约西亚、南亚、中北美、南欧、南美、非洲等14个国家，

今年还将陆续完成中南美、东南亚、东欧、中亚、西亚等14个国家开发。品



牌方面，公司在初步建立海外品牌认知的基础上多维度整合传播，逐步树立

品牌口碑。今年以来，公司持续拓展极狐海外签约渠道，重点市场拓展工作

有序推进。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2025-7-14 

 


