
证券代码：002366 证券简称：融发核电 

融发核电设备股份有限公司 

上市公司投资者关系活动记录表 

编号：202503 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       □业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                       □电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 
西部证券 刘荣辉 

时间 2025年 7月 16日 14:30-16:00 

地点 烟台市莱山区秀林路2号公司会议室 

公司接待人员 

姓名 
董事会秘书刘宝江 

召开形式 现场会议 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

1、公司目前订单情况及生产情况、排产情况？ 

   答：公司目前在手订单相对充足，各订单按照生产计划有序进行中，

但上半年订单及开工情况较去年同期有所下降。同时公司通过参与招投

标、业务恰谈等形式积极开展市场销售，订单详情请关注公司后续披露

的相关信息。 

2、核电类产品财务确认周期、交付周期、进度款节奏？公司主要产品

毛利率走势及价格走势？ 

   答：公司收入确认的一般原则为：公司在履行了合同中的履约义务，



即在客户取得相关商品或服务控制权时确认收入。 

收入确认的具体方法为：（1）主管道产品和部分大件锻件产品属于

在某一时段履行的履约义务，根据已发生成本占预计总成本的比例确定

提供服务的履约进度，并获得业主代表确认形象进度后，按履约进度确

认收入。履约进度不能合理确定时，公司已经发生的成本预计能够得到

补偿的，按照已经发生的成本金额确认收入，直到履约进度能够合理确

定为止。（2）不属于在某一时段履行的履约义务的石化装备产品以及部

分小件锻件产品，属于在某一时点履行的履约义务。内销收入在公司将

产品运送至合同约定交货地点并由客户接受、已收取价款或取得收款权

利且相关的经济利益很可能流入时确认。外销收入在公司已根据合同约

定将产品报关，取得提单，已收取货款或取得了收款权力且相关的经济

利益很可能流入时确认。公司确认收入的原则及方法在定期报告中均有

详细披露。 

公司核电产品的交付周期因设备类型、复杂性和制造要求的不同而

有所差异。一般情况下，核电站项目为 5年，公司产品加工周期为 2年

以上，其交付周期为 3年左右。 

公司核电产品进度款方面在双方签署合同中有着详细约定，目前核

电产品进度款基本按照双方合同约定执行。 

公司主要核电产品毛利率会受到多种因素的综合影响，存在一定的

波动可能性。价格方面，受原材料价格波动、技术升级及市场竞争等因

素影响，但整体相对稳定。 

3、公司角度来看核电发展后续节奏？ 

答：未来，公司主营业务将继续聚焦于核电装备制造产业，密切关

注国家发展战略，结合公司自身资源条件、能力禀赋以及区域核电产业

布局，持续推动产品在能源、石化、海工、机械等领域多元化发展，提

高应对风险能力，逐步实现稳健可持续发展，充分发挥自身资源储备及

技术优势为国家核电发展做出贡献。 



4、公司在核聚变领域目前进展及已交付情况？公司如何展望后续核聚

变发展节奏？ 

答：核聚变技术的商业化应用是一个长期而复杂的过程，公司也积极关

注其技术发展情况，并参与了前期国际热核聚变实验堆（ITER）项目我

国承制部分的个别部件制造工作。核聚变能被视为人类可持续发展最理

想的未来能源，国家已颁布多项政策支持核聚变发展，公司将持续关注

行业发展动态，积极参与核聚变行业发展。 

5、公司在非核电领域的计划及目标？ 

答：未来，公司将依托在核电装备的加工能力和技术储备，持续加

大非核产品及其他新材料、新技术的研发投入，在不断提升现有产品市

场占有率的同时，积极开拓新客户、新市场、新赛道。 

6、公司主要竞争对手情况？ 

答：公司主营产品因其产品不同其竞争对手也不相同，且产品多为

许可制造，具有一定的准入门槛，新的竞争对手较难进入，目前国内竞

争格局相对比较稳定。 

7、公司出海业务是否有规划？ 

答：公司继续巩固原有区域市场优势地位，增加客户对公司品牌的

认可和粘性，结合市场区域分布特点和产品未来市场需求，继续拓展新

的区域市场，不断提升市场占有率；持续研发投入，为公司开拓新客户、

新市场，夯实老客户、老市场，提供技术支撑。至于海外业务开展情况，

公司会根据不同产品制定不同的发展规划，时刻关注海外市场动态，努

力提高自身产品质量和服务品质，有序开展海外市场开拓。 

附件清单 无 

日期 2025年 7月 16日 

 


