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金现代信息产业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-006 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

 现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

稳泰基金郝宁宁、弘阳信基金国龙、怀新投资韩文芳、奥成投

资丁梦忠、中润基金李坤、中润基金曹聪、财通证券侯建阳、

山东省基金业协会李海卫、山东省基金业协会王国栋、科创金

融办荆兆山、科创金融办潘克彬等 

时间 2025 年 7月 16日（星期三） 

地点 金现代大厦 

上市公司接待人

员姓名 

董事长、总裁 黎峰 

董事会秘书、财务总监 鲁效停 

商务部部长 胡翠梅 

行政部部长 李梦茹 

行政部职员 高杨英杰 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、参观公司展厅 

二、公司董事长、总裁黎峰先生介绍公司基本情况 

三、问答环节 

1、问：金现代公司的业务定位是怎么样的？ 

答：公司成立已逾 20 年，是一家主要为电力等能源行业

的大型央国企提供定制化软件开发的资深 IT 企业，与国家电



网、南方电网、五大发电集团等业内领军企业建立了长期稳固

的合作关系。这是公司的基本盘，保障了公司有一定的抗风险

能力。但是如果该等能源企业在数字化、智能化方面的投资增

长放缓或停滞，仅依靠存量市场份额扩张，公司将面临增长瓶

颈和约束。为突破此限制，公司在上市后，提出了“双轮驱动”

的发展战略，开始谋求转型升级。 

公司的“双轮驱动”战略主要是指：在原有的定制化软件

业务基础上，开辟“第二发展曲线”——大力发展标准化软件

产品。此举旨在通过业务多元化，降低对单一市场增长模式的

依赖，为未来创造更广阔、可持续的增长空间。此外，传统的

电力能源行业虽投资规模庞大，但与中国制造业等的海量市场

相比显得不足，公司目前正在依托标准化软件产品从电力行业

向制造业、军工航天等行业进行拓展。 

公司的战略转型目前正在取得积极进展。主要体现在两个

方面，一是公司已成功开发了一系列具有较强的市场竞争力的

标准化软件产品，包括轻骑兵低代码开发平台、实验室管理系

统（LIMS）、智慧识才管理系统、文档智能处理平台、HSE安

全生产管理系统等；二是，依托于该等标准化软件产品，公司

在制造业、军工航天等非电力行业已取得较多订单，且客户中

包含了较多行业的龙头企业，如航天科工集团、广汽集团、福

田汽车、柳工集团、重汽集团、潍柴动力、达能中国、江中制

药、阜丰集团、苏宠食品、青岛啤酒、日照钢铁、中泰证券、

国元证券等等。 

2、问：公司为什么能实现战略转型？ 

答：1）公司拥有长期服务于大型集团的数字化经验。公

司深耕电力行业已逾 20 年，与国家电网、南方电网、五大发

电集团等业内领军企业建立了长期稳固的合作关系。例如，公

司服务的国家电网，长期位列世界 500强前三位，其数字化水

平相对较高。在为其服务的过程中，公司锤炼、积累了高复杂



度场景的数字化能力，形成了一支拥有丰富经验和技术水平较

高的研发团队，以及完善的研发组织管理体系。 

2）公司的低代码技术平台可大幅提升软件开发效率。公

司自研的轻骑兵低代码 PaaS 平台能够显著降低开发、维护及

交付成本，提高开发的速度，降低对研发人员的要求，与同行

业公司相比，形成差异化竞争力。 

3）公司的 AI 能力正在驱动业务的创新与发展。面对 AI

技术爆发式发展带来的机遇，公司持续引入高层次人才，组建

人工智能团队，大力开展大语言模型（LLM）、图像识别（CV）、

自然语言处理（NLP）、字符识别（OCR）、知识图谱（KG）等

AI技术的研究与应用，并围绕市场和客户需求，将 AI技术创

新应用到公司核心产品中，为客户提供更加智能化的产品解决

方案。 

4）公司经过市场实践与持续优化，构建了以直销客户为

核心，同时积极发展代理商，并推动融合网络销售与渠道销售

的多维销售模式。公司成立了营销中心，深度优化营销体系，

从市场推广、市场促进和市场战略等多个维度为产品销售赋

能。在营销中心的持续赋能下，公司在全国范围内组建了 16

个区域销售中心，如北京、川渝、南方、江浙等，直接面向一

线销售，形成了渗透全国的销售网络。 

5）公司具有低成本交付的能力。依托于公司的项目全过

程管理体系，公司在一定程度上拥有了低成本交付能力，为项

目毛利水平的提升奠定了基础。 

3、问：公司营业收入按产品分类情况如何？ 

答：公司 2024 年度营业收入中，定制化软件开发及服务

占比约为 78%，标准化软件产品开发及销售业务占比约为 22%。

其中，标准化软件产品业务取得积极进展，销售收入同比增长

约为 30%。 

近年来，公司持续推动标准化软件产品的研发，并取得了



阶段性的成果。标准化软件产品业务行业覆盖面广，潜在客户

群体数量庞大。从盈利维度来看，该类业务毛利率显著高于定

制化业务，且项目实施周期、回款周期也相对较短。随着公司

战略的发展，该类业务在公司整体业务中占比的持续提升，将

有力推动公司实现长期稳健发展。 

4、问：公司研发团队组织架构及人员规模？ 

答：公司的研发团队主要由研究院及各产品部门研发团队

组成。 

公司研究院主要负责轻骑兵低代码 PaaS 平台、人工智能

等技术的研发，研究院下设平台与技术研究所、人工智能研究

所等部门。平台与技术研究所，主要负责轻骑兵低代码 PaaS

平台、融合集成平台等通用基础平台产品的建设，为公司市场

开拓、业务创新等提供平台和技术支持。同时，负责推动公司

技术创新与进步，不断提升公司在市场竞争中的技术领先性与

公司竞争力。人工智能研究所，主要负责人工智能等前沿技术

研究及应用创新。研究方向主要包括大语言模型（LLM）、自

然语言处理（NLP）、知识图谱（KG）以及图像识别（CV）、

光学字符识别（OCR）等 AI 技术，并围绕市场和客户需求，将

AI 技术创新应用到公司核心产品，为客户提供更加智能化的

产品解决方案。 

各产品部门研发团队主要负责其他产品的研发，包括实验

室管理系统（LIMS）、智慧识才管理系统、文档智能处理平台、

HSE 安全生产管理系统等。 

公司整体研发人员规模在 500人左右。 

5、问：公司的轻骑兵低代码开发平台可以为客户提供哪

些价值？ 

答：轻骑兵低代码开发平台是公司自主研发的以代码生成

为核心能力的软件开发工具。平台基于公司 20 多年服务大型

企业数字化的成熟经验，以云原生、表单模型双驱动、前后端



分离、安全开放等架构与设计理念进行打造，用户通过可视化

拖拽和快速配置的方式开发软件，无需代码或通过少量代码就

可以快速生成高体验的应用程序，从而使客户降低对开发人员

数量和能力的要求，提高开发效率，降低软件项目开发成本。 

目前，公司已将多年的企业级技术服务经验与 AI 智能中

台等解决方案深度融合，迭代优化为轻骑兵低代码 PaaS平台，

可以为企业提供更加全方位、全周期的数字化转型支撑。 

6、问：公司是如何做到低成本交付的？ 

答：低成本交付是公司走向规模化发展的重要举措，而项

目的全过程管控是实现低成本交付的核心路径。公司目前正在

全面推行全项目的过程管控，覆盖项目前期需求调研到项目验

收等各个环节。公司正在构建标准化的项目管控流程，并对项

目经理进行培训，将管控要求落实到售前、交付、运维等各环

节，大幅降低交付成本。 

关于本次活动是 

否涉及应披露重

大信息的说明 

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 7月 16日 

 


