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证券代码：002161 证券简称：远望谷 

 

深圳市远望谷信息技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-004 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研□分析师会议□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动□现场参观□一对一沟通 

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

1、信达证券股份有限公司：宿一赫 

2、北京方圆金鼎投资管理有限公司：欧依露  

3、光大证券股份有限公司：许丹  

4、兴业证券股份有限公司：吴新婷 

5、前海联合基金：魏甜 

6、华润资本：吴建存 

7、邮储银行深圳分行：刘蜜  

8、民沣资本：黄海山  

9、中天国富证券：李玉田 

10、东方证券深圳分公司：卢政  

11、英大证券：汪瀚  

12、必达控股集团有限公司：方建成  

时间 2025 年 7 月 23 日 

地点 深圳市南山区高新南十道 63 号高新区联合总部大厦 27 楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书：马琳 

高级副总裁：陈晶 

投资公司总助：曾晨晖 

证券事务代表：方晓涛 

投资者关系活动 一、董事会秘书马琳女士向大家介绍公司概况。 
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主要内容介绍 

 

二、就大家感兴趣的问题，展开交流。 

 

问题一：从行业视角看，RFID 技术在不同应用场景（如物流、零售、公共服务等）的

发展成熟度有何差异？公司更倾向于深耕哪些领域？ 

公司战略定位是成为世界一流的以 RFID 技术为核心的物联网行业解决方案供应商，以

RFID 为核心技术的物联网产业是基石，坚持长期主义，聚焦智慧铁路、智慧文化、智慧

服饰零售三大行业，通过 AI 赋能主业提升核心竞争力，大力发展文旅、电力、烟草及其

它新兴行业；同时，积极把握人工智能与物联网深度融合的产业机遇，进军消费物联网

市场，以宠物经济为突破口。 

1、在智慧铁路市场，公司以助力提升中国铁路和城市轨道交通领域数智化水平为目

标，构建了具有行业特色的“AI+RFID”产品体系：（1）基于铁路 25 年市场积累的海量

车号自动识别数据积累，大数据和 AI 可以提升设备自检和稳定性；（2）全天候的运营维

护，AI 技术应用后大大节省人工成本，如铁路牵引供电线路的无人机巡检、高铁线路的

巡检及安全监测等；（3）原来依靠人工判断处理的铁路运行监测图像，AI 技术应用及垂

直模型训练，降低了劳动强度，提升了工作效率。 

2、在智慧文化市场，公司深耕图书馆市场 20 年，已积累国内外 4000 多家图书馆客

户，客户群体还在快速增长；公司凭借“AI+RFID”整体解决方案的差异化水平，基于

RFID 借阅数据的清洗、挖掘、处理，可视化“馆长驾驶舱”可大幅提升图书馆管理效率

和水平；基于通用大模型和垂直大模型的图书馆机器人，将成为上百万家图书馆的“万

事通”，全天候 24 小时为读者提供各类咨询服务。 

3、在智慧服饰零售市场，公司为国内头部服饰品牌波司登、FILA、骆驼等提供了

基于 RFID 技术的整体解决方案；基于 RFID 管理的库存、物流、门店运营数据，领导驾

驶舱将成为各家服饰品牌管理者的经营决策顾问；基于 AI 的客户管理，将极大地提高客

户满意度，提升业务收入。 

4、在智慧文旅市场，以 RFID/NFC 技术为核心，融合 AR 交互与区块链能力，致力

于为文旅行业提供从智慧文创到 IP 衍生服务的全链条科技赋能。在 IP 业务领域已形成

成熟解决方案，涵盖主题临展、演唱会、限量衍生品可信溯源等场景，为景区、乐园及

文化场馆构建沉浸式体验体系。目前业务已覆盖全国 800 余家文旅项目，并成功落地多

个大型 IP 主题临展，通过 AIoT+沉浸式体验服务触达潜在客户 10 亿人次。近期，公司

携手西电广州研究院裴庆祺教授团队正式启动“文创链”平台建设，将依托 Web3 与 RWA

技术构建文旅数字资产生态。 

5、在消费物联网市场，提供面向消费级端侧 AI 硬件和智能解决方案。基于公司现

有产业优势，一是结合宠物经济赛道爆发的机会，打造 AI agent 赋能的智能宠物硬件设

备，并持续推动形成硬件+AI+生态的全周期运营模式，相关智能宠物设备已经在海外上

线发售；二是将推动 AI+空间的智慧解决方案，与公司现有主业实现综合解决方案，持

续拓展智慧空间新商业模式。但目前该业务仍处于孵化阶段，尚未对公司业绩产生较大

影响。 

 

问题二：公司在市场竞争中的核心优势体现在哪些方面（如技术、资源、模式等）？ 

经过多年的市场检验，公司具有一定的优势，主要体现在以下三个方面： 

（1）品牌优势 

公司是我国最早从事超高频 RFID 研究和开发的高科技公司之一，是全球 RFID 行业

知名品牌、中国 RFID 行业龙头企业、中国 RFID 行业首家上市。公司的 RFID 产品及解

决方案历年斩获 RFID 物联网行业多个奖项，是 RFID 物联网行业公认的标杆企业。2009
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年远望谷牌射频识别(RFID)系统获得广东省名牌产品称号，2024 年 3 月远望谷（Invengo）

入选深圳知名品牌企业和湾区知名品牌企业。 

（2）研发优势 

公司设有深圳市射频识别工程技术研究开发中心、基于 RFID 技术的物联网应用工

程实验室、企业博士后科研工作站、射频设备检测实验室，拥有全球领先的电子标签生

产工艺和设备，建有全球领先的 RFID 产品动态性能测试中心，打造了一支高效的研发

团队，构建了全球研发体系，不断提升整体研发水平与创新能力。 

近期，远望谷与西安电子科技大学（西电）共同成立“西电-远望谷深维智能实验室”，

深度耦合西电在电子信息、人工智能方面的科研底蕴，以及远望谷在物联网领域的产业

转化能力，共同打造“AI+物联网”交叉领域标杆实验室。该实验室将在物联网、人工智

能、网络安全方向展开联合攻关与合作，并结合远望谷主营业务进行垂直应用大模型的

研究与训练。十年合作期可以保证远望谷在 AI 算法、算力支持及 AI 人才等方面保持领

先地位。 

（3）一体化优势 

公司已形成“感知层-传输层-应用层”全产业链布局，是全球唯一同时掌握超高频

RFID 芯片、标签、读写器核心技术的中国企业；公司拥有自主研发的 RFID 芯片、电子

标签、读写器、手持设备等产品达 100 多种。 

 

问题三：随着数字化转型加速，RFID 技术与其他新兴技术（如 AI、物联网、大数据）

的融合有哪些新可能性？公司在这方面有何整体思路？ 

面对 RFID 技术与其他新兴技术的融合，公司积极推进 AI 赋能核心业务领域，在智

慧铁路、智慧文化、智慧服饰零售三大主营业务市场实现“AI+服务”全面升级，既提升

了运营效率，又拓展了业务边界。同时，公司积极把握人工智能与物联网深度融合的产

业机遇，进军消费物联网市场，提供面向消费级端侧 AI 硬件和智能解决方案。 

 

问题四：2025 年上半年业绩增长的原因是什么？营业收入情况如何？ 

根据公司《2025 年半年度业绩预告》，公司 2025 年上半年归属于上市公司股东的净

利润预计盈利 6,000 万元—8,500 万元，较上年同期增长 35.06%—91.34%；扣除非经常性

损益后的净利润盈利 950 万元—1,400 万元，较上年同期增长 147.57%—170.11%。公司

上半年业绩较上年同期扭亏为盈的主要原因如下： 

1、公司紧密围绕发展战略和经营管理目标开展各项工作，积极推进主营业务板块业

务发展，营业收入同比实现增长，盈利能力得到提升。 

2、预计非经常性损益对公司净利润的影响额约为 6,000 万元，主要是金融资产公允

价值变动损益及处置收益等。 

营业收入及业绩详细情况，请关注 8 月底披露的半年报的数据。 

 

问题五：公司宠物经济业务具体产品形态是什么？宠物智能设备为什么先做国外的

市场？目前收入规模如何？喂食器如何定价？宠物与服饰用的标签是同类型的吗？ 

1、公司打造 AI agent 赋能的智能宠物硬件设备，并持续推动形成硬件+AI+生态的

全周期运营模式，向市场推出智能宠物设备及 APP，产品方面涵盖智能喂食器、智能猫

砂盆、智能喂水机、RFID 吊牌等。 

2、选择先做国外的市场，主要考虑到国外在宠物方面的立法较为完善，对于宠物经

济的发展有制度的支持。 

3、目前该项业务尚处于孵化阶段，收入较低，尚未对公司业绩产生较大影响。 
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4、产品的定价策略目前主要是：参照海外同类产品进行市场化定价，并结合 AI 功

能付费订阅。 

5、宠物与服饰用的标签类型不同，频段不一样，且需要兼容皮下 RFID 微芯片识别。 

 

问题六：公司所有板块的 RFID 技术底层逻辑是一样的吗？公司专利技术在哪些领

域比较突出？ 

公司各业务板块均基于统一的 RFID 底层技术架构，确保了技术体系的一致性和协

同性。随着 RFID 技术应用场景的持续拓展，市场需求呈现显著增长态势。特别是在 AI

技术深度应用的推动下，RFID 数据的商业价值得以充分释放，进一步驱动行业整体发展。

据市场数据显示，2024 年全球 RFID 标签出货量已达 500 亿片，充分印证了市场的强劲

需求。 

公司专利目前主要覆盖三大技术领域：芯片布图设计专利、电子标签专利、算法专

利，并逐步拓展至智能系统解决方案相关专利。 

 

问题七：本次定增募集资金的情况如何？ 

目前，已收到多个投资人的投资意向书，但目前尚未正式进入询价的阶段。 

 

问题八：关于市值管理，公司未来有哪些举措？ 

首先，公司始终以主营业务为核心，坚持长期主义，积极推进 AI 赋能三大聚焦行业，

拓展业务边界，同时开拓孵化新的市场业务，积极培育新兴业务增长点，持续推动公司

营收规模与经营业绩的稳健提升。 

其次，公司高度重视投资者关系管理工作，通过建立常态化沟通机制、优化自愿性

信息披露等方式，持续提升信息披露的透明度与有效性，帮助投资者更全面、客观地认

知公司价值，从而增强市场对远望谷的投资信心。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2025-7-23 

 


