
 

1 

富奥汽车零部件股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
编号：2025-10 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研□分析师会议 

□媒体采访□业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观  

□其他 

活动参与人员 华福证券 

时间 2025年 7月 28日 15:00-16:30 

地点 富奥汽车零部件股份有限公司 

形式 座谈 

上市公司接待人

员姓名 

富奥汽车零部件股份有限公司： 

董事会秘书：张宁 

规划发展部平台事业规划及项目管理主任：王维国 

财务控制部（董事会办公室）证券事务代表：刘岩 

财务控制部（董事会办公室）预算管理业务主任：贾熳 

研发中心研发管理工程师：杨瑀 

财务控制部（董事会办公室）综合事务主管：沈相君 

交流内容及具体

问答记录 

1、问：富奥股份成立智能转向、智能悬架合资公司的背

景和目的是什么？ 

答：公司与一汽集团基于战略共识，深度开展协同合作，

针对智能转向、智能悬架（含空气弹簧）产品线，分别与一

汽股权公司合资设立富奥智能转向公司、富奥智能悬架公司，

借助公司已有的研发基础和一汽集团的资源支持，转向和悬

架两个产品线将加速实现全面电动化产品的量产落地，助力

富奥“大底盘”战略落地，实现市场渠道、制造能力与研发

资源的深度整合与高效协同，形成全链条优势。 
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2、问：请介绍公司智能转向产品情况及进展？ 

答：公司 C-EPS、DP-EPS、产品获得国内订单，并实现量

产。冗余 R-EPS已完成样件开发。 

3、问：公司未来是否有向人形机器人领域发展？ 

答：公司持续聚焦主责主业，持续深耕汽车零部件领域

的研发、生产及销售，通过技术升级与品质提升，不断巩固

市场地位并拓展业务版图。鉴于汽车零部件与人形机器人零

部件在应用场景、技术标准及性能要求等维度存在显著差异，

公司当前既定战略规划仍以汽车零部件业务为核心。未来，

公司在人形机器人领域更偏向于应用方面。 

4、问：富奥股份产品布局广泛，与其他汽车零部件企业

相比，优势有哪些？ 

答：富奥股份公司 1998 年成立，在企业规模、产品系列、

研发能力、客户覆盖、资源布局均具有一定优势的混合所有

制汽车零部件上市公司。公司以客户市场为核心，以战略规

划为前提，突出自主研发能力建设，全面布局符合公司战略

方向和整车技术发展趋势的新项目，集中精力开展传统产品

的转型升级。公司产业链布局完整，以底盘、汽车电子、热

系统、减振器等产品为主导，并强化自主核心技术，研发实

力突出，建立核心人才库，研发团队建设得到持续完善，在

全国范围内建有 10 家省级技术中心，1 家市级技术中心，11

个 CNAS认可实验室。客户资源优质，与众多知名车企合作稳

定。国际化布局逐步完善，海外自主建立工厂、开展国际并

购，具备全球协同能力；持续深化全价值链降本增效，成本

控制高效。 

5、问：未来公司在客户开拓方面有怎样的布局？ 

答：公司始终高度重视外部市场的开发工作。“十四五”

以来，公司以强化自主研发能力、深化低成本战略为重要支

撑，将提升外部市场收入作为核心目标，在国内自主品牌及
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新势力车企等客户的拓展上取得了显著成效——外部市场收

入占比已从“十三五”初期的 14%大幅提升至 30%，其中电控

减振器等产品的外销收入增长尤为突出。2024 年，公司全年

新增订单 307 项，其中外部市场订单 142 项，外部订单收入

占比达到 48%；新能源类订单占比超 80%，覆盖底盘、热管理、

智能网联、泵类等多个产品系列。未来，公司将持续加大外

部市场开拓力度，进一步优化客户结构，巩固并扩大在新能

源及智能化领域的市场份额。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

否 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件） 

无 

 


