
证券代码：002688 证券简称：金河生物 

金河生物科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2025-005 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访 业绩说明会 

□新闻发布会□路演活动 

□现场参观  

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

诺安基金、中国人寿保险(集团）、杭州宸青投资管理、耕霁(上

海)投资管理、北京富纳投资、IncTar Cap、上海顺领资产管理、

南京睿澜私募基金、上海申银万国、上海嘉世私募基金、平安银

行、亚金资本、上海睿亿投资、福建金牛投资管理、深圳市四海

圆通投资、海南羊角私募基金、浙江米仓资产管理、粤佛私募基

金管理（武汉）、乐世资本管理(深圳)、广发证券、申万菱信基

金、东兴证券、中信证券、浙商证券、深圳中天汇富基金、光大

证券、KCapitalManagementLimited、深圳量度资本投资管理、

国盛证券、华创证券、银河证券、鸿运私募基金管理(海南)、天

风证券、华安证券、西部证券、华夏基金、国投证券、华鑫证券、

国泰海通证券、深圳市尚诚资产管理、伟星资产管理(上海)、南

方天辰(北京)投资管理、上海益和源资产管理 

时间 2025年 7月 31日（周四）上午 10:00-11:00 

地点 线上电话交流 

上市公司接待人

员姓名 

董事、董事会秘书路漫漫 

投关总监 王燕 

证券事务代表 高婷 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司经营情况介绍 

上半年公司取得了良好的经营业绩，收入和利润实现了同比

双增长。上半年公司实现营业收入 13.90亿元，同比增长 30.45%；

实现归母净利润 1.38亿元，同比增长 51.52%；实现扣非归母净

利润 1.28亿元，同比增长 50.88%。化药板块业绩迅速增长是公

司本期整体业绩大幅提升的主要原因，上半年化药板块实现收入

8.60 亿元，同比增长 72.15%，占营业收入的 61.83%。分板块看： 

兽用化药板块：销量和整体利润水平持续向好。2025年 1-6



月，主要产品金霉素预混剂销量较去年同期相比有较大增长，国

内外市场均实现了同步增长。另外，今年上半年原材料玉米价格

较去年同期相比下降 11.90%，能源、煤炭等其他辅助材料的价

格也有不同程度的下降，使得今年金霉素的生产成本继续下降。 

分市场看：美国化药市场销售形势近两年持续向好，产品销

量持续增长，牛用金霉素市场进一步增加，金霉素饮水剂产品（美

国唯一的产品）的销量逐步增长。今年 5月 1日起，为应对美国

加征关税的影响，公司对美国市场金霉素终端售价进行了上调，

上调后销量并没有受到影响，上半年美国子公司销售额实现了稳

步增长。同时，公司对美国以外的其他海外市场进行了积极的开

拓，整体销量表现较好。 

国内金霉素销量增加的主要原因：一是 2024 年公司金霉素

预混剂产品获得靶向动物羊批文，增加了应用场景，此外牛和兔

的药号也在申报中，预计未来反刍动物将有 2万吨左右的市场增

量空间；二是随着下游生猪养殖端盈利状况改善，市场需求回暖，

公司通过大力拓展销售渠道，实现了金霉素国内市场占有率和渗

透率的进一步提升。 

2025年六期工程全面投产土霉素产量、销量也实现了同步增

长。目前，六期工程已达到满产状态。六期工程由于一季度处于

产能爬坡期，预计明年会贡献更多收入。 

另外，在合成生物方面，2024年公司与上海交大生命科学技

术学院签署了战略合作协议，今年有望落地部分合成生物产品。 

兽用生物制品板块：国内竞争依然比较激烈，今年上半年收

入较去年同期相比基本持平，公司主打产品蓝耳灭活苗继续保持

稳定的市场份额，布病疫苗 2024 年开始进行全面推广，市场反

应良好，尤其在安全性方面得到了客户的一致认可，预计下半年

销量有更多增加。 

 新产品方面：猪伪狂犬病灭活疫苗已经获得兽药生产批准文

号，预计年内上市销售；猪乙脑疫苗、牛结节性皮肤病灭活苗、

新支腺流四联灭活疫苗有望今年上市；今年年底有望获得猪瘟

E2 蛋白苗的文号，届时由吉林工厂进行生产；非洲猪瘟疫苗目

前处于中试生产阶段，拟向农业农村部申报临床。 

宠物业务：公司今年开始加大宠物业务布局力度，目前在售

产品 15 个，其中保健品 8 个（自有品牌）、功能性食品 6 个、

狂犬疫苗 1个；正在申报的产品十多个，包括驱虫药、治疗药以

及疫苗产品。公司将宠物业务作为重点战略板块有序推进。 

此外，公司研发了一款宠物 APP—艾宠易，将 AI赋能宠物板

块，预计近期上线，一期功能涵盖表情识别、图片识别、养宠百



科、商品选购等，二期、三期功能会上线 AI问诊、AI诊疗等功

能。 

二、投资者主要交流内容 

Q1：今年下半年金霉素的量和价的展望？ 

A1：今年下半年预计国内外金霉素销量继续保持增长趋势。目前

来看，下半年美国下游市场需求较旺。由于关税原因影响，美国

进口其他地区的牛肉减少，美国本土的养牛业积极性增加，利润

提升后增强了用药意愿。美国养猪业也处于盈利状态，因此美国

市场金霉素销量会保持继续增长。其他外销市场公司今年进行了

积极的开拓，增加了新区域和新客户，销量也会增长。国内经过

近几年的市场推广工作，渗透率和占有率也在进一步提升，大客

户逐步使用或者增加用量。此外，羊养殖市场也在进一步推广。

因此国内销量预计也将继续保持增长的趋势。价格方面，在保证

销量不受影响的情况下，公司有计划对国内和美国以外的外销市

场进行提价，后续将根据市场情况择机而行。 

Q2：金霉素拿到羊的批文了，今年预计在羊上有多大的销量？考

虑到猪肉稳定性的情况，如果牛羊都能拿到批文，牛羊对我们金

霉素的增量有多大？  

A2：今年上半年，国内金霉素销量增加的主要原因是靶向动物羊

使用量的增加。国内反刍动物整体的增量空间约 2 万吨左右，未

来随着公司获得金霉素在靶向动物牛的批文后，将对公司金霉素

的销量增加产生较大贡献。 

Q3：土霉素的毛利较低，考虑到今年全年土霉素销量的增长，公

司对全年化药整个板块的毛利率是如何展望的？ 

A3：近年来土霉素市场价格波动较大，但目前来看有逐渐上涨的

趋势。随着六期项目建成投产，土霉素产量也同步增加，生产成

本会呈逐渐下降的趋势。目前金霉素产品的毛利率约 40%左右，

整体化药板块的毛利率预计维持相对较高水平。 

Q4：上半年疫苗板块的不同产品的收入拆分？ 

A4：上半年疫苗板块整体收入 1.55 亿元，收入贡献较大的产品

主要有蓝耳灭活苗、猪支原体单针、支原体双针、圆环疫苗、圆

支二联苗等。布病疫苗目前处于积极推广及中标待发货状态。 

Q5：公司宠物 APP 的盈利模式是怎么样的？是作为平台收取佣

金，还是主要卖自有产品？ 

A5：“艾宠易”APP中的商城既有自有产品，也有代理的其他公

司的产品，这也是盈利模式之一。另外后续将上线 AI 问诊、AI

诊疗功能，也是盈利的渠道。目前，APP尚未上线，具体盈利模

式将根据上线后情况调整优化。 



Q6：上半年固体废物填埋收入减少是什么原因？下半年如何展

望？ 

A6：固体废物填埋业务收入减少属于阶段性原因，未来将逐步恢

复。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025 年 7 月 31 日 

 


