
广东绿通新能源电动车科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2025-002 

投资者关系活

动类别 

☑特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位名称 

LCRICH CAPITAL 

MANAGEMENT 
华泰柏瑞基金 闻天私募 

百嘉基金 华源证券 西部利得基金 

北京信弘天禾投资 汇添富基金 新华基金 

冲积资产 九鼎投资 鑫元基金 

创金合信 九泰基金 易方达 

大成基金 留仁资产 银华基金机械 

东证资管 摩根华鑫 银泰证券 

佛山市东盈投资 宁银理财 永赢基金 

歌汝私募 农银汇理 长盛基金 

光大保德信基金 诺德基金 长信基金 

广东恒健投资 前海联合基金 招商基金 

广发基金 人保资产 中庚基金 

广州市知本复利投资 上海冲积资管 中国国际金融 

国寿养老 上海季胜投资 中国人保资管 

国泰海通 上海筌笠资管 中加基金 

国泰基金 上海五聚资管 中信建投基金 

国信汽车 上海涌乐私募基金 中信证券 

杭州宽合私募基金 上海云汉资管 中信资管 

杭州优益增 申万菱信 中银资管 

红华资本 深圳前海华杉资管 中邮创业基金 

宏利基金 太保资产 中再资管 

鸿道投资 天风证券 朱雀基金 

湖南源乘私募基金 天弘基金  

华安资产 万家基金  
 

时间 2025 年 8 月 5 日 20:00-21:30 

地点 “进门财经”网络电话会议 

上市公司接待

人员姓名 

董事会秘书 江文秀 

证券事务代表 黄晓伟 



其他接待人员

姓名 

大摩半导体创始人、董事长：乔晓丹 

大摩半导体创始人、副总经理：王建安 

大摩半导体副总经理：王翔 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

投资者提出的问题及公司回复情况： 

一、公司本次收购大摩半导体的核心战略意义是什么？ 

答：公司近期公告了关于收购江苏大摩半导体科技有限公

司（以下简称“大摩半导体”）部分股权并对其增资的事项，本次

事项符合公司积极开展投资和并购活动，探索企业战略转型升

级，寻求第二增长曲线的战略规划，也是公司突破主业困局的

关键举措。受市场竞争和全球贸易摩擦加剧尤其是美国“双反”

调查等因素影响，公司主业持续承压，寻找新的增长引擎已成

为公司实现可持续发展的必经之路。基于对中国半导体产业国

产化替代浪潮的深度研判，公司拟切入半导体前道量检测设备

领域。 

大摩半导体专注于集成电路及半导体晶圆量检测领域，致

力于为全球客户提供再制造、升级改造与技术服务、自研设备

的综合解决方案，主要通过提供高稳定性、品类丰富的前道量

检测修复设备、配件及技术服务来满足客户的全方位需求。如

本次收购实施成功，公司将实现向半导体领域的战略转型和产

业升级，将对公司后续在半导体领域的产业布局奠定良好基础

和开启新起点，对公司而言具有重大战略意义。 

二、请介绍大摩半导体的业务和财务情况。 

答：大摩半导体成立于 2017 年，系半导体前道量检测设备

解决方案供应商，主要为半导体制造过程中良率提升提供前道

量检测修复设备、维保技术服务、量检测设备配件和设备及零

部件研发等综合解决方案。通过多年技术服务与再制造业务，

大摩半导体开发了高质量的客户群体，塑造了优秀的客户口碑。



近年来，大摩半导体营业收入稳健增长，从 2022 年 19,098.90

万元提升至 2024 年 27,786.27 万元，复合增长率达 20.62%；利

润规模稳步提升，净利润从 2022 年 4,774.55 万元提升至 2024

年 6,493.43 万元，复合增长率达 16.62%，在细分领域跻身头部

阵营。 

三、本次交易方案中关于交易对手方用交易价款的 36%购

买上市公司股票是基于什么考虑？ 

根据公司与大摩半导体拟签署的《股权购买及增资协议》

相关约定，公司有权基于协议的履行情况要求本次交易中的股

权转让方以不少于其在本次交易中已取得及将取得的全部交易

价款（扣除相关税费后）的 36%，从二级市场购买上市公司股

票，并对股票进行自愿锁定或质押，后续根据大摩半导体的业

绩完成情况予以逐年解禁。上述安排的核心目的在于深度绑定

股权转让方与上市公司长期利益，激励其持续提升大摩半导体

的经营业绩，从而支撑上市公司整体业绩增长并促进上市公司

市值健康、稳定地发展。 

四、前道量检测修复设备较全新设备有什么竞争优势？ 

答：主要有以下三点优势： 

1．显著的价格优势：大摩半导体提供的修复设备售价大幅

低于同等全新设备售价，很大程度降低了客户的采购成本； 

2．高效的交付能力：相较于国际品牌（如 KLA 等知名设

备厂商）较长的供货周期，大摩半导体依托现有成熟制程设备

库存储备，能够提供更短的交付周期； 

3．可靠的运维服务保障：大摩半导体提供及时响应的后续

运维服务，确保设备长期稳定运行，最大限度保障客户产线效

率。 



五、请介绍大摩半导体的维保技术服务。 

答：前道量检测设备作为高精密仪器，其稳定运行对保障

下游芯片产线至关重要。若设备维护不及时或发生故障，将直

接影响产线稳定性，严重情况下可能导致产线大幅减产甚至停

工。因此，下游客户在选择设备供应商时，不仅关注设备本身

的性能与验收标准，更高度重视供应商持续、可靠的运维服务

能力。 

大摩半导体依托多年深耕积累的丰富修复经验、成熟技术

体系、专业的工程师团队及丰富的备品备件资源，具备高效应

对前道量检测设备全生命周期内各类技术挑战的能力。其为客

户提供涵盖预防性维护、故障诊断与排除、设备性能调试与优

化等在内的全方位维保技术服务，最大程度保障设备稳定运行，

持续提升客户产线效率。目前，大摩半导体的技术服务客户主

要包括中芯系、积塔半导体、台积电（TSMC）、德州仪器（TI）

等。 

六、大摩半导体在维保技术服务上有什么行业壁垒或者竞

争优势？ 

大摩半导体的维保技术服务壁垒主要建立在技术人才、备

品备件供应链和客户资源三个方面，具体而言： 

1．在技术人才上，大摩半导体技术团队核心成员来自

KLA、日立等国际原厂，拥有 10 余年的半导体设备经验，具备

深度技术修复能力，可解决高难度设备故障，设备翻新修复率

位于行业前列； 

2．在备品备件供应上，大摩半导体建立了多渠道供应体

系，如从二手设备拆解获取稀缺备件、建立维修团队修复故障

备件、光源和光学器件等耗材实现部分国产化，大摩半导体在

成熟制程上的备件库存量和品类广度较为丰富，且有较强的时



效性保障； 

3. 在客户资源壁上，大摩半导体在设备销售与维保服务上

充分协同发展，设备销售带动维保服务业务，设备客户自然转

化为维保客户，如中芯国际等客户通过设备合作切入维保服务

业务。 

如本次收购实施成功，上市公司向大摩半导体增资 8,000

万，将进一步扩大其人才储备、备件供应和客户资源，进一步

巩固大摩半导体在维保技术服务领域的竞争壁垒。 

七、在维保技术服务上未来发展如何规划？是否有望向先

进制程拓展？ 

大摩半导体在维保技术服务上未来将采取差异化切入的策

略，在成熟制程上，承接更多原厂退出的成熟制程维保市场，

进一步提高现有客户如中芯国际的维保订单份额，目前国内成

熟制程维保存量市场空间广阔，大摩半导体在成熟制程领域仍

有很大的增长空间；在先进制程上，目标优先服务国内重点客

户，因部分客户无法获得原厂支持，会在维保上面临更多的困

境，大摩半导体的切入一方面是基于商业化的考虑，另一方面，

也是作为国内服务商的一份责任。 

八、收购后续进度如何？还要履行什么程序？ 

答：本次交易已经公司第四届董事会第二次会议审议通过，

根据《上市公司募集资金监管规则》《深圳证券交易所上市公

司自律监管指引第 2 号——创业板上市公司规范运作》等相关

规定，本次交易尚需提交公司股东会审议。待股东会审议通过

后，方可开展协议签署、支付价款、股权交割等事宜，本次交

易最终是否完成具有不确定性，敬请各位投资者注意投资风险。 

九、公司在主业方面今年的规划如何？ 

答：公司高度重视主业的发展，在美国市场承压的情况下，



从市场端，公司进一步加强非美市场的营销开拓，抓住东南亚、

中东、欧洲等重点市场和客户，拓展销售渠道，巩固与现有客

户合作，挖掘市场。从今年一季度情况来看，非美和国内市场

占比已提升至 85.37%；在国内市场，公司也在升级优化营销网

络，筛选优化经销商，加强指导培训，规范售后流程，夯实品

牌建设；从产品端，公司不断加速电动全地形车（UTV）、清

洁车等新产品研发与出口。此外，公司通过供应链优化、生产

效率提升等措施加强成本管控，增强产品竞争力。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2025 年 8 月 5 日 

 


