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证券代码：300047                证券简称：天源迪科                公告编号：2025-39 

深圳天源迪科信息技术股份有限公司 

2025 年半年度报告摘要 

一、重要提示 

本半年度报告摘要来自半年度报告全文，为全面了解本公司的经营成果、财务状况及未来发展规划，投资者应当到证监

会指定媒体仔细阅读半年度报告全文。 

所有董事均已出席了审议本报告的董事会会议。 

非标准审计意见提示 

□适用 不适用 

董事会审议的报告期利润分配预案或公积金转增股本预案 

□适用 不适用 

公司计划不派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。 

董事会决议通过的本报告期优先股利润分配预案 

□适用 不适用 

二、公司基本情况 

1、公司简介 

股票简称 天源迪科 股票代码 300047 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

变更前的股票简称（如有） 无 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 谢维 曾孟怡 

电话 0755-26745678 0755-26745678 

办公地址 
深圳市福田区广夏路 1 号创智云中心

A 栋 24-25 层 

深圳市福田区广夏路 1 号创智云中心

A 栋 24-25 层 

电子信箱 v-mailbox@tydic.com v-mailbox@tydic.com 

2、主要会计数据和财务指标 

公司是否需追溯调整或重述以前年度会计数据 

□是 否 

 本报告期 上年同期 
本报告期比上年同期

增减 

营业收入（元） 4,147,759,056.96 3,477,619,127.73 19.27% 

归属于上市公司股东的净利润（元） 34,879,632.84 30,605,281.83 13.97% 

归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净 32,766,765.04 26,041,402.80 25.83% 
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利润（元） 

经营活动产生的现金流量净额（元） 677,215,589.99 270,158,542.73 150.67% 

基本每股收益（元/股） 0.0547 0.0480 13.96% 

稀释每股收益（元/股） 0.0547 0.0480 13.96% 

加权平均净资产收益率 1.06% 0.92% 0.14% 

 本报告期末 上年度末 
本报告期末比上年度

末增减 

总资产（元） 6,728,176,084.22 7,678,262,607.97 -12.37% 

归属于上市公司股东的净资产（元） 3,293,476,267.58 3,268,250,358.58 0.77% 

3、公司股东数量及持股情况 

单位：股 

报告期末普通

股股东总数 
106,588 

报告期末表决

权恢复的优先

股股东总数

（如有） 

0 

持有特别表

决权股份的

股东总数

（如有） 

0 

前 10 名股东持股情况（不含通过转融通出借股份） 

股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 
持有有限售条

件的股份数量 

质押、标记或冻结情况 

股份状态 数量 

陈友 境内自然人 8.18% 52,137,772 41,353,329 质押 12,736,943 

陈兵 境内自然人 2.40% 15,287,188 15,287,188 不适用 0 

陈鲁康 境内自然人 2.28% 14,547,518 10,910,638 不适用 0 

杨文庆 境内自然人 2.09% 13,314,632 10,735,974 不适用 0 

谢晓宾 境内自然人 1.86% 11,870,453 11,870,453 不适用 0 

江苏佳阳资产

管理有限公司 
境内非国有法人 0.94% 6,000,000 0 不适用 0 

谢雄友 境内自然人 0.75% 4,765,540 0 不适用 0 

香港中央结算

有限公司 
境外法人 0.60% 3,853,180 0 不适用 0 

叶东生 境内自然人 0.33% 2,096,877 0 不适用 0 

中国农业银行

股份有限公司

－华夏创业板

动量成长交易

型开放式指数

证券投资基金 

其他 0.30% 1,896,800 0 不适用 0 

上述股东关联关系或一致行动的说

明 

公司主要自然人股东陈友、陈兵、陈鲁康、杨文庆、谢晓宾之间不存在关联关

系，也不存在一致行动，未知上述其他股东之间是否存在关联关系及一致行动。 

前 10 名普通股股东参与融资融券

业务股东情况说明（如有） 

江苏佳阳资产管理有限公司通过海通证券股份有限公司客户信用交易担保证券账

户持有 6,000,000 股。谢雄友通过国信证券股份有限公司客户信用交易担保证券

账户持有 4,765,540 股。叶东生除通过普通证券账户持有 28,154 股外，还通过国

投证券股份有限公司客户信用交易担保证券账户持有 2,068,723 股，实际合计持

有 2,096,877 股。 

持股 5%以上股东、前 10 名股东及前 10 名无限售流通股股东参与转融通业务出借股份情况 

□适用 不适用 

前 10 名股东及前 10 名无限售流通股股东因转融通出借/归还原因导致较上期发生变化 

□适用 不适用 

公司是否具有表决权差异安排 

□是 否 
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4、控股股东或实际控制人变更情况 

控股股东报告期内变更 

□适用 不适用 

公司报告期控股股东未发生变更。 

实际控制人报告期内变更 

□适用 不适用 

公司报告期实际控制人未发生变更。 

5、公司优先股股东总数及前 10 名优先股股东持股情况表 

 

公司报告期无优先股股东持股情况。 

6、在半年度报告批准报出日存续的债券情况 

□适用 不适用 

三、重要事项 

公司聚焦产业数智化转型，持续发展人工智能、大数据、云计算、物联网、信息安全等先进技术，

业务领域涵盖运营商、金融、政府及其他大型企业。报告期内，公司营业收入 414,775.91万元，较去

年同期增长 19.27%，归母净利润 3,487.96万元，较去年同期增长 427.44万元，增长 13.97%。主要影

响因素有:2024年 9月收购金华威 45%的剩余股权并表增加归母净利润 1998.95万元，计提信用减值损

失较去年同期减少净利润 1,332.34万元，其他收益较去年同期减少净利润 840万元。公司经营性现金

流为 67,721.56万元，较去年同期增长 150.67%，经营质量持续向好。 

（1）主要业务板块的经营情况 

通信业务板块  

围绕电信运营商数智化转型以及高质量发展的要求，公司业务整体框架全面与运营商组织对齐，深

度捆绑新质生产力，全面推进信创建设，为运营商集团总部、省分公司以及专业公司提供创新的产品和

服务。在报告期内，AI+贯穿了公司各类产品和解决方案，赋能运营商各级组织的经营管理、业务发展

和服务保障。整合公司各业务单元的专业积累，为运营商提供低空经济类解决方案及产品。 

在中国电信市场，公司核心的 BSS产品紧密配合客户的业务变革、组织变革和降本增效的发展要求，

积极参与中国电信集中化业务，支撑战新业务快速加载，围绕渠道、产品、经营、客户、财务、运营等

各业务领域数字化工作的深入开展，坚持落实 AI+思想和行动，与电信运营商各级部门以及专业公司保

持紧密沟通，深度理解客户的要求，为客户提供有竞争力的产品和解决方案。强化企业在大数据领域的

数据治理、数据加工以及数据应用等能力，积极参与中国电信数据要素业务建设。 
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在中国联通市场，依托智能体应用开发平台的技术优势，其强大的技术架构可支撑多源数据融合处

理，丰富的功能模块覆盖智能客服、智慧运营等多元场景，为智能应用开发提供高效 “技术引擎”。

紧抓联通 A 计划智能应用建设的战略契机，公司深度联动联通总部与各省分公司，帮助中国联通多智

能场景应用快速开发，提升智能应用构建水平。 

在中国移动市场，聚焦中国移动政企业务支撑与智能化应用支撑两大核心领域，精准对接行业发展

需求。在政企业务支撑方面，瞄准数智运营平台、商机中心等建设契机，深度参与平台架构设计与功能

开发，助力中国移动实现政企客户全生命周期管理的数字化升级，提升商机转化效率与客户服务质量。

在智能化应用支撑领域，以智能培训、智能标书、解决方案生成等产品为核心抓手：智能培训加速员工

对政企业务知识的掌握；智能标书工具整合历史数据与招标要求，快速生成合规性高、竞争力强的投标

文件，并智能进行标书检查；解决方案生成系统则基于行业案例库，为教培领域客户输出个性化智能化

转型方案。多维度发力下，全面助力中国移动提升教培领域及政企服务的智能化水平，巩固市场竞争力。 

报告期内，公司在通信行业的收入为 22,703.27万元，较去年同期下降 13.67%，营业成本较同期

下降 16.24%，毛利率提升 2.14%。主要原因为三大电信运营商资本化开支进一步压降，公司增加在 AI

智能化方向的研发投入，赋能运营商数智化转型，获取创新业务市场，同时提升研发效能，成本管控效

果呈现。 

金融业务板块 

在金融 IT服务领域，公司在传统业务范畴内精益求精，深耕客户并挖掘客户价值。报告期内，大

型银行客户信创改造进入尾声，收紧预算，中小行信创改造逐步启动，受此影响，公司大客户传统业务

收入和利润减少。公司在保有大型银行市场份额的同时，积极拓展大型银行分行和中小银行市场，同时

借助公司在信创、人工智能、大模型等前沿技术上的积累，加强在金融行业的融合创新，不断探索新的

商业机遇，形成特色产品方案，拓展新客户。报告期内，公司研发出反洗钱报告、信贷报告、法律合规

知识库和代码分析等产品和解决方案，并逐步获得客户订单。报告期内，公司积极拓展境外市场，在境

外银行的市场和收入保持稳定增长。 

在金融业务外包领域，公司主要客户是国内大型银行和头部互联网企业。公司深刻了解金融企业贷

前、贷中、贷后的需求和痛点，积累了丰富的项目运营经验和持续进化迭代客户服务经验，具备了提供

客户全生命周期的综合解决方案能力。公司深入参与客户业务流程，客户关注业务连续性和稳定性，因

此业务黏性高，合同到期续签率高。公司实现运营管理过程软件化、算法化、模型化、智能化的生产调

度，通过对所有项目运营情况实时进行健康状态评估监测和项目交付全生命周期的管理，提升交付品质

和客户口碑。通过数字化的管理平台，持续提升公司的运营效率。 
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报告期内，公司在金融行业收入为 33,046.15万元，较去年同期下降 11.20%，成本同比下降

12.20%，毛利率提升 0.82%。公司将加速 AI 数智化产品在金融行业的应用，立足银行业务的同时，发

展非银金融业务，提升风控技术，通过项目管理信息化手段提升人员利用率等方式提升在金融行业的利

润率。 

政企业务板块 

在政府行业，公司主要聚焦在政府行业的优势领域，如：司法、住建、城管、政府数据局等政府垂

直行业，在公安行业，聚焦：公安、交管、侦查、情指、出入境业务，推广优势产品，深耕市场。报告

期内，政府行业大模型、智能化相关创新需求逐步涌现，公司加强集团内技术共享，引入研究院技术力

量，加快 AI、无人机、智能体在核心领域的创新和场景应用落地。公司严控低毛利或回款质量差的合

同，商业机会较去年同期有改善。 

数字化采购业务稳步发展，继续保持央企采购商城市场占有率第一。产品研发方面，发布了新产品

“智能商品中心”，该产品结合已有的价格库和标准商品库解决方案，进一步助力客户高效、合规的进

行商品运营和管理；继续扩大智能物资治理和智能价格库产品在市场中的覆盖；发布了智能辅助评审

1.0 版本，全面进入智能辅助招标/非招评审领域。与众多客户探索、共创采购场景+AI解决方案，并形

成采购 AI助手等产品并开始进行推广。业务拓展方面，在存量客户的订单量保持稳定的同时，新拓展

了包括中国南水北调集团、中粮集团、中广核集团、万华化学集团等多家央国企及大型集团型民企客户。

市场推广方面，我司持续参加行业会议和论坛，在《2025数字化采购发展报告》中连续被评为先锋案

例及优秀采购供应链智能化技术服务商，荣获《中国招标》2025年度交易领域 AI应用卓越创新实践单

位。 

时空大数据向空间智能的迈进。公司持续深耕优势领域（智能网联汽车、农险遥感分析服务、无人

机），并结合数字孪生，人工智能加速推进应用场景创新。参与多个车厂的系统建设，包括地图采集平

台、车路云一体化平台、自主泊车应用等；农险遥感分析服务在多地持续为承保理赔工作提供支撑。无

人机方面，在“三维建模的无人机飞行空域构建”、“基于 GIS网络分析及空间分析技术的三维动态航

路规划”、“基于深度学习的故障检测”等技术方向重点突破。 

ICT产品销售及增值服务板块 

报告期内，传统 ICT 产业需求总体保持稳定，公司华为业务稳健增长；算力和低空产业蓬勃发展，

公司超聚变、大疆业务持续增长。报告期内，公司全资子公司金华威设立香港孙公司，积极探索国产算

力“出海”机会，拓展境外市场；公司积极推动软、硬件业务融合，聚焦运营商主业，推出“空中无线

网络优化”等解决方案；报告期内，ICT产品销售业务收入 35.03 亿元，较去年同期增长 27.55%。 

（2）持续研发投入，鼓励价值创造 
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公司持续研发投入，打造出一系列具有自主知识产权的 AI产品和应用。 

公司的 AIGC系列产品快速成长，通过融入数字人技术，已经拥有智慧教育、智慧培训、智慧视频

三大产品，已经应用于央国企培训、建筑行业培训、营销推广等场景。 

公司的数字员工产品，通过结合人工智能和 RPA等智能自动化技术，可以取代重复性的操作，大幅

减少一线员工的数据录入、信息核对、报表生成等日常繁琐工作量。已经在通信和电商领域得到应用。 

基于大模型的强大多模态处理能力，公司针对电信诈骗犯罪，开发出一系列反诈产品，包括银行侧

反诈模型、公安侧资金流分析系统、电信侧智能反诈劝阻系统等，获得多个行业的客户共同认可。 

在 AI原生应用产品方面，基于公司的智能体平台，已经开发出智能营业受理、订单智能运维等智

能体，在通信行业得到应用。 

报告期内，在 AI技术方面，公司持续提升包括 AI生态认证、大模型发布、算法备案等基础能力。

完成技术适配与模型支持，完成多个国产 GPU厂商产品适配，形成标准化镜像支持业务单元部署。公司

从大模型智能体向多智能体阶段迈进，重点推进智能体之间的分工协作。 

在 AI产品管理方面，公司将在智能化推广方面整合集团资源，加大协同，努力构建公司第二增长

曲线。上半年，公司完成 25个 AI产品入库，发布新版 AI产品手册，在运营商、公安、银行等领域孵

化 AI升级方案，并获客户高度认可。 

（3）加强人才培养，提升管理能力 

报告期内，公司着力培养新人，充实人才梯队。化组织架构、降低后台成本，考核激励向创造盈利

的管理者和团队倾斜。报告期内，公司积极推动 AI赋能运营管理，促进研、产、销协同，集团内部合

作与协同。报告期内，公司进一步加强内部控制管理，拉通财务和运营数据，统一运营和财务核算口径，

实现商务半垂直化管理，进一步推动企业管理的规范化，标准化，促进公司稳健发展。 


	一、重要提示
	二、公司基本情况
	1、公司简介
	2、主要会计数据和财务指标
	3、公司股东数量及持股情况
	4、控股股东或实际控制人变更情况
	5、公司优先股股东总数及前10名优先股股东持股情况表
	6、在半年度报告批准报出日存续的债券情况

	三、重要事项

