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投资者关系活动

类别 

□特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

□现场参观             

☑其他  电话会议  

参与单位名称 永赢基金、华安基金、华夏基金 

时间 2025年8月13日 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

董事、副总裁、董事会秘书、代理财务总监 刘明 

IR总监 何欣 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、简要介绍公司主营业务等基本情况 

公司董事、副总裁、董事会秘书、代理财务总监刘明简要介绍了公

司主要业务及 2025年半年度经营情况。 

公司保持一贯稳健的发展态势，报告期内实现营业收入 76,080.80

万元，较上年同期增长 10.83%；实现归属于上市公司股东的净利润为

11,511.81 万元，较上年同期增长 8.35%；实现归属于上市公司股东的扣

除非经常性损益的净利润为 10,323.00 万元，较上年同期增长 9.26%，剔

除股份支付费用后的归母净利润同比增长 13.60%。公司业务主要体现在

以下几大领域： 

血液净化类：报告期内，血液净化类产品实现营业收入 62,559.16

万元，比上年同期增长 19.73%，该类产品营业收入占公司总收入的比重

为 82.23%。本报告期内，公司国外市场开拓成效显著，优势产品血液透

析器、血液透析粉、血液透析管路、血液透析设备经营业绩快速增长。 

给药器具类：报告期内，给药器具类产品实现营业收入 8,240.98万



元，比上年同期下降 15.06%，该类产品营业收入占公司总收入的比重为

10.83%。 

心胸外科类：报告期内，心胸外科类产品实现营业收入 3,498.03万

元，比上年同期增长 0.74%，该类产品营业收入占公司总收入的比重为

4.60%。 

二、互动交流环节 

问：公司今年上半年出海情况及未来出海规划？ 

答：公司不断加快国际化进程，积极把握“中国智造”密集出海的

历史机遇，成功完成印度尼西亚、秘鲁、墨西哥等国家的产品注册，并

加速推进土耳其、越南、巴西等市场的认证进程。截至报告期末，公司

超百项产品已取得海外注册证书，通过搭建全球自主持证体系，公司血

液净化业务进一步强化国际市场布局，显著提升全球竞争力，为品牌全

球化奠定坚实基础。报告期内，海外市场开拓成效显著，海外业务实现

营业收入 18,700.17万元，同比增长 67.30%；其中：血液净化产品出口

占出口总收入比重达 88%，血液净化产品出口销售收入 1.65亿元，同比

增长 83.84%。报告期内，血液透析设备出口销售收入同比增长约 130%，

血液透析耗材出口销售收入同比增长约 70%。重点产品出口规模保持稳定

增长，成为公司业绩增长的重要驱动力。 

公司海外市场主要聚焦在“一带一路”等新兴市场国家，人口基数

大且保持增长趋势，具备广阔的市场空间。未来公司将加快推进更多国

家的自主持证进程，并加强与重点客户的深度合作，进一步开拓海外市

场。 

问：公司未来创新产品情况？ 

答：公司围绕多种血液净化治疗模式完善产品群，推动血液透析产

品迭代升级，并从肾病全病程管理布局糖尿病、早中期肾病、血管介入

等领域。一批处于研究开发过程中的创新型医疗设备、替代进口的高值

耗材及创新产品（如人工血管、抗凝血涂层导管、血浆分离器、漏血监

测器等）陆续获得江西省重点研发计划、江西省赣鄱俊才支持计划、省

市科技重大项目、创新医疗器械审评绿色通道等专项支持，展现出强大



的研发实力和科技攻关能力。其中，公司在研的人工血管项目重点应用

于血液透析治疗，为患者提供长期通畅、稳定可靠的血管通路，目前该

项目已进入多中心临床试验并取得阶段性进展。 

问：公司湿膜透析器产品情况？ 

答：公司自主研发并作为国产品牌首次获得审批注册的一次性使用

血液透析器（湿膜，高通量/非高通量），作为普通透析器迭代升级产品

服务于广大透析患者，其以先进的透析膜湿化填充工艺和更加优异的生

物相容性，减少了过敏反应，提升了患者的透析体验和生存质量，该产

品与 PP、PC材质高通量、非高通量“干膜”透析器，共同构成国产品牌

血液透析器最齐全的产品群。 

湿膜透析器在降低患者过敏反应概率、提升医护人员操作效率方面

作用确切，公司正稳步推进湿膜透析器在各地区的市场准入和入院工作，

全力做好与医保的配合、与集采政策的衔接，通过差异化的竞争策略提

升血液透析器的市场份额，不断扩大湿膜透析器的临床应用。 

问：公司透析用留置针的情况？ 

答：公司自主研发的一次性使用透析用留置针为国产品牌第一张注

册证，具有很好的市场先发优势，打破了进口产品在国内的完全垄断局

面。该产品参加了“二十三省”血液透析耗材联盟集采和“京津冀 3+N”

血液透析耗材联盟集采，公司获得第一名中选资格，价格相较于同类进

口产品具有显著优势，且该产品对保护患者内瘘、提升患者透析安全性

和体验感作用确切，受到市场欢迎和好评。 

由于全国范围对该产品的医保报销政策尚在逐步覆盖完善，以及受

临床使用习惯、医疗服务价格改革等因素影响，该产品在临床的大规模

应用还需要一定时间。公司将继续坚定地推进该产品的市场拓展和临床

应用，一方面通过持续研发创新，实现透析用留置针的迭代升级，不断

解决临床痛点问题，更好地满足临床和患者需求；另一方面通过持续优

化工艺和降低成本，积极响应配合医保和集采政策，切实减轻医保压力

和社会经济负担，推动产品的更广泛使用。 

问：公司给药器具产品情况？ 



答：目前给药器具市场竞争加剧，产品同质化严重且竞争格局分散，

以及公司重点向血液净化领域布局的战略部署，2025年上半年公司给药

器具类产品收入较去年同比下降约 15%。随着人口老龄化加剧、慢性病患

者数量持续上升及医疗技术的不断进步，临床对给药器具在安全性、便

捷性、精确性等方面的要求日益提高。公司将持续对给药器具产品迭代

升级，在材料优化、功能升级、精准给药等方向持续突破，推出精密过

滤输液、避光输液、安全注射、医用无针注射等多款功能性新型产品，

推动给药器具产品在安全、精确、便捷等方面转型升级。报告期内，公

司新增预充式导管冲洗器产品注册证，进一步延伸了公司给药器具类产

品线，将为临床治疗提供更加安全、高效的导管护理解决方案。 

问：血液透析集采的执行情况？ 

答：自 2019年部分省份首次开展透析器、透析液等血透产品的区域

性集采，到 2024年落地执行的“二十三省”血液透析耗材联盟集采和“京

津冀 3+N”血液透析耗材联盟集采，集采范围已基本实现全国覆盖且价格

存在联动效应。根据相关带量采购文件规定，带量采购执行时间均在 1

年及以上，到期后可根据采购和供应等实际情况延长采购期限，集采采

购期限的延长，有利于保障公司产品持续稳定销售的市场通道，夯实头

部企业优势地位。从血液透析集采的实践来看，企业的报价策略和供应

能力起到至关重要的作用，以血液透析器为例，在二十三省血透产品集

采中将国产企业与进口企业产品同组招标，国产透析器竞争优势明显，

给国产透析器带来更大的市场空间。 

问：公司本次向不特定对象发行可转换公司债券的背景及募集资金

的用途？ 

答：为满足血液透析产品不断增长的市场需求，实现产品的高效灵

活配置，也为市场空间广阔的新赛道储备新产能，实现血管介入等新业

务的快速扩容，扩建江西研发生产基地储备产能。生产线扩建、原材料

采购等资金需求增加，公司对流动资金的需求日益显著。本次发行可转

换公司债券能够壮大公司资金实力，优化资产结构，提高公司的抗风险

能力、财务安全水平和财务灵活性，为公司后续发展提供有力保障，降



低公司经营风险，增加流动资金的稳定性、充足性。 

公司本次拟向不特定对象发行可转换公司债券募集资金不超过 5.3

亿元，在扣除发行费用后将用于公司年产 1000万束血液透析膜及 1000

万支血液透析器改扩建项目、公司高性能血液净化设备及配套耗材研发

生产基地项目-新建年产 3000万套血液透析管路生产线及配套工程建设

项目、江西呈图康电子加速器辐照灭菌生产线改扩建项目及补充流动资

金。 

附件材料 无 

日    期 2025年 8月 13日 

 


