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证券代码：603725 证券简称：天安新材 公告编号：2025-041

广东天安新材料股份有限公司

关于 2025 年半年度业绩说明会召开情况的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

广东天安新材料股份有限公司（以下简称“公司”）于 2025 年 8 月 18 日 15:

00-16:00 在上海证券交易所上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.c

om/）以网络互动方式召开“天安新材 2025 年半年度业绩说明会”。关于本次说

明会的召开事项，公司已于 2025 年 8 月 9 日在上海证券交易所网站（www.sse.

com.cn）披露了《天安新材关于召开 2025 年半年度业绩说明会的公告》（公告编

号：2025-034）。现将说明会召开情况公告如下：

一、本次说明会召开情况

2025 年 8 月 18 日，公司董事长、总经理吴启超先生，独立董事罗琴女士，

副总经理、财务总监刘巧云女士，董事、副总经理、董事会秘书曾艳华女士出席

了本次业绩说明会。公司与投资者进行了互动交流和沟通，在信息披露允许的范

围内就投资者普遍关注的问题进行了回答。

二、本次会议投资者提出的主要问题及公司的回复情况

公司在本次说明会上就投资者关心的问题给予了回答，主要问题及答复整理

如下：

1、公司业绩持续稳定增长，主要得益于哪些方面？

回答：公司持续夯实高分子复合饰面材料、建筑陶瓷两大主业，其中，在高

分子复合饰面材料板块，公司通过加大项目开发力度，提升产品品质和服务质量，

增强与客户的合作黏性，营业收入实现较大幅度增长；在地产持续调整、陶瓷行

业低迷的大背景下，公司建筑陶瓷板块稳住基本盘，连年实现销量增长，2025
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年上半年，公司建筑陶瓷销量超过 2,030 万方，同比增长 6%，受终端价格影响，

营业收入同比下降 6%，为 59,381.94 万元。通过强化成本控制，持续推进信息

化、精细化管理等手段提升经营效益，公司整体毛利率为 23.54%，归属于上市

公司股东的净利润及归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润均实现

较大幅度提升。

2、公司提及“以旧换新”政策带动家居产品需求，是否已与头部家居企业签订

战略性采购协议？

回答：2025 年上半年国家及各地方政府密集出台多项城市更新政策，城中

村改造、老旧房改造、局部翻新及以旧换新等需求释放，进一步推动相关细分市

场容量持续扩容。在宏观经济增速换挡与消费代际更迭的双重作用下，消费者对

居住环境品质的关注度显著提升，对美好生活的定义与需求层次亦不断升级，持

续驱动市场对更优环保性能、更强功能特性、更高美学价值的新型装饰材料的需

求增长。同时，新生代消费群体成为市场主力，一站式整装服务模式及个性化定

制解决方案正逐步成为行业主流发展方向。公司积极响应政策，有针对性地推出

一系列优惠活动，面对消费品以旧换新的趋势，以客户需求为导向，提供一站式

整装服务个性化定制等增值服务，优化销售渠道，提升服务质量，加强品牌建设，

不断扩大市场份额和品牌影响力。未来，公司将继续加强与家居企业合作，共同

挖掘终端消费者对家居空间换代升级的需求，促进家居产品及整装业务增量发展。

3、请问目前肇庆，鹰潭基地的产能利用率如何？

回答：在当前建陶行业下行、产能严重过剩的市场环境下，2025 年上半年

公司建筑陶瓷产销量同比实现双增长。在建筑陶瓷板块，公司通过自有产能以及

与行业领先制造商合作打造联营工厂的模式，具备较高的灵活性，以应对行业目

前状况，共同满足下游订单需求。公司始终秉持稳健经营的策略，通过输出核心

技术，严格执行鹰牌的产品质量标准，共同提升产品品质，严格把控产品出厂质

量，向终端市场输出高品质、高颜值、高性价比产品。

4、公司研发电子皮肤，与现有业务的关联度体现在哪里？

回答：得益于人工智能大模型的崛起、硬件性能迭代提升以及政策的大力支

持，机器人尤其是人形机器人产业正在以前所未有的速度发展。公司在聚焦主业

的同时，积极布局新赛道，紧抓机器人发展机遇，积极拓展新材料在人工智能领

域的应用，以公司擅长的肤感饰面材料为基础开展更多同源性技术探索和延伸。



3

公司凭借国家级专精特新“小巨人”企业平台以及高分子复合饰面材料领域二十

余年的深耕积累，具备强大的自主知识产权及专业的人才技术团队，饰面产品性

能成熟，机器人皮肤对肤感柔软性、耐弯折、耐磨以及轻量化属性的要求，与公

司自主研发的高分子复合饰面材料高度适配，使公司具备对电子皮肤开展同源性

研发的基础。公司积极与多所国内科研院校、头部传感器企业、机器人厂商进行

相关技术交流与应用探讨，共同探索电子皮肤技术发展路径。未来公司将继续深

化产学研交流与合作，持续推进在电子皮肤领域的前瞻性研究与产品研发。目前

公司在电子皮肤相关领域仍处于技术探索和研究阶段，暂未有相关产品，对公司

业绩不构成影响，请广大投资者理性决策，注意投资风险。

5、近年来国内汽车产销量持续增长，公司今年汽车内饰材料业务的增长情况如

何？公司有哪些具体举措？

回答：在汽车内饰饰面材料业务板块，公司紧抓新能源汽车渗透率持续提高

及国产自主品牌车企崛起的战略机遇期，紧跟市场客户需求，持续加强研发投入；

积极维护并深入拓展与现有客户的合作关系，持续拓展主机厂客户矩阵，业务开

拓呈现“多点开花”态势，推动汽车内饰饰面材料业务板块销量和收入持续增长，

2025 年 1-6 月，汽车内饰饰面材料板块营业收入为 30,553.74 万元，同比增长

35.96%；同时，通过调整订单结构聚焦高附加值订单、优化产品配方、打造差异

化服务能力等系列举措，显著提升生产运营效率，在主机厂价格年降压力下，依

然实现毛利率的逆势增长。

6、公司的出海战略有哪些具体举措？

回答：在全球产业格局深度调整的背景下，公司深知要在危机中育新机，于

变局中开新局，积极布局海外市场，重点聚焦经济发达但家居建材工业化程度尚

具提升空间的国家和地区，致力于实现技术、服务、品牌出海。2025 年上半年，

控股子公司鹰牌公司作为公司出海战略的先手棋，鹰牌陶瓷在澳大利亚墨尔本以

及悉尼的经销商展厅相继开业，携手海外当地的设计师团队，依托瓷砖、墙板、

板材、地板等一系列既富设计美学又具有健康环保的产品，为海外消费者打造高

品质空间美学体验，提升品牌海外声量，同时公司对外出口的部品部件安装简单

快捷，能大大缩短施工的工期，节省人工费用，在人工费用高昂的海外国家地区

颇受欢迎。未来公司将继续深化国际合作，拓展全球市场版图，通过输出成熟的

技术解决方案、卓越的服务体系以及强大的品牌价值，致力于实现从区域性领军
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企业向全球化泛家居品牌的战略升级。

7、建筑防火饰面板材毛利率大幅提升，主要原因是什么？

回答：公司 2025 年 1-6 月建筑防火饰面板材营业收入同比增长 23.33%，子

公司瑞欣装材顺利完成管理层平稳过渡，各环节运营管理得到强化协同，通过增

设技术中心、加大研发投入、加强产品质量管理、优化成本结构等，实现经营质

量的持续改善。

8、在建筑陶瓷行业整体下行的大环境下，公司是如何实现建筑陶瓷销量增长和

市占率提升的？

回答：建筑陶瓷板块秉持稳健经营策略，持续深化市场布局与核心竞争力构

建。一方面，持续推进渠道的广度延伸与深度下沉，完善经销商、整装、工程等

全渠道网络，深挖县域及乡镇市场需求潜力，不断提高产品市场占有率；另一方

面，深化新媒体传播矩阵建设，借助短视频、直播、社交媒体等多元平台，强化

品牌精准触达与用户互动，进一步扩大了品牌的影响力，同时持续推进产品迭代

创新，推出兼具设计美学与文化内涵的系列新品，满足差异化需求。鹰牌公司与

行业领先制造商合作打造联营工厂，通过输出核心技术与品牌标准，严格把控产

品质量，深挖供应链潜力，持续推进中心仓建设，通过集中管理和库存优化，降

低物流成本，全面提升供应链运营效率，强化成本控制能力。2025 年上半年，

公司建筑陶瓷板块差异化竞争策略、风险把控及降本提效的系列举措取得成效，

实现销售量稳步上升，同时鹰牌公司现金流保持稳定充裕，毛利率较上年同期增

长 1.55 个百分点，经营质量持续向好。

本 次 投 资 者 说 明 会 召 开 后 ， 投 资 者 可 以 通 过 上 证 路 演 中 心

（http://roadshow.sseinfo.com/）查看本次投资者说明会的召开情况及主要内

容，公司对长期以来关注和支持公司发展的各位投资者表示衷心感谢。

特此公告。

广东天安新材料股份有限公司董事会

2025 年 8 月 19 日


