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证券代码：300014 证券简称：亿纬锂能

债券代码：123254 债券简称：亿纬转债

惠州亿纬锂能股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号： 2025-003

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 电话会议

□其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名、联系

方式

与会投资者约 315人

时间 2025年 8月 21日（周四）20:30-21:30

地点 惠州亿纬锂能股份有限公司惠州仲恺总部 A1栋 6612号会议室

上市公司接待人

员姓名
董事、董秘、财务副总裁：江敏女士

投资者关系活动

主要内容介绍

一、江敏女士介绍公司情况

2025上半年，公司实现营业总收入 281.70亿元，同比增长 30.06%；

实现归母净利润 16.05亿元，实现扣非净利润 11.57亿元。剔除股权激

励费用及单项坏账计提影响，则归母净利润为 22.18 亿元，同比增长

3.78%；扣非净利润为 17.70亿元，同比增长 18.06%。出货量方面，报

告期内动力电池出货 21.48GWh，同比增长 58.58%；储能电池出货

28.71GWh，同比增长 37.02%。

报告期内，公司持续推动新产品的量产和新工厂的建设工作。

大圆柱方面，公司是中国首家实现量产并供应大圆柱动力电池的公

司，并已成国际头部车企下一代车型的首发电池供应商。随着国际客户

新平台车型下半年逐步开始上市发售，公司大圆柱产品的量产和交付节
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奏也会加快。

大铁锂方面，公司是全球首家量产 600Ah+大方形磷酸铁锂储能电

池的公司。今年初，荆门 60GWh超级工厂的第一条大铁锂产线已正式

进入量产调试阶段；今年 6月，第 30万颗电芯成功下线。

另外，公司海外工厂建设进展顺利。马来西亚小圆柱电池产能已实

现量产。马来西亚二期储能工厂也正按既定规划有序推进，预计于今年

底建成，明年初开始量产交付。匈牙利项目在今年上半年已收到建筑许

可决定，公司已经开始全面推进建设工作，预计 2027年建成投产。

二、公司管理层回答投资者提问

问题一：请问公司第二季度动力电池和储能电池的盈利情况？以及对未

来盈利的展望？

回复：公司动力电池产品在今年二季度对国际车企的交付逐渐起量，毛

利率有了明显的提升，上半年动力电池板块毛利率做到了 17.60%，同

比上年的 11.45%有了明显的改善。预计三季度依然是稳定交付的状态。

公司过去对部分产线进行改造，改造完成的产线在今年 7月开始陆续投

产交付。动力电池板块盈利能力预计在下半年会呈现稳定向上的趋势。

问题二：公司对于大圆柱电池在今年下半年和明年出货量的展望？

回复：大圆柱新产品在今年三季度开始量产交付，今年交付量预计不大。

2026 年荆门大圆柱工厂预计会是满产状态。公司同步在规划沈阳工厂

第二条产线的建设工作，并且逐步落地其他产能规划。除了海外客户，

国内也会有大圆柱电池的新增客户。

问题三：关注到公司曲靖圆柱铁锂产能计划切换成方形铁锂，是否代表

现阶段公司方形铁锂产能不足？目前公司产能利用率如何？

回复：公司基于乘用车客户的需求，分别在云南曲靖和湖北荆门做一些

方形铁锂电池产能的扩建。目前公司除三元软包产线外，其他产线基本

都在稳定生产交付。
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问题四：公司动力电池毛利率显著改善的原因是什么？

回复：主要的原因有两个，一是公司海外大客户出货量有所增加，二是

完成改造后的产线在逐渐起量，OEE 和良率都有明显的改善，摊薄了

成本。

问题五：公司固态电池目前进展如何？后续的规划是怎么样的？

回复：公司的固态电池MWh产线规划在成都投建，预计年内建成。

问题六：展望下半年，公司储能电池的盈利能力预计会有所修复吗？

回复：公司一直在努力做调整工作，一方面在做大客户商务条款的优化，

另一方面同步在协商调整产品出货结构，并进一步优化客户结构。预计

第三季度储能的盈利环比会有修复。

问题七：碳酸锂近期的价格波动是否会对公司盈利能力产生影响？

回复：目前碳酸锂期货市场波动比较明显，公司积极在做成本对冲工作，

比如碳酸锂期货套保。

问题八：公司马来西亚工厂量产交付的时间预期？

回复：公司马来西亚一期小圆柱电池工厂已经投产，二期储能项目预计

在 2025年底建成，2026年第一季度开始实现交付，三期项目还在进行

可研及其他相关工作。

问题九：公司如何看待 2026年商用车行业的增速？

回复：商用车行业目前整体的电动化渗透率还是在 10%左右，预计未

来几年复合增长率接近 35%，从目前客户反馈的情况看，预计未来增长

的速度和趋势非常明显。公司发布的开源电池 3.0产品，可以实现单车

减重 500公斤，减重部分可以增加货运量，从而提升司机收入，综合算

下来，可以给司机带来每年约 8万的增量收入。我们通过技术更新迭代，
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给客户创造价值。

问题十：如何展望公司明年动力、储能电池板块的增长？

回复：动力电池板块，明年大圆柱电池开始放量，带来全新的增量。乘

用车会有两个新增工厂在明年实现交付，预计带动动力电池板块实现明

显增长。储能板块伴随明年 60超级工厂的交付。预计都会带来 30%以

上的增长。

问题十一：现阶段关税对公司储能电芯交付的影响？

回复：现阶段公司储能订单正常推进，原有的项目没有受到影响。即使

考虑关税影响，储能电池在美国还是有非常明确的应用场景及需求。

OBBB 法案落地后，美国市场依然有新增的客户需求，客户对于

2026-2027年的需求比较明确。

问题十二：2025上半年公司减值计提的情况？

回复：公司上半年计提了 2个亿左右的减值，其中单项计提的金额主要

是针对合众汽车，约 1.5亿应收账款全额计提了。

问题十三：公司上半年股权激励的费用是多少？下半年预计还会产生多

大的费用？

回复：公司上半年股权激励税前的费用大概 5.7亿，对利润影响大概有

4.9亿。下半年预计略低一些，大概 4亿费用。

附件清单（如有） 无

日期 2025年 8月 21日


