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爱迪特（秦皇岛） 科技股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2025-010

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 ☑业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名

招商基金、康泰资产、东吴基金、华安基金、信达澳亚基金、

金信基金、银河基金、先锋基金、凯石基金、嘉实基金、兴银

基金、弘毅远方基金、兴业基金、南方基金、阳光资产、华宝

基金、富安达基金、华富基金、湘财基金、鹏华基金、新华基

金、东方证券、中信建投证券、中信证券、兴业证券、招商证

券、中国国际金融、星展銀行、西部证券、国信证券、平安证

券、国盛证券等约 110 位分析师及投资者

时间 2025 年 8 月 26 日

地点 腾讯会议

上市公司接待

人员姓名

董事长 李洪文

董事会秘书 郜雨

财务总监 孔祥乾

投资者关系活动

主要内容介绍

投资者问答主要内容：

1.公司在海外市场的拓展情况，国内临床端和技工所端如何持

续深耕？

答：

公司在海外市场的拓展仍将以本地化运营为核心，通过大

客户开发、建立本地销售团队、设仓等方式提升渗透率。2025

年上半年公司在海外市场营收 3.27 亿，同比增长 34%。



发展中国市场仍是公司核心战略之一，虽然随着公司体量

扩大，境内市场在 2025 年上半年增速有一定回落，但我们通

过新品上市、渠道下沉、数字化运营等方式，持续优化国内临

床端与技工所端的覆盖效率。

2. 公司数字化设备的国内外销售表现，3D 打印机销售情况？

答：

口腔数字化设备收入贡献 0.96 亿元，同比增长 3.64%；因

公司设备自产，产品竞争力有一定程度的提高，2025 年上半年

数字化设备产品单价和毛利率均有所提升。

3D 打印业务继年初新品发布后，5月份开始也出现订单的

小高峰，目前销售情况基本与公司预期相符，同时公司冠桥打

印树脂成功获得美国 FDA 认证，全口活动义齿打印/种植即刻

负重临时牙方案也获得了市场验证，成功在合作加工厂客户处

完成上百例成功验证。

3. 近期公司公告收购沃兰剩余股权，种植体业务目前的推广情

况？短期和中长期种植业务板块的增长目标？

答：

韩国沃兰公司 2025 年上半年收入规模同比提升，集采政

策落地后，种植手术价格大幅下降，老百姓对种植支付能力得

以提升，拉动全口种植的市场需求，公司全口即刻负重的解决

方案为种植医生提供精度高、速度快、成本低的术中戴牙的服

务，患者在一期种植手术后即可获得六个月时间零缺牙的尊

严。这对公司拓展中国种植体市场具有积极意义。

未来，公司将积极拥抱集采政策，做好供应链的整合，保

证产品品质的前提下做好成本管控，提供市场更具性价比的产

品。通过公司渠道优势，建立种植的品牌知名度，提高市场渗

透率。



4. 公司在海外市场的策略？以及海外市场未来的增长预期？

答：

公司在海外重点市场聚焦价值客户及地区 TOP 级客户，通

过服务标杆客户将海外市场做深做大，同时通过公司的品牌营

销活动、工作坊等形式帮助经销商辐射中小客户。

对于海外市场，公司会持续覆盖全球市场，锚定头部客户

需求提供个性化解决方案。去年欧非市场表现是与公司整体几

乎持平的增速，到今年上半年，欧非市场迎来了呈现较快的增

速，主要得益于公司在大客户战略上落地，成为带动境外整体

区域以及公司整体的重要引擎。

海外未来预期，仍将高于公司整体增速并持续扩大规模，

是收入贡献的主要来源。

5. 国内消费相对承压的环境下，公司为国内业务增长主要做了

哪些方面的努力及对国内业务增长预期如何判断？

答：

第一，修复材料创新与迭代：公司对于氧化锆、玻璃陶瓷

等口腔修复材料做升级迭代，快烧氧化锆及免烧结玻璃陶瓷将

传统加工厂的生产节拍加快，切实提高加工厂生产运营效率

第二，充分认识老龄化趋势，开发老年患者需求的产品：

从全口即刻负重解决方案、切削全口义齿、3D 打印等多个解决

方案，解决老年人缺牙补牙需求。

第三，完善齿科生态，加快数字化转型：从耗材到设备，

从硬件到软件，公司现阶段除了对现有产品系列不断地升级迭

代，同时展开对软件技术的布局与储备。

市场环境变化要求公司不断聚焦产品核心价值，聚焦价值

客户的核心需求，提升产品竞争力，在国产替代的进程中还有

较高的增长潜力。



6. 海外分区域看，哪些区域增长比较好增长较好的原因是什

么？

答：

海外市场在 2025 年上半年收入 3.27 亿，同比增长 34%。

得益于公司大客户战略落地，头部客户经过产品试用后建立稳

定合作关系，欧非市场增速明显。另外，公司在海外市场拓展

过程中，针对不同的市场精耕细作，对于各区域的客户需求深

度挖掘并匹配合适的解决方案收效较好。

在市场成熟地区如欧、美，聚焦大客户的策略已经较为成

熟，目前在不断扩大价值客户覆盖度；在南美、俄语区、中东

等有活力的新型市场，公司更加关注渠道赋能，与渠道伙伴共

同做好当地目标客户的网络覆盖和服务工作。对于不同触达程

度的市场，公司均有体系化的覆盖策略。

7. 公司目前的核心在研产品有哪些？

答：

公司 2025 年上半年研发投入同比增长 36%，在关键领域目

前公司在新材料、数字化设备、软件方面均有在研技术和产品，

比如 3D 打印智能机、窄颈种植系统、树脂渗透陶瓷等，旨在

提升公司在种植、正畸领域的竞争力。
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