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证券代码：920098        证券简称：科隆新材        公告编号：2025-125 

 

陕西科隆新材料科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

√特定对象调研  

□业绩说明会  

□媒体采访  

√现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

√其他 （投资者线上交流会） 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2025 年 8 月 26 日 

活动地点：陕西科隆新材料科技股份有限公司会议室 

参会单位及人员：西部证券、开源证券、中邮证券、中信证券、华福证券、

财通证券、陕西上市公司协会、陕西证券期货业协会、财通基金、陕投基金、申

万宏源、方元企业、方德基金、铂石基金、磐儒基金、上海元能私募基金、西安

宽格宏略基金、深圳乾元资始私募证券基金、琨鹏勤朴(武汉)私募基金、柏石投

资集团、西部证券投资(西安)有限公司、陕西星河投资管理有限公司、东方财富

证券及其邀请的个人投资者。（排名不分先后） 

上市公司接待人员：董事长邹威文先生、总经理邹鑫先生、财务总监杨锦娟
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女士、副总经理兼董事会秘书任瑞婷女士。 

三、 投资者关系活动主要内容 

本次投资者关系活动的主要问题及公司对问题的回复概要如下： 

问题 1：公司发展战略中提出“一体两翼、协同发展”通过技术创新与产业链

协同两大驱动引擎，向高端化、智能化、绿色化转型,实现可持续发展，请问公

司具体有哪些举措？ 

回答：公司的“一体两翼”发展战略，其中“一体”是指以橡塑材料研发为核心、

以橡塑产品设计和生产为驱动，向煤炭行业客户提供定制化产品的核心业务方

向；“两翼”分别是指以煤矿辅助运输设备、维修和其他矿用配件等业务为突破纵

向深耕煤炭行业，和以定制化橡塑产品为突破横向拓展军工等下游应用行业的两

个战略发展方向。具体实施举措如下： 

高端化：公司研发高附加值产品（如高端液压密封件、高压软管）；强化核

心技术攻关（如混炼胶配方、密封件制造工艺）；拓展军工、高铁、风电等高端

领域。 

智能化：公司启动智慧工厂转型智能制造，引入自动化设备和数字化管理，

提高生产效率和质量稳定性。在煤矿支架搬运中搭载人工智能系统（实时监测、

自动避障等）。 

绿色化：公司通过改进模具设计降低次品率，部分企业用新材料新工艺延长

高压胶管寿命。在煤机支架搬运车领域，新能源技术（电动化、氢能等）应用将

降低能耗排放和安全风险，5G 技术普及实现远程监控操控，提升生产效率与安

全性。通过引入国际领先的环保技术与设备，建成满足环保“A级”绩效评价要求

的 VOC 治理生产车间，有效降低了单位产品的资源消耗与污染物排放，构建从

原材料采购到产品终端应用的全链条绿色产业模式。并且，公司获得咸阳市“大

气污染治理先进企业”荣誉称号，2025 年获得省生态环境厅“环保 A 级”评定，环

境治理工作得到各级主管部门高度认可。 

问题 2：近年来市值管理已成为上市公司的重要工作方向，请问公司在市值

管理方面具体开展了哪些举措？ 

回答：公司在市值管理方面主要有如下举措：（1）立足主业，夯实基本面。

公司持续巩固橡塑新材料这一核心业务，推动煤矿辅助运输设备板块快速成长，
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同时积极拓展军工应用领域，并稳步探索新兴发展方向，为市值增长奠定坚实的

内在价值基础；（2）强化投资者关系管理。公司高度重视信息披露质量，通过

业绩说明会、路演等多种渠道与投资者保持密切沟通，增强市场对公司价值的理

解和认可；（3）明确战略定位。公司坚定推行“一体两翼”发展战略，清晰呈现

未来业务布局和发展路径，帮助投资者准确把握公司的战略重心和成长方向。 

问题 3：公司军工领域上半年取得了突破性进展，请问目前公司的军品订单

量表现如何？下半年军品营收情况如何？ 

回答：2024 年全年公司新增军品客户 12 家，军品收入同比上涨 30.88%；2025

年上半年，公司军工配套产品收入 1,622.7 万元，同比增长 0.95%，拓展新客户

实现收入 96.23 万元。当前，公司多款产品已经成功应用于主战装备配套，已与

数十家军工相关企业和科研院所建立合作关系，多项产品性能优异，已在局部细

分领域逐步实现替代。 

从订单情况来看，今年上半年军品订单规模较去年同期实现增长。由于军品

销售通常具有较强的周期性和交付节奏特征，收入确认更多集中在下半年。随着

订单陆续交付，预计下半年军品收入将实现提升，全年军工业务有望保持良好增

长态势。 

问题 4：公司的核心技术和行业壁垒是什么？ 

回答：橡塑新材料产品的技术核心在于配方和工艺，以及场景化技术转化验

证体系。公司依托近 30 年积淀形成 200+成熟混炼胶配方库，可针对军工、煤炭

等高端场景定制开发耐高压、耐极端介质的橡塑复合材料，满足多样化的客户需 

求，以及顺应新兴行业的发展趋势。 

煤矿辅助运输设备的核心技术体现在产品安全性、质量稳定性以及新车型研

发和维修服务能力。在煤矿辅助运输设备领域构建“研发—验证—迭代”技术闭

环，新产品完成数十项工况验证。已交付车型积累超 10 万小时运行数据及使用

情况反馈，为新研项目奠定坚实基础。公司聚焦高端装备与军工领域，深化“制

造+服务”模式，巩固了高端装备配套领域的领先地位。 

另外，煤炭行业的客户主要是大型煤炭和煤机企业，这些企业在行业中拥有

较高的市场份额和资源垄断优势，数量较少且话语权较高，行业供需关系相对其

他行业更为稳定和牢固。已与客户建立了良好的信任关系的供应商会不遗余力维
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护既有业务，而煤炭行业客户也倾向于持续稳定的合作关系，获得稳定可靠的产

品和服务。这种长期稳定合作关系形成了行业进入壁垒，新进入者需要克服这一

壁垒才能获得客户的认可和合作机会。 

问题 5：请问公司研发投入主要应用的方向是什么？ 

回答：公司研发投入主要用于橡塑新材料产品和煤矿用辅助运输设备，特别

是加大橡塑新材料在军工等新兴领域的研发投入，实现技术突破和市场拓展，为

公司培育新的利润增长点。 

在橡塑新材料的密封件领域，公司完成了 MDI 体系材料优化，“杆密封”材

料性能可靠性有效提升。纯水支架密封已突破关键技术，并已在陕煤集团首套纯

水液压支架上配套投入使用；液压软管通过高密度编织、大口径缠绕工艺升级及

环保胶料技术储备，巩固高压胶管细分领域领先地位。 

此外，公司还陆续投入了液压支架密封导向环材料改性、大口径四层矿用液

压支架钢丝缠绕管、硫磺硫化氯化聚乙烯在胶管外层的应用、高密度编织胶管等

产品或项目的研发。并且，公司在超高压聚四氟乙烯软管组件、新型减震器等领

域研发成果丰硕，深度参与军工企业及科研院所项目，提升行业影响力。 

在煤矿用辅助运输设备领域，公司的 130 吨级煤矿支架搬运设备已经实现落

地，并且公司还将研发巷道抓举车等，丰富煤矿用辅助运输设备的产品种类。 

问题 6：请问公司未来的成长性体现在哪些方面？ 

回答：公司未来的成长性主要体现在：一是在煤炭行业绿色化、智能化建设

加速推动了煤机设备更新，公司的煤机密封件、胶管和煤矿用辅助运输设备具有

持续稳定的增长空间。二是公司凭借在橡塑新材料产品的技术研发能力，已经将

产品成功延伸到军工、风电和高铁等符合国家发展战略的行业，特别是在军工领

域已经具有稳定的客户和订单，为业绩提供了支撑。三是公司确立了清晰的“一

体两翼”发展战略，通过技术创新与产业链协同两大驱动引擎，推动企业向高端

化、智能化、绿色化转型，实现可持续发展。 

 

陕西科隆新材料科技股份有限公司  

董事会  

2025 年 8 月 27 日  
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